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! 创业说社区版
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! ! ! !在上海建桥学院有一个建立不久的工作
室，尽管它“年轻”却被建桥的学子熟知，很多
同学一天最少要光临它一次。它就是建桥学院
的!!"#$%&工作室。它为建桥学院广大学生提
供更为便利的快递服务。

建立前期 克服困难
成立工作室这一想法刚开始是由剑桥商

学院朱佳妮、朱家磊两人提出，后来陆续有更
多的学生加入。他们为工作室取名为“"#$%&

工作室”这是英文 '#%()*# $%&()+#%的缩写，寓
意着为在校大学生提供全方位的服务理念。
经过前期三个月艰苦准备，,-./年 0月 "#!

$%&工作室正式成立并进入工作状态。他们
收发的快递品种从最初的一个到现在的三
个，从建立初期简陋的储藏室再到现在的社
管中心办公室，无数的风风雨雨成为了他们
创业路上的掌声与鲜花。

创业同时 做当代大学生
很多社团存在的意义不仅仅是吃喝玩

乐，很多创业的工作室也不单单是赚点零用
钱。他们之所以让建桥学子熟知是因为快递
服务，可是谁又能知道为了能够做到这点
"#$%&工作室在刚成立的时候付出了，"#$%&

工作室曾负责校友会的 $$1制作、智运会的
$$1制作，大学生创业项目的比赛以及微信平
台的建立等等让人印象深刻的活动；他们的
第一个项目是 ,-./年暑期希望小学竞标活
动，据现在的负责人朱家磊回忆说“那段时间
工作室没有固定的办公场所，只能够每天呆
在图书馆收集资料，写策划书，准备项目的竞
标。虽然在竞标中，工作室得到了全场的最高
分及最佳创意奖，但是还是由于经验不足遗
憾地与这个机会擦身而过，也许正是这一次
的失之交臂让他们更加珍惜这个工作室，对
工作室的项目更全心全意。

努力创造 收获颇多
刚开始的 "#$%&工作室除了朱佳妮、朱

家磊之外加起来也不到十人，他们除了要完
成日常的工作事物之外，各个部门的负责人
还要跑班宣传招新，经过一系列的面试和筛
选终成立了拥有 2-人的大团队，经过半年
的努力，现在的 "#$%&工作室规划得井井有
条，总监、干事及勤工俭学各项职位一应俱
全；校园快递代理方面由工作室人力部负
责，勤工俭学方面由人力部副总监排班，而
在人力招聘以及负责者方面则由专门的人
力部总监来安排。

努力经营 规划未来
随着网络时代的发展，各种网购平台层

出不穷，更多的“宅男宅女”加入到网购行列，
“快递”也早已成为很多学校一道靓丽的风景
线。在建桥学院的校园内有四个快递收发点，
如果不是收发快递的人员与学生无异，很多
人都不敢相信在这个大学校园中一半的快递
收发权在大学生自己手中。而 "#$%&工作室
的目标也正是如此，打造一支不一样的学生
团队为大家提供快递收发便利，积极参与校
内外各项公益志愿活动、提供更多的兼职机
会服务全校学生。

!!!记上海建桥学院!"#$%工作室
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! ! ! !对大四的而言创业是谋生，对大三的而言
创业是规划，对大二的而言创业是经验，那对
大一而言创业又是什么呢？我们从小到大不知
去过多少个水果摊，但又有谁能数清水果的时
令、会货比三家呢？在上海建桥学院，一个由两
个大一男生组成的创业团队果仔团队———正
在蓬勃发展中。

两个大男生的细心
果仔团队的创始人是 ./级秘书专业的徐

文杰和 ./级传播专业的李冰海。生活中的徐
文杰性格开朗，敢于拼搏；李冰海则做事耐心，
吃苦耐劳。两个人的性格虽然不同，却相得益
彰。顾名思义果仔团队与水果有关，众所周知
学校里的水果通常很贵的，而且有的时候还不
新鲜。一次偶然的机会，他们发现离学校不远
的地方有一个大型水果批发市场，两个人就默
默把这件事情放在了心上。
很多人都想毕业后自主创业，有的人为

之做好准备，有的人好高骛远、无所事事。两
个男生达成共识想要自己闯出一份事业，他
们准备先从小生意做起。经过讨论，卖水果这
个看似普通却商机无限的点子又出现在了他
们的提案中，大家一致决定以此来赚取创业
路上的第一桶金。

从小事开始的努力
尽管未来他们想成为大企业的老板，但

眼前“小老板”们要为第一桶金好好准备了。

货源市场有了，可是如何找到好的供应商还
要费一点时间。他们通过网络、实地考察来学
习如何分辨水果的新鲜度，常常在市场上花
上半天甚至一天寻找实惠的商家，每一种水
果都是他们精心挑选的。回到学校后，他们通
过微信等新媒体发布水果价格信息。一边将
个别残缺的水果挑出，一边解答前来咨询同
学的疑问。当有同学下单后，他们会在两个小
时之内提供上门送货服务。从他们那里买到
的水果经常只要其他摊位水果价格的一半。

小生意也有小风险
由于之前没考虑到卖水果的风险，当意

识到卖的草莓损耗量大并且由于价格实在低
廉造成亏本时，他们并没放弃也没哄抬价格。
只是将草莓的价格略微提高，维持成本。他们
认为自己并不是仅为赚钱而开始创业的旅程
的，更重要的是其中的经历。也许正是因为这
一次的风险让他们得到了新的创业理念，李
冰海说在创业的这些日子以来，他慢慢领悟
到，想要使销量不断提高必定要有品牌意识、
诚信意识，以低价、优质的营销策略提高竞争
优势、揽住客源，创造良好的信誉和口碑。身
边有不少人不理解，觉得他们宁愿自己亏损
也要为顾客精挑细选，商品定价过于便宜，但
团队成员一致认为薄利多销才是长久之计。
只有自己心中有约束、有责任心才能做

好每一件事，无论是目前经营水果买卖还是
未来经营更大的企业。

果仔团队
踏实从小生意做起

! ! ! ! 3454 为一条可爱小蛇的
“交大司令”是基于微信、易信和
短信系统的校园日程管理工具，
同时也兼任校园活动互动平台。
这条看似条普通的“小蛇”却已跃
然成为占领上海交通大学、复旦
大学、华东师范大学等数所高校
超强网络平台。它无所不能，看课
表、查成绩、读新闻、找活动，还能
抢票、犀利吐槽，必要时还能团购
口罩……它为校园生活提供便
利，致力于成为各大高校校园生
活的最佳日程互动分享平台。

这是一个创业梦
交大司令成立于上海交通大

学电子信息与电气工程学院移动
互联安全实验室，最初是一套基
于手机终端应用的校园资讯整合
互动平台，为已有信息系统的移
动端整合、校园活动的线上互动
提供完整和一站式的解决方案。
司令微信自去年 6月正式成立至
今，已跃然成为超强校园微信平
台：拥有超过三万人的庞大粉丝
群，日均一万余次的使用次数，使
用人群不仅覆盖了交大师生家
长，更把触角伸向了复旦、华师大
等各大兄弟高校。但是它的野心，
却不仅仅于此。
目前交大司令由交大“仙人

掌移动通信安全协会司令团队”
运营，“复旦司令”与“华师司令”
也已经在今年 /月正式推出。“这
是一个创业梦，我们无偿为校内
师生提供最热的信息与最强的功

能，让广大师生从中获益。同
时我们通过为企业活动提供
宣传与网络技术辅助从而获
得实质的收益，它的潜力远
不止于此。”团队负责人曾佛
春表示，希望能让司令的技
术支持遍布上海乃至全国的
各所高校，大家在共享技术
的同时可以自主运营属于自
己的校园司令。这不仅仅是
一个梦想更是一份脚踏实地
的计划。

超强的技术团队

“我们拥有交大甚至上海高
校最强的技术团队”，从活动报
名、抢票、宣传、投票再到视频、音
频播放等都可以实现自动化。对
于个人而言从拼车、买卖二手旧
物、到娱乐活动组织，都可以通过
简单的操作来完成组织和宣传，
让你可以花时间在重要的创意
上，重新成为自己时间的主人。
交大司令基于微信后台的开

发模式，昼夜不休地开发各种互
动工具。它在各大校级晚会上的
微信墙与弹幕，使同学们不仅成
为晚会的观赏者，更是最客观的
点评者，全新的模式让同学们称
赞晚会好看更好玩；它记录了上
千个涵盖校园生活方方面面的关
键词，将校车时间，图书馆借阅情
况，或是校园活动、同城活动、求
职招聘一网打尽，成为名符其实
的校园百科全书。此外，后台的开
发模式激发了“程序猿”的创造力，
他们开发各种只针对校内人的
7893:游戏，风靡网络的;<=>$$?

@)%+;成为了司令手中的“交大天
使路夜莺”版、“复旦阿黄”版和“华
东之狮”版，贴近校园气息的形象
让人捧腹，在游戏中贴上自己学校
的独特标签，让同学们感受交大
工科男的小“浪漫”。

让社交重回校园
新时代的校园社交圈很广，

却依然存在有话没处说的现象。
树洞作为校园内兴起的一种匿名
信息发布渠道，成为学生情感宣
泄新方式。交大司令的司令树洞
功能不限于此，它增加了点评与点
赞功能。同学们的想法以树洞大字
报的形式匿名发布后，运营团队会
选取典型在人人网主页上进行转
发评论，犀利的点评常常让同学们
为之一赞。无论是感情疑惑还是学
业困难，都能在这里得到回应与反
馈，其他同学看到了也可以各抒己
见。交大司令希望通过树洞大字报
这种新奇的形式让社交重回校园，
使原本只能作为宣泄倾诉的工具
成为了校园中发现学生共性问题
的瞭望台，让在校学生身心同时
健康发展。
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