
国防迷彩亭!!!

加强国防宣传教育!服务交大师生

人流量最密集的二餐书报亭即将换上迷彩
装，交大的国防生大队将驻扎于此。为加强国防
宣传教育，国防生大队申请了书报亭项目。“每
年只有在征兵和军训时有一定的国防宣传，但
是入伍并不是一时能够决定的，需要长期耳濡
目染的影响。”团队负责人任清宇接受采访时表
示，“对于大多数的学生而言，我们这样一个主
打国防教育宣传的小亭子，能够起到让大家对
于军队不排斥、不陌生，更了解国防的作用。”
未来在这个小亭子里，学生们能免费领取

国防教育报刊，欣赏军队饰品，小亭子也会配合
武装部进行征兵宣传、提供咨询服务。国防宣传
之余，国防生大队将致力于服务交大学生，提供
小批量免费打印复印、快递领取、饮料贩卖服
务。“二餐书报亭位于大二、大四学生宿舍区，附
近没有快递领取服务点，书报亭将收取一元服
务费帮学生代领快递放置于书报亭，方便附近
学生领取。同时，第二餐饮大楼内饮料贩卖点仅
有一个，天气逐渐转热，学生们的饮料需求量增
大，我们的亭子在二餐附近，可以提供饮料贩卖
服务。主要从学生的需求出发，为大家提供便捷
服务。”任清宇称。

新书报亭将采用勤工助学的模式经营，为
家庭困难、学有余力的国防生同学提供勤助岗
位，并给与一定的报酬。

可爱卡通亭!!!

创校园文化票务与经纪平台

“拉玛特文化”团队中的三个学生分别为博
士研究生、硕士研究生和本科生。人文艺术研究
院的王奕夏是交大“校长奖”获得者，媒体与设计
学院的蔡育恒是新媒体研究会首任会长，来自于
材料科学与工程学院的耿正是大师讲坛前副秘
书长。跨年级、跨系别，各有所长，强强联手，这个
团队也早已在去年 ""月获得了上海市慈善
基金会觉群大学生创业基金资助。

团队曾在交大做过一个样本量
过千的师生观演需求的调研。
“我们发现了文化演出需求达
#$%，师生对于学校引入的文艺

演出的质量和频率满意度仅为 &%，而
对于有必要观看高质量文化演出的认
可度高达 &#%。”团队负责人王奕夏对
记者称，“然而，学生们对于上海大剧
院、兰心大戏院等专业演出场馆的文
化演出的信息获知渠道少，高昂的票
价也将学生挡在了门外。我们也做了
市场销售需求的调研，发现了话剧上
座率 '(%，音乐会上座率 )(%……”

团队调研发现* 学生有观演需
求，演出也有推广需求。团队在去年 +

月成立后就建立了公众号，作为线上推广
和尾票销售渠道。与交大等多所学校建立了线

下校园代理，推广文化演出项目销售与校园经
济业务。
此次申请书报亭，使得团队有了线下实体平

台。“我们团队将从票务向业务转型”，王奕夏说，
“书报亭将成为学生可以购买尾票的地方，校内
大型演出的宣传场所，我们也会邀请校外的演出
团体来交大与学生们互动。”团队目标整合校外
演出团体、票务公司、校内学生团体等资源，将优
质演出项目“请进来”，在校内进行公益演出；推
动交大优秀的学生演艺社团或团体“走出去”，开
展包装、推广、演艺、经济等服务，宣传交大文化。

亭亭玉立正红亭!!!

打造交大校园内女生最爱驻足的小天地

“交大是个工科院校，女生是少数，我自己比
较女性主义，希望为交大女生提供‘变美’的相关
服务”。“遇见”团队的负责人，来自媒设与设计学
院的博一学生吴斯一称。与“拉玛特”团队一样，
“遇见”团队也是一个由本硕博三名学生组成的
团队，“我在组建团队时，特地去找了一个硕士生
和一个研究生，采用了媒体设计学院和电院的搭
配，未来发展在技术上和设计上都有人才。”
“我想让‘美’渗透到交大女生的灵魂，心灵

美、外表美、心情美；学习美美的，生活也美美
的。”这个正红色的书报亭将提供美甲、化妆、拍
照、策划、宣传、性格分析、女性创业、女性文化
培训、二手宝贝置换、陪聊、组团、女性文化沙龙
等服务，也有与男生相关的暖男黄包车、爱心修
理工等公益服务。
“遇见，一切都有可能”，预见，这将是交大女

生的一个美美的聚集地。吴斯一称，“希望这是一
个温暖的，带给交大女生美丽、自信的小亭。小亭
运营后，将在周一至周五 ",-((./,-((开放。”

活力绿装小亭!!!

绿色氧吧"农业!绿色就在身边

思源爱心服务社团队的成员均来自农业与
生物学院，他们的目标就是打造校园“氧吧”。绿
室内绿色植物、多肉植物、绿色农产品、绿色果
蔬、花卉种苗、种子、芳香精油等现代都市农业
产品都将呈现在这个生态书报亭中。“我们全部
都是农生学院的学生，希望将科技转化为产业，
通过小小的书报亭，在学校内实现‘绿色化’生
活方式转化到‘绿色化’消费模式。”硕士研究生
王艳艳接受采访时称。
绿色果蔬等农产品销售，依托农业与生物

学院浦江绿谷基地，在校园内推广绿色果蔬产
品，如黄瓜、小番茄、葡萄、草莓、青菜等。思源社
会以志愿劳作的形式参与浦江基地工作，与基
地建立合作关系，以低廉的价格从基地进口新
鲜、无害的果蔬产品，并以比市售优惠的价格，
通过书报亭向全校师生推广。
与此同时，因为目前交大师生购买农学院已

市售的绿色产品渠道单一，思源社也希望进一步
与基地合作，在校园内推广绿色无公害的农学院
农产品，以为学校师生提高生活品质打开渠道，
此外，也借此机会推广食品安全相关知识。“让绿
色生活引领校园新风尚。”团队成员说。
团队以线下为基础，发展线上外推，结合消

费趋势，建立网络平台，为绿色产品经营提供更
多渠道。“我们希望一年内能承包学校内学院大
型绿化建设和 0(%学生宿舍绿化”，团队立足
校园，营造“绿色化”理念，计划逐步从校园走向
社会，将理念付诸实践，进一步推广绿色产业，
形成全社会的“绿色化”。
下一步，四个中标团队将与学校签订协议，

只要团队承诺不随意增加合同之外的业务，团
队将享有最大的自主经营权。团队均已开始筹
备书报亭的装修，“学生老板们”表示，四月底，
新的书报亭将能够开业迎客。此次书报亭经营
期限为一年，期满重新招标。学生团队需每季度
向办公室提交经营和财务报告，报告经营情况。

高校校园书报亭首次招标
大学生争相竞标体验创业
融文化!创新!服务于一体 上海交大报亭迎来学生老板

! ! ! !“经营门槛低，收益有保障，做书报亭
老板，助你勤工俭学，圆你创业梦想，四个
字———相当靠谱！”这则《虚位以待书报亭，
等你来做小老板》的通告在日前在交大学
子的朋友圈内不胫而走。为搭建以文化为
主题的创新创业实践服务平台、利用现有
资源提升书报亭的服务质量和文化内涵，
上海交大将原来用于商业运营的书报亭收
回，面向学生公开招标。招标通告发布的十
天内，共吸引了 ,,支团队竞标。“我预想能
有十个团队竞标，没想到最后报名的还不
少。”活动负责人、交大学生事务管理中心
教师陈恩桃称，“从团队组建来看，不少的
团队成员跨年级、跨系别。”

参与竞标的团队创业项目多种多样，
涵盖校园票务、免费化妆、打印、洗衣、绿
植、校园纪念品、二手商品、,1打印、交换
空间等等。“能兼顾文化展示、公益服务和
创业经营的项目更容易脱颖而出”，陈恩桃
说。最终主打国防宣传教育、校园票务文
化、校园女性文化以及绿色生态文化的四
支团队脱颖而出成功夺标。大学生团队创
意经营，线上线下齐开弓，书报亭成其线下
实体平台。

#真刀真枪$创业实践舞台
书报亭最开始源于上海高校和青年报

等发起的“报纸进校园”活动，主要为学生
提供报刊、杂志等售卖活动。“后由科林文
化传媒公司承接再把报亭转手给第三方运
营，主要提供打印、复印业务。主要是商业
化的运营。这种模式从大约 /((+年开始一
直持续到现在。”学生事务中心陈恩桃老师
介绍。
“收回书报亭，首先是因为商业性的运

营使得书报亭变得乱杂，这种市侩气息与
学校整体的环境氛围不搭。其次是校方希
望以此为契机给学生们提供一个体验创业
的机会、一个真正意义上的创新创业实践
的场所。目前学生们的创新实践、文化展示
还是依托于教室、逸夫楼、光标楼等临时性
的借用场所为主，能纯粹让学生进行创新
创业的长期的固定的实践场所还是没有
的。所以这次书报亭管理方式的转变更大
程度还是为了让有创业创新梦的同学有
‘真刀真枪’实践的舞台。”

学校免除学生团队书报亭使用租金，
仅需缴纳书报亭使用押金及实际产生的水
电费，管理自主权也给予学生，同时在创业
上给学生专业的帮助和引导。“很多团队未
能中标，并不是因为项目不好，而是因为不
适合在书报亭创业。交大正在筹备建立环
交大创业生态圈。届时在交大附近有几千
平方米空间，无偿提供给学生创业实
践。”陈恩桃透露。

谈及
学 生 承
包 书 报
亭，自己做小老板可能遇
到的问题时，陈恩桃老师
回答，“团队经营的理念不
同，团队人员调动（毕业
等）是可预测的问题，最
重要的是亏本的风险很
大。学校除了提供书报亭
这个地点之外，将不会再
额外拨资金去支持其经
营。学生团体自负盈亏。
资金周转等全部由学生
团体自主处理。因此，如
果出现难以为继的问题，校方一
定会考虑更换团体。”

! ! ! !上海交通大学闵行校区的
+ 个书报亭本学期面向全校学
生招标，邀请学生组团投标，承
包书报亭自主经营、自我管理，
体验创业全过程。日前，书报亭
的“学生老板”已经从招标方案
中脱颖而出，顺利夺标，书报亭
也将在四月底换上迷彩装、正红
女装、卡通动漫装、活力绿装，与
“新主人”一起开门迎客。
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