
! ! ! !望海楼是江苏泰州一座有着 !""年历史
的名楼。古客云：“不见秦鞭驱百去，空闻汉弩
射波来”，望海楼吸引着不计其数的游客。
#"$%年底，这座 &"多米高的古建筑迎来了
几位神秘来客———'() 工业无人机定制团
队的 *++,-./系列无人机。

*++,-./ 将为景区提供新的观景模
式———游客可以利用头戴 &'显示仪体验高
空俯瞰湿地，无人机的视角可以俯瞰整个景
区，这种观景方式比静态照片和手持摄像机
更有冲击力。'()团队则为游客和工作人员
提供特殊定制的协作型操作装置，让没有无
人机操作经验的游客可以轻松观景，并保证
游客和工作人员的操作安全。

这是大学生创业团队 '()工业无人机
定制的第一项商业成功案例。对这 0个平均
年龄 1$岁的大学生来说，这个整体售价六万
的项目意味着他们所热爱的 '()234 飞控
系统、智能追踪系统、编队飞行系统和无人机
不仅是航拍玩具，而是可以在民用领域发挥
更多作用的机器人工具。当然，这也产生了另
外一个效应：他们找到了更广阔的无人机应
用场景。

这个团队技术研发人员由金融工程、飞
行器设计、计算机等专业的 0名大学生组成，
他们来自上海金融学院、复旦大学和上海海
事大学，精通无人机软硬件研发、营销等各个
环节，拥有多个国家级和上海市大学生创新
创业计划立项、沪上科技发明奖项，另外，还
在申请几项国家专利。
但他们并非狂热的极客。15$1年接触校

园无人机项目之后，他们在各类科技比赛中
慢慢孵化成无人机个性化定制成套解决方案
成套的团队，在无人机硬件研发设计、装配制
造、控制系统设计与调试、整体解决方案的设
计与落实中表现不俗：他们自主研发了 '()

系列和 *++,-./系列多旋翼无人机、'()234
系列无人机飞行控制器、'()2674 人工智
能跟踪导航系统以及 '()89/'人工智能联

网无人机编队系统等技术，其中热备型多功
能飞行控制系统、智能跟踪导航系统等多项
技术尚属国内领先水平。正是凭借自主研发
的核心技术，'()得以不断进行产品升级、
开发新功能、拓宽使用领域，也得以创造更大
的利润空间。这点也是大多“拼装型”企业难
以望其项背的。
据团队负责人陈子杰介绍，团队自主研

发的智能化的视觉跟踪系统，能够自动引导
无人机对任意目标进行实时跟踪；此外，团队
的无人机搭载有 ',:;,,无人机编队技术，通
过自主研发的机联网系统进行通讯，能够使
多架 '()无人机进行编队飞行，满足特殊用
户的需求，在智慧城市、工业安防等用途上有
着极大的价值。“我们的产品涵盖了最小的便
携式无人机到最大的巨型无人机，并具有通
用化改装的能力，在不对结构改装的情况下，
能够搭载各类用户需要的功能模块”，陈子杰
说：“我们想为每位客户提供最大程度的个性
化无人机解决方案定制，安装、培训、维修、保
养服务一应俱全，满足其在无人机领域的一
切想法与需求。”

在景区以及多项比赛中出场的 *++,-./

系列机型就是为适应各类解决方案进行的全
定制机型。此外，1"$<年 =月举办的全国研究
生飞行器创新大赛上，复旦大学团队轰动一
时的脑电波控制无人机项目，载机部分就是
'()团队提供的 *++,-./20!方案的修改版。
随着国内无人机资本市场大热，零度、亿

航、极飞等无人机公司先后完成千万级美元
融资，小米，阿里巴巴等巨头也开始布局无人
机生态链。'()目前不涉足 4端消费市场，
短期内不需和这些大公司短兵相接。而随着
'()开始向农林业植保、电力巡检领域扩展，
这个团队也遇到越来越多客户提出的定制化
需求。就在不久前，'()与多家公司在影视、农
业、电力等应用领域达成了合作意向，在合作
开始之前，'()需要一段不短的产品定制研
发期，这也成为 '()当前面临的发展瓶颈。
'()正在寻找新的成员以及合作方加入。
事实上，陈子杰在不断寻找合适的投资

人的同时，也试图通过申请专利保护、技术保
密并加快技术更新维持 '()的竞争优势。
能否再造一个大疆？这想必也是陈子杰

和他的团队常思考的一个问题。
图片由采访对象提供

! ! ! !如今，“大学生创业”已
成为社会热点，许多在校大
学生都渴望踏上创业道路。
我们身边也不乏创业成功的
例子，不少学姐学长已经挤
进创业成功者的榜单，郎金
龙学长就是其中一位。
他拥有敏锐思维和长远

目光，在闵行区拥有自己的
一片商业天空，在南京还有
分公司。他年轻，却资历丰
富；他稳重，又不乏激情。他
就是上海立信会计学院
1""=届毕业生郎金龙。

乘!互联网!"之风
郎金龙抓住“分享经济”

的新潮理念，开发了一款
>?? 叫“拼吗”，利用网络平
台的便捷性开展拼车、拼饭、
拼房等业务，在出行、饮食、
租房等领域中打造“拼”时
代，同时他还利用家庭主妇
的闲暇时间与顾客的不同需
求建立了一个私厨平台，为
社会创造更多价值。目前，
“拼吗”*??已经完成多轮融
资，积累了相当的人气和活
跃用户。
从大一开始就创业的他笑称自己其实是

“兼职上大学”，创业初期，他做过展会，承包
过聚会用餐，就连发传单也做过。这些经历为
他日后的发展积攒了经验。后来，他结合互联
网，开发旅游这一业务。清晰的商业头脑，使
他一个月能获利 @A1万，这也使他更加看好
互联网的发展前景。
问及到是否觉得自己已经成功了，他笑

着回答道：“活着就是成功！”“初创企业只有
活着才能做自己想做的事情，才会实现自己
的梦想。那些成绩都是阶段性的成功，人要不
断向前行，有追求有目标。”

思路清晰信念坚定
现在校园中不乏大学生自主创业。在创

业初期，他们往往希望自己的团队实力雄厚，
技术卓越，资本越多越好。每个人对好团队的
理解不一样，郎金龙认为最重要的是，创始人
在瓶颈期是否能坚定信念，带领团队绝处逢
生。他强调了创始者的责任，一定要有自己的
想法，明白想为社会创造什么价值，例如在他
的私厨平台上，原本没有收入的家庭主妇可
以通过制作美味佳肴来创造财富与价值。同
时保持思路清晰，一步步制定好策略，提高自
己产品的质量，建立自己的团队精神。并且要
铭记人生大部分都是在积累，学习如此，创业
亦如此。只要你认同这件事，认为有价值，就
去做，就去坚持。
他对大学生创业提出了一些建议：首先

弄清楚你想要什么？是社会地位，金钱，还是
个人价值？抑或是乐趣？只有弄明白这点才能
确定你的目标。其次要与资深人士多沟通来
了解更大的市场，而不能闭门造车；他曾经为
一个自己所想的点子独自疯狂地去构思谋
划，结果却发现早已有企业运行到很大规模
了。再次要了解并确定你的目标客户是谁，服
务于哪个市场，要打有准备之仗，不能因贪念
想通吃。

! ! ! !一次偶然的机会，一位同学关于西装定
制的想法吸引了李超，后来他又结识了另外
一位与明星团队有联系的同学，于是在李超
大三时，三人合伙开了一家西装私人定制公
司。这家公司目前在上海有三个工作室，思
南路工作室服务于市中心私人定制客户，松
江大学城工作室服务于大学生群体，闵行工
作室服务于各个企事业单位。

努力走在时代前端
一个市场成熟后，就会出现很多竞争

者，如何在高手如云的商场上使自己立于不
败之地？李超认为企业要有自己的核心竞争
力，要不断创新，为消费者提供最好的购买
条件。李超的公司提供微信端预约上门量体
服务，并计划培训若干线下时尚量体师来应
对定制市场更广阔的空间。
谈及公司近期的规划，他对自己的战略

很有信心，并为记者普及了“大数据”的有关

知识，他希望利用微信端新设一种操作更加
方便的系统，利用自主研发的三维立体成像
技术使顾客可以更好更快地选择出适合自
己的产品。他认为，想要成为一名成功的创
业者，就需要有这种敢于开拓，不断进取，努
力走在时代前端的精神。

坚持坚持再坚持
创业的过程中不会总是一帆风顺，肯定

会遇到诸多意想不到的困难。李超说：“在创
业的过程中，千万次想要放弃，但最终还是坚
持了下来，因为每当这个时候，我都会问问自
己为了什么坚持了那么久？然后就会咬牙挺
过来。”他一再强调：坚持，坚持，再坚持。

在创业的过程中，最让学长印象深刻的
一件事就是在初期时接到一笔 0万元的订
单，但因某种原因延期交货，对方因此而拒
绝付款。当时由于学长刚步入商业圈，初出
茅庐，不懂得如何“圆滑”应对，碰了很多壁。
“令我难以忘记的不是那亏损的 0万块，而是
我从中吸取的教训：第一，这件事使我认识到
作为一个商人，一定要诚信，要谨记契约精
神。第二，在创业这条路上会遇到很多不可预
期的荆棘，要学会随机应变，不可莽撞。”

创业不仅仅是一个想法
在创业时，学校和松江校区政府给予了

他很大的支持和帮助，比如免息贷款、资金
补助等。同时针对大学生创业辅助政策，他
顺便提出了一点建议：政策虽好，但并不能
“家喻户晓”，希望能在学校开展一些讲座或
是宣传活动，让更多的人知道并得到扶持，
从而更好地实现自己的创业梦想。
刚开始踏进创业的道路，李超觉得不能

投入太多，更忌讳盲目投入。他的启动资金
主要是合伙人的投资，加上自己平时的积攒
和向家里借的 <万块。因为公司属于轻运营
企业，所以 @5多万也已经足够。
最后，他告诫在校大学生在创业之前，

一定要考虑清楚，寻求机遇，不可盲目追风。
创业不是一种想法，而是一个过程，在付诸
实践前，要有所规划。剩下的就是坚持坚持
再坚持了。
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