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创业说 ! 社区版

! ! ! ! !“当你觉得你多了一条道路，那么
你失败的几率就增加了 !"#……至少
在一个地方，我会彻底消失，然后在另一
个地方更加专注地出现。”办完休学手
续，孙领在自己的朋友圈里写下这段话。
这个在上海应用技术学院读书的男生，
在大二下学期毅然选择休学创业。

这是孙领第二次踏上创业路，做的
是自行车的智能车把，致力于解决骑行
爱好者长途骑行时的照明和手机耗电
问题。在中国，这一领域还鲜有人探索。

兴趣点亮创业灵感
和许多男生一样，孙领从小对车着

迷，钟情于收集各式各样的汽车模型，攒
了近三百件压箱底的宝贝。读初中时，他
迷上骑行，第一辆自行车是上海的老牌
子“永久”。升入高中，父亲给他换了辆美
利达公爵，拿到爱车的孙领兴奋地约上
车队里的朋友们来了场说走就走的骑
行，“两天，一口气骑了 $""多公里。”

大一这年，孙领决定做点什么“让骑
行这件事变得更美好。”作为一名资深骑
行客，他对骑行路上手机没电带来的烦
恼深有体会，“骑行到陌生的地方免不了
需要打开 %&'导航，手机电量就会消耗
得特别快。但骑行路上，我们喜欢轻装上
阵，随身带着几块充电宝实在不是一个
好主意。”“能不能把充电座和自行车结
合在一起？”孙领开始琢磨这个问题，并
把这定为自己的创业方向。

招兵买马踏上创业路

确定了方向，孙领静下心，仔细地写了一份创业方案，而后单
枪匹马参加了 ())*'+,-.（一家专注于互联网/移动互联网，超短
期、细胞型项目的创业服务平台）主办的路演活动。

那时的他两手空空，没有钱，也没有一同创业的伙伴，只有一
份新鲜出炉的方案。等了两个礼拜，都没有收到任何回复。一直到
第三周，孙领等来了他的好运气，投资方主动联系他，愿意给他创
业的“第一桶金”。

在孙领的团队里，大家都是“玩车的”，机缘巧合相聚在一起，因
为热爱，才更专业，也更懂得坚持。

团队里，孙领这个 012是最年轻的，甚至还有两位三十多岁
的人分别负责运营总监和设计，“我能从他们身上学到许多东西，
所以我更愿意和比我经验丰富的人合作。”

!坏脾气"的强迫症患者
团队成员称孙领有“完美主义倾向”，目前准备投放市场的智

能车把他们设计的第二代产品，在此之前，他们已经进行了两次大
型调整，无数次小型优化。“有完美主义倾向，$3打印机打印出来
的模型不满意就直接砸碎”。
渐渐地，合伙人们都习惯了孙领的“吹毛求疵”，咖啡店成为他

们的第二个会议室和办公室，花一个下午坐在一起讨论优化设计已
成为家常便饭，花几个小时和一颗螺丝钉“较劲儿”对他们而言也不
再稀奇。“要逼自己创造漂亮的东西。将产品做到极致，构建软硬件生
态圈是我们的目标。”孙领打开电脑颇为自豪地向我展示产品的照片
和即将上线的 4++，这款全新的智能车把拥有流线型的身段，与自行
车完美融合，外观很是讨喜。4++界面的标志是孙领自己设计的———
既像射击的靶子，又像一只啄木鸟，“也像我们这个团队，有着明确
的目标和坚持不懈的尝试。”
选择休学去创业，孙领的身边不乏质疑声，但他很庆幸在这条

路上也遇到许多“贵人”———无论做什么，父母永远支持他；同行的
创业伙伴从未想过放弃；学校的老师魏栓成教授不仅利用专业优
势为他出谋划策，更在他身处低谷、沮丧低落时特意从上海应用技
术学院的奉贤校区驱车赶来徐汇给他鼓励和开导。
孙领在朋友圈里留下过这样一段话：“也许若干年后都会获得答

案，所有不安、所有的焦虑与压力都会变成故事来讲，但至少现在，还
是不得不忍受现在的状态，只是为了让自己有机会获得这些答案。”
他努力追寻一个满意的答案，给自己，也给所有支持他的人。

! ! ! !近日，包括创业者、投资人、政府
机构在内的千余家单位齐聚上海，共
同亮相第四届“$5!中国创业节”。他
们虽大多为草根创客，却在民间资本
与政府扶持的双重激活下，在创新的
历史舞台上崭露头角。
“创业节”由创新创业服务平台飞

马旅主办，共有 !6"多个优质项目成
为“飞马星驹”，包括安能物流、言几
又、蒲公英会议中心、桔子互联等，融
资总额超过 5!亿元，总估值超过 5""

亿元。“$5!中国创业节”全年将持续
在上海、北京、厦门、宁波、成都、南京
等创业氛围浓郁的城市，举办大咖讲
座、主题论坛、创业沙龙、成果孵化展
览、创业马拉松、创业骑行等丰富的创
业活动。
在展示区现场，笔者也发现不少

与我们生活息息相关的新事物。

配镜不需再去眼镜店#

说到 252，想必大家都并不陌
生，大家直观的理解就是线上到线下，
那么眼镜 252就是线上订货，然后送
到自己手上。但对于视力有问题的人
来说，配镜之前需要知道自己的度数，
有没有散光等等。缺少这个环节，就必
须走眼镜店或医院一趟。

而在现场，一款白色的机器吸引
了许许多多参观者的目光。它是由望
客公司研发的“'.. 7自助视光机器
人”58" 版，可帮助用户获取眼睛的
“眼球分析影像报告”，为用户免费检
查，获悉眼部健康档案，从而让用户

更深度了解自己眼部健康方案，以及
定制隐形眼镜、功能型光学镜的验配
方案。就是这样的一台的小小机器他
日后会出现在地铁站、大学图书馆等场
所，作为我们配镜者只需要用自己的微
信扫一扫上面的二维码，就可以获取你
眼睛详细数据，可以在望客 4++上直
接订购眼镜，也可以拿着这组数据到任
一你信得过的门店去配镜。
不管你需不需要佩戴眼镜，你大

概都会听闻过眼镜是一个非常暴利的
行业。
至于为何眼镜会这么昂贵，之前

有媒体给出这样的分析：每年至少 9

万元的加盟费、昂贵的门面租金、高达
数十万的商场进场费、更高昂的医院
入场费、技术人员工资等等。

可能你不禁要问了，为何一家卖
眼镜的公司会如此受青睐？答案是，
据行业数据统计中国近视人口达 :;9

亿左右，保守推算眼镜是一个千亿级
的市场。而互联网企业望客的潜
力———获取别人无法获取基于人类眼
睛相关的大数据，以及提供传统眼镜
商无法提供的服务。我想要不了多久，
人们配镜可能就不需要再去配镜店了
吧，可以在互联网平台下即刻完成。

通过!""找实习靠谱吗#

作为大学生，在毕业前夕，你可能
会烦恼找不到一个合适的实习工作，
没有熟人介绍，网上发布平台又鱼目
混珠，不知道什么比较好。在创业节现
场，笔者发现一个新网站 ,++———实

习僧。它是一个专注实习的垂直招聘
平台，利用数据及算法帮助学生更好
地寻找实习机会和职业发展，帮助企
业高效地招聘实习生和选拔人才。
“实习僧”创始人陈俊宇，还有个

身份，是在读研究生。
在本次创业节中，“实习僧”是唯

一一个在校大学生创业项目。创业梦
想秀的舞台，让这个小有名气的大学
生创业项目，仿佛在一夜之间，成为各
方关注的创业明星。眼下，“实习僧”已
跻身国内实习生招聘第一品牌。
“毕业季是最忙的，学生、企业新

增用户量创下了同比新高。”在陈俊宇
看来，这样的“忙”，与年初的创业“站
台”有着必然关联。腾讯、奔驰、平安银
行、中信银行、小米、百度、$6"、阿里巴
巴、支付宝……“这些都是陆续新增的
注册企业，除了一些投资界，很多企业
和大学生都更多地关注到这个平台。”
眼下，“实习僧”已服务了 <"余万名重
点大学学生，而在今年，随着在不同城
市巡回，这些数据还将持续攀升。陈俊
宇告诉记者，今年他们的重点目标就
是进入上海市场。同学们，看到了这
些，你还在为找寻实习而烦恼吗？

5"!9年中国创投行业持续升温，
激情与挫折并存。而随着 5"!6年中国
经济转型、产业调整和二级市场的动
荡，行业洗牌加速，无论是创业还是投
资都将更加趋于理性。创业者在行业
中生存、发展、壮大，价值投资的风口
方向渐渐地寻找到了目标，成为当下
关注的焦点。
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!互联网!"加出新创意

草根创客
玩转!创业节"

俞金旻 #上海电影艺术学院$


