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! 创业说社区版

! ! ! !三块钱一杯的巧克力圣代、不超过十块钱的咖啡饮品、还有
“一元配送”的学校食堂烤鸭饭……这些都是上海交通大学校园内
大部分师生在“吃货联萌”平台上能享受到的服务内容。
从同学自发形成的社团开始，到如今吸纳众多交大师生的服

务平台，“吃货联萌”经历了两年的成长期。“最初只是社团内热爱
美食的同学集结了起来，想与校园内部一些有口皆碑的美食服务
主体进行合作，以团购方式得到更优惠价格。”谈到创业原因，已是
大四的陈相泽说道。而就是这个“灵光乍现”开启了吃货联萌团队
的创业之路。和其他联合创始人达成共识之后，陈相泽找到了学校
创业学院的指导老师，寻求专业的指导和帮助，最终将“公益性专
业化的校园服务”作为核心目标，致力于将校园内的美食服务以更
低价格惠及师生。

陈相泽在创业前期选择休学一年，专心于平台开发和完善的经
历。“刚刚做出决定时，父母也有担忧，不过我当时坚持自己的想法，
创业学院的老师也和我父母沟通，他们也同意给我一年的时间。”陈
相泽说。在这一年时间里，学校内数间创业咖啡馆与“吃货联萌”平台
达成了合作，“吃货联萌”成为绝大多数师生都知道的服务平台，陈相
泽也终于用实际行动向父母证明了自己的选择。
在与创咖合作之后，“交大餐饮”食堂外卖是“吃货联萌”的又

一个创新。考虑到交大校内颇受欢迎的几间风味食堂都离宿舍区
和教学楼较远，许多同学相比之下更加依赖外卖，可是外卖的食品
安全并不让人放心，食堂外卖的点子就应运而生了。在经过调查之
后，“吃货联萌”开始了与食堂的合作。只要在餐品的堂吃价格再多
出一元的配送费，师生们就可以在“吃货联萌”平台上订购食堂饭
菜，准点送达。同样是便捷的外卖服务，却可以用更少的外送费吃
到更有保障、口味也不赖的食堂饭菜，这个服务自然受到了同学们
的广泛欢迎。以第四餐厅烤鸭饭为代表的食堂美食也由此打破了
距离的限制，成了越来越多的同学倾向选择的餐食。
现在，“吃货联萌”的影响力已经不仅限在交大范围。早前上海

立信会计金融学院就已经引入了“吃货联萌”的公益服务，将校内
几间咖啡吧吸纳进了“吃货联萌”平台的合作范围。而“吃货联萌”
下一步的发展规划，便是满足上海市其他高校同学的要求，甚至将
“吃货联萌”平台的公益服务引入江浙一带的更多高校。另外，陈相
泽等同学也准备在交大范围内继续扩大与更多优质服务主体的合
作，让“吃货联萌”不只停留于“吃”，更能填补平价定制服装、课程
团购等校园服务的空白，为广大师生谋福利。
说到对未来规划，陈相泽表示自己毕业后也会继续把“吃货联

萌”作为主业，他也希望能有更多同学加入到这个团队。“我们现在
仍处于成长期，专业化水平有待进一步提升，需要更多技术过硬、
美食嗅觉敏锐的同学成为新鲜血液。”如他所说，或许非盈利性质
的公益创业项目会让部分学生产生犹豫，但其实比起盈利，实现这
个平台的从无到有，到更大更好更完善的过程，对于每一个加入团

队的学生来说都将会是
一次可贵的实践能力锻
炼。无论未来是否把这
当作事业，“吃货联萌”
都将是磨炼学生创新创
业能力的大好舞台。
就像陈相泽说的那

样“每天的工作都和吃
相关，这本身就很有
趣。”“吃货联萌”的初衷
很纯粹，如今却成为了
项目指导老师口中的优
秀案例，“创业成功没那
么简单，但是创业本身
也没许多人想得那么复
杂。一个成功的创业刚
出世的时候，只要本着
实干的精神，尽心尽力
为服务对象提供价值，
创业者自身的价值也早
晚会体现出来，这就足
矣。”“吃货联萌”平台的
创业之路或许可以成为
现代大学生创业的一个
新视角。

由
!吃
货
"引
发
的
一
场
创
业

!

!

!

记
上
海
交
通
大
学
"吃
货
联
萌
#平
台
公
益
创
业
之
路

! ! ! !从 !"#!年开始的五年，是杨浦创新融
入国家战略，体现上海规划高速发展的五
年。中国（上海）创业者公共实训基地，作为
由国家人社部唯一冠名的专注于扶持大学
生创新创业的国家级创业实训基地，在五角
场蓬勃发展。
实训基地创业功能不断完善，先后建立

了创意产品、电子电工、信息技术三大产品实
验试制平台，引入了大学生科技创业基金会、
李开复创新工场、大学生创业示范园三家孵
化器；!"$%年，还打开沿国定东路 &""米围
墙，引进了中国青年天使会、云享客、创梦亚
马逊 '()、京东众筹体验馆、*+咖啡、华创俱
乐部等一批国内知名的创业服务机构。

创业者的摇篮
“预孵化—孵化—加速孵化”，三级孵化

体系完善了大学生创业园区认定和管理办
法，健全了杨浦区大学生预孵化创业项目扶
持机制，有效推动了园区服务能级的提升，
将专业、优质的创业服务覆盖到更广泛的创
业群体。同时，进一步加大对预孵化项目的
扶持，关注对创业前优秀项目的培育，给予
“创业启动资金”，有效降低了初创企业的创
业门槛。
实训基地集聚平台和政策资源，逐步形

成“活动,孵化”、“项目,孵化”、“投资,孵
化”及“产品试制,孵化”四大孵化模式，在
五年时间里扶持服务了 &$-家创业企业，帮
助了 $!!&个创业项目，其中 %$-个成功孵
化成企业，创业带动就业 ./.!人，为杨浦培
育了一批如新眼光、复享、012345等在互联
网,、智能制造、高新技术领域的龙头企业，
输送了一批优秀创新创业人才，在激发杨浦
创新创业活力，营造创新创业氛围方面发挥

了积极作用。
创意产品实验试制平台是实训基地的试

制平台之一。平台提出了“6788，不仅仅是免
费，更为了梦想的自由放飞。”因此，平台以创
业苗圃项目预孵化为重点，为创业项目团队
和小微企业提供免费的工商注册、劳动人事、
财税管理、知识产权等相关内容的全方位公
益培训辅导，并组织创业者同学会和创业项
目及小微企业之间广泛的合作交流。

实现创业梦
实训基地以专注于创业服务链的前端

为特色，五年的培育和沉淀，这里陆续走出
一批在互联网,、智能制造、高新技术等领
域的龙头企业。它们发展势头猛，业内地位
高，有的甚至已经走上新三板。这些落户在
杨浦的企业，正不断发挥明星企业的溢出效
应，促进杨浦产业集群集聚，推动杨浦迈入
蓄势勃发、百舸争流的发展新时期。
史永平毕业于上海理工大学创业班，曾

有多次创业经历。自己学车时的不愉快经历
让他萌生了做一个互联网学车平台的想法，
9090学车就这样开始萌芽。从开始时单纯
的代招生，到如今开发完成了报名及分期系
统，开展对学员进行系统化服务的 87:客
户管理系统的开发，9090学车平台逐渐被
众人所了解。“我们有一个三年规划，今年做
好上海市场，明年延伸江浙，第三年覆盖华
东市场。”史永平表示。

五年来，还有很多像 9090学车一样的
企业从这里走出去，实训基地已经成为领略
杨浦创新创业发展历程的缩影和窗口。未来，
实训基地将打造上海创业服务“四大中心”，
即创业苗圃孵化中心、创业服务集聚中心、创
业文化交流中心和创业信息发布中心，积极
推动“大众创业、万众创新”的更好实现。

辐射周边
实训基地充分贯彻三区联动理念，不断

向外复制推广孵化服务经验。同时在创业政
策的推动下，区域内的创业服务载体无论是
在数量、规模、种类、配套环境，还是在服务
功能水平、孵化质量和效果等方面，都得到
了迅速提升，形成了覆盖街镇社区、大学校
区、科技园区等多类型、多形式服务载体交
相辉映的新格局。各服务载体作为实训基地
孵化服务的外在承接及延伸，成为杨浦培育
优秀创业者的重要支撑力量。

实训基地联合复旦大学、上海交通大
学、同济大学、上海财经大学、上海大学、上
海理工大学等区内外 $" 所高校共同成立
“高校创业就业合作联盟”，建立符合杨浦产
业特点和大学学科优势的促进大学生创业
就业的长效合作机制，形成覆盖全学年且有
所侧重的创新创业教育体系，进一步培育大
学生创业精神，探索高校科技成果转化的新
模式。
为有效推动高校大学生创新创业教育，

实训基地发起创办“进化圈—创新以实践”
品牌活动，通过全新的工作模式帮助高校内
早期创业团队和项目加速成长，助推商业模
式落地。!"$;年至今，吸引了千余名大学生
报名参加，辐射范围覆盖上海市、长三角乃
至珠三角高校。
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