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/公司探营

! ! ! ! ! 月份发行的首只新股———蓝思科技
（!""#!!），本周三首批上市，该公司创下了创
业板营收和利润新纪录，同时，公司创始人也演
绎了一个从“打工妹”到富豪的成功创业故事。

营收利润创业板第一
总部位于湖南浏阳的蓝思科技本次发行

$%!$万股新股，发行价格为 &&'((元)股。公司
主营视窗防护玻璃的研发、生产和销售。公司
市场占有率非常高，&"*&年和 &"*!年，蓝思
科技的手机和平板电脑防护玻璃的出货量，
在全球市场的占有率分别达到 &"+&%,和
&!+!%,。苹果、三星、-.和富士康，均位于蓝
思科技 &"*!年的前五大客户之列。最近三年
来，苹果公司则一直是蓝思科技最大的客户。
&"*#年，蓝思科技对苹果的销售收入为 $/'/

亿元，占营收的比重为 #%'##,。
值得一提的是 &"*#年，蓝思科技的营业

收入为 *##'(%亿元，净利润达到 **'%亿元。
这两项关键的财务数据，蓝思科技都排在 #&&

家创业板公司的首位，以营业收入看，创业板
第二高的公司，营业收入不足蓝思科技一半。

净利润方面，蓝思科技是首家净利润过 *"亿
元的公司，&"*#年归属于母公司股东的净利
润为 **'%亿元，而这还是业绩大幅下降后的
数据，公司 &"*!年的净利润高达 &#'#亿元。

因此，从营业收入和净利润来看，蓝思科
技是目前创业板第一股。

从打工妹到董事长
更值得一说的还有公司董事长周群飞，

公司由她和丈夫绝对控股。上市后蓝思科技
总股本 $%!!$亿股，其中，蓝思科技（香港）有
限公司持股 0#$$$ 万股，持股比例为
/*'*/,；长沙群欣投资咨询股份有限公司持
股 0!!#万股，持股比例为 %'(&,。这两家是
公司的控股股东，而这两家公司均由周群飞
及丈夫郑俊龙控股，香港蓝思属周群飞全资
持股；周群飞和郑俊龙，分别持有群欣公司
/0,和 *#'%,的股份。

因此，周群飞及丈夫郑俊龙是蓝思科技
的实际控制人。周群飞实际上持有蓝思科技
0'(&亿股，夫妇俩合计持有蓝思科技 0'((/亿
股，占目前公司股份 /(,。

招股书显示，周群飞出生于 *(%"年，郑
俊龙则比周群飞小两岁。目前，周群飞为香港
居民。而身份证信息显示，郑俊龙是湖南宁远
人。目前，外界关于这位成功的女商人的报道并
不多见。一份政府发布的资料显示，周群飞担任
着湖南省工商联和长沙市工商联的副主席。

上述资料称，周群飞于上世纪 /"年代，
“随南下淘金人潮赴深圳打工”。有报道称，周
群飞的打工地点是在深圳的伯恩光学。

目前，伯恩光学和蓝思科技，互视对方为
最大竞争对手。去年 **月，双方之间还爆发
过“窃取商业机密”的事件。
“今天你迈过这个小坎，明天你就会迈过一

个大坎。”去年 !月，周群飞在湖南一个活动演
讲时透露，她在 &"多年的创业过程中，经历了
多次坎坷，“两次把房子卖掉，给员工发工资”。

周群飞说，她最初从手表玻璃起家，相继
创办了 **家公司，“经历过日工夜读、白手创
业的艰辛，体会过金融危机的剧痛，尝到过产
业转型的压力和激烈竞争的残酷。”

从“打工妹”到如今的富豪，周群飞的创
业历程具有很大的“励志”作用。

身家冲击内地女首富
以蓝思科技昨天收盘价 !$'#&元收盘价

计算，周群飞持股市值为 &*0亿元，而这并不
是股价的终点站，以公司良好的业绩和正宗
“苹果”概念股，上市初期股价持续涨停是可
以预期的，无非就是多少个涨停板。

一些乐观的预测，认为蓝思科技股价会
在 $"元1%" 元，也就是总市值在 #"" 亿元
至 #%*亿元。目前创业板总市值最高的是乐
视网，总市值接近 /""亿元。如果真的股价
上涨到这个位置，周群飞的身家有望达到
#""亿元左右，或可以冲击国内女首富的位
置，根据胡润研究院发布的《女富豪榜》，
&"*#年内地女首富为碧桂园的杨惠妍，其身
家为 ##"亿元。

蓝思科技也存在“主要客户高度集中”的
风险，不过，为苹果等大公司“代工”，其实还
是一个不错的行业，大家都知道在苹果的产
业链中，中国代工企业利润很少，但即使很
少，蓝思科技净利润还能够超过 *"亿元，远
远好于一般的企业，还是很赚钱的。同时，这
类企业对就业帮助很大，截至 &"*#年底，蓝
思科技员工人数已经达到 /+&#万人，对社会
的贡献还是很大的。

所以，新兴产业的配套企业还是很适合
中国的，从这个起步，未来如果能够开发自己
的产品，不完全依赖于苹果等大企业，那么，
无疑将得到新的发展。 本报记者 连建明

蓝思科技成为创业板第一股

一个打工妹成功创业的启示

! ! ! !民以食为天，食以安为先。如何满足国人
对食品安全的迫切需求？民族品牌，如何伴随
着体制改革走向海外？在 /0年的风雨中，梅
林屹立不倒，交出了一份份漂亮的答卷，努力
攀登新的高峰。

打造!舌尖上的安全"

外媒曾有一篇报道，说当地挖出一个二
战时期的食品罐头，几十年后重新打开，居然
一点没腐坏，引为奇谈。
而在梅林人看来，这事不足为奇。很多人

以为，罐头能够长时间保存而不腐烂，是因为
里面添加了防腐剂，其实不然。罐头的制造基
本原理是“真空、密封和高温杀菌”，因此只要
不漏气、不“胖听”（膨胀）、不生菌种，就不会
腐坏。

以梅林传统的“四大金刚”午餐肉罐头为
例，这是上世纪 0"年代末公司专门聘请捷克
专家开发的，经过特殊工艺制成。由于工艺精
湛，其他午餐肉罐头最多只能切 &!片，梅林
午餐肉却能切出 &%片，而且长时间炖煮也不
容易烂。因此，梅林的午餐肉罐头很受火锅
店、东北炖菜馆及香港许多餐厅的青睐。

作为中国罐头十强企业的榜首，梅林对
产品实施全程质量控制，确保质量安全。企业

还曾多次受国家轻工业部、轻工总会以及罐
头工业协会委托，参与制订罐头行业的国家
标准，并在同行业中，率先通过了 234("""质
量管理体系和 56778危害分析和关键控制
点认证。

严格的质量管控，使梅林得以打入欧洲
市场。众所周知，欧盟对肉类制品的标准要求
严格，是中国众多肉制品企业无法逾越的“堡
垒”。而 &""0年，梅林却在捷克建立了生产基
地，就地采购、就地生产、就地销售，生产的罐
头产品刚一上市，就受到了欧洲多国的青睐。

实现肉产品外延并购
要打造“舌尖上的安全”，必须掌控全产

业链，控制核心资源。梅林以“上控资源、下达
渠道、中间协同”为业务定位，通过内生性增
长和老企业的技术改造等战略，力争达到“三
年翻一番”的目标。

如今，企业已完成对“苏食”的收购，将梅
林、大白兔、冠生园、华佗、佛手、爱森、苏食等
品牌纳入旗下，而每个品牌都在各自的细分
市场上排名前三，甚至稳坐头把交椅。

在“十二五”规划的收官之年，梅林准备
实现“三步走”中的第三步———肉类产品的外
延并购。肉制品是一个体量巨大却很分散的
行业，中国每年宰杀近 %亿头猪，若按每头
*0""元算，是除粮食、石油之外的第三个万亿
产业。然而，肉类行业集中度又非常低，行业
前三名加起来的市场份额只有 /9，至今未出
现大型垄断企业。因此，行业前景相当广阔，
充满着机遇。

而让梅林自豪的是，上海去年居民用肉
消耗的猪数量为 #""万头，其中梅林供应了
*""万头，也就是说四斤肉中有一斤是梅林供

给的。老百姓走进大卖场，品牌肉不外乎爱
森、苏食、金锣、双汇、上食五丰等，其中 &个
就属于梅林。

因此，实现外延并购，是梅林跻身中国肉
类行业前列的重要之举。据透露，今年企业将
对外延并购工作实现重点突破，在储备较多
的并购资源基础上，遴选出 *:&个符合公司
战略、有协同效应、价格合理、团队优秀、风险
可控的肉制品加工和分销的境内外企业，且
是业内的竞争对手、有品牌影响力的企业，作
为并购对象。

梅林人书写新的篇章
在梅林 /0年的发展史上，有冲劲有智慧

又识大局肯牺牲的梅林人，值得一提。
在上世纪八九十年代，罐头行业陷入危

机，唯有改革才能渡过难关。*((*年，梅林毅
然实行工厂转制，剥离核心资产，创办沪港合
资经营的有限公司。然而，为了轻装上阵，企
业也必须大幅裁员。

这时，大批党员干部主动带头回家，共
&"""名职工离开了岗位，靠最低工资度日。退
休职工每月 !"多元的补贴，也被暂停了。面
对这些举措，梅林人却毫无怨言，令领导层大
为感动。后来，企业改革成功，退休职工的补
贴被恢复。

*((%年，梅林深化改革，上市成为“中国
食品第一股”。企业再次整合，职工又出现了
富余。这一次，员工仍然接受了公司的安排，
在诸如“梅林食屋”“梅苑酒楼”等新开设的岗
位上，继续做着贡献。

而如今，梅林人更是坚持品质、贴心服
务，始终坚持供应“安全、方便、美味”的产品，
以保障民生为首要任务。以“光明里”“爱森优

选”为代表的食品专营连锁店，销售以生鲜食
品为主的产品，方便百姓。而针对白领生活节
奏加快的现状，梅林还研发了一系列中式菜
肴罐头，比如红烧猪肉、东坡肘子、宫保肉丁
等。下班回家，只要花上半小时，就能用半成
品做出三菜一汤的佳肴，令年轻人欣喜不已。

正因为这种如梅花般不畏雨雪冰霜的坚
毅品格，以及悉心呵护品牌的奉献精神，如
今，梅林人品尝到了“梅花香自苦寒来”的果
实。一次次的突破自我、创新改革，让梅林这
块金色盾牌越来越闪亮，成为中国民族品牌
中的佼佼者。据称，国内外的同行业一直在模
仿梅林的罐头生产技术，却始终望其项背。原
国家总理温家宝也曾提起，梅林是他所知的
唯一一个被外国公司模仿侵权的品牌。
“立足上海、领先长三角、面向全国、走向

世界”，这是梅林的核心战略。要成为一家处
于行业领先地位的综合食品制造与提供商，
努力与机遇缺一不可。从石库门中的一罐番
茄沙司，到多产业经营的“航空母舰”，梅林一
路走来，步伐坚定。今后，梅林将站在前人的
肩上，追随时代的脚步，书写新的篇章。

本报记者 金旻矣 通讯员 许喆群

85年的风雨中，梅林屹立不倒

金色盾牌打造“舌尖上的安全”
梅林的注册商标，外形是

一块金色的盾牌，其涵义不言
自明———做牢不可破的盾牌。
几十年前，梅林像盾牌那样，
将洋货抵挡在国门之外。几十
年后，梅林依旧像盾牌那样，
抵挡着当今食品行业的种种
乱象，誓做中国最优秀、最安
全的食品品牌。

顺势而为看“一带一路”! ! ! !本周前三个交易日上证指数分别上涨
&'&$,、*'00,、&'*!,，形成了明显的放量攻击
形态，并且两市成交量再次破万亿。放量上
涨，折射的是各类投资者做多 6股市场的信
心。政府在“两会”期间透露出“托底经济”的
积极政策信号，是各路资金全面做多 6股的
核心逻辑。针对目前大盘的上涨行情，虽然仍
有分歧，但笔者认为股谚有云“行情在绝望中
产生，在犹豫中上涨，在欢乐中结束”，目前的
行情还处于在犹豫中上涨的阶段，中期继续
震荡走高是大概率事件。操作策略上，可以持
股为主，继续逢低布局仍是主流。

不过，在主板市场的蓝筹股和创业板代
表的成长股哪个机会更大，分歧明显。短期

看，宏观政策分析可能会有利于投资者做出
正确的判断。央行最近发布的数据显示，&月
新增人民币贷款 *'"&万亿元，大幅超出 %"""

亿元左右的市场预期，;&增速也较 *月份的
*"'/,回升 *'%个百分点至 *&'0,。除了对宽
松货币政策的一致预期外，机构对“两会”后
的财政政策抱有较高的预期。此外，!月底将
公布的“一路一带”总体战略方案，将包括一
份详细的重大工程项目清单，规划未来几年
将要签约、开工的项目，涉及铁路、公路、能
源、信息、产业园区等总计几百项重大工程。

在流动性宽松与积极财政政策扶持下，市场
普涨值得期待，但考虑到经历连续两个月快
速上涨的成长股，累积了巨大的获利盘，而蓝
筹股则调整了两个多月，已经具有一定的安
全边际。因此，从估值和增量资金的角度考
虑，未来一段时间，蓝筹股的表现有望阶段性
强于成长股。低价蓝筹股机会更大一些。

确定好大方向后，可以重点关注“一带一
路”相关主题机会。统计显示，在年初的地方两
会中，一带一路成了各地政府工作报告的“标
配”，!*个省份均针对一带一路的建设进行了

破题。一带一路受益公司主要从区域和行业属
性两个维度来寻找。首先处于一带一路战略节
点地域的上市公司将直接受益，如边境地区的
新疆、云南、广西等。其次从行业属性上看，一
带一路沿线国家大部分为欠发达国家，基础设
施较为落后，城镇化程度较低，基建需求最为
明显，因此大基建行业（建筑施工、工程机械、
电力设备、钢铁建材）最先受益，同时战略推
行离不开金融支持，基础货物往来离不开港
口铁路交通运输，后期实现互联互通后的工
业制造输出也就成为常态。投资者可以参考
这一思路，构建自己的投资组合，提高盈利的
概率，也可以参考新东风网公布的最新统计结
果，其中有 *"家公司值得关注。毛羽 柯昌武


