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! ! ! !本报讯 （首席记者 谈璎）继
聚焦商业和金融之后，开放成为蚂
蚁金服下一个“大动作”。昨天，蚂
蚁金服宣布开放自运营平台“财富
号”，用技术支撑基金公司等在蚂
蚁聚宝打造专区直接触达和服务
用户。

据了解，“财富号”将于 ! 月
正式上线，首批接入的试点机构
包括博时、兴全、天弘、南方、建信
等基金公司，后续将向所有基金
公司开放。

作为蚂蚁金服旗下的智慧理
财平台，蚂蚁聚宝累计登录用户
"#$亿，理财用户（不包括余额宝）
数量超过 %&'(万，是用户数最多

的理财平台。蚂蚁聚宝总经理祖国
明介绍说，在基金领域，与蚂蚁聚
宝展开合作的基金公司达到 "((

家。与其他基金销售渠道相比，蚂
蚁聚宝的基金用户呈现出成长性
强、黏性高的特点：$(、)(后用户占
比超过 $!*，其中 )(、)&后用户占
到 %&*，一周再次登录用户占比达
到 )(!，尽管首次购买金额较低，
但复购频次、持有金额持续增长，
蚂蚁聚宝也因此成为业界最大的
“理财新手训练营”。

“我们研究发现，现在 $(后尤
其是 )(后用户的理财需求越来越
个性化、分层化。未来的理财市场，
一定是金融机构运用智能、大数据

为投资者提供个性化、定制化的服
务，从而帮助其找到更适合自己的
理财方式。”祖国明分析。

但在原来的基金超市模式下，
一方面，“货架”上堆满的基金产品
让用户无所适从，很难获得适合自
己的针对性理财建议；另一方面，
基金公司只是供货商，无法精准地
触达和服务用户。

博时基金总裁江向阳昨天告
诉记者，基金行业非常希望把合适
的产品，在合适的时机给到合适的
客户。基于大数据，能对客户的风
险偏好和理财需求进行详细规划
分析，提供精细化服务。

蚂蚁金服希望推动基于开放

平台、定制化和智能化的理财 +#(

模式。作为平台方，它将为金融机
构提供用户触达、数据、营销等一
系列能力支持。在目前备受关注的
数字化资产配置方面，基金公司基
于“财富号”能完善自己的智能投
顾能力。祖国明透露，“财富号”还
将向银行、保险、证券行业全面开
放，目标助力金融机构为 "亿中国
家庭提供专属的理财服务。

蚂蚁金服方面昨天表示，基于
金融科技的定位，蚂蚁金服未来会
只做技术，支持金融机构去做好金
融。据透露，今年上半年，还将有更
多蚂蚁金服的金融业务向金融机
构开放。

蚂蚁金服全面开放财富平台
! ! ! !本报讯（记者 连建明）
德意志银行近日发布第十五
期年度另类投资调查报告，
这是业内规模最大、历史最
久的对冲基金投资者调查。
调查显示，尽管对冲基金在
,("!年经历了严峻的形势，
但投资者仍然认可该类投
资，超过四分之三投资者计
划增加或维持现有对冲基金
配置。

投资者认为 ,("- 年对
冲基金业绩值得期待，资产
规模将继续扩大———近四分
之三投资者认为 ,("- 年对
冲基金投资组合表现将优于
,("!年。到今年年底，行业
资产将有望扩展至 %#"+ 万
亿美元。

基金经理的选择更为关
键，对冲基金投资组合能否
取得成功在很大程度上取决
于基金经理的选择，投资者更倾向
将资本交给数量不多，但能稳定实
现良好阿尔法收益的基金经理。
对冲基金收费结构成为焦点，并

且在很大程度上决定了最终资产配
置。投资者一般要为对冲基金投资
分 别 支 付 "#&)* 的 管 理 费 和
"-#!)*的业绩奖金。四分之三受访
者表示会与基金经理协商费用问
题，其中占比最多的是养老基金投
资者。

! ! ! !本报讯（记者 郭文才）以“匠
心·创领”为主题的 ,("-中国青年
创新领袖峰会日前在上海拉开帷
幕，峰会由虹桥商务区管委会、飞
马旅和新民邻声等共同举办。+((

多位政府领导、商界领袖、行业精
英及创业代表济济一堂，围绕“匠
心·创领”背后的文创产业发展、大
健康热点趋势、城市更新、区域政
策导向等内容进行交流。

本次峰会举办地位于虹桥商

务区的南虹桥板块，隶属闵行区，
是该区域内土地资源最丰厚、开发
潜力最大、历史人文相当丰厚的区
域。虹桥商务区管委会副主任费小
妹表示，将与青年领袖携手共进，
以大交通、大商务、大会展的一流
优势，服务转型升级，推动创新发
展。据悉，南虹桥将积极打造“虹桥
国际新区”，将在 ,(")年实现区域
规划优化、骨干路网基本形成、生
态环境有效改善的快速发展局面。

定位于用技术支撑帮助金融机构精准服务用户
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! ! ! !本报讯（记者 许超声）作为
深耕航空领域的支付业领军者，国
内领先的综合金融服务机构汇付
天下有限公司正持续实现航空产
业链的“渗透式”战略，昨天该公司
宣布与青岛航空股份有限公司达
成合作，将为其提供行业领先的支
付解决方案。

此前，汇付天下已与包括国
航、东航、南航等国内绝大部分航
空公司建立合作。成立 "(年来，汇
付天下在航空业成绩斐然，用支付

改变了航空行业的资金流转方式
和生态，航空业支付解决方案也曾
被认为是建立了行业标准。

据介绍，通过此次合作，汇付
天下将为青岛航空构建高效的支
付结算系统，同时实现分账资金轻
松管理，以大大地提升航空公司资
金和账务管理效率。业内人士表
示，汇付天下凭借在航空业上下游
的整体高覆盖率构成了对其他支
付公司来说较高的竞争壁垒，并长
期保持这一优势。

汇付天下持续渗透航空业
中国青年创新领袖峰会开启
虹桥商务区携手飞马旅和新民邻声共同举办


