
! ! ! !据国内领先的消费金融提供商捷信消费
金融有限公司提供的数据统计显示，其在上海
地区的客户大多数为初入社会、!" 岁以下的
年轻人，超过 #"$的客户月收入在 %"""元以
下，其中大约六成是 &"后，四成是 #"后。这些
人中既有从外地来上海从事服务行业和工厂的
年轻人，也包括一些追求生活品质的白领职场新
人，贷款主要用于购买耐用消费品如 !'产品、家
电、电动车等。其中约 ("$的客户是首次借款人，
这些从未曾享受过银行服务的人群，通过消费金
融才有途径得到了人生中的第一笔贷款。

每个人选择人生第一笔贷款的理由都各
不相同。))岁的宁云健选择提前消费投资自

己的未来，能够更快成为自己想要的样子。他去
年带着梦想从江西老家来到上海打拼，成为了
一名送餐外卖员。刚开始站长给了他一台二手
车骑，车子电瓶根本不够用，车况老化经常坏，
严重影响了小宁的业务表现。送单量不够多，送
餐时间不够快，小宁心心念念就想着能换一台
配置高一点的新坐骑。但他掰着手指算了算，每
月工资要交房租，留日常生活费，还需要给在家
乡的父母寄点钱，手头实在捉襟见肘，要买电
动车怎么都要攒个半年的时间。
今年 *月，小宁来到一家电动车专卖店，

工作人员向他介绍可以通过分期付款的方式
购买，通过详细咨询了解，小宁得知他只需提

供身份证和一个证明文件就可以申请，费用方
面只需要先支付商品价格 *"$的首付款，每月
还款额为商品价格的 *"$，一共分 *"期还款。
简单方便的申请材料、简洁明了的固定首付、
固定分期、低额透明的费率一下子打动了小
宁，他当场毫不犹豫地申请办理了，每月 )&#元
的还款额小宁表示毫无压力。从讲解到办理审
批通过只需十几分钟，小宁就骑着新电动车开
开心心回家了。

有了新坐骑后，小宁的送餐工作如虎添
翼，当月接单量有了新突破，达到了峰值，还拿
到了站点的奖金。小宁觉得当初分期购买电动
车的决定太对了，他现在对自己在上海的未来
更有信心了。

中低收入消费人群蕴藏着巨大的消费需
求，但其现有的收入限制了消费。以捷信为代
表的消费金融公司正致力于为这部分人群提
供支持，使消费需求在未被传统金融服务业覆
盖到的草根群体中得到释放，也让越来越多的
消费者可以体验到消费金融所带来的便利和
生活品质的提升。 晏江

沪上更多年轻人青睐“提前消费”
随着消费升级的到来，人们的消费观念正在发生改变，尤其是80、90

后的负债消费意识加强，“先消费、后还款”的消费潮流正在逐渐形成，也
带动着消费金融近年来的蓬勃发展。与传统的银行消费信贷相比，消费金
融服务门槛低，更加注重小额、可获得性，给那些之前在征信系统之中没
有记录、无法享受银行服务的人群提供“触手可及”的创新安全金融服务，
让他们也能加入到金融的大家庭里。
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金融城家庭理财 /

! ! ! !上一期上海阿姐们对深圳某名
企的员工的家庭理财困境开出了
“药方”，其实这家人的最大问题是，
所有的重担都压在男主人身上，一
旦他失业、生病，房贷、车贷、学费
……+整个家庭就会面临着“资金链
断裂”的风险。
除了少数家庭的女主人可以做

家庭主妇，安心的相夫教子，大多数
工薪家庭都是靠先生和太太两人的
收入共同支撑———二人同心，其利
才能断金。

不过夫妻两人的收入不同，财
商也有高低，尤其是在女人能顶半
天的上海，阿姐们不仅善于理财，有
时在收入上也不遑多让，这时就更
要根据实际情况来决定家庭理财如
何来分担了。是一般来说，有以下几
种方式。

独裁制!!!

多查查家底
上海阿姐年轻热恋时，会撒娇

说“我的是我的，你的也是我的”，男
朋友也会说“我人都是你的了，何况
身外物乎？”结婚以后，如果夫妻收
入和财商相差过于悬殊，比如一方
年入百万而另一方只有几万，一方
是专业会计而另一方是月光族，“独

裁制”是效率最高、效果最好的家庭
理财方法，因为不管是赚钱还是理
财都是技术活，还是要由更专业的
人来做才会事半功倍。

这时处于绝对弱势的一方，就
不要去争所谓的“财权”，而是要“知
情权”。虽然不管钱，但是得清楚大
件：房产、汽车、存款、证券有多少，
王宝强尚且被偷偷转移财产，更别
说普通人；即使平时不用自己负担
家用，也要关心一下收支情况，一年
下来，“家庭理财年报”还是要审计
一下的。

混合制!!!

信任最重要
上海阿姐知道一首《我侬词》：

“你侬我侬，忒煞情多，情多处热似
火，把一块泥捻一个你，塑一个我，
将咱两一齐打破，用水调和，再捻一
个你，再塑一个我。我泥中有你，你
泥中有我。”这说的就是“混合制”的
家庭理财法了———夫妻两人把收入
放在一起，家用、理财都不分彼此。
这种做法虽然有助于降低家庭

信息不对称，但却有弊端：你用我也
用，到月底往往就会入不敷出，更别
说投资理财了。而且有时会不很方
便，比如说存款用联名账户，急用钱
时就很麻烦；一方管银行卡（股东
卡）一方管密码看上去相安无事，但
是现在手机、电脑甚至 ,-.机都不

需要实体卡了。更不用说，之前广为
流传的“史密斯夫妇”取钱版：“一对
夫妻去 ,-.取钱，太太先输入三位
密码然后转身让先生输后三位，取

完钱后太太怒怼先生：“你有本事
啊！别人 /位你 &位！上次取钱我按
%)"，这次我按 /(#，你倒都能取到
钱！”原来男人先摁了取消键，然后

重新输了六位密码———“产权不明
晰”可是会滋生腐败的，而且也无法
预防“小金库”。

!!制!!!

按能力付出
许多上海阿姐在教女儿恋爱经

时，都会说：“,,制的男人不能要，
钓鱼时都舍不得鱼饵，不要说上钩
后了”。,,制虽然在谈恋爱时要不
得，但是在结婚之后，倒也是一种相
对平等的相处之道。虽然和“独裁
制”和“混合制”相比感觉要生分不
少，但从某种程度上来说，也是双方
共担家庭责任的一种体现。

但是 ,,制只适用于夫妻双方
在收入、观念、家务分配上都比较平
等的家庭，而且这种平衡是非常脆弱
的，失业、生病都会导致平衡被打破，
尤其是在有了小孩之后，必须有一方
把精力转移到家庭上来。这样一来，
在家庭有大的开支时，处于相对弱势
的一方，往往会感到付出更多，长此
以往对于家庭和谐也是不利的。

不过在 ,,制的基础也可以按
照收入比例来分摊家庭开支，比如
说先生收入高那么可以负责日常开
销和买车买房；太太收入低，可以交
交水电煤；丈夫负责小孩的学费，而
衣服玩具由太太采购，这样既照顾
到双方的经济能力，也能够让双方
有贡献感。 郑海阳

独裁制、混合制、AA制：你是哪一种？

房东终于接了电话……
! ! ! !老师教育我们，遇到困难，要总结经验克服
它；而我觉得吧，人生不满百，何必常怀千岁忧？
如果路上有一块石头挡你的路，不一定要搬开
它啊，我们可以绕开它，或者换一条路走一走也
可以啊……但小胖哥和小英哥小时候肯定是好
学生，他们坚决贯彻从哪里跌倒就要从哪里爬
起来的戒律，于是早上刚受过房东 010号一万
点暴击的我，晚上又被拖到了同一个小区看房。

这次看房真是相当不顺，找楼号找了半小
时，找到了楼号又没地儿停车，找到地方停车了
又迷路找不到楼号……从 *&点晃到快 )"点，
才终于打开大门。但是，人生主要看“猿粪”啊，
进门不到三分钟，我就决定：这个房子，买了！
虽然比预想的面积小了点，而且长期空置

满屋子灰尘霉味，一屋子报废的家电家具，但
仔细看看，也是个方方正正阳光充足的俏俊一

室户嘛。又不是楼顶又不靠楼边，漏水西晒的
问题全没有，特别是 *#"度日光照射的阳台甚
合我意，想想我那蜗居的 *""盆多肉，终于也
可以晒太阳了呢……
我内心澎湃啊汹涌，但到底也是看过几十

套房的人了，脸上还是波澜不惊。这可把小胖
哥吓坏了：“猿小姐这房子真挺好的，你看这
……你看那……”小英哥毕竟还是比较矜持，
一脸扛着炸药包英勇就义的神情，拍着胸脯说
肯定能把房东抓出来签约。
做人要厚道啊，毕竟我和二位小哥也是一

起被放过鸽子的战友了，虽然看他们拍胸脯也
不是第一次了，但也不能太吊他们胃口不是？
“好吧，就这套，找房东吧。”我说。小英哥欢呼
一声开始打电话，小胖哥留下了激动的泪水。
但生活怎么会突然从 2345模式切换到一帆风

顺呢，特别是对我们这种平凡的小虾米来说，
直到我们下楼，迷路又找到车，小英哥还是没
打通房东电话。
我已经出离淡定了，真心觉得如果这套房

子不成，就按兵不动等调控政策落地，此路不
通走别路，就算买不了房子，也不见得就过不
下去了。但小英哥却再也矜持不下去，开始在
小区里对着夜空哀嚎：“天啊，你要亡我吗？我
只想卖套房子啊，啊啊啊啊！”小胖哥的眼泪大
概是流干了，呆了一会儿，忽然指挥小英哥：
“你开车，我继续打电话！”

天无绝人之路，打到 )*点，房东终于接了
电话，两位小哥用尽平生所学鼓动三寸不烂之
舌，房东终于答应可以见面谈谈。虽然只是“谈
谈”，我却感受到了宇宙深处的召唤———大事
定矣。!待续" 李猿儿

! ! ! !手机上可完成贷款办理，
无需任何纸质资料，建行“快
贷”作为同业率先创新基于互
联网和大数据的全流程线上个
人自助贷款，已成为传统银行
业反击跨界冲击、加快转型发
展的重磅产品。
“快贷”坐拥“互联网6银

行”双基因，既有互联网的快速
便捷，又有银行的技术、数据和
风险支撑。快是“快贷”最大的特
点。上海的孙先生，刚操办完婚
礼不久，已经花费了不少积蓄，
即将到来的蜜月之旅，让他既期
待又有所顾虑。因为旅行社推出
了优惠套餐，但是需要抢购并立
即付清全部费用。孙先生从建行
方面了解到，作为优质代发工资
客户，可以获得最高 !"万的快
贷额度。在手机银行上仅仅用了
几秒就完成了快贷的申请，得到
了近 *%万的资金。“快贷”是网
上全流程产品，天然具有互联网
基因。借助于电子渠道，无需客
户提供任何纸质材料，全流程自
助，“三秒三步”即可完成贷款办
理。这与以往的贷款方式相比，
几乎是颠覆性的。
“快贷”的另一个基因，来自

大型银行的稳健经营。建行在大
数据、风险把控和强大技术系统
的积淀和优势，无疑成为“快贷”
稳健领跑市场的基石。对于全流
程网上贷款产品，建行基于严谨的态度，
将多年积累的丰富信贷经验融入最新的
科技手段，变“人控”为“机控”。基于银行
海量丰富的客户数据，结合多维度客户
征信信息，通过建立客户评价筛选模型
实现对客户准入的有效把控，以及对大
数据最直接有效的运用，在瞬间“秒审”
的背后，是信息系统后台大量信息抓取
和复杂加工运算的结果。此外，通过网上
银行安全认证机制，实现对借款人实名
制真实性控制；通过购物交易发起贷款
支用流程设计，确保资金流向安全合规；
通过监测预警模型动态提示疑点，确保
及时有效的贷后风险管理。钱家珺
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