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/基金纵横

! ! ! ! !月 "#日，华夏薪金宝货币基金与中信银
行薪金煲业务进行对接，由此，华夏基金正式
加盟中信银行薪金煲军团，共同步入宝宝 $%&

时代。这是中信银行薪金煲业务在今年 '月推
出以来的首次扩军。至此，薪金煲旗下已拥有
华夏、嘉实、信诚等四只货币基金，总规模近 (&

亿元。
据了解，中信银行在 '月全面推出薪金煲

业务后，目前客户数已超过 )&万人。余额理财
是一种兼顾收益和便利性的理财服务，薪金煲
业务帮助客户在享受货币基金“现金式”流动性
的前提下，力争获得稳定的收益回报，因此得到
了客户的认同，越来越多的客户通过签约薪金
煲，感受到了其特有便利性和实用性。中信银行
还将对薪金煲业务功能进行优化，未来客户可
以享受到更多便利服务。
近年来适应互联网金融的发展趋势，华夏

基金在电子商务业务上面突飞猛进。继华夏活
期通之后，升级后的华夏薪金宝货币基金具有
以下几种功能：自动余额理财、能 *+,取现、能
-./机刷卡、能直接转账汇款。客户要购买华夏

薪金宝货币基金，只需简单三步：0%在中信银行
办理借记卡、网银 1盾；)%签约“薪金煲”业务，
选择华夏薪金宝货币基金；$% 设定活期账户最
低留存余额，即可完成。
“这是一款最具变革性的产品。”据华夏基

金市场总监李一梅介绍，以往的任何所谓“宝
宝”类产品，客户都必须先把钱存进去，这实际
上是一个投资的过程，理财账户和活期账户之
间要进行转换。华夏薪金宝是基于客户余额理
财的一款产品，客户的账户里只要余额超过
0&&&元，其他余额都会自动转换成货币基金，
这中间就没有“申购”的概念，原有的“活期账
户”的属性现有账户完全实现，从而实现了理财
账户和活期账户的无缝对接，客户体验更好。
“简单来说，原来的宝宝类产品是两个账

户———理财账户和活期账户，而华夏薪金宝只
有一个账户。”李一梅向记者解释说，其他货币
基金客户的账户实际上完成了如下一个交易过
程：银行卡—宝宝类产品，而现在客户只有一张
相关的银行卡就可以了。客户的账户里只有总
额在，就没有货币基金和理财账户的区别。

运作经验超 !"年

华夏基金是最早在业内推出的货币市
场基金的基金管理公司之一，积累了丰富
的流动性管理经验和强大的风险控制能
力，经历了多次钱荒的考验，货币基金运作
经验超过 0&年。
业绩同业前三名!成立最早的货币基金"

华夏现金增利货币基金成立于 )&&2

年，据银河证劵数据显示，)&0#年在同类
型基金中排名 #。从更长的时间了来考察，
华夏现金增利货币基金均在同类型基金中
排名居前，持续超越业绩比较基准。华夏现
金增利基金凭借良好的业绩被《中国证劵
报》评选为 )&0#年度货币市场金牛基金。
（)&02年 #月评选）

华夏基金市场总监李一梅：

基金公司不仅要做产品提供者
更要做解决方案提供商

! ! ! !在李一梅看来，此次中信银行和华夏基金
合作推出华夏薪金宝，对于银行来说，短期来
看，意味着客户活期存款的减少和银行利润的
降低，但从长期来看，银行此举是给客户提供了
多元化的资产配置方案，有利于增加客户的黏
性，如果客户在中信银行的账户成为今后的主
结算账户，银行和客户的接触点就会大大增加，
从而增加新的盈利增长点，适应利率市场化的
挑战。看起来这是银行业务的转向，背后是经营
理念和思维方式的重大变革。因为银行放弃了
赚取客户利差这一最主要的收入来源，而是以
争取终端客户为目的，逼迫着自己适应互联网
和移动互联网时代的挑战，不断完善客户体验，
最终实现银行和客户的共赢。
而对于基金公司来说，如果说以前的宝宝

类产品给货币基金安上了腿的话，薪金宝就给
货币基金插上了腾飞的翅膀。北京一位资深基
金研究人士认为，在互联网金融时代，基金公司
“要革命就必须革到底”，华夏薪金宝省却了客

户理财账户到活期账户的中间环节，毫无疑问
是互联网和移动互联网时代基金产品设计具有
革命性的一步。在李一梅看来，华夏薪金宝被客
户了解和接受需要一个较长的过程，基金公司
不能过于急功近利，而是应该不断完善各种交
易环节，把客户体验做到极致。“我们就是要做
锥子，在薪金宝的客户体验上一捅到底！”李一
梅说，作为传统的基金销售渠道，银行只要结合
互联网金融时代的需求，推出创新性产品，传统
渠道也能焕发新的生机，华夏基金秉持“全渠道
战略”，不仅下大力气开发互联网渠道，在传统
渠道的开发上也会转型生机，进行二次甚至多
次开发，做到合作共赢、互惠互利，实现客户、银
行和基金公司的多赢。
在李一梅看来，任何基金产品都是可以复

制的，但理念最难复制，华夏基金要做的，就是
不断引领新的基金产品设计和渠道开发理念，
不仅仅做一个金融产品的提供者，更要做客户
资产配置解决方案的提供商。

华夏薪金宝———最具变革性的产品

基金公司要做解决方案提供商

她不只系出名门
货币基金有的功能我都有

理财好工具

赎回好便利

低风险理财

省心好选择

不分节假日

天天计收益

申赎 "费用

门槛 !分钱

货币基金没有的功能我也有
能 #$%取现的货币基金

智能赎回#即用即取

华夏薪金
宝支持余额理
财申购，投资者
可灵活设定银
行账户活期账
户的保底金额
（最低保底金额仅为 0&&&元），超出部分自
动申购华夏薪金宝货币基金，最大程度优
化现金管理。急用钱快速变现，支持 *+,

机取现，即用即取。（注：单个基金账户单日
快速变现限额在交易日为 '&万元）

能 &'(机刷卡的货币基金

自动变现#想刷就刷

普通货
币基金使用
时需提前赎
回，到账后才
能使用。华夏
薪金宝智能

变现，投资者可灵活设定银行账户活期账
户的保底金额（最低保底金额仅为 0&&&

元），超出部分自动申购华夏薪金宝货币
基金；当您卡面余额不足时系统会自动触
发快速变现基金份额，刷卡消费无忧无
虑。（注：单个基金账户单日快速变现限额
在交易日为 '&万元）

能转账汇款的货币基金

随用随转#快速到账

华夏薪金宝
货币基金帐户只
关联中信银行借
记卡，只在同一张
借记卡上完成资
金转入转出，银行
卡理财，交易更安
全。还信用卡、车贷、房贷急用钱，无需赎
回，直接转账汇款，自然日 &3&& 至 )23&&

支持快速变现，保障资金流动性，轻松享
受生活。（注：单个基金账户单日快速变现
限额在交易日为 '&万元）

华夏基金管理优势
货币市场基金管理方面具备独特优势

管理规模 !)""亿元

货币市场基金规模越大，与银行的谈
判筹码也就越大，对基金持有人更有利。截
至 )&02年 #月底，华夏基金管理货币市场
基金资产规模超过 0(&&亿元，是管理货币
市场最大的基金公司之一。
用户超过 *""万人

截至 )&02年 #月 #0日，华夏基金旗
下共管理着 2只货币基金，)只短期理财
型基金，受到了投资者的广泛青睐，累计已
经有超过 4&&万人选择华夏基金旗下的货
币市场基金作为理财工具。
办理和开通流程

第一步!中信银行网点办理借记卡"网银!盾

第二步!插入 !盾登录中信网银#签约薪

金煲$选择华夏薪金宝货币基金

第三步!设定活期留存余额

%不低于 "###元&

第四步!开通成功'

基金概览

$基金名称%华夏薪金宝货币市场基金
$基金代码%&&&42'

$申购最低限额%&%&0元
$赎回最低限额%&%&0份
$投资目标%在力求安全性的前提下，追求
稳定的绝对回报。
$投资范围% 本基金主要投资于固定收益类
金融工具，包括：现金，通知存款，一年以内（含
一年）的银行定期存款和大额存单，期限在一
年以内（含一年）的债券回购，期限在一年以内
（含一年）的中央银行票据，短期融资券，剩余
期限在 #5!天以内（含 #5!天）的债券、资
产支持证券、中期票据，以及法律法规或中
国证监会允许基金投资的其他金融工具。
$业绩比较基准%同期七天通知存款税后利率。
$风险收益特征%本基金为货币市场基金，基
金的风险和预期收益低于股票型基金、混
合型基金、债券型基金。

! ! ! !数据来源! 银河证券$ 截至日期!

%#"&年 '月 %(日

基金管理人管理的其他基金的业绩

并不构成及基金业绩表现的保证

作为中国基金业的标
杆性企业，华夏基金公司多
年来在产品设计上推陈出
新，继华夏活期通之后，近
期华夏基金又联合中信银
行推出华夏薪金宝。值得关
注的是，原有的众多宝宝类
产品，客户的账户有个从理
财账户到活期账户的转化
过程，客户必须首先往自己
的理财账户“存”入一部分
资金，而华夏薪金宝将理财
账户和活期账户“合二为
一”，极大地提高了客户体
验，被业内人士誉为“具有
革命性的产品”。华夏基金
市场总监李一梅在接受记
者采访时表示，基金公司不
仅要给客户提供产品，更要
做客户资产配置的解决方
案提供商。

今年以来

+,-)

过去 .年

.,/!

华夏现金增利货币基金
业绩同业排名

业绩

排名

过去 !年

0,*.

过去 0年
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本报记者 许超声


