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艺术评论 /

用衍生品激活中华古文明!"#

! 林明杰

$%&'

! ! ! !博物馆衍生品现在是个热门话
题。自从台北故宫的“朕知道了”纸
胶带卖疯了之后，北京故宫也开始
卖起了宫里的各种萌。最近，上海博
物馆给自己的衍生产品开了家淘宝
店，据说大卖，某件青铜器复制品，
过去一年都不知道能否卖掉一件，
一个客户一下子就买走了 !件，如
今已断货。
博物馆衍生产品的研发，世界

上颇有些博物馆是做得不错的，值
得我国博物馆学习。荷兰阿姆斯特
丹的梵高博物馆的衍生品设计制作
得很可爱，色彩绚烂，个性鲜明，非
常适宜布置现在人们的家居，还有
不少日常使用品，各种价位都有，性
价比也适宜，买气旺盛。小到很便宜
的一幅梵高速写，仿得非常逼真，挂
在家里可以“以假乱真”。贵的如一
种童车，布篷上印着漂亮的梵高画
作，在世界各地限量发售。纽约当代
艺术博物馆（"#"$）的衍生品开发
相当精彩，它不是简单地将藏品复
制或者做成纪念品，而是根据经典
藏品的特征或者艺术理念，进行再
创造性的设计。所以，它的很多衍生
品另类、前卫、有趣，本身就是极精
彩的设计作品，值得收藏。
不过也不必过于“崇洋媚外”，

依现在的眼光看，许多西方国家的
博物馆在衍生产品开发上观念也相
对滞后，水平参差不齐。很多博物馆
的衍生品还是停留在复制藏品，或
者将藏品造型、图案做到纪念品上，
而且价格偏高，缺乏吸引力。所以
说，国内博物馆如果重视，打开思
路，集思广益，用创造性思维来思考
衍生品的开发，还是具有很大的发

展空间的，并随之形成中国博物馆
业衍生品的特色。

发掘传统文化艺术的宝库，创
造出符合今天人们喜爱的物品，中
国具有得天独厚的资源，完全可以
走出自己的道路来。
除了根据各个博物馆藏品的特

色，进一步设计制作更精彩的相关
纪念品和复制品外，我认为，有条件
的博物馆还不妨做一些新的探索。

一、通过衍生品重温古代的人
文环境，传承仍有现实价值的生活

方式和审美品位。我们要突破仅仅
关注于个别经典藏品的思维，用大
文化角度去思考，利用馆藏特色，让
人们把古人的高雅情趣传承下来，
融入到当今生活中。
譬如，古代扇文化，很多已流失。

故宫等博物馆藏扇偶有部分在网上
露面，都被广泛关注，大量转发。藏扇
丰富的博物馆何不与社会上致力于
重振扇文化的手艺人合作呢？
二、衍生产品还可以是一种“非

物质”咨询服务。如何设计符合古代

文人审美品位的空间环境和居室布
置，也不妨成为博物馆衍生品产业
的“高级订制”。有条件的博物馆可
以组织培养相关人才为社会提供服
务，同时在为社会提供这种咨询设
计服务的过程中，势必能带动馆藏
品的衍生开发。
三、利用大量低端文物设计开

发衍生品。这是一个目前尚存在某
些法律禁忌的领域，但却是迟早必
须面对的问题。我国历史悠久，文物
遗存极为丰富。除了艺术价值、学术

价值和经济价值都相当高的高端文
物外，更有不计其数的低端文物，如
大量出土碎瓷片、低端粗陶器等等。
三峡库区淹没前，我曾去采访，见到
发掘出大量古人熬盐的小陶罐（又
称陶杯），据考古人员说，数以万计。
作为学术研究、标本留存和博物馆
陈列都用不了这么多。这类粗陶在
民间非法流通的经济价值极低，但
如果能够做成三峡库区的纪念品应
该很受欢迎。然而现行法律不允许
流通出土文物。于是，这些粗陶罐只
能大量堆积在库房无人问津，更有
大量索性就地掩埋或不去挖掘，永
远不见天日。利用明清民间碎瓷片
制作工艺品，在我国早已有之，国营
文物商店、工艺品商店久有销售。但
是更大量的出土碎瓷片，是否能在
留够研究、存样、展出的前提下，将
大量品种、纹样重复者来开发衍生
品呢？譬如，我们能否利用碎瓷片制
作成中国历代各窑口瓷器标本大
系，以供艺术、文博学院以及民间有
志学习、研究、收藏者所需？法律是
否能根据现实情况网开一面呢？
如果我们能够成功地利用衍生

品开发激活千年积淀下来的中华古
文明，使之为当今人类生活增添美
好，无疑是一件大的功德。

! ! ! !虽然不能算是流行乐界的发烧友，我对于姚谦这个
名字还是非常熟悉的，特别是一句“我愿意为你”更是成
为他的经典代表作。然而没有想到的是，与姚谦的第一
次见面，并不是在演唱会上，而是日前在中国嘉德上海
巡展的讲座上。作为一位资深的藏家，姚谦的收藏近年
来通过各种媒体为人们所了解，而真正打动我的并不是
其藏品的珍贵，而是他对于收藏那份独特的理解。
《一个人的收藏》，是此次姚谦讲座的主题，也是其

集合二十年艺术收藏手记而出版的书籍名称。在这本
书中，有一段话令人印象深刻，“当我面对现实生活感
到疲乏，感到无力或感到挫折时，总是先放下现实世界
的自己，走进艺术的里面，用另一个感官、思维和价值
去自由地放开自己。”
说实话，如果是早两年，对于这段话可能还不太能

理解，但自从有了孩子之后，这样的感触越来越深。紧
张的工作、生活的压力，时常让人感到透不过气，特别
是面对着微信圈的各种诱惑和攀比，骄躁以及急功近
利似乎已经蔓延到了我们生活的各个角落。但每当回
到家里看到孩子的时候，走进她的世界中，才会感到什
么才是自己真正所需要的。
我们为什么养育后代，这其实与为什么要买艺术品

有着很多相似的地方。草率的决定，往往会带来太多的
后悔。收藏不仅仅是为了回报，更是一种生活的体验。许
多人在购买完一件艺术品之后，往往会关注它今后能升
值多少，但是在姚谦看来，当你买下一件艺术品之后，物
件的世俗价值已经不再是重要的事情，因为它已经在你
的生活中，所有感受都是你自己的，与别人无关。
有人曾经问姚谦，收藏怎么样的作品最感到自豪，

他说，最大的“虚荣”就是在拍卖现场，当年我买的时候
没人举手，隔了 %& 年，再到拍卖会，那些聪明人、有钱
人都在举的时候，我就觉得太过瘾了。
对于我们今天的很多人，似乎很难理解当年许多

收藏家卖了宅子甚至差点搭上性命而买的名画，为何
会在日后捐献给国家，抛开历史原因，其中很重要的一

部分因素就是他们对于藏品真正的爱，他们像父母希
望把自己的女儿交给真爱的人那样，把最珍视的藏品
交托给能更好保护它们的人或机构。今天的艺术品拍
卖，虽然是一种生意，但其中我们也不能否认其中有真
爱。像有的收藏家将自己毕生的收藏交给拍卖行一样，
对于他们来说，希望通过拍卖找到的是能够对于藏品
更好的“主人”。
收藏家可以是自私的，但不应该是功利的。一件心

仪的藏品在其心中的地位不啻于他的孩子，只有将自
己的藏品视为自己的孩子去关心、去爱护，真正为他的
未来考虑，收藏才能体现出其应有的价值。

收藏可以是自私的，
但不应该是功利的
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最近雅昌艺术网转发又引发

关注!对当今艺术圈依然有着

值得思考和讨论之处"

我问过不少艺术家，他们
不看别人的画展，不看外文的
艺术杂志 '甚至连中文的都不
看(。他们如果画出了别人二十
年前就画过的想法，也不觉得
汗颜，因为他们不知道有人二
十年前就画过了。

这些既非天才又不用功
的艺术家，如果愿意改善他们
的处境，不想越降越低的话，
谁能给这些自封的国王一些
建议呢)

我想到的答案是：一个好
的经纪人，一个严父兼慈母，
替他们打仗也考他武功的经
纪人。有些优秀的艺术家，不
签画廊，也不签经纪人，这事
可以研究一下。华人演艺圈的
明星，都签经纪人么)要看情
况。最大牌的明星很可能自己
当老板，成立经纪公司来经纪
自己，这样他也还有机会听到
专业人士的意见。但在大牌的
华人明星，如果想更上一层
楼，比方说，打进好莱坞，那就
还是必须签给能在好莱坞使
得上力的经纪人。
至于新人或小牌明星，当然就

更需要对的经纪人。和一位错的经
纪人合作，或者不肯签给任何经纪
人，都是浪费一个演艺人员的大好
青春，浪费三年算运气好的了，浪费
十年就根本难以翻身。同样的问题，
看回艺术圈，我想问的是：艺术家，
真的有花心思在找好的经纪人，找

对的经纪人来合作么)

艺术圈其实比娱乐圈有
一个很大的优势，那就是比较
无国界，流行歌曲、电视节目，
甚至电影，大多数时候都仍有
很难跨越的国界限制。比起
来，艺术的国界真的淡多了。

既然国界已经不是一个
限制了，那华人的艺术家，为
什么不用些心思，争取能推广
自己的经纪人呢)依据我的观
察，刚从学校毕业的新人艺术
家，在这方面有概念的，少之
又少。有些新人签进风格完全
不对的画廊，有些新人签给跟
自己一样初出茅庐的亲朋好
友。难道在学校时不该就开始
观察哪些画廊适合自己，哪些
画廊擅长经营画家么)如果是
念金融的学生，会没想过哪家
银行值得自己毕业后去投效
的吗) 明明是唱国语歌的新
人，会把自己签给一家专出台
语唱片的公司吗)

至于已经闯出名号的艺
术家，也有不想签经纪人，也
不积极找经纪人的。虽说有画
家判断这样客人会更广，东边
展一展能有一批客人，西边展
一展又有一批客人。但是，你
不签给别人三年五年，别人怎
么可能用心经营你)能有好的
展出机会，有好的收藏家询
问，画廊当然是优先推荐自己

有签约的艺术家啊，怎么会愿意推
广你)

艺术创作很个人，所以一暑假
躲在自己的领域里当国王，是很合
理的事情。但如果这个国王不英明，
每天只顾照镜开心，那他的小王国
很可能很快就从地图上消失了。

谢媛摘自雅昌艺术网
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