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中国人在澳洲做地主
金凯平

! ! ! ! ! ! ! ! ! !!"你说我能干些什么呢

我问：“为何这么说？”
“!"#$%，不瞒你说，现在我基本上就是

个‘月光族’，哪有闲钱去买房子。”
“跟我说说你的财务状况吧。”
“我现在年薪 &万，扣掉税后基本上拿

到手 '万澳币左右，折合每周就是 ())元的
周薪。这点钱，一会会儿就花完了，哪存得下
来。”
“你都花在哪些地方？”我问道。
“吃饭、健身、购物、看电影、晚上泡吧、

周末郊游等等，什么地方都需要花钱，())元
不知不觉就全没了。”保罗无奈地细数自己
的财政支出。
“保罗，你要给自己定一个计划，把每

周允许自己支配的金额定下来，然后再根
据钱额来安排自己的吃用玩支出。譬如说，
你计划一年要攒下 *万元的现金，那么你
一年可支配的收入就是 +万元，折合每周
就是 &,)元。你以后每周就只准花 &))元，
如果觉得钱不够，那么说明这个娱乐活动
你需要放弃或是放到下周再进行。给自己
一个定量，下一个恒心，我相信你一定能做
得到的！”

保罗照着我的话，非常认真地开始了
他的攒钱计划，还经常会跟我电话汇报他
的成果。刚开始的第一年属于勉强过关，第
二年时甚至攒下了超过 -万的积蓄。

-../年年底，保罗来找我：“!"#$%，我手
头上已经有了 +万元的现金，你说我能干些
什么呢？”
“买个店铺，自己开理发店当老板，靠房

子赚你的第二份收入。”
“!"#$%，你这话的前一半我是听懂了，但

后面一半，我听得有点一头雾水。怎么能通
过房子来赚钱呢？你能跟我详细说说吗？”
“我跟你讲一个我自己的故事吧。我从

-.(. 年开始在澳洲创办起了中医诊所，在
中医领域内发展了三年，但我并没有实现曾
经许下的要在澳洲开办 +,家中医诊所的宏

图大志。原因是多种的。让我
决心真正淡出这个行业的原
因，是因为我在机缘巧合下
找到了更能发挥我特长的新
领域———地产行业。当初我
因为事业发展得比较顺利，

手头有了一定的资金，所以就想着要购买下
我的中医诊所的不动产。当初其实并没有想
得很复杂，只觉得以后房子是我的了，我就
再也不用交房租了，这不就提高收入了吗？
岂料竟是无心插柳柳成荫，我当时购买的
0&万元的那栋商业用房，却在三年后增值
了 1,2，我卖掉了这个不动产，净赚了近 0,

万澳元！这次偶然的成功投资，使我发现了
投资房地产可以快速增加财富的窍门，我想
我会一直这么操作下去，你有没有兴趣一试
呢？”
“这……房子能升值是不错，但是，我目

前就区区 +万元，买得起房子吗？”
“你首付三成，其余用银行贷款，应该是

差不多够了的。”
“贷款啊，那我每个月还需要付利息，那

岂不又是一笔大负担？”
“我跟你算一笔账啊，如果你真想当老

板自己开业的话，你必须要有一家店铺的
对不对？无论是租还是买，你总需要有这么
一个地。如果你租，你必须每个月付租金；
如果你买，你则需要每月付贷款。照如今的
市场形势，租金和贷款其实基本是差不多
金额的，那当然租不如买。买下了，你的房
子每年都在涨价，你等于并没有损失什么，
反而在不知不觉中赚了第二桶金！你现在
房子的首付已经攒好了，现在就等你的一
个决定了。”

我能感觉得到，保罗听了我的投资故
事之后触动很大，频频点头，埋头算起了一
笔账。我知道这个年轻人是开窍了。

-..(年年初，保罗贷款买了一栋 -,万
澳元的店铺，用这几年的积蓄支付了首期 +

万澳元，开始当上了理发店老板。
“!"#$%，谢谢你的指点迷津啊！果然，我

现在当了老板之后，理发店的收入比我之前
给人打工多得多了，每个月的贷款又和我租
房子差不多，我现在根本没什么额外负担，
活得特自在，呵呵！”一天我去保罗新装潢的
理发店，他开心地一个劲拉着我道谢。
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! ! ! ! ! ! ! ! ! #"电话铃却突然响了起来

司徒湄突然想到应该去找侯泽域。请这
位见多识广的洋博士、研究室主任评估评估，
眼下金都银行到底处于何种危难中，预后如
何，以便从速做出判断，采取相应的对策。

再说杨尚方，他将主要几位董事都联系
上了。第一大股东欧逢春董事不知在哪儿逍
遥，醉意朦胧的，一听通报，很吃
惊，广东腔很浓的普通话夹杂一些
洋泾浜上海话，连问真的吗真的
吗？不要弄错哦，太不可思议了。然
后是一句：“谢谢杨行长啦，及时给
我打来电话！”
还是那句话，真人不露相。多数

董事都听到了传说，正待打电话来
证实呢，把“上海滩永远是冒险家的
乐园”当作人生秘笈，凭借虚虚实实
的合资、重组、收购、兼并，玩转了上
海滩，玩转了中国，玩转了东方和西
方，博得了一个“资本大玩家”名声
的这位“当代上海冒险家”，始终眼
观六路、耳听八方，在风吹草动中攫
取最大利益的人，反而显得这么意外，不是欲
盖弥彰故作闭塞又是什么呢？
好吧，这也是一种动态！反正，趁消息还

没有扩散，这一只只吹风式的电话，将与章
思源保持相当距离的常务副行长的形象输
送了出去。但眼下，最需要的是巩固自己的
阵地，扎紧自己的篱笆！他重新拨通了胡德
麟的电话：“你给我听好，现在开始，你集中
精力做好一件事，把我们银行这些年的成果
理一理。尤其要理清章老师直接抓的那些项
目，时刻准备接受各级管理部门的调查，时
刻接受董事、监事的检查和媒体的追问，明
白吗？”胡德麟说：“是，老班长！”

杨尚方一挂电话，电话铃却突然响了起
来。听筒里传来的声音十分圆润，他一阵意外
的欢愉间，不免有点紧张地向始终紧闭的门
扇瞄了一眼。隔壁有耳！放得低低的声音里注
满了思念与期待，也掩饰不住冒失和不安：
“你怎么打到这里来了？”对方直来直去公事
公办：“章思源是怎么回事？为什么封锁得这
么牢？”“你听到消息了？”“你忘了我是吃什么
饭的，还是你也中了彩？”“不不不！他是他，我
是我！”“真的？……别到时候让你们朋友措手
不及啊，我先提醒你这一点。”“你听我说……

袁玄，袁玄！”对方早把电话挂了。这女人！怎
么不打我手机？他抓起手机一看，没电了。

他本能地站起身，突然打开门。客厅里
灯光朦胧。妻子柳涵贞身穿宽大的绣花白色
丝绸睡衣，兜着圈子，用手机滔滔不绝地发
指令：“对呀，就靠这一博了！你听明白了没
有？……”

幼稚！他吐出这一声，迅速关上
门扇。当机立断地给淞桥开发区主任
褚京生打电话。褚京生到北京中央党
校学习前夕，特地把手机号码给了
他，郑重关照，有要紧的事情可以打
这个电话。眼下的事，难道不要紧？不
说金都银行的前程，对于淞桥开发区
却是涉及整个决策实施的评价问题，
也是涉及对你褚京生的评估，总不能
让你蒙在鼓里，直到中央调查组上门
去吧？何况，从淞桥开发区的政绩角
度来审视，难道不比我杨尚方自我吹
嘘式的总结雄辩千万倍？……
接电话的，正是主任助理黄津。

此公一向在淞桥经济开发区主持工
作的，怎么到北京去了？是否预示着这场飓
风的级别确实非同寻常？
司徒湄来到侯泽域家。她在沙发上坐下

来，正待启齿，侯泽域却直破来意：“如果我
的感觉不错，今晚你是为章思源的事来的！”

她意外地一震：“你听说了？”他说：“刚
刚接到朋友电话。”

侯泽域观念前卫，把一般银行为个人消
费服务的“投资银行部”改名为“私人银行
部”就是他的主意，说这才体现出创新和金
都银行的前卫，因为，在中国，“私人”是很忌
讳的一个词，却也是很能体现改革精神和时
代风貌的词，不仅承认我们社会存在高端财
富人群，而且要为这些高端财富群体服务！
更重要的，是他与北京一些高官常有联系，
八面玲珑，上下贯通，果然！司徒湄不禁说：
“真没有想到，章思源会来这么一下子！我认
为是致命的。”
“不至于吧！或许是一次凤凰涅槃。给我

们清理出一片新天地。”侯泽域忽然将她目
光引向电脑屏幕，“你看看这篇文章，《中国
的水土和当代金融新产品的选择性》。桂志
杰已经分析了原因，让我们去把握分寸，怎
样对待从华尔街蜂拥而来的金融新产品。”


