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服务资讯

! ! ! ! !月 "日，#$%#中国家居产业百强企
业研究成果发布会暨第四届中国家居产
业百强企业家峰会，在北京钓鱼台大酒店
举办，安信地板荣获“#$%#中国家居产业
百强企业”称号。

本次家居百强企业的评定由中国建
筑装饰协会、中国指数研究院共同发起，
通过对企业规模、发展潜力、盈利能力等
指标的量化研究和科学评价来评定企业
的综合实力&目的就是为引导家居行业的
健康消费与发展。

此项荣誉的获得是对安信公司在地
板行业坚守 %"年努力的又一次肯定，在
此前安信地板获过无数由第三方权威机
构独立评出的荣誉。安信还多次参与一些
重大项目建设，比如 #$$"北京奥运会、
#$%$上海世博会、#$%$广州亚运会，安信
地板作为地板供应商都参与其中部分工
程。除安信地板获此殊荣外，'('(，科
勒、欧派、博洛尼、万家乐、博西、大金、美
的、格力、立邦、霍尼韦尔等家居行业的各
大知名品牌共 %$$家获得该项荣誉。

据悉，#$%#年 )月 %日，安信地板将
在上海举行大型团购感恩活动，据安信地
板团购渠道相关负责人介绍，此次上海团
购活动将为申城消费者带来价格、产品、
服务等几个方面的重大实惠。而且此次在
以往团购推出实木、实木复合和强化的基
础上，又推出了精品实木产品，如非洲花

梨、重蚁木、二翅豆、萼叶茜木、任嘎漆木、
香脂木豆、柚木、铁苏木等材种的地板精
品。另据了解，)月 %日的团购现场还有
众多新款的红木家私 *折限量售卖，有兴
趣的消费者趁周末可以去看一看，届时上
海宜山路和人民广场将有十余部大巴免
费接送。

! ! 每年的黄梅季节都是过敏性疾
病的高发季节，持续高温高湿的天
气，容易导致小孩过敏性哮喘、过敏
性鼻炎，笔者从新华、仁济、瑞金等
多家医院呼吸科了解到，每年黄梅
季节，此类疾病的患者都几乎翻番。

过敏源：尘螨易滋生
“黄梅天是一年中最高温高湿

的季节，也是过敏性疾病最易发作
的时期！”董晓艳副教授说，黄梅天
多雨，不仅室内环境闷热、潮湿，还
容易孳生尘螨等大量过敏源。此时，
霉菌又非常活跃，再加上气压低，小
儿过敏性哮喘此时最易发作。目前，
儿童过敏性哮喘的发病率大约为
+,*-，且还有明显上升趋势。

空调：常被忽视的污染源
一进空调房，就不停地流鼻

涕、打喷嚏，甚至还两眼泪汪汪……黄梅
天气温持续走高，吹空调不当，也可能
“孵”出过敏性气道反应、过敏性鼻炎、过
敏性结膜炎等各种过敏性疾病。董晓艳
副教授分析说，一台未经先期清洗的刚
开启的空调，其过滤网、散热片、滚轮上
都可能吸附大量灰尘、霉菌、尘螨等，此
时开启空调，里面的大量集聚物就一起
吹进室内。再加上封闭空调房中，缺少空
气流通，干燥又易使尘螨上扬，尘螨乘机
进入呼吸系统，就可能引发过敏性疾病。

深度清洗：彻底消除病菌威胁
作为上海知名的空调深度清洗平

台，上海空调清洗公共服务平台严格制
定 "步标准流程对空调外壳、滤网、散热
片、滚轮等部件进行深度清洗并高温消
毒，有效清除空调中的尘螨，保护家人健
康。现拨打平台服务热线：+$$%"%"*"$，
即可享受挂壁式、柜式空调 %$$元.台的
优惠价，上门费 #$元.次。 /国峰0

! ! ! !新年伊始，百合“诚信红娘”
凌老师将金小姐介绍给许先生，
论外貌职业，还有家庭条件，两人
应该称得上般配。谁知仅半月，许
先生沮丧地告知说他父母不喜欢
金小姐，为此闹得很不开心。两位
老人连金小姐的面都还没见过，
怎么已将她打入“冷宫”？其中会
否有隐情？凌老师劝许先生心平
气和地与父母交流沟通。
没几天，许先生即向凌老师坦

言真相。原来许家祖籍福建，虽然
解放初就迁居上海，但生活上仍保
留着不少闽南习俗和饮食习惯。二
老内心希望未来的儿媳妇最好也

是福建人，乡音相应，乡俗相熟，两
代人更容易和谐相处。而按现有住
房，儿子结婚暂时无法与父母分开
居住。可是沪籍福建女孩本来就

少，儿子已老大不小，如果硬性划
出条条框框，误了婚事怕招来儿子
怨恨，虽有此愿也不敢明讲。知悉
金小姐籍贯北方，当父母的只能以
“不喜欢”含蓄表达。

如今年轻人主张恋爱自由婚
姻自主，但也应认真倾听父母心
声。好在百合男女会员众多，若论
祖籍可谓天南地北五湖四海，尽
可能满足会员择偶要求，百合责
无旁贷！功夫不负有心人，不久凌
老师即将“新上海人”马小姐介绍

给许先生。马小姐在福州读大学，
毕业后来上海已发展多年。千里
闻乡音，千言尽生情，两人很快坠
入了爱河…… （琴音）

百合婚介! 荣获上海市婚姻

介绍行业!诚信单位"#!诚信度五

星级单位"称号$拥有多名高级婚

恋顾问

热线!!$%&'!!(")*+%""'%

网址!,,,-.$+/0123-456

地址!定西路 !"##号

长峰大厦 !$$%室
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谈婚论嫁

百合婚介爱情忠告：倾听父母心声
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公益讲座

! ! ! !近日，新民晚报小记者训练
营特别邀请台湾著名速读教育专
家龙又麟、王敬群两位老师来沪
进行学术交流，为广大学生传授
快速阅读的学习方法，让你当场
见证：只要掌握速读方法，人人都
能“一目十行、过目不忘”。%$1%!
岁学生和家长可免费参加。

杨氏速读创始人是杨碧堂先
生，他于%2)$年率先在中国台湾地
区引进美国西北大学的速读方法和
仪器，+$多年来，一直在中国台湾地
区、日本、东南亚推广，并卓有成效，
惠泽更多学子。

学会速读，你就可以
%, 看书速度提高*!%$倍以上；

#, 每篇文章正确理解率)$-以上；

3,学习成绩轻松进步，提高专注力、
记忆力、理解力、反应力……+,快速
建立丰富知识，更喜欢读书，短时
间就可以看很多书，考前准备很轻
松！*,每天能节省更多的时间，可以
做更多有趣的事情！!,记得牢：有的
书只要看三遍&几乎都能背出来！),
学习有成就，生活更快乐！比别人
有更多的机会找到成功的方法，从
而实现自己的梦想！

#一分钟看书!...字$你也可以%

主办!新民晚报小记者训练营
协办! 上海徐汇区中文写作

专修学校
参加流程

%, 拨打电话!#%"+)#+领取讲
座门票，预订席位（全场仅设%$$

个家庭席位）；
#, 家长必须带领%$1%!岁的

孩子，方可凭票免费参加讲座；

讲座时间!!月3$日全天（具
体场次电话预定）

地址!上海静安区威海路)**

号文新大厦#楼报告厅。
重要启示! 一场不容错过的名

师讲座领票从速，立刻参加《一分钟
看书 *$$$字，你也可以》讲座，让孩
子现场参与速读演练并接受专家的
现场测试与指导，能很好地评估出学
生的阅读水平和理解能力，希望广大
家长不要错过这个难得的机会。

报告会仅 %$$ 张家庭票，领
完即止。因为报名人数众多，为避
免部分已领门票者当日缺席，想
听者又没票，故领票时要交 *$元
席位押金，参加报告会后凭门票
原数退还。同时为了方便领票，特
开通快递免费送票服务。

约票热线!$#%1!#%"+)#+

教民 %3%$%$+)2"$%"$号

本栏目由#老凤祥%倾情呈现 本期顾问!上海老凤祥有限公司首席发言人 王恩生

老凤祥证券代码

)..)+*-78 &..&.!-78

会展经济，是指通过举办会议展览，
带来直接或间接经济效益和社会效益，
能带动相关产业发展，并实现跨产业、跨
地区的综合经济合作。

会展传播 展露光芒
———老凤祥的成功案例
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重大优惠活动在即

! ! ! !专卖店 电话

宜山路喜盈门店 !+#)+#3#

红星美凯龙汶水店 !%+2)$#%

红星美凯龙真北店 3#*%$*!*

红星美凯龙沪南店 #$#*)$#"

宝山建配龙专卖店 *!+*"3)+

同福易家丽专卖店 *$)"++3#

松江好饰家专卖店 *))$3"3#

漕溪路好饰家专卖店 !+#))2$*

嘉定欧亚美专卖店 !22%2#%)

九星市场店专卖 *+%!2)"2

崇明和谐家居店 !2!#22#+

恒大市场专卖店 *%33"2!)

青浦建材市场店 *2)%+"+"

银都路金盛店 !+*"$!%"

广粤路万家居店 *%$###)#

宝杨路美饰家店 33)23)%!

金山嘴市场店 *)#+*2**

长兴岛潘园市场店 *!"*%**%

上海分公司 *+#+#!#!

详情请洽安信地板上海各专卖店

新民图表 窦云阳 制表

! ! ! ! %$年前，刚来老凤祥的石力华总经理敏锐
地捕捉到了这一新兴概念量。%$年来，老凤祥已
参加了上百个会展，投入四五千万元。而老字号
品牌的美誉，也通过会展传播至国内外。

奠定市场地位
从上海、北京珠宝展，到香港、拉斯维加斯珠

宝展，从全国旅游品工艺品博览会，到轻工展、礼
品展，从婚博会到老字号展、东北亚博览会，老凤
祥参加过的会展可谓类型众多。每次会展公司都
非常重视，认真筹备，从细节就可看出：几乎每场
展会，老凤祥的布置都拒绝“标配”，而搞“特装”。
石力华总经理经常来到现场，亲自指挥布展，甚
至连灯光怎么打都要再三推敲。
就如世界杯不能缺少巴西队一样，会展是体

现品牌企业在行业中地位的重要平台，每家参展
企业都希望得到主办方的“特殊待遇”。而老凤祥
在北京、上海珠宝展上的场地面积往往是最大
的，“江湖地位”可见一斑。

推广特色产品
每次展会，都是一次推广特色产品的好机会。

在全国旅游工艺品展会上，由老凤祥大师设计制作
的数百种世博特许纪念品，得到了世博局有关部门
的肯定。象牙、玉雕、金银摆件等个性化的艺术品，

通过展会的平台，得到了许多销售伙伴的认可。
此外，老凤祥大师们也频频在展会上露脸。

比如“金银细工”的传人沈国兴、吴倍青等制作大
师，曾在会展上做演示，让参展者对这一非物质
文化遗产叹为观止。

同行交流合作
会展还是一个加强行业交流合作的平台。许

多客户、加盟商都在会展上联系老凤祥，纷纷要求
进行合作交流。而各类产品、工艺的升级换代，也
是通过会展平台。在美国拉斯维加斯珠宝展上，老
凤祥更是打开了一个与国外同行合作的渠道。

作为一个交流平台，有些企业不免会窃取
“灵感”，“复制”别家产品。老凤祥每年有几百件
产品申请国家专利，但从不排斥自己的产品在会
展上被“参照”，因为他们有这份自信：只要有实
力，不怕被参照。

一条连接纽带
会展，也是一条联系企业和顾客的纽带，会展

现场的销售对企业来说也非常重要。几年前参加
会展，很多企业都是带着普通、大量生产的产品去
参展，因为对会展现场的高端品销售并不看好。

然而，随着会展规模、层次的提高，“曲高”
也未必“和寡”。近几年，老凤祥参展的产品常
常是最顶级的作品，这些作品在现场照样走
俏，刚摆出来就被高价抢走。

（文.辛矣）


