
! !银发一族"的消费能力不可小视 图 !"

! ! ! !据介绍，项目的功能模块和平台建设，
将突出“展示体验中心”、“研发设计中心”、
“国际交易中心”三个产业发展中心和“园区
综合服务平台”、“社区共享服务平台———解
决方案中心”两个公共服务平台。
“国际老年功能化用品展示体验中心”

将是主导模块，通过展示体验，汇集国际和
国内一流新潮的老年功能化产品，起到引
导老年市场消费模式、触动老年用品创新
设计、拉动“银发市场”和投资的对接，使其
成为“银发产业”高端服务业的示范。
上海市政府重视工业设计在上海产业

升级和转变经济增长方式中的作用，设立
以产品设计、服务创新为核心的研发设计
中心，符合上海都市产业的发展方向，也是
国内“银发产业”等级提升的举措，并提供
新潮功能化产品和产学研结合的机遇。
“国际交易中心”是另一个重要功能，

包括：各地举办养老机构的老年功能化用
品设备与装备的集成采购与配置；海内外老年基
地建设、老年服务机构的布点与实施营运；国际老
年功能化用品供应商、经销商寻觅国内合作者与
实施推导计划等。随着我国老年化进程的加快，类
似商机比比皆是，都需要借助中介与交易。通过引
入电子商务平台，逐步将“交易中心”发展成为老
年功能化用品的产业资源、产业信息、最新产品等
产业和市场的资讯中心。

特约通讯员 董锡健

! ! ! !中国“银发产业”的发展，优势源自庞大的人
口基数，但是在产品和服务上创新不足，以及在
消费引导、消费能力、市场管理、政策扶持等方面
缺失与缺位，这些皆亟待完善和提高。

据有关部门的统计数据显示，“十二五”期
间，我国的“银发产业”可能达到上万亿元的规
模，这已为多数行业专家认可。按照中国人口预
测的老年人增长速度，我国老年人口在 !"#$年
将超过 !亿人，!%!"年达到 !&'亿人，!"!$年达
到 !&(亿人。若按老年人均消费水平年提升率
#%)!*$)测算，中国“银发产业”的市场规模将

分别是 !%*$年约达到 !万亿元，!%!%年约达到
+万亿元，!%!$年约达到 ,万亿元。

目前，中国“银发市场”的缺口非常大，且不
提“有效供给”，仅据全国老龄委调查数据显示，
国内市场每年为老年人提供的产品与服务，还不
到需求的 *%)，以致形成了“厂家不愿做，商家
不愿卖，消费者无处买”的怪圈。
仅从养老床位数据看，按照国际养老床位占

老年人口比重的一般指标，国内的市场缺口就有
*%%%万张床位以上，而仅上海一地，养老建设在
未来十年就有 $%%亿元的市场。

! ! ! !我国“银发产业”存在总量少、品种少、企业
少、规模小，传统产品多，科技含量少的不足。目
前主要还是以生活照料为主，老龄服务业功能泛
化，老年消费市场基本上仍以低、中档产品为主，
急需引进和内生开发。
为此，上海工业发展咨询有限公司专家及社

会有识之士对国内外银发产业发展现状进行比
较，多年对“银发市场”需求进行跟踪调研，在此
基础上提出建言，建议上海抢抓机遇，率先构建
国内首家“国际老年功能化用品示范区”（简称
“银发用品示范区”）。据了解，“银发用品示范区”
项目开发思路为：以上海“民生产业”“都市产业”

“文创产业”等发展规划为指导，以国家和政府大
力改善人民群众的生活质量为契机，以项目地块
为试验，通过政府支持和项目开发建设营运单位
的投入和运作，将其打造成为国内首创的集世界
各国创意、技术含量的老年功能化用品“展示体
验、研发设计、消费引导、商机交易”于一体的示
范区和服务平台。

同时，积极探索构建国际化、专业化、集约
化、规范化的“银发产业”服务体系，借助上海的
经济、市场、人才和区位的优势，逐步形成研发设
计与营销交易“两头在沪”的独特竞争优势，提升
我国“银发市场”和“银发产业”的发展等级。

! ! ! !据悉，对于专家的建议与构想，宝山区政府
高度关注，第一时间与专家团队进行对接，认真
进行互动交流，并全力支持该区有志于“银发产
业”投资建设的上海江杰荣泰集团立项开发，目
前已选址上海宝山区宝安公路与蕰川公路交汇
的杨行镇区域内。该区及开发企业期盼上海市有
关主管部门能在土地使用、产业导向、政策扶持
及招商集客等方面给予定向支持。
本项目的立项开发，将有助于“银发市场”在

上海的拓展，既为日益增多的老年人带来生活上
的便利，也为拉动内需消费起到重要的作用。本
项目示范区的设立开发与构建均为国内首创，是
对我国银发产业和老年事业发展的探索，给各地

发展银发产业和养老事业起到一定的示范作用。
此外，该项目的开发建设对区域经济的贡献

主要体现在三个方面：一是项目开发能级较高，
投资拉动效应明显。项目开发投资强度达到 *%%

亿元-平方公里的能级，符合上海提高土地效率
的相关标准，在有限土地资源条件下扩大区域经
济规模；二是可推动当地区域经济发展的步伐。
项目新增就业岗位能对区域劳动就业和社会稳
定作出贡献。还因为其具有展示体验的主体功
能，能带来较大的流量经济，提升当地土地级差，
促进和提高当地社会公共服务配套水平；三是促
进了民生类服务业与高端服务业的发展，使上海
的银发产业与银发产业服务业跨上新台阶。

全球人口老龄化是必然过程，中国逐渐进入老龄化国家的行列。“十二五”期间，
预计中国老龄人口将达到2亿人。在老龄化过程中，一个被称为“银发市场”的巨大
市场正在加速形成，与这个市场直接相关的产品制造和服务被称为“银发产业”。这
是以消费群体为特征的概念产业，其产品和服务嵌入医疗、医药、食品、保健、养生、
服饰、日化、日用品、休闲品、电子、汽车、机械、玩具、旅游、文化、IT、房地产、金融保
险等多个产业、行业和领域，可谓一座有待深度挖掘的大金矿。
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! ! ! !老年人容易发生意
外，很需要保险来保障。但
因为赔付率高，市场针对
老年人的商业保险是短
板。!%%$年，上海市老龄
事业发展中心和新华保险
上海分公司联合推出“银
发无忧”老年人人身意外
综合保险。截至去年年底，
历年来上海投保“银发无
忧”的老年人已超过 '%%

万人次。
本月，“银发无忧”保

险再次放开销售，将于 .

月 !%日截止。刚开始时，
“银发无忧”仅包含老年人
身故、伤残保障。经过不断
扩容，到 !%** 年，保障范
围除意外身故、伤残外，增
添了骨折津贴、旅游意外
事故、食物中毒等内容。今年的
“银发无忧”增加了老年人乘坐飞
机、轮船及火车交通意外保障内
容。!%%.年时还推出住院护理附
加险，老年人因意外伤害住院的，
可获护理津贴，每次意外住院津
贴最高给付 '%天，一个保单年度
最高给付天数 */%天，无等待期。

除了新华保险上海分公司
外，本次“银发无忧”的承保单位
首次引入天安人寿参与，两家公
司将联合为市民提供更周全的保
障服务。 本报记者 谈璎

! ! ! !老年旅游有多红火？上海有
许多自发组织的老年旅游伙伴
团，每年大多会安排一两次出境
游、两三次国内中短途游，每年花
数万元在旅游上的老年人不在少
数。上海已进入老年社会，,%岁
以上的老年人超过了 '%%万人。
退休后 *%年内，老年人出游愿望
最强烈，以三分之一的老人有出
游安排，保守估算年平均每人花
费 *%%%元至 !%%%元，老年旅游
市场已是一个十亿元级大市场。
各旅行社新成立的定制旅游

部，老年游客团体是常客和主要
客户。 本报记者 沈敏岚

上海已步入老龄化社会，不过市场上为老年人提供的产品与服务远远
不能满足需求，形成“厂家不愿做，商家不愿卖，消费者无处买”的怪圈

“银发产业”大金矿 浅“挖”辄止太可惜
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老年人旅游：
十亿元级大市场
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