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四川宜宾学院一些学生自发加入“无人售货一条街”

品尝丢货苦涩 感受诚信温暖
特派记者 曹刚 文!图 !焦点关注"首日出摊 少收5元

早晨 "时，李清亮走出宜宾学
院一栋男生宿舍楼，捧着一堆食品
去出摊。他今年大三，读食品科学与
工程专业，有着与专业颇为匹配的
爱好———吃零食，自称吃货，还借用
自己的寝室号码，为小摊取名“经典
吃货 #$%”。
这是李清亮第二天摆摊，前一

天晚上试营业&个小时，销路不错，
但收入不佳。他连夜写下留言，贴在
摊位显眼处：“小本生意，童叟无欺，
请不要拿货不给钱。唉，昨天我第一
次摆，理应卖'"元，却只收到'$元。”
出师不利，没怎么影响心情。李

清亮坦言，哪怕全亏了，也没多少
钱。几天前，他投资百余元，网购 '(

种几百包零食。既有泰国炒米、越南
咖啡等异国情调，也有虾条、跳跳糖
等怀旧味道，单包开价 )*+元或 '

元。“摆摊主要不为钱，就因为好玩，
能和大家分享快乐。”他在纸盒上写
了一句宣传语———只为吃货而来，
赚钱真不多。

单看试营业首晚收支状况，李
清亮没亏。虽不肯透露成本价，但他
坦言，“少收了 +元，不至于亏本，就
当让利吧。”
一觉醒来，小伙子照样乐呵呵

地出门，最早现身校内的“无人售货
一条街”。

无人号召 自发壮大
所谓“一条街”，其实只是校内

一段主干道，两头连接教学楼、图书
馆和宿舍、食堂，两旁分布多片球
场，每天人来人往，可以保证客源。
两年前，这里出现第一个无人

书摊，辐射效应不大。这学期初，忽
如一夜春风来，没见有人组织发动，
许多学生自发加入，一个摊位很快
发展成一条街。李清亮决定去凑热
闹时，发现已有几十个同学捷足先
登了。“摊主全是本校学生，来自不
同学院，彼此大都不认识。”李清亮
一边说，一边将小桌子放在一盏路
灯的正下方。
许多摊主都看重晚饭和晚自习

后的两次客流高峰，会等到夜里九
十点才收摊。事先占据路灯下的黄
金地段，夜市生意便成功一半。
折叠式迷你电脑桌，面积不足

)*+平方米；小纸盒绑上胶带、挖出
小口，当自助收款箱；几个盒子大小
不一，分类摆放商品———三四十个
摊位沿街整齐排列，几乎都是这种
标准配置。
再次出摊，李清亮有备而来，除

了补写留言，还调整了品种，重点推
荐此前热销的零食。卖不动的，他想
好了后路：“留着自己吃。”但在清仓
前，'(种零食，他一口也没舍得尝。

亏了货款 赚了时间
上午 ,时 $)分，财务管理专业

大三女生张嘉凌出摊，路旁已聚集
十几个无人摊位。她专卖毛衣链和
亚麻围巾，开价 ,元、')元。摆摊约
$ 个月，营业额最高的一天近 +)

元，最低时吃“白板”。
“多数同学都按价付钱，也有几

次没收回全款，共损失三四十元。”
张嘉凌有些无奈，但心态不错，并搬
出了“堤内损失堤外补”理论：“亏一
些货款，在预料之内。摊位没人看，
难免有人顺手牵羊，但毕竟可以大
大节约时间成本，去做其他更重要
的事。两者相抵，就扯平了。”
这天没课，花 ')分钟摆完摊，

张嘉凌打算去自习。她说，之所以选
择无人售货，就是因为不愿整天守
摊，想把更多时间用在学习上。
敢于挑战无人售货，张嘉凌有

一项优势。父母做小商品零售，一直
是坚强后盾。“货物积压到最后处理
不掉，就带回家接着卖。”她说，“丢
货事小，最怕有人直接把收款箱偷
走，幸好还没发生过。”
张嘉凌大一曾有过摆地摊卖女

包的经验，单价三四十元，生意不
错。此番重出江湖，却没继续卖包。
“一来，女包占地方，折叠桌面积不
够；二来，单价高，被盗后的损失
大。”

校内摆摊 网上推广
为规避风险，许多摊主做出了

和张嘉凌相似的选择。纵观现场 &)

个摊位，多数货品的单价不足 +元，

有笔、本子、零食、袜子、暖宝宝、手
机贴膜……
也有人剑走偏锋，卖'"元的洗

发水、$+元的蚊帐。美术与艺术设计
专业的许颖，主推')元至$)元价位
的饰品。“全是手工做的，和别人不
一样。”许颖特地把“纯手工”几个大
字写在纸板上，突出卖点。

宣传语旁，还洋洋洒洒写了
$))多字：“挣钱不容易……有些人
拿了东西总是忘了给钱，大家都是
大学生，请诚信做人……请拿了手
链和其他东西没给钱的同学把钱补
上，或者把手链放回原位。让我们相
信，世界还是美好的。”
许颖笑着解释，留言的悲惨程

度略显夸张。“确实丢过三四件商
品，总价值四五十元，相当于一天营
业额，还在承受范围内，大多数人都
很讲究诚信。”她补充说，哪怕现场

有人盯着，客流量大时，人多眼杂，
一不留神也可能丢东西。
虽然吃过几次苦头，但许颖不

想放弃。“摆摊半个多月，多数货款
都收到了，没亏本。这里起码能让我
迅速了解到，哪些款式受欢迎，再去
我的网店力推。”她有着丰富的生意
经———曾在宿舍楼卖过零食，上个
月又开了家网店，专卖手工饰品。

独自吆喝 销量最高
中午，偶遇生物科学专业的喻

刚亮回访货摊，他看似有些失望。$)
瓶洗发水原封不动，一上午没生意。
他一周前刚加入摆摊队伍，“想卖别
家没有的货，但启动得太晚，选择不
多。”他左思右想，决定卖洗发水。
喻刚亮运气不错，至今没丢过

货，却不怎么高兴，因为行情比他预
想的差。“最多一天卖出 $瓶，还有

两天颗粒无收。”他坦言，“每瓶利润
不到 %元，一个星期只赚了十几元。
好在洗发水的保质期长，我也不用
花什么精力。”
另一名从未丢过货的摊主是魏

超益，财务管理专业大三学生，“无
人售货一条街”唯一的另类———独
自站在摊位前，寸步不离，自卖自
夸，极力推销电热水袋。单价 %+元，
拒绝还价。“我做过详细的市场调
查，从网店、超市到商场、杂货铺，同
品质货，我卖得最便宜。”

有人售货的效果立竿见影，短
短二三个小时，魏超益便卖出十多
件，销量位居整条街之首。面对众多
无人货摊，他有自己坚持现场吆喝
的理由：“第一，我当活广告能吸引
顾客；第二，可以当面解释产品用法
和安全事项；第三，防盗，毕竟单价
较高，丢不起。”

近日，四川宜宾学院出现“无人
售货一条街”。只要不是雨雪天，就有
三四十名大学生陆续来到路边摆摊，
并迅速散去，留下无人摊位供顾客自
助选购。

学校没组织，同学没号召，参与
者互不相识，自发加入。他们品尝到

了丢货差钱的苦涩，也感受到了诚信
待人的温暖，五味杂陈，混搭出别样
体验。

诚信试验的结果到底能打多少
分，仁者见仁。但起码，从一个书摊发
展到40多个货摊，队伍仍在不断壮
大，很少有人真的亏本。

! ! ! !今年 &月，复旦大学新闻学
院“诚信报摊”开始运营。现场无
人管理，仅在早晚由同学负责维
护。路过者皆可自行按报摊上的
收费标准购买报纸。

今年(月，江西九江学院%名
学生在校内开了一家小超市，供
应饮料、食品和文具等。采取无人
售货，由顾客自行付款、找零。如
找不开零钱或没带钱，师生还可
赊账。校方称，超市开张$个多月，
不但货物没少，还盈利上千元。

四川乐山师范学院后门外，
最近开出一个无人书摊，经营过
期杂志，全靠顾客自觉付款。大三
学生、摊主小胡介绍，书摊摆了近
两个星期，卖出去 %))多本，基本
都收到了款。

两年前，四川内江师范学院
辟出“诚信角”和“漂流书苑”，自
助售卖文具，交换、借阅书刊杂
志，吸引附近不少中小学生。校方
称，两年内没丢过一本书。

! ! ! ! &)多个无人货摊，不
仅是诚信的试金石，也是
自我展现的舞台。

! 最特别的收款箱

在几十个由纸盒或
塑料小桶改造而成的收
款箱里，有个铁盒子格外
显眼。加了一把锁，投币
口只露出一条小缝，盒身
与桌面牢牢粘在一起。可
见摊主用心良苦，做足防
盗功夫。

! 最欢乐的售货摊

“一根牙签走在路
上，突然看见一只刺猬，
边追着刺猬跑，边喊：‘公
交车，等等我！’”这个笑
话写在便签纸上，被塞进
收款箱。箱子旁摆了多本
英语杂志。摊主留言：“免
费赠阅，但请留下一个笑话。不为
金钱，只求一笑。”

! 最无辜的#代言人$

有学生调皮，请来校领导当
“代言人”，把一张大头照印上纸
板，配以“校长倾情推荐”的广告
语，下方藏着一排小字“如有雷
同，纯属恶搞”。
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!焦点链接"

一些高校无
人售货效果好

!焦点快评"

! ! ! !高校涌现无人货摊! 是对大

学生诚信水平的一次检验" 目前!

宜宾学院的无人售货队伍没有散

掉!反而日益壮大!运行良好" 这

就是最直接的检验成果"

诚信试验初获成功! 以后要

想在校外广泛复制!恐怕很难" 事

实上!这么小本的生意!只有大学

生才看得上! 也只有大学才是最

佳试验田"

因为是大学生! 所以不在乎

赚多赚少! 本就不指望靠那些微

薄利润养家糊口# 因为是大学

生! 要上课$ 实习$ 写论文$ 找

工作! 所以没空整天看着摊位!

无人售货带有无奈的意味# 因为

是大学生! 所以乐于尝试新鲜事

物! 哪怕血本无归! 就当是上百

元买个小教训! 更何况! 绝大多

数人可以保本"

期待更多大学生加入试

验%%%找找进货渠道! 练练营销

技巧!尝尝盈亏味道" 最起码!能

为大学时代留下一段美好回忆"

检验诚信

! &希望大家诚信投币'的提示语!透出宽容与温和


