
! !继承了前代车型所创下的辉煌
市场业绩，融合完美设计、前瞻科技
与尊享质感的全新一代奥迪 !"#

自上市以来，再度捍卫了中国高档
$级车市场的传奇王者地位。为中
国消费者打造出的长轴距尊享空
间、中国专属发动机、十余项中国专
属装备，以及众多本土化技术研发，
使全新一代奥迪 !"# 在整车性能
及豪华舒适特性上，为中国高档 $

级车市场再竖标杆。
一汽%大众在同步开发全新一

代奥迪 !"#的最初阶段，就将深度
满足中国高档 $ 级车市场需求作
为首要任务。为中国消费者量身定
制是奥迪在国内市场成功的关键要
素之一，这一理念不仅体现在产品
设计上，也体现在购车、选车、售后
服务等每一个环节。以购车为例，为
充分考虑到高档 $ 级车用户的个
性化需求，一汽%大众奥迪在全新一
代奥迪 !"#上市之后，还推出多样
化的金融购车方案。针对指定车型，
为消费者提供了包含首付 &'(起，
)*++,%-.++,“低利率”贷款购车方
案；信用卡 )+期“双免”分期购车方
案；&++/"++ 元“低月供”创新弹性
购车方案及企业专属金融购车方案
在内的多种金融购车选择。
多种极具特色的超值理财金融

购车方案选择，为那些欣赏全新一
代奥迪 !"#，并且渴望体验科技车
型的巅峰感受的消费者降低了购车
门槛，使消费者可根据自己的实际
情况，合理、灵活地掌控资金，创造
更多财富，充分满足个人及企业客
户的个性化金融购车需求。

低首付低利率省心省钱
选择 )年至 0年“低利率”方案

的用户最低只需首付 &1(，即最高
贷款额度为成交价的 +1(，即可享
受最长五年期的低利率贷款购车，
其中 )+%-"期贷款利率仅需 ).++(

%-.++(，大大低于银行贷款利率。
贷款年限可选择 )年至 0年，超低
利率对应为 ) 年：1.++(；) 年半：
).++(；& 年：&.++(；- 年：-.++(；2
年：2*++,；0年：0*++,。
以很多消费者选择的指导价为

2'*3+万元的入门级全新一代奥迪
!"# 4567 标准型为例，首付三成
)&.-+万元后，贷款三年的常规利
息为 2.&-万元，而奥迪金融方案提
供的三年超低利息仅有 ).82万元，
利息前后相差 &.23万元。再以购买
全新一代奥迪 !"# -1 567舒适型
为例，采用首付 -09的三年期贷款
购车方案，可比同期银行贷款利率

购车节省约 2*8+万元。

“5050”方案月供压力低
如果消费者选择采用首付 0',

的 0'0' 低月供创新弹性购车方
案，根据车型的不同，用户每月仅
需支付 &++元:"++元，便可轻松拥
有全新一代奥迪 !"# 这一超级座
驾，剩余的 0',尾款不仅可在 )&

个月后一次性结清，也可办理延期
和新车置换。

信用卡“双免”不误投资
此外，一汽:大众奥迪还

为拥有建行和招行信用卡
的用户量身定做了 )+ 期
“'利率、'手续费”购车方
案，最低只需支付 -',首
付款，贷款期限固定
为 ) 年半，每期只需
偿还贷款本金，不会产生任何
利息和手续费。贷款期间，用户可将

剩余的资金投资于其他理财产品，
以获得更高的额外回报，真正做到
消费、投资两不误。

专属金融方案方便企业
与此同时，全新一代奥迪 !"#

还为有融资购车需求的企业用户，
同步推出了 ):0年不等的低利率、
低月供“企业专属金融购车方案”。

在节约企业资金，获得更好投资回
报的同时，也为企业赢得额外的财
务评级服务，提供了无形资产。
此前硝烟弥漫的豪华车市场目

前已悄然转向，鲜见大幅度的现金
让利优惠，而各种信贷按揭优惠以
及保养优惠等成为主要促销手段。
豪华车品牌高昂的价格，是品牌价
值的重要标签。降价也许短期能消
化库存，但从长远来看，将对豪车的
品牌造成一定影响。在汽车金融政
策持续放开的背景下，各大品牌也
提供了更多购车金融方案，希望找
到新的增长点。

购车金融信贷服务的植入，让
豪华车以一种全新的方式进一步缩
小品牌与顾客的距离。丰富而优惠
的信贷方案，直接推动了金融公司
豪华车的零售信贷成交量。据大众
汽车金融相关人士透露，截至今年
)'月底，该公司提供的奥迪零售贷
款合同量同比增长逾三倍。
作为国内高档车市场当仁不让

的王者，全新一代奥迪 !"#为用户
提供的上述四种全新专属金融购车
方案，可谓是直击每一类型的客户
购置问题，切实地解决了融资难、贷
款难、申请慢的情况，真正做到了为
消费者量身定制，充分满足了消费
者对于全新一代奥迪 !"# 的个性
化金融购车需求。

量身定制 总有一款适合您
全新一代奥迪A6L多种金融方案满足个性化购车需求
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