
! !元旦刚过，上海通用汽车雪佛兰新年购车“雪拼季”活动火热来袭。
除了高达亿元的累积回馈额度引人注目之外，“雪拼季”更是汽车品牌首
次采用娱乐化 !"" 游戏的促销形式，结合时下年轻人的生活流行元
素———!""、#"$%&'(、年底 )$%**#&+,血拼-等———推出的创意新年大促销。

即日起到 .月 ./日前，下载智能手机 !""“雪拼季”游戏，每抓 0片
彩色雪花，即可根据相关优惠政策抵扣 0111元购车现金，并可用于所有
雪佛兰国产车型，不同车型享有不同抵扣额度，最高可抵扣 01111元购车
现金。同时，用收集的雪花作为获取大奖的筹码可参与抽奖———每周 0台
#"$%&'(和终极大奖“大黄蜂”科迈罗 0年免费使用权。 宝龙

! ! !由中国汽车销售服务行业领军企业永达，
独家冠名的“李健 .102传奇依然·上海演唱
会”将于 2月在申城热力上演，此次演唱会的
新闻发布会元月 3日在永达捷豹路虎金茂大
厦店隆重召开。.102款捷豹 45647作为新上
市的经典名车，成为本次李健上海演唱会的指
定用车。

捷豹路虎全球标杆展厅———上海永达金
茂大厦店一直注重文化与营销的结合，为注重
生活品质的贵宾营造高品位的购车用车体验。
永达汽车相关人士表示，捷豹的从容高贵与李
健音乐的优雅内敛完美结合，不仅是顶级名车
与乐坛重量级名人的又一倾情合作，更将与李
健携手演绎一段“传奇”旅程。 余音

! !即便相关部门频频放出“抑
价”信号，上海车牌价格依然节
节跳涨。.10.年 0.月上海车牌
拍卖，更创出 8/911元的最低中
标价及 89238 元的平均中标价
的历史新高。同时，二手车牌价
格也应声而涨，已经迈过了 :万
元大关。不管是有车一族还是看
热闹的围观党，总之，现在大家
都已经知道黄金近两年内是铁
定拼不过车牌了。不少业内人士
表示，未来沪牌价格还会再创新
高，突破十万元指日可待。

对于上海牌照价格的持续
高涨，笔者分析，虽然目前国内
汽车销售市场并不理想，但上海

地区购车热情依然很高，车牌刚
性需求的累积，以及车主心理价
位已被拔高，是造成沪牌价格高
企的两个主要原因。此外，沪牌
的使用便利和保值功能，吸引了
刚性需求，助推了车牌价格的上
涨。

去年以来，由于车牌价格的
一路走高，不少在二三个月前就
买好车的车主迟迟没有拍到沪
牌，拍牌者的急切心理却在增
加。这几个月来，每个月上海都
有 0 万多名“留级生”没能拍牌
成功。其中不少人求牌心切，“志
在必得”的心理导致中标价继续
冲高。再加上每月供应私车牌照

数量有限，刚性需求再次推动车
牌价格站上历史最高位。

同时，由于去年以来沪牌价
格不断攀升，人们的心理价位已
经被拔高，一些原本超过 8万元
绝不出手的车主已经有所松动，
心理价位不自觉地提升，无形中
推涨了价格。

其实，.10.年上海车牌价格
节节攀升的背后原因，最主要仍
是车牌资源的稀缺性和买车上
牌刚需之间的矛盾。而沪牌拍卖
源头存在的较多问题，诸如对参
拍人员缺乏限制，为部分非实际
需求者的投机炒作提供了机会；
群拍、软件代拍等大量违规操作

现象的存在，都充分暴露出拍卖
环节中存在的漏洞和有关拍卖
企业的不作为。

此外，上海多个区县正在进
行的公务车改革，严控公务车数
量之后，相应地会产生新的购买
私车的需求，这也是推高上海车
牌价格的因素之一。另外有消息
称，.1个省市的异地违章信息将
要全国联网，在苏浙沪已经联网
一年多的基础上继续扩大，对于
在沪的外牌车来说也多了约束，
因此很多人对沪牌更是志在必
得。在如此刚性需求的支持下，
可以预见 .102年车牌价格回落
的可能性较小。 李永钧

! ! !中国汽车技术研究中心日前公布了 !"#! 年度第四批 $%

&$'(评价车型结果!别克昂科拉 )&$*+)以 ,-./的高分荣膺

五星评级" 在 ,"公里时速下的正面 0""1重叠刚性壁障碰撞#-/

公里时速下的正面 /21重叠可变形壁碰撞#2公里时速下的可变

形移动壁障侧面碰撞和用于评价后碰撞时乘员头颈部保护性能

的 $鞭打% 试验鞭打实验中! 昂科拉分别取得 #-.-!##,./###3和

4.4- 的高分" 别克昂科拉也成为继欧宝 56778 在欧洲 )9:6%

&$'(以高分获得五星评级之后! 又一款来自于通用全球最新四

驱紧凑型 ;<=平台并获得权威安全认定的车型" 江美

沪牌价格上涨今年能否刹车？

! ! ! !新春将至，奇瑞 ;(开启的“全程有礼连环
惠”活动让消费者得到更多的实惠。即日起消
费者购买奇瑞 ;(车型皆可享受 2111元节能
惠民补贴、千元年货大礼、价值 .111元的安驾
仪和价值 3111元的装潢礼包，更有机会抽取
万元旅游基金。除此之外，另有 ((/11元奇瑞
;(“迎春特供版”限量供应。此外，奇瑞 ;(继续
延续它广受追捧的“半价购车”金融贷款政策：
即消费者购车只需首付 (1<，余款一年后还
清，1利息、1月供，无需承担其他费用。

! !新年之际，宝马公司特别推出丰厚的迎春
礼遇———0月 0日至 .月 ./日期间，凡购买全
新 =>? 2系长轴距的消费者，即可尊享“悦享
99金融计划”，即 21<首付，0@99<超轻利率，0.A
3/个月多种贷款期限，(1<弹性余款惠享无忧月
供等多重项目，同时获得一年超值机动车保险。
另外，对购买 =>? 2./B#及以上长轴距款型的
客户，宝马更新增优惠力度更大的“跃级专享金
融方案”：选择首付 81<，贷款期限 0.个月，就
可享有月供利率为零的超级优惠政策。新春期
间，宝马还与“汽车之家”和“爱卡汽车”网站合
作，推出“电子礼遇活动”。在 .月 ./日及之前成
功购买全新 =>? 2系长轴距任何车款的客户，
均可用电子抵用券冲抵 0111元购车款。

! ! ! 近日获悉，上汽通用五菱 .10. 年整车销量再创历史新高，达到
03(@/万辆，不仅超额完成全年预定 02(万销量目标，还较去年同期增长
0.!，继续蝉联国内单一车企冠军。上汽通用五菱副总经理袁智军表示，
上汽通用五菱 .102年全年销量目标定为 0(1万辆。

在上汽通用五菱三大业务中，商用车市场继续保持领先，全年销量
累计完成 023@/万辆，牢牢占据微车市场头把交椅。乘用车市场中，宝骏
品牌全系车型连续数月销量过万，乘用车产品全年累计销量超过 00万
辆。海外业务中，继五菱宏光生产线出口印度之后，去年旗下 C211（五菱
荣光）车型成功在埃及下线，标志着上汽通用五菱实现了最有价值的“知
识输出”，开创了知识产权费由“缴”到“收”的海外事业新格局。 晓流
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上汽通用五菱年产销突破145万辆

雪佛兰开启新年购车“雪拼季”促销


