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双重购车方案选择
自由为自己而来
按照消费者的购车需求，大众

进口汽车设立了两个购车方案可供
选择，并将产品按照“家庭车系”的
理念把参与金融购车计划的3'款车
型分为：家庭车型、运动车型、时尚
车型及越野车型。多重组合的购车
金融服务，让选择变得更加灵活、丰
富。
在购车礼包一中，共计5款车型

享受“首付6)7、'4个月零利率标准
信贷方式贷款”服务，简便易操作，
让消费者有计划地支配资金。其中，
迈腾旅行轿车'-.*+, 高配型在享受
零利率贷款的同时，还可以获得'年
原厂延长保修，尚酷/ '-.*+, 可获
3年原厂延长保修。

为了配合消费者需求，还制定
了同样具有诱惑力的第二个购车礼
包：共计3'款车型均可获得3或'年
的原厂延长保修服务，其中，迈腾旅
行轿车 '-.*+, 高配型、尚酷 /

'-.*+,、夏朗'-.*+,高配型、*"#$%&
*8,高配型、途锐9:;<"=混合动力
版、途锐/01"&2高配型，这5款车型

还获得3年免费车辆保险。

汽车金融服务盛行
零利率更受推崇
面对进口车市中众多的金融购

车方案，哪一种更受消费者的欢迎
呢？经记者调查得知，“低首付、零
利率、长周期”的贷款购车方式更
容易被消费者所接受。一方面，缓
解了因资金不足而延迟购车时间的
紧张局面，另一方面，对于注重理
财的消费者来说，可无需动用大笔
资金。大众进口汽车在今年则继续

推出“低首付、零利率”的金融购车
方案，同时还赠送免费保险和原厂
延保。“零利率”贷款购车理念始
终是大众进口汽车推崇的服务亮点
之一，既缓解了现金流又解决了汽
车需求，正是大部分消费者所推崇
的“零利率、低首付”的贷款购车方
式。

免费保险和延保服务
提升客户满意度
大众进口汽车在本次推出的金

融计划中，特别增加了购车赠送免

费保险和延保服务，以提高大众进
口汽车服务的客户满意度。

经了解，购车礼包中的3年免费
保险计划增设了多达十项的增值服
务，这也是保险方案中的亮点服务，
包括客户专享服务热线、全国通赔
通修等消费者出行最需要的保障服
务。同时还提供了3或'年免费原厂
延保计划，享受原厂级别的尊贵保
修服务。累积超过3>项的质保服务
为消费者节省更多保养维修成本，
更为消费者出行提供周到的服务和
安全保障。

让消费者得到实在的优惠和贴
心的服务，才是汽车金融购车服务
不断推陈出新的意义所在，这样方
能在竞争激烈的进口车汽车市场占
领先机。

尊享实惠 零利率购车“贷”回家
———大众进口汽车新春购车优惠计划全解析
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