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! ! ! !结婚七年了，女人平时下班
后从来都是早早回家，没有晚过。
可这天下午，男人下班刚要回家，
女人打来了电话，说：“今天晚上
我不回家吃晚饭了，我们主任请
我吃饭。”

放下电话，男人看了看时间，已
经快五点了，他拿起自己的包，匆匆
忙忙地赶往幼儿园接女儿，然后，又
到菜市场买了一些青菜。男人把晚
饭做好了，女儿忽闪着天真的大眼
睛问：“妈妈为什么还没有回家？”男
人把筷子递给女儿，说：“乖，吃饭时
不要说话，吃完饭早点睡觉。”女儿
不再说话，低头吃饭。

男人看了看乖巧的女儿，又看
了看面前的饭菜，勉强吃了一点，不
知为什么，他觉得今晚的饭菜很难
下咽。女儿入睡后，男人独自坐在客
厅里，他百无聊赖地打开电视，拿着
遥控器，对着电视，一个频道一个频
道地来回变换着，说不清究竟要看
什么节目，最后，他索性关了电视，
坐在客厅里发呆。

这可是以前没有出现过的情况

呀。以前，女人下班按时回家，一家
三口其乐融融地吃饭。女儿睡觉后，
夫妻两个坐在客厅里看电视，男人
觉得心里很踏实。今晚，女人没有按
时回家，男人竟然心烦意乱，他也说
不清究竟为什么。

十点半，门开了，女人神采奕
奕地回来了，手里拿着一件粉红色
的内衣。男人忙迎上去，盯着女人
手里的那件内衣，问：“你在哪儿买
的？”女人靠近男人，她的鼻息喷向
男人，男人闻到了一股红酒的气
味。女人冲着男人笑笑：“别人送给
我的，真好。对了，我累了，我要去
休息了。”女人显得无比快乐，转身
向卧室走去。女人倒在床上，男人
站在她的身边，焦急地问：“这内衣
到底是谁送给你的？”女人看了看
满脸焦急的男人，似乎是迟疑了一
下，慢慢地说：“是我们主任送给我
的。主任真好，今天不仅请我吃饭，
还送给我一件漂亮的内衣，对了，
我们的主任还一个劲地夸我好，说
我漂亮、能干，是个人见人爱的好
妹妹。你看你，你还不如我们的主

任的心细……”男人没有说话，他
气呼呼地走出卧室，睡在了客厅里
的沙发上。

第二天清晨，女人醒了，她见男
人睡在了客厅的沙发上，叫醒了他：
“我们主任说她老公常常莫名其妙
地在半夜跑到沙发上睡觉，我还不
相信，没想到，今天让我亲眼看到你
到沙发上睡了，你们男人怎么这
样？”男人一听，一下子从沙发上跳
起来，问道：“你说什么？你们主任不
是男的吗？男主任怎么会有老公？”
女人说道：“我还没来得及跟你说，
我们那个男主任前天调走了，又来
了一个女主任，昨天，女主任非要请
我吃饭，还给我买了一件漂亮的内
衣，女主任还使劲夸奖我，说是以后
要和我像姐妹一样地亲切相处，好
好工作……”
女人说到这里，男人脸上的怒气

没有了，他笑呵呵地
打断了她的话，说了一
句：“真是虚惊一场”，
然后，他就紧紧地把
女人抱在了怀里。
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! ! ! !岁末年初，总部派了个姓贾的
来当总经理。职工们冷眼相观，看他
怎么烧“第一把火”。

上任后第二天，贾总叫我把历
年来欠款清单打出来。他说，国有资
产怎么能无端被流失？盘活存量，把
讨债作为开启全盘工作的第一抓
手。

看了长长的欠款清单，贾总在
上面重重地打了三个钩。我不解其
意，贾总耐心解释：“陈年烂债、个体
户欠的都是呆账，去讨也是白费力
气。这三家都是近年才发生的，金额
较大。先看第一家，它是我老家的企
业。以前之所以要不回，关键是没
人！我的几个同学和朋友都担任要
职，是硬关系。不说全还，我分头打
个招呼，要回一半是有把握的。还有
这家食品加工企业，较正规。现在当
地大力提倡改善投资环境，诚信立
市，况且该企业已经‘起死回生’，我
们通过正常程序找政府解决就好。

最后这家在本地，可能会耍无赖，我
将用特殊办法来解决。”

这样细说，我觉得贾总的工作
思路很独特。时机把握得好，年前要
债也是业内的“潜规则”。如行之有
效，既可以缓解新年流动资产之急
需，也起码让这个“年”能给职工交
代过去，指不定能发点年终奖或福
利啥的呢！
具体如何实施呢？贾总把握十

足：“对第一家我事先铺了路，打通
了人脉。公司出资，给相关县上领导
备份厚礼。由交际能力强又最能喝
酒的赵副总带队，不会无功而返。第
二家由纪委的老马牵头，配上常年
聘请的罗律师，把各种证据强制执
行书等都带足。注意改善软环境的
地方法制观念要强些，收款把握也
大。至于这本地的农场，由性情柔和
的工会主席马大姐率领，其成员由
一帮老嫂子组成。告诉她们，即日起
就准备去磨，磨到开年都有可能。穿

暖和些，可以带上毛线活或消遣的
杂志，天天蹲在那‘上班’。没钱还，
拿实物抵也可以！最坏的打算，要欠
款人写一纸还款计划书也是收获。”
至此，我完全明白贾总的意图

了，他这是区分情形，各个击破呀！
有魄力、有计谋。另外，为调动参与
人员积极性，无论结果如何，交通
费住宿费交际费实报实销，每人每
天发八十元的补助。要回欠款，当
事人一律按百分之十的比例提取奖
励金。
时隔半月，分头捷报频频。第一

家打来了二十三万，该小组信心大
增，表示要乘胜追击，扩大战果；第
二家也来喜讯，全额结清，一半现
金，一半用火腿肠和肉罐头等抵，正
好当职工“福利”；本地的这家，厂长
对几个老嫂子“贴身”式的柔性讨债
法终于扛不住，写了张余额的欠条，
其他的用农场生产的鲜鱼、生猪、蛋
品等“偿还”。不日，马
大姐和其“娘子军团”
将顶着寒风押送货物
凯旋……

! ! ! !元旦过后，春节来临，紧跟着又是情人
节。商铺都热衷在节日期间大打促销牌，牛
顺的成衣店也不例外。一连忙了两个多月，
尽管促销效果不错，腰包里也没少进钱，可
牛顺仍觉得不过瘾，还想再大赚一把。
搞促销，当有吸引顾客眼球的噱头。就

在牛顺绞尽脑汁冥思苦想时，哥们刘三走
进了店。听完牛顺的想法，刘三猛一拍脑门
说：“我有个高招。只不过很有可能会得罪
你老婆。”牛顺急急催问：“只要能挣钱，她
那儿我去摆平。”刘三的脑瓜的确活络，灵
光一现想出的招儿虽有些歪，却让牛顺眼
前一亮，连声叫好。
第二天，一幅格外引人注目的大海报

张贴在店门口。最上面写着这样一行字：
“该死的情人节，你把我坑苦了！”接下来，
是言辞激烈、字字血泪的缘由：“情人节期
间，本店吐血大酬宾，惠顾者众。一眼没照
顾到老婆，被人哄骗离家，至今未归。伤心

中，本店挥泪清仓，超低价大甩卖，货尽关
停。”海报一出，小店的生意又火了。
转眼一个月过去，乐得眉飞色舞的牛

顺约刘三去了酒店，在表达谢意的同时问
他还有没有乘胜追击的好主意。杯酒下肚，
刘三得意回道：“就按生活肥皂剧的套路，
继续往下演！”高，实在是高。牛顺顿时恍
然，竖起了大拇指。
稍作休整，牛顺再次推出了促销大戏：

“各位新老顾客，老婆迷途知返，已于昨日
回家。我决定原谅她。为庆祝老婆归来，本
店所有商品均五折酬宾，满两百立返现五
十，时限半个月！”一番折腾，第二季促销圆
满结束，收入可观。

这天，牛顺和哥们刘三又聚到了一

起。不等牛顺开口，刘三倒来了个主动献
策：“这场促销大戏渐入佳境，应该接着
演。切入点，肚子。”闷头寻思片刻，牛顺喜
上眉梢。

很快，第三季大促销悲戚戚地登场：
“老婆被退货，本以为就此风平浪静，谁料
那个该死的家伙太不够意思，竟买一退
二———老婆怀孕了！为此，本店主有意将全
部库存悉数抛售，然后歇业跳楼！”
促销效果同样堪称完美，牛顺赚了个

盆满钵满。而此时，五一长假即将到来，但
出人意料的是，牛顺的成衣店却一连数日
没开张。他去了哪儿？又会出何夺人眼球的
绝招？就在众人一头雾水之时，在街角，牛
顺瞪着一双满布血丝的牛眼拦住了刘三。

“哥们———”
“我没你这种狼心狗肺不仁义的朋

友！”牛顺气吼吼打断了刘三，“你给我出的
点子是从哪儿学的？”
刘三本能后退，讪笑道：“从生活肥皂

剧里学的。哥们，你脸色看上去很不好。”
“生活肥皂剧？男主角是你吧？”牛顺边

骂边挥起拳头狠狠打去，“说，勾引我老婆
的是不是你？她肚子里的孩子是不是你的？
你这个浑蛋给我扣了绿帽子，我的脸不绿
才怪！”
“你听我说，这也是个好噱头。为庆祝

你们离婚，特此促销；离婚后再娶，还能搞
促销———”

去你的促销，老子亏大本了！牛顺茅塞顿
开：刘三早和老婆暗中有瓜葛，
所出高招，均来自“生活”！

(本故事由)文学报*手机
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心虚效应 ! 江辉生

! ! ! !这年头，只要是在单位
上班的同志到了年底都少
不了写年终总结。有人写总
结的确是为了总结一年来
的工作业绩、经验和教训，
有人写总结则完全是应付
差事，也有人是想利用撰写
年终总结的机会向老板提
要求。

前些天我老婆写了一
份总结让我帮她润色一下，
说写得好争取年底在单位
评个先进个人，来年涨涨工
资。听说能涨工资，我义不
容辞地把她的总结拿来看
了起来。我发现她竟把帮单
位领导贴了多少报销发票

都写进了总结。我当即骂
她瞎闹：“这些东西怎么能
随便乱写，不是自找麻烦
吗？”可老婆她却不以为
然：“你懂什么呀，这叫策
略懂吗？没听人说过嘛，做
下属的你给领导做了多少
好事不一定管用，但你哪
怕是帮领导做过一件坏
事，说不定就很顶用了，这
就叫心虚效应。我干嘛不
趁年终总结的机会给领导
提个醒，说不定我这么一写
会对领导有所
触动，涨工资
的事不就轻易
搞定了吗？”

荒诞的真实

促销肥皂剧 ! 菊韵香

办公室里的故事

" 妈妈 #

一年级的老师教小朋友认识家
禽动物。老师问：“有一种动物两只
脚，每天早上太阳公公出来时，它都
叫你起床，而且叫到你起床为止，是
哪一种动物？”小朋友答：“妈妈！”

" 良心 $

昨晚我终于忍不住了，冲老婆
大吼：“我娶你就是让你这么欺负我

的吗？结婚前你不是这样的啊？你的
良心到哪儿去了？”
老婆冷冷道：“被你吃了。”

% 奖品 $

一男士中了奖，奖品是一个玩
具。家里有三胞胎，玩具怎么分？他
只好把三个孩子都叫到跟前，说：
“谁最听妈妈的话，从不和妈妈顶
嘴，妈妈让他做什么就乖乖地去做
什么，谁就能得到这个玩具。”三个

孩子异口同声地说：“爸爸能得到。”

" 作文 $

儿子晚上老是看电视，白天上
课时免不了要打瞌睡。一次语文课
老师要求写一篇作文，题目是《假
如我是蜘蛛》。迷迷糊糊的儿子下
课后问了问同学，晚上
在家绞尽脑汁写了一篇
轰动全校的《假如我是
只猪》……

都市幽默


