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/汽车资讯

! ! ! !由于很多车企都在年底
冲量!汽车市场的促销力度也
越来越大，以便积极促成消
费者结束持币观望，积极入
市。可以说，岁末年终，在客
观上也确实成为了消费者的
购车良机。但专家此间告诫，
“面对五花八门的促销推广
和各种花样翻新的促销噱
头，购车消费者一定要睁大
双眼、冷静识别各类促销措
施的含金量，否则会感觉无
所适从进退失据，甚至不经
意落入促销欺诈的陷阱。”

两大标准
教你躲避促销陷阱
促销政策花样繁多，但消

费者辨别真假促销的办法很
简单，就只有两大标准：一是
能否为自己切实带来价值
（要么在车品不降的情况下
降低我的购车成本，要么在
购车售后服务上给我带来价
值），二是让自己享受促销政
策是否方便。

很多商家都推出了“免
息”、“零利率”等贷款购车的
噱头，表面上看确实得到了不
少优惠，但仔细琢磨一下，又
会发现“玄机”重重———“零利
率”贷款一般都需要车主交付
贷款额的"#—$#（不同机构
利率不同）作为手续费，很明
显，这是一种变相的利息，而
且很多时候购车者若参加“免
息”活动，其所购买的车型也

只能按照厂家指导价来支付，
不能再享受新车的优惠价格，
甚至有些车型的免息金额可
能比车价的优惠额还要少。针
对此类“贷款蒙人”促销骗术，
专家建议应在贷款购车时仔
细查看汽车买卖合同的相关
条款，然后每一环节都追问到
底，在双方对合同条款无争议
的情况下再签字盖章。
“优惠注水“也是不良经

销商屡试不爽的伎俩：赠与的
装饰大多包含水分，其实际价
值往往在经销商宣传的标准
上大打折扣，以次充好。知情
人士透露，一些汽车经销商
赠与配置号称进口或优质产
品，其实是一些质量极为低
劣的廉价产品，将普通的贴
膜、地胶、皮椅等价格翻番，
以“购车赠与!!元豪华装饰”
诱惑消费者。针对此类优惠
骗术，消费者应该细心比价，
或者咨询专业人士得到客观
意见，防止花冤枉钱。

以人为本
购车者何乐而不为
当然，并不是所有的促销

宣传都是陷阱，关键是要多了
解多观察，谋定而后动。像一
汽马自达这样有口碑、有实
力、有深厚品牌积淀的公司，
消费者大可信赖。
在一汽马自达“迎新钜

惠，梦想升级”主题促销活动
首日，“午夜深蓝”选择了“首

付"%#，&'期零利息，零手续
费”的贷款方案，他介绍说：
“我购买()*+),自动挡时尚
型，享受到了长达&'个月的
免息贷款，还没有手续费的
负担。就是说我只首付了"-'

万元，就开上了新款()*+),。
这车说真的是一部难得的高
性价比好车———车型大，有
面子；省油，综合耗油$-.左
右，每公里%-/.元上下，是"-%

排量中最省油的；开着舒适，
稳当，内部空间大；最关键的
是它是一部0级车，价格却是
1级车的。”看的出来，“午夜
深蓝”对一汽马自达此次促
销政策，其欣喜之情溢于言
表。

一汽马自达副总经理田
青久此间公开分享了他的营
销心得，“营销首先要把握住
‘以人为本’，也就是细致入微
地关注客户的感受。汽车产品
作为行走工具，满足客户需求
就需要操控、安全、节油和性
价比，让用户买得起、修得
起。第二，有了好的产品，客
户用车、修车的感受也很重
要，如展厅购物环境的舒适
性、人员服务态度、接待流程
简洁与否、再次回厂是否方
便快捷、省心并节约费用等。
一汽马自达的‘全心管家服
务’，正是以追求客户满意为
目标，提供超出期待的服务，
让客户感动，进而成为忠实客
户，甚至成为粉丝。” 汤力

年底购车正当时
促销陷阱要警惕

! ! ! !作为首款探入/万元区
间的国际品牌车型，雪佛兰
新赛欧凭借国际品质、大空
间、高安全、低油耗赢得了消
费者，尤其是首次购车的城
市普通家庭的关注。近日，记
者从上海雪佛兰经销店处获
悉，新赛欧现正开展“幸福惠
到家，加配不加价”的活动，
年底前凡购买雪佛兰新赛欧
任何一款车型，消费者即可
享受价值.%%%元的配置礼
包。据雪佛兰销售人员介绍，
此次幸福礼包内含的增配套
件充分考虑车主日常用车需
求，深度挖掘新赛欧为消费
者带来的价值体验。而这也
让新赛欧在小车细分市场中
的性价比优势更为明显。

全球标准研发
造就国际大品质
雪佛兰新赛欧严格遵循

通用汽车全球产品开发流程
以及通用汽车全球工程、质
量标准打造，整车2/#的零
部件供应商来自于现有的通
用汽车全球体系，其中3%#

以上属于全球大型零部件集
团或其合资企业，确保了新

赛欧的零部件在质量、服务、
技术、价格等方面达到雪佛
兰品牌的国际标准。

上海通用汽车一脉相承
的制造工艺和质量管理体
系，也是雪佛兰新赛欧国际
品质的重要保证。严格的全
球质量管理流程和规范，覆
盖研发、采购、制造、认证等
全过程。在此基础上，根据中
国市场不同的地域环境，雪
佛兰新赛欧还针对性地实施
了高强度的质量认证。自上
市起，新赛欧就被赋予“小车
大品质”的标签，成为国内小
车市场的标杆车型。

最可靠售后服务
最保值幸福小车
出色的国际品质背后，

雪佛兰新赛欧的售后服务
体系同样值得信赖。新赛欧
恪守国际标准的金领结服
务，在提升小车附加价值的
同时，以十分亲民的售后维
修保养成本，一如既往地为
国内家庭带来驾驶的幸福
体验。截至"%&.年$月底，雪
佛兰的网络总数已达到,/.

家，覆盖全国"'&个城市和

地区，包括三四线城市的
".%个城市，这标志着不管
你在何处购买新赛欧，都可
享受到业界领先的汽车销
售和售后服务。值得一提的
是，从今年2月起雪佛兰车主
更可享受高于国家“三包”政
策的.年或&%万公里整车质
保标准。

随着汽车消费观念的成
熟，“残值率”已逐渐成为中
国消费者购车时的参考因
素。在备受车主关注的新车
保值率方面，全球知名车辆
识别和价格信息提供机构
45+0667在"%&.年第三季度
的二手车残值跟踪报告中显
示，雪佛兰新赛欧以$$-3%#

的两年残值率位居国内轿车
细分市场前列，成为最保值
的幸福小车。“赛欧收进来一
辆就出掉一辆”，二手车市场
的销售人员如此介绍赛欧的
销售情况。雪佛兰新赛欧超
高保值率的背后不但体现了
消费者对其产品外观、设计、
性能、安全和油耗等方面的
全面认可，更体现出消费者
对雪佛兰产品高质量和优秀
服务体验的信任。

3000元礼包刷新幸福感
雪佛兰新赛欧加配不加价


