
! ! 上海安吉星在中
国大陆地区的活跃用
户数量日前正式突破
!"万大关，一年间增
长了 #"$。作为车载信
息服务行业的领导者，
上海安吉星凭借产品
功能及服务质量的提
升，成为中国车联网市
场飞速发展的助推器。

%"&' 年，随着新
服务“我的车辆位置”
及“社交分享”手机应
用的推出，上海安吉星
率先将车载系统与手
机、社交平台相结合，
加强了用户间的互动
性。“电子眼提醒”及
“实时路况导航”功能
的推出，代表了安吉星

在音控领航服务领域的升级。
“被盗车辆启动限制”、“被盗
车辆远程减速”及“医疗协助”
服务强化了安吉星安保方面
的优势。 朝晖

! ! ! !今年元月，上海汽车
上沪籍牌照 '()!* 辆，月
环比大涨 %)+,,$，同比微
跌 %-.%/；进口小客车（含
轿车）、小型客车（除轿车）
和大型客车的沪籍牌照上
牌量，月度环比和同比，均
呈两位数增长。这是上海
市信息中心汽车产业研究
室日前披露的新年开局月
度信息。

国产轿车元月上牌
&)(0& 辆 ， 环 比 大 涨
'%-,0$，同比下降 &1-),$。

各类车型轿车上牌量，环
比两位数增长，同比全是
程度不一下降。具体上牌
情况：豪华型轿车 &(0!

辆，中高级轿车 .0,1辆，
中级轿车 !&',辆，普及型
轿车 1(&. 辆，微型轿车
%(.辆。

国产小型客车（除轿
车）元月上牌 !))0辆，环
比和同比分别增长 '1-!,$

$和 %%-)%$。其中234为
&,1, 辆 ， 环 比 增 长
'&-%(/，同比下降 1-"/；

564为 (&,%辆，环比和同
比 分 别 增 长 1%+,!/ 和
11+'(/；一般小客车 ).0

辆，环比低增 !+(0/，同比
微跌 %+(1/。

进口小客车（含轿车）
元月上牌 (0,.辆，环比和
同比分别增长 1,+(0/和
&%+(!/。法国车上牌量环
比和同比都为下降，德国
车和美国车上牌量同比有
微弱下挫，其他国别车的
环比和同比为程度不一的
增长。具体国别车上牌，德

国车 %'(1辆、日本车 ,%)

辆、美国车 .)0辆、英国车
.&,辆、瑞典车 '0&辆、法
国、)!辆、韩国车 )&辆、意
大利车 .1 辆，捷克车 1&

辆、荷兰车 &辆。
其他车元月上牌，大型

客车 )!, 辆，环比增长
%)+)(/，同比增长 11+01/；
小型货车 &0.!辆，环比下
降 &'+01/ ， 同 比 增 长
1(+(!/；大型货车 &'1)辆，
环比下降 &.+,'/，同比下
降 %0+,,/。 川页

! !据比亚迪官方透露，其经典中级车比亚迪 7'即将推出全新换代
车型。新 7'既传承老款的经济实用性，同时在外观、动力、配置等方面
升级创新，不仅造型更动感，还将搭载 &+(89涡轮增压发动机及一系列
人性化智能配置。据悉，新 7'有望在 %0&1年北京国际车展上市。
从比亚迪去年推出的颇受市场追捧的思锐、秦两款车型来看，比亚

迪的车型设计已日臻成熟，并逐渐形成了自己独特的风格。据曝光的官
方照来看，新 7'的造型融入了更多“科技”与“活力”的元素。另据了
解，除原有的 &+(:;28、&+(:;<=8两种动力配置外，新 7'将新增 &+(89

涡轮增压发动机，配以 .速手动变速器，带来更充沛的动力体验。安全
配置方面，新 7'将搭载 >53车身稳态控制系统，这也是同级别车型中
唯一配备此配置的车型。此外，新 7?还将搭载更多人性化的智能科技
配置，例如同级别车型罕见的车载蓝牙、车载电视和倒车影像等功能，
更配备有语音电子导航系统。 江美

! !被称为奥迪家族中最具浪漫情调车型的奥迪 @! 5ABCDEFGH，于 %月
&1日正式上市了 %"&1年车型，%"&1款车型由 %"&'年型的 1款增加至
(款，售价从之前的 .)-,"万I)(-,0万元调整为 .J-,0万I)(-,0万元。相
比之前，J0K1年型所有车型的配置均大幅提升。
奥迪 @! 5ABCDEFGH的设计融合了双门轿跑车的优雅、四门轿车的

舒适以及旅行车的实用性。其车身表面处理简洁、硬朗，每一处都展现
出融合科技与时尚的美学特性，也被誉为近年来“最美的奥迪”。

根据市场调研的反馈，一汽I大众奥迪调整了奥迪 @! 5ABCDEFGH

J0K1年型的产品结构：取消原 ?0 759 标准型，增加 ?0 759 时尚型和
进取型；取消原 ?( 759 LMFDDCB 进取型，增加 ?( 759 LMFDDCB 技术型；原
(0 8759 LMFDDCB 舒适型和豪华型仍保留不变。相应地，全系车型的价格
区间从之前的 .)-,0至 )(-,0万元调整为 .J-,0至 )(-,0万元。 阿晖
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! ! J0K?年，政策频出、变
革不断、热点迭起，人人争
着“上头条”。作为中国车市
的领军企业，东风日产 J0K?

年也凭借“非凡身手”长期
霸占各大媒体相关版块的
头条。其中出镜率最高的，
当 属 东 风 日 产 旗 舰 车
型——天籁。
东风日产天籁之所以在

整个 J0K?年强势“抢镜”，有
人认为是其刚刚更新换代；
有人认为是其举办了一系列
抢眼而有效的营销活动；但
东风日产市场销售总部副总
部长杨嵩则认为，对客户“厚
道”才是天籁 J0K?年所向披
靡的“利剑”。
“消费者都是聪明人，只

有让他们深切感受到你的诚
意，让他们领会到你的厚道，
继而心甘情愿为你买单，你
才能在这个市场上长久立
足。”杨嵩说道。

J0K? 年 ? 月 K, 日，新

世代天籁璀璨上市，凭借出
类拔萃的产品力、诚意十足
的价格力和服务力，上市仅
10天销量直逼 K-, 万辆，打
破天籁品牌“慢热”的传统。
在 J0K?年，新世代天籁全年
累计销量更达 K0.JJ0辆，月
均破万辆。而天籁在销量逐
步攀升的同时，价格依然非
常坚挺。
众所周知，中高级车市

场随着竞争日趋“白热化”，
众多主流车型不惜以“降价”
吸引消费者眼球，增强竞争
力。在此背景下，天籁依然
坚守价格底线，信守“一步
到位”的定价承诺，依靠产
品力和为消费者带来的价
值，屹立于市场潮流前端。
随着消费观念的成熟以

及对车的了解愈发深入，消
费者对于车的价格具有非常
清晰而透彻的认识。传统意
义上，通过“挤海绵”的方式，
逐步降低价格保持热销的花

招，早已被消费者识破。
为此，新世代天籁在上

市之初，便直接通过“榨汁
机”式的方式，将价值一次性
回馈给消费者。凭借产品、价
格和服务，新世代天籁使“大
招”征服了 J0K?年的中高级
车市场。
与此同时，天籁品牌更

以创新服务模式“天籁行动”
及“公爵礼遇”为消费者创造
看得见、摸得着的价值，在市
场和消费者当中逐渐树立起
“天籁价值”的口碑。

有业内人士曾计算，“天
籁行动”为消费者创造的天
籁价值，高达 ?-! 万元；而
“公爵礼遇”为消费者创造的
价值，也超过 J-(万元。
“与其使用各种‘花招’

赢取消费者短暂的关注，不
如使出真正下功夫、用心思
的‘大招’，为消费者创造看
得见、摸得着的价值。”杨嵩
说道。

! ! ! !出差旅行爱车交接专人
托管并免费享受机场接送、车
辆事故专人负责维修跟进、网
上购物还能获得积分、兑换保
养券和定制心愿礼单……现
在，身为雪佛兰车主的你将能
够享受到更加全面“6”质的
服务。
马年来临之际，雪佛兰金

领结售后服务迎新升级———
“6=:6N”雪佛兰车主俱乐部
近日正式上线。它秉承雪佛兰
金领结服务“懂车更懂你”的
品牌理念，将为国内雪佛兰车
主提供更加贴心的增值服务。
即日起，6=:6N 雪佛兰车主
俱乐部首期会员开放申请，先
期面向全国 #.个城市的科迈
罗、科帕奇及迈锐宝等车主开
展试点，覆盖主要的一、二线
城市。首批相关车型车主只需
前往指定的上海通用汽车雪
佛兰官方授权经销商店，按规
定填写并提交报名资料即可
成为会员，凭会员卡享受更加
便利轻松的用车养车体验，并
获得与衣食住行相关的系列
增值生活服务。

6=:6N雪佛兰车主俱乐
部会员可畅享众多会员权益，
其中最为核心的则是包括事
故车协助处理、维修保养上门
接送车、机场接送与出行“车
管家”在内的“车服务”。当会
员偶遇事故，一个电话，#5店
售后就可有专人为您代办车
辆相关处理事宜，省时省心；

对银卡以上会员，当车辆需要
保养时，您足不出户也可以轻
松搞定，电话预约即可有专人
上门取车；如果您是金卡会员
并时常外出，在出差前还可将
车开到 #5店进行“托管”，并
由服务人员送您前往机场；如
果出行时间较长，服务人员还
将在出行期间提供车辆清洁、
通风干燥、定期点火等维护，
让车辆始终保持良好状态。这
三大核心车服务的推出能够
让雪佛兰车主在车辆维修保
养方面“动口不动手“，一个电
话就能轻松搞定。

此外，6=:6N 雪佛兰车
主俱乐部会员还可在同期上
线的国内首家汽车品牌在线
商城———6=:6N雪佛兰在线
商城（ODDAPQQMGRME-STUVS-GBS-
GW）随心进行积分兑换。作为
围绕会员车主全方位生活需
求而打造的在线商品及服务
消费平台，雪佛兰在线商城不
仅提供多达 &1大类、上万种
商品的在线消费及服务，同时
为会员开放专属的积分消费
渠道，会员在雪佛兰经销商店

维修保养或在商城消费时都
可获得积分，并在网上商城兑
换维修保养券；同时，面对紧
缺的商品，会员可以发起
XYUORYUD的心愿清单，当需求
的会员人数达到特定数量，商
城将在第一时间补货，满足会
员的购物需求，会员也可以在
商城兑换相关的维修保养抵
用券，并在线下经销商店内兑
换相关增值服务。

为使车主会员在日常生
活中通过手机更便利地一键
直通 6=:6N服务，雪佛兰智
能手机应用“2T=OZ[T“实时
开启 6=:6N服务板块，车主
俱 乐 部 微 信 服 务 号“M!

GRME\GOZ[T”也同步开通。6!

=:6N 雪佛兰车主俱乐部是
雪佛兰基于对年轻人的洞察
而创建的重要服务平台，对于
当前国内近 '00万雪佛兰车
主来说，“懂车更懂你”的雪佛
兰金领结服务正在超越一般
意义的修车养车，成为陪伴车
主构建高品质有车生活的知
心伙伴，给予车友更丰富细致
的人文关怀。

金领结售后服务“马上”升级
!!"#!$"雪佛兰车主俱乐部上线

对客户!厚道"是最好的营销
东风日产天籁 !"#$年强势!抢镜"

元月沪籍车上牌近3.6万辆

2014款奥迪A7浪漫上市

比亚迪新 !"北京车展上市
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上汽开启“MPV双雄”时代
! ! ! !作为上汽集团的又一款具有行业标
杆意义的 234力作，上汽大通“全领域
234”]&0将于近期正式上市，与 4,0实
现“两翼并举”的产品格局，在中高端商
用车市场形成强大的合力。

上汽大通 ]&0 装配了领先于同级
的豪华天幕式全景电动天窗、无钥匙进
入、一键式启动系统、自动感应雨刮、

@75 ^9<自动感应氙气大灯等配置，并
搭载拥有 K.(H_超高功率的上汽新一代
%+08高效涡轮发动机，拥有人性化的车
内超大空间。有业内人士评论称：当年
]:,在中国开拓出 234这一全新的细
分市场，上汽大通 ]K0只要定价合理，
有望与 ]:,共同开启国内中高端 234

市场的“双雄时代”。 尚奇


