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尝鲜P2P网络借贷
认清风险注重投向

! ! ! !同时有个人和银行，你要贷款，一
定考虑先向银行借。只有银行的利率高
到令你受不了，你才会“铤而走险”考虑
向私人借。所以，!"! 网络借贷的年化
利率一般都在 #"$以下，毕竟融资规模
很小。如果采用等额本息的方式还贷，
也就是每月还款，借贷成本约是本金
的 %$左右，加上杂七杂八的服务费，总共
也就在 &$—#'$之间，花旗、渣打、中
信银行等金融机构和友信（人人贷），
宜信（宜人贷）等比较正规的大平台，其
利率都控制在这个范围里。当然，有的
平台为了吸引投资者，利率高得离谱，
其实水分很大，这种情况越来越多，值得
警惕。
不过，利率高的，也不都是假的，确实

有人愿意用很高的成本来获取资金，他们
一般是“调头寸”，有短期周转的需求，债
权真实，走小贷公司的渠道，利率不超过
"($都不算违法。但这种借贷的风险非常
高，借款人如果顺利获得回报，即有能力
支付高额的贷款成本（利息和服务费），万
一竹篮打水一场空，那就是坏账了———想
想《威尼斯商人》里夏洛克要割人肉的情
景吧。
此外，有些项目，你仔细算算，其实利

率也很高，但拿大头的不是投资人，而是
平台和担保方。如某著名平台一项目写明
借款本金 )万元，借款用途：“提高生活质
量”，借款年化利率：*+%#$，借款时间：,

年，还款方式：每月等额本息，还款期数：
,%个月，每月还款本息金额：#)*-.&,元，
每月担保费：全部借款本金的 #.&/，即
&)-元，每月应付总额："),-.&,元。如果

项目一帆风顺，则担保公司赚 ,%!&)-0

,.("万元，而投资人赚的是 ,%!"),-.&,1

,%!&)-1)----0%&#,.(*元，前者收益是后
者的 (&(.%&$！ ! ! ! !“!"!借贷”这个术语，近期很红。其中，!"!是

英文 2334 56 2334的简称，就是“个人对个人借贷”。
通过 !"!借贷，可以满足个人资金需求，发展个人
信用体系，提高社会闲散资金利用率。其特点为门槛
相对较低，利率约定空间相对较大———之所以说“相
对”，是因为还有银行等可以放贷的传统金融机构和
国家相关法律规定。

这种商业模式的发明者是孟加拉国银行家、经
济学家穆罕默德·尤努斯教授。#&7%年，尤努斯在一
次乡村调查中，自掏腰包 "7美元，借给 ("位贫困村
民，支付他们用以加工竹凳的成本，以免为高利贷盘
剥，由此开辟了 !"!借贷之路。#&7&年，他在国有商
业银行体系内部创立了格莱珉（意为“乡村”）分行，
为本国贫困妇女提供 !"!借贷业务。"--%年，尤努
斯荣膺诺贝尔和平奖。
进入 "#世纪，!"!借贷顺应数字化浪潮，走向

了网络。"--)年 ,月，英国人理查德·杜瓦、詹姆斯·
亚历山大、萨拉·马休斯和大卫·尼克尔森这四位青
年创办了全球第一家 !"!网络借贷平台 8629（86:3
6; !6<<=>?3 @A433B3:5的缩写，意为“可能达成协议
的地带”），在伦敦上线运营。如今，8629业务已走出
英伦，扩大到了美国、日本、意大利，平均每天线上投
资额达 "--多万英镑。在 8629上，投资者可列出金
额、利率和想要借出款项的时间；借款者则根据用途、
金额搜索适合的贷款产品；8629向借贷双方收取一定
的手续费，而不赚取利息。就这样，借助 !"!网络借贷
平台，已形成个人通过第三方电子平台在收取一定
费用的前提下向其他个人提供小额借贷的互联网金
融模式，把有闲散资金的客户和需要贷款但达不到
银行贷款门槛的客户更紧密地联系到了一起。
在我国，第一家 !"!网络借贷平台成立于 "--%

年。其后数年间，此类平台增长缓慢，不太受关注。直
到 "-#-年，不少创业人士才认为其中或有商机，陆
续试水。"-##年即迎来快速发展，一批平台上线。
"-#"年进入爆发期，平台突破 "---家，比较活跃的
也有几百家。据不完全统计，当年交易额逾百亿。
"-#,年进一步繁荣，每天有 #到 "家上线，目前最
著名的有陆金所、友信（人人贷）、宜信（宜人贷）、拍
拍贷、有利网。但平台数量大增也带来了资金供需失
衡、良莠不齐等问题，有的网站就是拿电子模板照
抄，三两天捣鼓出个网站，造假标，或者在小额贷款
公司拿高风险标。 朱绩崧

个人对个人网络借贷
进化史

! ! ! !也有一些银行比如招商银行，开设投
融资平台，通过线上线下相融合的信息见
证服务C实现资金供给和需求者间对称的
信息、资金交互。小企业 D家投融资平台
几个月前上了线。
招行没有大力宣传这个平台，所以中

标的概率很大———应该大过买招行的理
财产品。目前招标项目的年化利率都接近
7$，)万元起投，#万元递增，期限以半年
为主。和很多主流的平台没法比，但要注
意的是，这个平台可是正规金融机构推出
的哟。
之所以说“正规”，从网站点击进每个

项目，都可以看到投资方向，如购买订单

指定的钢板或羔羊皮等，往往还有银行审
核的各栏信息：营业执照、融资方经营场
所实地认证、人民银行征信记录、财务报
表真实性、税务登记证、组织机构代码证、
基本账户开户许可证、银行授信以及最重
要的授信质押方式。当授信质押方式是
“银行票据”或“银行存单”这种安全性非
常高的质押资产时，说实话，我的直觉就
是立刻清仓余额宝和微信理财通。

就我看来，7$是个不错的数字，介于
我在中国银行买的信托 &$和闲钱买的各
种货币基金（)$到 7$）之间，比银行现在
叫卖的中期理财产品更有吸引力。何况对
一般投资者而言，年化 7$可不是唾手可
得的啊。

要买的话，需要另外在这个网站注
册。然后就是报投标的份数（以万元人民
币为单位），接下来付钱。付钱必须是借记

卡，不得使用信用卡———向我推荐这个网
站的朋友言之凿凿，说信用卡也可以付，
当时听他这么说，恍如天方夜谭。可上网
站一操作，招行写得清清楚楚，不得使用
信用卡———能让你使用，就是帮你套现，
银行有连带责任。
同样写得清清楚楚的，还有各项免责

条款。银行的哲学永远是：你赚钱，分给
我；你赔钱，别怪我。虽然习惯了，但想想
还是很不平：银行又想响应国家号召，做
小微企业的生意，又不肯出钱，于是搭了
这么个平台，拉我们凑钱给企业，自己抽
头赚佣金，出了事就高挂免责牌。

总体说来，7$左右呢，收益高了一
点，而流通性差很多，建议像我这种不高
兴在理财上太花心思的稳健型投资者一
试吧，就当是买了个仅限特邀客户的理财
产品吧。

! 朱绩崧

! ! ! !一家健康运营的 !"!网络借贷平台，
应该致力于将风险较低且利润也较低的债
权卖给投资人，严格控制坏账发生的概率。

有坏账，也不用太害怕———一些 !"!

网络借贷平台都有担保公司介入，流程手
续还挺正规的。在有些主流平台上，投资人
遭遇坏账 *-天后，可以拿到合作担保公司
垫付给投资人的本金、利息、罚息。后续的
催收工作则由担保公司负责，是“喝茶”还
是其他什么手法就不得而知了……反正，
不少网站为了鼓励投资，拿“担保”当宣传
重点。有的甚至违法宣传“保本保息”。

也有正规网站无担保的，譬如拍拍
贷，纯粹的 !"!，投资人风险自担，因为投
资是自主行为，并非平台逼迫或诱导。但

在我看来，中国人投资一向执迷于文字，
有无“担保”二字，恐怕举足轻重，要么拍
拍贷不久引入担保机制，要么逐渐被声称
有担保的同行边缘化。有担保的话，平台
破产“理论上”也会破得和谐一点。平台也
会破产？当然会！雷曼兄弟当年比任何平
台可都“不知道高到哪里去了”吧，也倒掉
了，不是？平台破产了，但投资人和借款人
之间的债权关系没有破产。这笔债权关系
并不因为平台消失而消失，借款人有义务
继续遵照借款合同还本付息，否则就可以
要求担保方代偿———没担保的话，谁代
偿？话说回来，别以为担保万能，担保公
司，特别是民营的那种，在中国的发展并
不乐观。而且，有能力识别风险，才有能力
做好投资，在这门生意里，有能力识别风
险、从主流客户里筛选优质借款人的恰恰
是平台而不是担保公司，所以未来应该由
平台担负起担保的责任，这是最佳方案。

投资 !"!借贷到底不是无风险的。假
如借款方无力偿债，担保方也无力代偿，
平台构建的风险控制机制全部失灵，风险
就杀到了。目前我国还没有明确的法律条
文来具体规范这个新兴行业，一旦兴讼，
麻烦会很大。所以，进行此类投资，要看清
投资项目，认准投资平台———监管部门一
再要求 !"!网络借贷平台坚守中介底线，
本身不介入交易，也不提供担保（请不请
第三方担保，则每家平台自行决定），严格
遵守操作规程，使得平台破产概率极低，
从而保护投资者权益。

那平台本身会不会发生携款潜逃的
情况呢？当然也会！只要钱在手里，无论你
是开钱庄的，还是开出版社的，携款潜逃
都会发生。但主流平台都不太可能，因为
钱要么通过托管账户，保存在第三方，要
么有严格的审计和专业的风投，严密追踪
资金变动，任何进出都有案可查。

利率：别指望太高
收益：平台拿大头

有能力识别风险
才可能做好投资

银行跨界涉足电商
实现信息资金交互
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