
众安保险首创
!"分钟起赔航延险

! ! ! !近日，众安保险携手航班预测
专家飞常准推出了一款名为“飞常
保障”的卖家版航空延误险，首创
!"分钟起赔。

市场上的航延险通常是 #$%

小时起赔。飞常准产品突破了常规，
用户买机票即可由飞常准提供当前
航班信息，整个理赔体验均在 &''

客户端一键完成。延误后如达到赔
付条件，不需提供延误材料即可自
动完成理赔，赔付款将通过银行卡、
支付宝、微信等方式支付给用户，最
快 ()分钟闪赔到账。 李霞

! ! ! !股市热火朝天的年
代，即便一些不痴迷于
炒股的朋友，也都会积
极参与打新股。打新股
前夕，还可以做一把 *

日期的沪深国债逆回
购，运气好兴许能碰到
年化 #+,朝上的。

少一点门槛
可是，这钱平时怎

么办呢？以我为例，我
平时是放在一篮子货
币基金里的———没错，
是一篮子，我那时买了
七八只，天天看着相关
-..数据，此消彼长，不
亦乐乎。后来，朋友看
不下去了，指点我去上
海银行开户，买 /0+的
“易精灵”理财产品。那
时年化真不错，基本都
是 ),朝上的。我非常
感激他。
“易精灵”的准入条

件略微苛刻些。你要有
!+万真金白银，开一个
上海银行的借记卡贵宾
账户。如果，你不巧去了
杨浦区的上海银行，那
里还有一条奇葩规定：!+万不能
当场买产品，要存活期一个月！
然后，“易精灵”是 (+万起，(

万递增，每个工作日 1点到 (%点
!+分可买入赎回。买入一般没问
题，但赎回随着 2'3的迫近越来
越难。就在走投无路时，我因为信
用卡还款的问题，发现了浦发也
有 /!4的理财。而且，年化 ),左
右，固定的，不定期调整，) 万起
售，*444递增，买到工作日 *5点
整，非工作日每天最多可赎回 )

万元！
这不是很好嘛！而且，你看股

市巨震以来这一个多月，不争气
的“易精灵”年化已经在 #到 !之
间游荡了。于是，我挪了一大部分
钱去浦发。

多一些收益
可是，浦发用多了，问题也

渐渐浮出水面。第一，说是 *5点
收盘，但往往下午 #到 !点就额
度告罄了。我只好去买中国银行
的 #678。第二，额度不是实时恢
复的。譬如，在系统显示额度只
有 *元时，我先赎回 *44万，再
买入 *44万，行不？不行！额度还
是 *元。第三，浦发手机转账一
天 94万，单笔最高 )万；支付宝
一天 !6)万。所以，打新股时，你
要提前好几天一批批转账。当
然，你也可以网银操作，多转点，
据说无限额，但要付钱的哦。

2'3恢复，遥遥无期，浦发的
客户都开始关注非 /!4 的产品
了———最近，这款/!4的天天盈
*号年化约定收益是 %69,，而七
天的产品年化是 %61,，开放日当
天开盘没多久就卖光了。可见民
间财富是多么期盼稳健投资新
方向啊！因为，我更想借此文呼
吁各大银行开发更多的 /!4 理
财产品，在尽量保证本金安全的
前提下，也尽量把收益率提得高
些，销售额度设得大些，销售时
限放得宽些，向着“人民银行人
民爱，人民银行爱人民”的目标
奋勇前进！

本栏目致力于推广各类 !接

地气"的理财小知识#观点仅属作

者个人$ ! ! !

! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !范白泉

! ! ! !除了存款和股票，上海阿姐较早
接触的另一种理财方式可能就是保险
了，上世纪 14年代，有多少上海阿姐
没有被亲戚和朋友拉去参加过客户联
谊会、分红发布会、产品说明会、拿过
雨伞小礼品，家里的电话不停地被友
邦、平安等保公司的业务员给骚扰
过？有多少上海阿姐也潜移默化地
接受了诸如“收入 *4,用来购买保
险的理财之道”？还有多少阿姐听说
“做保险”赚了大钞票而辞职下海？

以前的保险业务员可谓是“推
销之王”，全靠一张嘴，不过在互联
网时代，出现了专业的互联网保险
公司，保险也可以直接在网上买，上
海阿姐们也渐渐习惯了“自助网购”
保险产品。不过卖保险的网站那么
多，究竟哪个靠谱呢？
最近，保监会发布了《互联网保

险业务监管暂行办法》，给上海阿姐
们指明了一条买保险的安全之道。

哪些网站比较靠谱!

目前保险网站大致有四类：保
险公司网站、专业互联网保险公司
网站、保险中介机构网站、第三方保
险销售网站。从目前看，只有北京慧

保保险经纪有限公司、深圳中民保
险经纪股份有限公司、新一站保险
代理有限公司、扬子江保险经纪有限
公司和航联保险经纪有限公司等 )

家保险经纪公司的 *1家网站获批拥
有网上保险销售资格。专业互联网保
险公司也只有众安在线、易安财产保
险、安心财产保险、泰康在线财产保
险四家，认准了这些就没错。
相对来说，第三方保险销售网

站则不一定有保险业务经营资格。
而《互联网保险业务监管暂行办法》
规定，第三方网络平台如开展销售、
承保、理赔、退保、投诉处理及客户
服务的业务的，则应取得代理、经纪
等保险业务经营资格。

所以上海阿姐在网上买保险
时，对于第三方的网站，要先看它有
没有代理和经纪的牌照；第二要看
投保的钱是进了哪里。《办法》规定
了投保人交付的保险费应直接转账
支付至保险机构的保费收入专用账
户，第三方网络平台不得代收保险
费并进行转支付。也就是说，哪怕是
在第三方平台上购买，保费也无需
经过第三方网络平台，反之阿姐们
就要在心里打个问号，因为如果保

费不进保险公司的话，阿姐的保费
就可能会被第三方网站挪用，这样
就没有保障啦。

哪些险种可以买!

《互联网保险业务监管暂行办
法》规定，对人身意外伤害保险、定
期寿险和普通型终身寿险；投保人
或被保险人为个人的家庭财产保
险、责任保险、信用保险和保证保
险:能够独立、完整地通过互联网实
现销售、承保和理赔全流程服务的
财产保险业务等，可以开放经营区
域限制。
因此，上海阿姐们在网上买保

险时要长个心眼，不在上述品种以
内的车险、理财性保险是不能跨区
域销售的，也就是说，如果保险公司
在当地没有分支机构的话，是不能
在网上销售这类产品的。

而另外一些非常夺人眼球的保
险，如“赏月险”、“跌停险”等就显然不
能再卖，上海阿姐们也不能再买了。

哪些信息需要明示!

上海阿姐都知道，保险的“花
头”很多，如犹豫期、费用扣除、退保

损失、免责条款、赔付比例，一不小
心就会“着了道”。因此，《互联网保
险业务监管暂行办法》规定，在保险
产品的“销售页面”上，列明充分的
提示或警示信息。如，要求经营主体
突出提示和说明免除保险公司责任
的条款，并以适当的方式突出提示
理赔要求、保险合同中的犹豫期、费
用扣除、退保损失、保险单现金价值
等重点内容；要求经营主体应向消
费者提示其经营区域，以及由消费
者对重要保险条款进行确认等关键
内容，以最大限度保障消费者的知
情权和自主选择权。
所以阿姐们在选择网站和产品

时，重点要关注有没有公示这类信
息。另外，现在理财型保险很流行，
许多产品都打出了收益率高达 7,

的“广告”。因此《办法》规定，销售人
身保险新型产品严禁片面使用“预
期收益率”等描述产品利益的宣传
语句；保险产品为分红险、投连险、
万能险等新型产品的，须以不小于
产品名称字号的黑体字标注收益不
确定性。如果网站没有此类信息，显
然这种“打擦边球”的行为，也是不
保险的。 郑海阳

网上买保险，如何更保险
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! ! ! !与酷暑难耐下的焦虑烦躁相
比，5月股市的跌宕起伏更让很多投
资者抓狂。确实，眼见股票账户严重
缩水，抹去盈余不算，本金也狠狠损
失，身边“股神们”侃侃而谈的盛况不
再。来自各大银行基层网点的观察，
与二季度客户纷纷前来购买基金门
庭若市的状况相比，5月的网点有点
冷清。不少客户在叹息、在后悔，早
点抛掉就好了，那天抄底补仓该多
好。笔者还是一句话，花无百日红，
投资有风险，远离三大不靠谱。

一不靠谱"盲目出手
这样的人，是在用自己的真金

白银来检验消息的可靠度。朋友小
李上班三年，对投资理财不是很敏
感，银行产品基本锁定稳健型理财
产品。可是一次同学聚会影响了他
的投资偏好。有内部消息的同学在
股市里赚了近百万，眼见所说股票
也确实个个翻了几番。小李决定跟
着一起投资。短短一个月，投资收益
很是可观。;月筹钱再追加，没想
到，;月股市的多次大调整，一下子
让小李傻了眼。就在 5月 7日反弹
前一天，小李决定不玩了。针对满天
飞的内部消息，每一位投资者是不

是该认真研究分析，消息是别人给
的，资金却是自己的，用自己的真金
白银来验证消息的准确性，这个靠
谱吗？

二不靠谱"人云亦云
投资切忌跟风，别人说好，自己

到底适合吗？股市一红火，投资于股
票市场的基金也随之火热。从银行
网点销售情况来看，原本很多投资
稳健理财产品的老太太老爷叔也调
转枪头。隔壁老王上个月买了一款
基金，两个星期赚了几万元；小区陈

阿姨上个星期也买了，听说三天也
涨了很多。一传十十传百，亲朋好友
们都来网点找客户经理了。这基金
还是有风险的，有涨也有可能跌，
稳健型客户不大合适买这些风险
高的产品。面对客户经理善意提醒，
很多阿姨叔叔们经常会反劝客户经
理，小黄呀，没关系的，这点风险阿
姨叔叔能承受的，再说，我的朋友
们都买了也都赚了，我也买一点赚
些买菜钱。市场风险说来就来，面
对股市七连跌，腰斩的基金比比皆
是。还真有阿姨叔叔哭哭啼啼来找

银行客户经理讨说法，为什么不通
知我早点赎回，为什么在这么高的
价格让我买进，你们要赔我损失，还
有精神损失费。

三不靠谱"我有经验
爱博高收益，但我输不起。相比

前两种投资经验不是很丰富的市民
来说，现在还有一批投资界中坚力
量，经历过几轮股市风云，自认有经
验，也在曾经的投资中收益丰厚。面
对此轮机会，依旧想赚个盆满钵满。
但是，他们可能忘记了一点，市场永
远是变化的，出来混迟早要还的。田
先生刚退休，常年战斗在股市中，用
他的话，早在认购证时代，就赚得第
一桶金，之后无论是牛市还是熊市，
他每次都能有所赢。更精彩的是，田
先生很喜欢用重金博某只股票获取
高收益，确实在之前的操作中，也成
功了多次。如此风险激进型客户对
于基金投资也毫不手软。可是，在此
次大调整中，田先生的股票和基金
都未能幸免。面对巨大损失和随之
而来的压力，田先生开始四处找说
法。对于这样成熟型投资者，理财专
家也友情提醒，投资要因人而异，因
时而异。年轻时博彩心理玩投资，就
算输了还有机会；步入老年，还是稳
健当头，追求高风险下的高收益，无
异于刀刃舔血。 ! !评海

投资 须远离三大“不靠谱”
!"#$

%&'(

! ! ! !人才是上海金融中心建设的
基础。日前，#4*)年度上海市“金
融理财师”专业技术水平认证考试
报名已经结束，*4月中旬开考。统
计数据显示：截至 #4*%年底，已有
近 *)44人获得上海市人力资源和
社会保障局统一印制、上海市职业
能力考试院颁发的“金融理财师”
（初、中级）专业技术水平认证证书。

近期剧烈波动的股市<更让不
少投资者认识到了专业理财师的
重要性，对靠谱金融理财师的需求
也进一步提升。

#44;年 ;月，上海市金融服

务办和原上海市人事局联合发布
《关于加强本市金融专业技术水平
认证工作的意见》。上海市职业能
力考试院选择“金融理财师”项目
作为金融专业技术水平认证第一
个项目。

金融理财师有助于呵护金融
市场，积极践行“普惠金融”，推动
金融创新，促进理财主体和理财机
构的双赢。基于市场对金融理财师
的急切呼唤，加快培养财富管理人
才队伍，服务上海国际金融人才高
地建设。#4*%年 )月，经市金融办
同意、市民政局批准，上海金融理

财师协会正式成立。目前有 5%家
金融单位为团体会员、1*)名金融
理财师为个人会员。

上海金融理财师协会将加快
构建科学的“金融理财师”认证体
系，优化建设“享理财$金融服务在
社区”实践平台，凡是通过“金融理
财师”专业技术水平认证考试的金
融从业者加入协会后，能更好地在
协会平台上，为市民提供理财咨询，
充分展现自己的专业能力；普通市
民则可以借助协会线上和线下两
种渠道，最便捷地找到专业、可靠
的金融理财师。本报记者 钟喆

1500人获“金融理财师”专业技术水平认证
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