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神秘西藏 感观之旅
夏日八月，一场以“不期而遇

寻找自由之地”为主题的!"# $%

西藏探寻之旅在海拔&'''米的高原
上展开，('名试驾人员驾驶!"#

$% )*+,-./',晋级版纵情驰骋近千
公里，通过山路越野驾驶和泥地涉
水驾驶，综合体验了$%在高原极端
环境下的卓越性能。

为期(天的旅程中，从被称为
“太阳宝座”的林芝地区到“日光城”
拉萨，越过海拔0'%1米的米拉山口，
穿过工布人民的“母亲河”尼洋河，
我们不仅亲身体会了近/'''米的海
拔落差，经历了从山地到平原、从高
原到森林的路况变化 ，也鲜明地感

受了拉萨地区的干燥和林芝地区的
湿润之间仅一山之隔的独特景致。
而云雾缭绕中，惊鸿一瞥白雪冠顶
的南迦巴瓦峰如高清画面的醉情一
刻更是让人流连忘返。

林芝地区的“鲁朗林海”，海拔
12''米，两侧青山由低到高分别由
灌木丛和茂密的云杉、松树组成。队
员们在此采摘食材、拜访东巴才古
村，体验了回归自然的简单生活。华
晨宝马总裁兼首席执行官康思远先
生不禁感叹：“在美丽而神秘的西
藏，探寻似乎永无穷尽，各种感官带
来的体验让我们重新认识世界。”
在日光照耀的拉萨，无论是攀

爬3''多级石级登上布达拉宫，还是
在“朝圣者的圣地”大昭寺感受藏式
宗教建筑的千年典范，抑或是欣赏
极具当地特色的藏族舞蹈，不期而
遇的悠久文化遗产留给我们的是对
生命和心灵的感悟。

距离拉萨西南方向//'公里处
坐落着西藏三大圣湖之一的“天鹅
池”羊卓雍措，湖光山色，景色如
画，仿若仙境。在这里，队员们驾驶
着$% )*+,-./',晋级版在&'''多米

的盘山公路上疾缓自如、潇洒过弯、
兴奋异常，丝毫感觉不到只有平地2

成氧气的稀薄空气对人和车带来什
么“高原反应”。

全能掌控 自由驰骋
青藏高原自然环境颇具挑战，

海拔高、空气稀薄、气温低，此地的
沙石路和平原上的亦大有不同，石
块棱角分明，车辆常须在根基不稳
的石块上颠簸跃行，令底盘备受折
磨。因此，在青藏高原试驾被认为是
检验汽车品质的“试金石”。

此次伴随我们的 !"# $%

)*+,-./',晋级版今年(月刚刚上市，

在维持原价格不变的基础上，新增
许多豪华装备。越级的豪华配置让
$%晋级版即使是在西藏这样极端复
杂多变的路况下，依然有着最佳的
驾乘舒适性。顶尖的45+657895+:;7

环绕音响系统，高频清晰亮丽，低频
厚实有力，声音还原真实。为试驾队
员带来了几近完美的艺术享受。

客观地说，高原缺氧的自然条
件，对人对车都是不小的考验。途中
穿越海拔0'%1米的米拉山口时，队
员们普遍担心高海拔也会影响发动
机功效。而令他们意想不到的是，在
空气十分稀薄、汽油燃烧不充分的
情况下，通过油门施压，所驾驶的$%

)*+,-./',晋级版的动力高效强劲，
输出源源不断，依然能够提供!"#

固有的驾驶乐趣。
奇迹源自/<'升涡轮增压发动

机。它凭借双涡管单涡轮增压、高精
度燃油直喷和=5>-.?+;7,@电子气门
三大尖端技术，动力输出强劲顺畅、
稳定性高，与A速手自一体变速箱搭
档，将口碑卓著的平顺与燃油经济
性完美结合。加上发动机节能自动
启停、制动能量回收以及BCD EFD

节能管理模式等技术的应用，使得
$%的综合油耗堪比小型轿车。

整个探寻试驾之旅中，无论是
自然的山地越野路面，还是涉水、泥
泞、坑洼、乱石等路面，$% )*+,-./',

晋级版均全面发挥了其卓越的越野
性能。领先的)*+,-.全轮驱动系统能
够主动预判，并在'<%秒内将动力传
递至附着力最好的车轮，实现前后
轮'G%''H动力无级分配。得益于自
动差速制动系统I*!G$、4*C陡坡
缓降功能、动态牵引力控制系统
*JC等配置，以及轻灵、精准的转向
和扎实的运动底盘，!"# $%为我
们“不期而遇”的探寻之旅带来了可
期的驾驶乐趣。 张云
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! ! ! !国人不那么待见的国产车，但
在国外可受欢迎了，这不得不说是
中国汽车界一个奇怪的现象，而连
续多年出口第一的奇瑞就是一个
很好的样本。

墙外开花
近日，据中汽协的一组出口统

计数据显示，今年2月份奇瑞乘用
车出口3%3'辆，同比增长A<1H，蝉
联国内车企第一位，占当月中国品
牌汽车总出口的/(<&H。%G2月，奇
瑞累计出口03(00辆，占中国品牌乘
用车出口总量的/(<(H，稳居国内汽
车出口第一位置。

要论奇瑞的出口大国，俄罗斯
算是一位。据统计，奇瑞在进入俄罗
斯市场以来，累计保有量已超过%A

万辆，成为当地成长速度最快的汽
车品牌之一。凭借良好的市场表现，
/'%&年，奇瑞汽车荣获俄罗斯“最受
欢迎的中国汽车品牌”称号。另据俄
罗斯新闻网站>.7?5的报道：“一些主
流车企在/'%&年%/月份贬值后上调
了价格。特别是欧系的".+@.:.KG

!.7L，=;>MKN5O.7和!"#，日系的
P,KK57，美系的 Q;+:以及中系的
CR.+S，变得更贵了”。
听明白了吧，热销的奇瑞，在俄

罗斯还涨着价卖。
据此前奇瑞汽车董事长兼总经

理尹同跃的表态，奇瑞已连续%/年
位列中国汽车出口榜首。除了俄罗
斯外，目前在伊朗，奇瑞的市场占有
率已达0!，成为当地市场主流品牌
之一；在南美，今年上半年在阿根廷
汽车市场整体下滑的形势下，奇瑞
汽车逆市增长&&!；今年(月份，奇
瑞完成巴西工业园项目签约。

内销外行
虽然奇瑞的出口数据出色，但

是令人纳闷的是，出口独占鳌头的
奇瑞在国内市场却卖得不咋地。

翻看2月的国内轿车销量榜，奇
瑞I1三厢（%A13辆）排在第AA位，奇
瑞风云/两厢（%2A&辆）排在第A3位，
奇瑞B0（%(/%辆）排在第31位，这是
勉强挤进轿车前%''强的奇瑞三款
车。奇瑞曾经力推的艾瑞泽1，其2月
销量仅仅为&%0辆。在TU=榜方面，
奇瑞瑞虎1（A''&辆）排在第%2位，奇
瑞瑞虎0（&(33辆）排在第1%位。这一
销量成绩单看似不错，但与哈弗
4(、传祺VT&、瑞风T1、长安CT20、幻
速T1等相比，就相形见绌了。

/''(年&月，奇瑞以当月销售
1<%3万辆的成绩杀入国内轿车销量
第四名，超过大批合资品牌。自此数
年成为中国自主品牌的佼佼者，并
被业界冠以中国品牌“旗手”美誉。

但最近五年，奇瑞在自主品牌

阵营中的老大地位已被取代，其陷
入漫长而痛楚的转型期，销量随着
转型而震荡：根据奇瑞官方公布的
数据，/'%/年奇瑞整体销量为0(<11

万辆，/'%1年销量跌至&/<1/万辆，
/'%&年略微上涨1<23H至&&<%万辆。
其整体销量排名在长安、长城之后，
跟比亚迪、吉利相当。奇瑞品牌今年
上半年累计销量为%322'3辆，不足
预期销量目标五成，年度目标也不
得不从&1万辆调整到11万辆。

若再横向比较，奇瑞无论整体
销量抑或是增幅，都远逊色于吉利、
长城等对手。以吉利为例，上半年累
积销量达/0</万，同比增长10H；长
城汽车上半年成绩同样出色，销售
逾1(万辆，同比增长/AH。如今，奇
瑞的月销量徘徊在1万辆左右，称不
上大滑坡，但也不太乐观，整体已然
跌出一线中国自主品牌之列。
不知道是奇瑞把主要精力都放

在出口了呢？还是俄罗斯消费者比
国内消费者更好伺候？或者是奇瑞
在海外市场通过低价换市场？奇瑞
如此这张海内外截然不同的销量成
绩单，确实令业界大跌眼镜。
这种被国内市场边缘化的产品

出口国外，在短期来看当然是可以
达到快速消化产能，促进企业发展
的作用。但是，从大局和长远的角度
来看，这样的做法显然是在杀鸡取

卵。从根本上来讲，边缘化的产品本
身是不具备强大的产品竞争力的，
之所以能够在海外一展拳脚的原
因W 还是得益于国外新兴汽车市场
的不完善。一旦市场竞争变得激烈，
那么这些边缘化产品就必然难逃第
一批被淘汰命运。事实上，连年下滑
的国内整车出口量已经在说明着这
个问题：出口产品的竞争力不足。

多事之秋
奇瑞近期还不断传出内部中层

以上领导离职的消息，包括销售公
司总经理、副总经理、公关总监等
等。奇瑞向来都是个离职率很高的
车企，但是中高层领导如此集中离
职还是很罕见的。据不完全统计，销
售公司的离职率至少在%'H。

除了人事变动外，销量下滑、库
存积压、迟迟没有新产品上市等话
题一度将奇瑞推向头条。奇瑞陷入
了多事之秋。

A月%%日，奇瑞汽车董事长兼总
经理尹同跃出现在了中国汽车工业
协会月度信息分析会上。面对各种
质疑，他表达了“绯闻多的演员才是
好演员，绯闻多的企业才是好企业”
的观点。他还认为，奇瑞现在正处在
非常好的时候，库存方面达到了历
史最低，品牌和品质也是空前强大，
并不像外界传言的那样不堪。

奇瑞真的空前强大了么？车型
销售数字和排名，至少扇了自己一
个大耳光。

有媒体评论说，奇瑞的人事架
构出现了奇怪的一幕：上一任销售
公司总经理黄华琼刚辞职，接替其
位置的是搞研发出身的高新华。目
前销售公司的人事格局，实际上是
一个没有销售经验的团队在管销
售，如同语文老师去教数学，最终能
教得好吗？经销商们为此捏一把汗。
“很重要的原因是组织架构的

问题。”媒体如此把脉道。与吉利采
取事业部制、直接决策不同，奇瑞的
A个大区，并没有决策权，所有的营
销策略都要经过层层审批，从建议
到决策的过程，往往需要一个月左
右，最终即便方案审核通过，也早已
贻误商机。

古语云：“用人不疑，疑人不
用。”在这方面，高管离职频繁的奇
瑞似乎一直在犯着大忌。

顿悟不怕晚，只怕不反思。对于
奇瑞来说，是时候摘下眼镜，好好擦
干净，再往前走；攘外必先安内，是
时候把架构理理顺了。既然曾经是
中国自主品牌的第一面大旗，为什
么不在世界最大的汽车市场上用新
车和销量来证明自己，重回巅峰呢？
既然颇以出口全国第一为自豪，为
什么不墙内墙外同绽放呢？ 罗裕
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