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/车界车市

! ! !月 "#日，广汽本田第六
届“喜悦之星”销售精英大赛总
决赛在广州鸣金开锣，来自全
国 "$个赛区的 $#名晋级选手
齐聚羊城，巅峰对决。最终，来
自东莞金美店的刘群群过关斩
将夺得冠军。此次大赛是广汽
本田在“互联网%”时代联动线
上、线下资源，实现特约店数字
化营销、服务升级的一场练兵，

以期打造更加卓越的销售服务
体系，抢占数字化营销高地。

随着成长在互联网时代下
的 !#、&#后年轻一代消费者逐
渐成为汽车消费主力，其购买
行为日渐呈现“线上决策、线下
体验”的趋势。对此，广本在大

赛中增加了对互联网电话营销
客户从邀约到入店环节的考
评，将客户服务从展厅延伸到
互联网，建立了从网络集客、电
话邀约，再到实体店欣喜体验
的“'销售流程”，“欣喜服务”实
现数字化升级。

此外，广本已不断探索和
尝试互联网时代下新的销售服
务模式，如在天猫开展整车预
售、上线售后服务等。今年以
来，中国车市面临着下行压力，
广汽本田却延续着上半年的增
长势头，逆市飘红：()*月全系
产品累计销量 "!+*万辆，同比
增长 $*+$,；终端零售量为 $$

万辆，同比增长 -.+/,。 姚琼

! ! ! ! !月 (&日，在江铃汽车位
于南昌的小蓝工厂，福特在华
布局的又一款重量级 012———
全新福特撼路者下线，并公布
预售价区间为 "/+&! 万)$/+&!

万元，新车将于 (#月上市。
在下线之际，福特撼路者

正式公布了车身详细参数，车
身尺寸分别为长 -!&"33，宽
(!/"33，高 (!$*33，轴距更是
达到了 "!.#33，成为今年 *座
012中轴距最大的新车之一。
除了三款不同配置的车型外，
撼路者还将提供一些极富竞争
力的选装配置，充分满足消费
者的个性化选购需求。

福特撼路者搭载的全新
"+# 升 45676689 涡轮增压汽油
发动机是福特专为中国市场量
身定制: 可提供 (!#千瓦输出
功率和 $/#牛米的峰值扭矩输
出；"+" 升 ;<=> 涡轮增压柴油
发动机为福特目前的全新柴油
发动机，能够提供 ((!千瓦的
最大功率和 $!. 牛米的峰值
扭矩输出，并拥有同级最佳的

燃油效率。
坚固的框架式车身结构、

强大的四轮驱动、先进的 ;?0

路况实时管理系统以及多项业
内领先的智能科技配置都助力
福特撼路者成为一款全路况极
智 012。其中 ;?0路况实时管
理系统大大增强了车辆的越野
能力，驾驶者可以通过选择包
括公路、泥地@草地@雪地、沙地
和岩石山地四种不同的预设驾
驶模式，同级别最佳的 ""*33

的离地间隙，!##33 的涉水能
力，从而让车辆能够在不同路
况下都发挥出最佳的性能。

福特撼路者还搭载了多项
业内领先的智能科技配置，如
自适应巡航控制系统 : 福特
0AB= "车载多媒体通讯娱乐
系统，以及同级车型首次搭载
的弯道控制系统，车道保持辅
助系统，盲区监测系统和侧向
来车警示系统，使得全新福特
撼路者成为同级 012 细分市

场中最智能的车型之一。
要说竞争对手，江铃福特

撼路者显然是冲着一汽丰田的
普拉多去的。从撼路者公布的
预售价格看，其顶配价格 $/+&!

万元恰是普拉多最低配的价
格，而撼路者最低配的预售价
格仅为 "/+&!万元，比普拉多的
最低配低了整整 (#万元。福特
撼路者这种杀伤性的定价策
略，无疑会令丰田普拉多感到
非常难受。 罗裕

! ! ! !江铃与福特的战略合作始于!"年前的

#$$%年!如今!&年过去了!!&#%年'月#$日两

位合作伙伴再次回到合作出发地! 在江铃

汽车位于南昌的小蓝工厂正式下线了福特

在华布局的又一款重量级()*"""全新福

特撼路者#对二者而言!撼路者已经不仅仅

是一款单纯新产品!还标志着二者的合作领

域从轻型商用车扩张到了乘用车领域!也拉

开了福特与江铃合作全新时代的序幕#

笔者认为! 撼路者下线的最大意义也

许不在于车型本身! 更在于福特东西双擎

战略的大幅提速#

众所周知!大众有南北大众$丰田有南

北丰田!或许从'月+$日起!我们可以改称福

特为东西福特了#

此前! 福特在华乘用车业务驱动引擎

完全依赖位于西南的长安福特! 而如今位

于东南的江铃福特加入后! 将会由单擎变

为双擎#

江铃与福特的合作近年来正在稳步推

进#去年!福特第三次增持江铃股份!,的股

权! 以-!,的股比成为江铃股份汽车最大

单一股东#目前!双方合资兴建的江铃小蓝

工厂已正式启用! 撼路者将在这一基地投

产! 新车上市后将与全胜等商用车同渠道

销售#

江铃汽车总裁陈远清此前明确表示!

为了更好的销售这款产品! 江铃将对目前

福特渠道经销店进行调整!%未来这些已有

的和新增的经销商将一起销售全新撼路者

及全顺两个品牌的车型!但会是两个团队#&

从车型导入的战略思路看! 撼路者或

许只是双方乘用车战略合作的%探路者&!未

来应该会有更多新车导入#在参观工厂时!

车透君便获悉未来还将有一款城市()*导入! 内部代

号.--"!更为上量的车型也许还在后头呢'此外!大型

/0*福特1234562!预计明年也将于江铃国产上市#

回望目前福特在华的()*车型! 大多是以翼虎为

代表的城市()*车型! 而撼路者的硬派风格可谓是另

辟蹊径#不过!从此衍伸分析!未来福特如何有效区隔

东西福特的产品规划!并有效地避免%窝里斗&将会是

棘手难题之一# 罗裕
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