
! !上汽通用上周宣布，旗下家轿
市场经典车型别克凯越将突破新
生。全新一代凯越将以全面革新的
产品科技和焕然新生的品牌活力，
满足当下年轻首购车主的需求。

全新凯越基于通用全球最新
模块化架构打造。新车轴距较上
代车型增加!!""，达到#$%!""，
结合更高、更宽的车身尺寸，带来
更宽敞舒适的车内空间。同时，全
新凯越在互联、驾控、油耗和安全
科技方面带来全新技术标准，全
面满足年轻消费人群对车载智能

互联、操控体验和行车安全的诉求。
&''(年，别克凯越甫一上市就

引发关注，凭借全面领先的产
品力和不断进取的品牌
精神，撬动了国内中
级轿车这一全新细
分市场。十三年来，
上汽通用别克凯越
赢得 &$)万车主的
信赖和口碑。 吉姆

! ! 第二季度首月，上汽乘
用车再创佳绩。荣威*+系列,

月劲销#,#'(辆，同比激增
-%.。其中，“爆款”荣威*+-

热销近#万辆，持续展现上汽
互联网汽车的强大号召力；
荣威*+(上市半年热销超,万
辆；“全领域大/座智联网豪
华012”荣威*+)预售期订单

已超$'''辆，尽显爆款态势。
在荣威*+系列的带动下，上
汽乘用车,月销量超$3#万辆，
同比增长-,.，赢得了从012

到轿车、从新能源到互联网
汽车的“满堂红”。

荣威*+-自上市以来连
续)个月销量破#万辆，累计
销量超,%万辆，成为全球销

量最高的互联网汽车。荣威
*+-近期又加码推出高端系
列铂金版与黑金珍藏版，采
用全新前脸设计，搭载上汽
世界级“蓝芯”#4'5高效动力
和全新一代互联网汽车智能
系统。

荣威*+( ,月推出%)5

旗舰版，搭载上汽世界级“蓝

芯”高效动力科技，动力油耗
超越同级&'.；并拥有“(!(”
指数级优势：%&项安全功能
678、主驾电动$向调节、后视
镜电动折叠“(大越级首装”；
最小9柱障碍角、最大全景天
窗打开面积、最大后备箱容
积“(大同级之最”，品价比全
方位超越同级。 江美

换代新生 别克凯越重出江湖
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! ! ! !中国汽车流通协会联合第三方
大数据平台精真估日前发布的
《#'%)年,月中国汽车保值率报告》
显示，,月中国车市迎来了新车以及
二手车的交易旺季，互联网端的二
手车源突破:'万台，各级别车型保
值率也继续升高。保值率是指二手
车流通价格与新车裸车价格的比
值。
报告指出，,月汽车市场，春节

对二手车交易活跃度的影响消散，
互联网端车源整体规模为:&-&)$

台，环比&月份增长!(4);。车源多，
选择就更加多。二手车异地流通的
比例已经很高，尤其是从一、二线城
市向经销商覆盖不足的三、四线城
市转移。三、四线城市本地流通的价
格则随着车型换代有所下降。综合

以上因素，,月份一、二线城市保值
率环比分别上升'4(和'4#个百分点；
三、四线城市保值率环比分别下降
'4#和'4%个百分点。
除小型012和<72以外，其他级

别车辆保值率继续回升。而轿车的
涨幅明显高于012，具体变动情况
是：小型车、紧凑型车、中型车和中
大型车保值率分别回升'4#、'4,、'4(、
'4(个百分点；小型012保值率环比
下降'4%个百分比；紧凑型012、中型
012、中大型012保值率环比分别增
长'4#、'4#、'4%个百分点；<72保值率
环比下降'4%个百分点。
具体来看，小型车市场,月份保

值率总体回升，其中飞度、7=>=两
款交易量最大的车型，保值率也涨
幅最大。虽然小型车这一级别在新

车市场逐渐被挤压，但在二手车市
场仍然很受欢迎，尤其是合资品牌
小型车有品牌认知度高、技术成熟、
故障率低、易于维修保养的特点，性
价比非常高。,月紧凑型车市场，以
朗逸为代表的大众品牌各个车型保
值率都大幅回升，大众品牌内涨幅
较小的，是车身尺寸最小的高尔夫。
日系品牌中卡罗拉保值率涨幅较
大，与之形成对比的是本田杰德下
滑明显，奔驰进口?>9级保值率也下
滑。中型车市场雅阁、凯美瑞、迈腾
的保值率涨幅最高，迈腾比帕萨特
有明显的优势，在竞争对手保值率
普遍上涨的情况下，帕萨特出现下
滑。豪华品牌中，奔驰?级的保值率
领先宝马(系和奥迪9,>，主要原因
是新车领域奔驰的价格体系稳固。

中大型车市场中，奔驰6级进口车型
的保值率有比较大的增长，上汽通
用旗下的君越和凯迪拉克+50保值
率都有下降。

,月小型012市场大部分车型保
值率下降，前三甲+*@2、吉姆尼、缤
智的保值率仅维持季节性增长，排
名其后的车型大多保值率下降。其
中哈弗A#和福特翼搏降幅最大。紧
凑型012市场，,月大多数车型的二
手车保值率上涨。例外的是本田?*B

2与现代CD(-，自主品牌只有哈弗A$

的保值率能与合资媲美。中型012市
场保值率方面，汉兰达和昂科威稳
居前两名。保有量较高的奥迪E-和
宝马+(在保值率方面也有涨幅。另
一方面，以奔驰F>G级和现代胜达
为代表的老车型保值率下降。中大

型012市场，,月保值率小幅上涨；保
值率领先的是日系品牌的普拉多和
兰德酷路泽，另一类领先者是以奔
驰、保时捷为代表的豪华品牌。介于
“豪华”与“实用”二者之间的福特探
险者，保值率排名也下降。

<72市场中，保值率最高的是
丰田进口的埃尔法，但在价格和用
途上与其他产品有很大差异，别克
F>)在<72领域的领先地位不可动
摇，,月保值率明显上升。本田奥德
赛和艾力绅不仅难以挑战F>)的位
置，甚至还有被大众途安超越的可
能。保值率降幅较大的，是大众夏朗
和马自达-。起亚佳乐,月进入了保
值率前十名，佳乐拥有较好的口碑，
也是一款实用且保值的产品。

李永钧

中国汽车保值率升高谁领风骚？

! ! 新模式、新定位、新战
略、新技术以及新产品。-月:

日，中国资本控股的德国宝
沃汽车在京以“896超级工
程院”为主题举办品牌日发
布会。宝沃汽车通过创新诠
释以“最速曲线”为目标的宝
沃模式，对中国汽车品牌登
上世界舞台的发展模式进行
了重新定义。

秉持百年积淀的工程师
精神，宝沃汽车建立了一套
完整的品牌价值体系。面向

未来，宝沃汽车发布了独具
特色、双轨道并行的“65能源
观”，以及宝沃未来安全战
略，布局新能源、互联共享、
自动驾驶三大领域蓝图，创
建未来出行新概念。同时，宝
沃汽车领先行业的三维亚米
级导航技术也在现场亮相。

宝沃汽车通过品牌收购
这一“举重若轻”的创举，以
最小投入收购百年国际品牌
的同时，不仅完整保留其强
大精神传承、体系和品牌隐

性资产，更能迅速对其进行
优化组合，迅速形成品牌价
值的原始积累。以大投入组
建研发团队，建设研发中心
和智能化工厂，为未来的技
术研发和产品制造积累了无
可替代的“硬实力”。同时，宝
沃汽车已经拥有来自全球!&

个国家的&(''多名顶级工程
师人才，其工程技术人员占
比高达,';，成为事业发展
宝贵的“软资产”。

当天，两款全新车型宝

沃8+$和宝沃8+C/也在品牌
日发布会正式上市，助阵宝
沃品牌发展踏上全新征途。
其中，宝沃8+$定位轿跑型
紧凑级012，全系车型搭载
&4'5两款发动机，&款车型的
售价为!)4&)万B!:4:)万元。
而8+C/为宝沃旗下首款新能
源车型，这款中国首款上市
的四驱纯电012共推出&款
车型，售价为(-4))万B(/4))

万元，补贴后售价为&)4-万B

('4-万元。 张云

中国资本控股的德国百年经典开启新纪元

宝沃汽车欲“最速”前进智取未来
! ! 偶尔一次!看央视综艺品牌"非常!"##推出的

"小不点大能耐$节目!姐姐邓文怡牵着$岁的弟弟邓

力玮!两人登上舞台!力玮的一句%我还没准备好呢!

今天就让姐姐先展示她的大能耐吧! 等我下次准备

好了再来&'小男孩真诚可爱展露无遗&姐姐文怡演

唱歌曲(睫毛弯弯#!载歌载舞!天真烂漫!充满童趣

和纯真&

#%&'及以下的微轿小型车!也是轿车中的%小

不点'&不少企业曾经%用心'做%小不点'车!这些%小

不点'车紧贴时代!紧扣用户!凭其%大能耐'本事!一

度叱咤车市!云雀有过!(%)'的奇瑞**)熊猫和奔奔

迷你都有过&夏利也这样有过!上世纪九十年代!夏

利替代黄面的!占了北京出租车市场的%半壁江山'*

北京私车开禁! 夏利有幸成为广大市民家庭第一辆

座驾*+)),年-月第#))万辆夏利下线!成为第一个过

百万的中国品牌轿车*+)##年天津一汽销量达到+$./

万辆的巅峰!其中夏利车占其销量的近八成&

但不少%小不点'车不与时俱进!没有跟上人们

对美好生活向往的步伐&守旧的%小不点'车!越来

越力不从心!市场日趋萎缩!是必然之事*夏利连年

滑坡!巨额亏损!陷入资不抵债的窘境&天津一汽,

月+)日给深交所的公司年报(回复函#!道出了夏利

沉沦的原因+ %公司对国内车市认识和前瞻研究不

够,,导致在经济型轿车市场快速萎缩的背景下!

产品升级和结构调整未能跟上市场消费升级快速

变化的需求&

%小不点'只要有%心'!将%心'用在%大能耐'上!用在质

量)性能和品质等上面!就能显示%大能耐'的魅力&有的车企!

因其排量%小'而退出市场*也有逆势而上!迎合节能减排大趋

势!弯下身段!迈入%小'排量行列&比如全新英朗01!身材虽

%小'! 但其采用的全新一代234563双喷射涡轮增压(%&1发动

机!不光功率大!还具低耗油优势!并创新应用了(+大静音减

振核心技术!成为为%小不点'注入%大能耐'新动能的典范&新

英朗01去年末三个月销量月月突破+万辆! 今年一季度销售

/%7!万辆!销大于产!其中的%大能耐'可见一斑& 张伯顺
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! !在&'!)北京国际车展上，瑞风0/“国际万台大单签约”成
为焦点，其中，墨西哥签订-年采购,'''台的大单。去年，瑞风
012全年出口超过,万辆，跃居行业出口第一位次，此次再获
万台海外订单，不仅验证了其旗舰012的优质性能，也为江淮
在国际市场上的角逐带来新动力。

瑞风0/是一款拥有&/-'""超长轴距、!4-5H$I?5白金动
力、泊车辅助J全景影像等智能装备，汇聚%-项独具科技与
%')项一流科技于一身的012，其座椅方案标配五座并提供七
座可选。0/搭载了%4-5J和#4'5两种动力方案，其中，%4-5J发动
机集成缸内直喷、涡轮增压、I225三大主流技术，与$I?5变
速箱配合成“白金传动系”，组合传动效率高达:,.，兼顾动力
与节油；搭载#4'5发动机的车型百公里加速仅需:4)秒。

北京国际车展上，江淮汽车正式启动瑞风0/全球发现之
旅，将在巴西、墨西哥、秘鲁、智利、埃及、哈萨克斯坦等多个
国家开展体验巡展。 姚琼

瑞风S7拿下万台国际大单

荣威热销助上汽乘用车4月领跑涨幅榜


