
! ! 近日，一汽奔腾!"#$% &'在云南上市。此次
共推出(款车型，售价()*'万+,-).'万元。

新车源于一汽奔腾全新一代!/0战略平台，
定位为紧凑型!/0。其最大亮点在于搭载了多项
智能配置，包括车道偏离监测、前方碰撞预警、智
能远近光切换、智能限速提醒、疲劳驾驶检测等,1

余项功能，大大提升车辆安全性能的同时，也提升
了驾驶的便利性。另外，还搭配了电子驻车，陡坡
缓降，上坡辅助以及博世')2版本的3!4车身稳定
系统，让驾驭更加随心。

动力上，新车搭载的,5-6发动机最大功率为
,7.89，最大扭矩为-:;#<，与之匹配的是.速手动
与=速湿式双离合变速箱。 姚琼

! ! 儿童节前夕!以"悦享安全!文明童行#为主题

的!"#$ %&'儿童交通安全训练营在北京创新启

航!今年新增"%&'儿童交通安全大使$项目!大力

推进学校交通安全教育%!"($ %&'儿童交通安全

训练营率先响应号召! 全面启动 "儿童交通安全大

使$进校园活动!在全国范围内开展科学化&规模化&

常态化的儿童交通安全教育活动% 姚琼

! ! =:公里只要不到,.元油费，以
-5''>?,::8<极限油耗获得过世界
吉尼斯纪录的荣威@A轻松做到了。.
月-'日，荣威@A在多家媒体全程跟车
见证下，绕上海中环行驶一周，根据
屏显数据，当天共行驶=-5=公里，花
费-5,2>汽油，油耗甚至比不少混动
车还要低，实际油费低至,;5.-元。

按照普通,5.6家轿百公里油

耗(>来算，绕=:公里的上海中环一
圈需要约;:元，打车则需要约-(:

元，可见上汽荣威@A的用车成本相
当于普通燃油车的2?(，是计程车
的2?.A。本次绕中环节油赛，荣威
@A再一次展现了“吉尼斯之车”的
实力。今年,+;月，上汽荣威@A销量
同比猛增,,.B，口碑评分长期在各
大核心汽车网站上领先同级。捷升

! !以“智造，非凡明天”为主题的科技
盛宴———亚洲消费电子展（C3! %D@E），
即将在上海揭幕。日前，上汽通用汽车宣
布，凯迪拉克!FGHI CIF@DH6J超级智能驾
驶系统届时将正式发布。

-:,=年秋季，凯迪拉克超级智能驾驶
系统搭载在C6A上，已在美国和加拿大市
场上市。该系统凭借独创的驾驶员注意力

保持系统和高精度地图数据两大核心技
术，成为业内首个量产，并可在高速公路
上实现释放双手的智能驾驶技术，为消费
者带来安全、轻松的崭新驾乘体验。
超级智能驾驶系统的现实应用是一

次改变消费者对传统驾驶认知的勇敢开
始，它以解放双手的驾驶方式为人们的
出行带来全新体验。 捷升

! ! 今年,,月.日至,:日，首届
中国国际进口博览会将在上海
举行。为配合相关工作，及时准
确掌握进口消费品供需情况，
国家商务部于日前组织开展了
主要消费品供需状况调查。

供给状况调查对象为流通
企业。调查统计显示，未来一
年，有(.K.B的企业将维持商品
进口现状，=5-B的企业将增加
进口，增加进口意愿较强的商
品，集中在食品、母婴用品、化

妆用品、钟表眼镜和乘用车五
个大类商品，!/0、新能源汽车
和轿车被位列在2;种进口意愿
较强细分品种之内。

需求状况调查对象为消费
者。调查统计显示，未来半年，
2,57B的消费者计划增加进口
商品消费，消费者对进口商品
的需求旺盛，进口商品消费占
商品消费总额的比重达到三成
以上的消费者，占全部调查对
象的-7B，其中乘用车需求对

象更多，占比高达-=52B，列前
五位的大类商品中，乘用车位
列第;。

调查统计表明，乘用车商
品进口需求强劲，-.5;B的消费
者关注乘用车，认为国内市场
上的!/0和新能源汽车不能满
足需求的，其比例分别为;=5'B

和;7B。消费者购买乘用车时，
最关注的是车的安全和性能，
其比例分别高达A'52B和A'B。

需求决定市场。私家车消

费早已进入换购升级时代，新
崛起的(7和'7购车群体，将换
购或新购的目标，专注在舒适
的乘坐空间、良好的通过性、轿
车化的!/0，!/0以及新能源车
成为消费者追逐的亮点。这次
调查显示，!/0仍有较大的市场
空间，新能源车成为限购城市
不少消费者的第一选择。中进
汽贸今年一季度的进口车市场
“报告”，也与这次调查结果完
全吻合，相互印证。一季度正常
进口和平行进口汽车销售表明，
!/0是主力车型，市场份额在
(.B左右。!/0占比.,5'B、轿车
占比;;5,B。 张伯顺

! ! ! !中国汽车自主品牌领军企
业吉利汽车，上周一口气发布了
两款重要车型。.月-(日，吉利科
技智混新旗舰博瑞L3正式上
市，新车共推出MN30轻度混动
和4N30插电混动(款车型。其
中，博瑞O3轻混车型售价为
,2KA(万P,=5'(万元；针对博瑞
O3插电混动车型，综合补贴后
全国统一售价为,A5A(万Q,'5'(

万元。博瑞O3开启了吉利全面

迈入新能源汽车时代的步伐。
A月,日，“(万级!/0性价

王”吉利新远景!/0在北京联动
上海、广州、杭州、成都同步上
市。新车共推出了,5(>与,5;6两
种排量A款配置车型，市场指导
价为=5.'万+,:5.'万元。新远景
换装了全新,5;6涡轮增压发动
机，搭载吉客智能生态系统，共
进行了.大类-:(项升级。
新能源汽车博瑞O3全系车

型均采用了吉利智擎混动技术，
该系统以吉利和沃尔沃联合研
发的,5.6RS=RC6黄金动力为基
础。博瑞L3 JT30也是国内首
款量产的搭载;(0轻混系统的U

级车。其中,V.6R发动机最大功
率,2-W9，最大扭矩-A.X<，系
统综合扭矩最高达2::X<，最大
功率,;-W9。博瑞O3 4N30搭
载,,V28YZ超高容量三元锂电
池，整车最大功率达到,'-WY，

最大扭矩可达;-.X<；纯电续航
里程最长可达A18<。
博瑞O3搭载了同级领先的

智能循迹驾驶系统，是中国品牌
首款量产的具备>-级别智能驾
驶的车型，是一部可全自动实现
泊车、车道保持、跟车、转弯、避
险等功能的智能座驾。

吉利新远景!/0整体造型
继承了全新家族化设计基因。新
车换装吉利全新,V;6涡轮增压
发动机S邦奇(速无级变速箱，最
大功率达'(89，最大扭矩提升
到-,.X<，百公里油耗仅AV2>。此
次，新远景通过全新升级，产品
硬实力又获提升。 余音
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! ! 在日前中国汽车流通协会主办的
-1,(中国汽车经销商集团百强榜发布
会上，发布了“-1,(中国汽车品牌竞争
力研究报告”。报告通过对“欧美日韩
中”.大车系的盈利能力表现、业务规
模表现、风险控制表现三大维度的数
据进行对比分析，可以得出各个车系
的综合能力表现。报告显示，欧系和日
系品牌综合竞争力领先，美系和中系
竞争力次之，韩系品牌竞争力最低。

在盈利能力方面，欧系品牌表现
较好，税前利润和税前利润率均处于
领先位置，其中欧系品牌单店的税前
利润为,,-'万元，税前利润率为2V,B。
这与百强集团中较高的豪华品牌占比
有较大的关联。韩系、中系相对较低，
韩系主要受新车环节下降影响，中系
则是售后环节盈利弱所致。

报告显示，中系品牌单店整车销
售盈利表现抢眼，中系品牌的O4-（即
包含返利的整车销售毛利率，不含新
车衍生业务为2V.B）在.个车系中占比
最高。随后是欧系和日系为-VAB。韩系
品牌在单店整车销售环节表现弱于其
他品牌车系，韩系单店整车销售毛利
仅为,,-万元，O4-为1V=B。从品牌级别
看，主流合资品牌的毛利率较低，基本
是在豪华和自主品牌的夹缝中生存。
在业务规范上，欧系品牌营收规模

体量最大，美系和日系居中，韩系和中
系最低。从单店整车销售收入规模角度
来看，欧系品牌仍是最高，整车销售收
入达到2V,-亿元；中系最低，为,亿元。
从单店售后服务收入规模角度来看，仍
是欧系最高，达到1V2,亿元；日韩美车
系差距不大，分别为1V,(亿元、1V,=亿元
和1V,A亿元；中系表现相对较弱，仅为
1V1.亿元。

韩系品牌的盈利主要来源于单店
售后服务盈利，其售后毛利率高达
;-VAB，在.个车系中占比最高。欧系、日
系的售后毛利率次之，但仍高于;1B，

美系、中系相对较低。
在具体品牌税前利润率方面，豪华品牌前三

的品牌依次是：奔驰、雷克萨斯、林肯；主流合资品
牌税前利润率排名前三的品牌依次是：广汽丰田、
东风本田和东风日产；自主品牌税前利润率排名
前三的品牌依次是：吉利、宝骏和启辰。
研究发现，欧系、日系的衍生毛利体量最大，中

系相对较小。从包含返利和新车衍生业务的整车销
售毛利率来看，中系、日系的盈利能力最强，分别为
AV,B和AV1B，韩系则较弱，仅为;V1B。 李永钧
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SUV车型仍有较大市场空间

混动旗舰博瑞!" 超值#$%新远景

吉利重磅自主车型一周双发

! ! ! !全新[HHG大指挥官日前在上海迎来上市。作
为一款专业级全场合高端!/0，新车结合了当代
大都会气场、同级技术标杆[HHG ;\; !/0智能
科技体系、七个人都是0]4的设计理念，以经典
的[HHG特性和当代功能设计，切实契合了车主在
全场合下情面、场面、体面的复合需求。

如今合资的中大型!/0市场中，合资七座
!/0产品的消费升级用户通常拥有更充足的预
算，更看重一辆车在技术方面的领先性，档次感
和舒适品质等全方位满足的综合价值。全新
[HHG大指挥官的上市为这个市场带来了一个技
术和档次升级的全新选择，从21万元内的起步
车型到;1万元的顶配车型，各个价位段都拥有
超越期待的配置。这款车型领先的技术，高端的
品质和丰富超前的配置，让每个价位段的车型
都拥有“爆款热销”的潜质。 宝龙

荣威i6!2L油兜了圈中环

一汽奔腾SENIA R9上市

Jeep大指挥官登陆申城

高速公路“双脱手”开车将成现实


