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!!!马文瑞与改革开放

忽培元

! ! ! ! ! ! ! !"#很快改变了人们的消费观念

棉花与羊绒、羊毛、蚕丝等原料生产，是
陕西的优势。随着投资比例的调整，陕西轻
纺工业发展很快，更新陈旧设备和工艺流
程，引进先进设备和先进技术，调整产品结
构，增加花色品种，织好布料，多搞出口。同
时搞好挖潜改造，努力提高产品质量，扭转
了全省印染生产能力不足的状态。为了大力
发展群众所需的日用品生产，还成立了二轻
工业管理局。二轻工业很快发展到十几个行
业，!"##多个品种，每开发一种新产品，都与
人民生活息息相关。马文瑞多次强调：“对二
轻产品，保护其健康发展，促进它迅速提高，
在生产的指导安排上，强调质量，适销对路，
灵活多样；在资金上给予必要的支持；在产品
销售上，恢复集体企业和市场紧密联系以及
产销结合的方式；在材料来源上，尽量疏通渠
道，减少环节……”

当时，西安自行车厂生产的“白山”牌自
行车，质量不过关，牌子叫不响，而上海“永
久”、天津“飞鸽”等名牌自行车却供不应求。
买好车子一时成了地县基层最大的“后门”。
老百姓中流传着顺口溜，“永久结实飞鸽利，
骑上白山太憋气”。这“白山”牌就是西安市自
行车厂的主要产品。
马文瑞对此十分关注，他就不相信连飞

机枪炮都能生产的陕西，真的就连个像样的
自行车都生产不出来！是人的观念有问题，还
是技术不过关？为此，$%&%年 '#月间，马文
瑞专程赴天津考察，请求支援。老劳动部长的
请求，得到了天津方面的重视。'(月初，天津
市委即派市经委副主任带领天津自行车厂一
批技术骨干来到西安，解决了西安自行车厂
在生产管理和技术上存在的各种问题，同时
西安自行车厂也派人到天津去学习。次年，
西安自行车厂的产品质量和品种大为提高
增加，很快改变了人们的消费观念。由于适
销对路，年产量一举达到 ')万辆，缓解了自
行车的供需矛盾。随后 !年里，全省轻工产

品质高量大，出现了一个鼎盛的局
面。自行车产量增长了 !倍多。收音
机等产品也走了大致相同的路子。收
音机增长 '# 倍多，电视机增长 (!)

倍，缝纫机增长 (#"，手表增长
()*("，化纤布、毛线等纺织品和各类
鞋、家具产量分别增长 '""#!#"以

上，极大地满足了城乡人民的需要。创出驰
名全国的一批名优产品，如标准牌缝纫机、
蝴蝶牌手表、骆驼牌搪瓷、西凤酒系列、金丝
猴香烟、丹凤葡萄酒、山丹丹洗衣粉、中华牌
肥皂等，都成为省内外、国内外市场上的热
门货。

上世纪 "#年代，陕西省机电部门利用
本省机械、电子等工业设备的优势和闲置
的劳力，发展人民需要、市场畅销的产品，
例如电表、水表、煤气表、收音机、家用电器
等，同时鼓励企业放开眼界，多创门路，积
极研制和发展性能先进的新产品，走上国
际市场，力争出口创汇。这充分体现了马文
瑞的主张，也收到了影响西北地区乃至全国
的社会效益和经济效益。与此同时，在调整
结构的总方针下，省委还抓了军工企业的民
用品生产。

陕西大批国防工业原本不归地方管，没
有利润可上缴地方财政，而企业员工的衣食
住行用等又需要地方负担，地方上有的同志
认为他们是“有害无益”。如何把这一块搞
活，使军工同时也为地方发展经济服务？
马文瑞为此专门下厂调研，并召集会议

研究，在深入调研的过程中，形成了新的思
路，即“转变观念，优势互补，互惠互利，携手
共进”。

马文瑞认为，陕西军工企业规模大，门
类齐全，科技力量雄厚，设备工艺比较先
进，要求地方同志改变观念，重新认识国防
工业同地方发展经济的关系；要求军工企
业注意生产民用品，每年搞几个亿的产值，
逐步发展。

在军工企业上级部委的重视和陕西省
委的帮助促进下，陕西的军工企业如黄河机
器制造厂、长岭机器厂、西北光学仪器厂、兴
平柴油机厂等先后生产出黄河牌彩电、冰箱、
长岭阿里斯顿冰箱、华山牌照相机、渭阳牌摩
托车等市场紧俏的名牌产品，其中有的成为
国家名牌产品打入了国际市场。
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! ! ! ! ! ! ! ! ! ! $%&第一回合决斗

第一回合决斗的是暴走，路程 '#公里。
暴走是张艳强项，他本就是上海历史最悠久
的民间组织暴走公社的头人，而且曾经创造
过上海 (#公里暴走的民间第一纪录。
黄因因为此说道，为了公平起见，张艳要

给汪铭一段训练时间，就一个月吧。
随后，黄因因私下里对汪铭说，一个
月里，你无论使用何种方法、用到哪
种手段，都要将自己的暴走水平提高
到张艳的档次。+月 +日则是大限之
日，不能更改、无法逃避，除非你主动
缴械投降。黄因因又说，机会均等、人
人有戏，暴走是张艳强项，那么，跑酷
是你的拿手好戏。退一万步讲，即使
'#公里暴走你输给了张艳，那还有
跑酷可以将面子挣回。
为什么 '#公里暴走必然要输给

这个不男不女的张艳呢？就因为他曾
经有过 (#公里的暴走纪录吗？汪铭
从内心深处对张艳不服，抵死他也要
跟张艳放手一拼。训练必不可少。如
果汪铭想要在张艳的强项暴走中击
倒、击败对方，那么，就必须十倍地锤炼自己
的意志和百倍地完善自己的技巧，他必须激
发起自己身上最大的潜能，还要有置之死地
而后生的决死勇气。
汪铭知道与张艳相比，自己唯一的弱点

便是 '米 &"的张艳比 '米 &)的汪铭的腿来
得更长，换句话说，在同样的一次移动中，汪
铭将落后张艳若干厘米。但汪铭知道这点弱
势完全可以抵消，他的步频是他的强势。假如
说在单位时间内，张艳跨步 '###次，那么，步
频更快的汪铭或许是跨步 '#'#次，多出的
'#次足以将那几厘米损失补回来，并可能置
张艳的暴走于死地。
汪铭不清楚张艳的水平究竟如何，但相

信自己有着足够胜算，所有这一切都有赖于
老爸当年的训练，至今为止，老爸他崇拜过的
人除了重金属邦·乔维便是美国短跑名将刘
易斯，老爸一度痴心妄想地要将儿子培养成
一个世界级的短跑名将。

这天，当汪铭结束了上午的暴走训练后，
他抬腕看表，表上的指针是 "点 ('分零 &秒。
'#公里，汪铭用时 +!分又 +!秒。这不是他最
好的纪录，但这很正常，因为沿路的红绿灯迫使

他不得不停下脚步，另外，他还没有真正发力。
作着放松的深呼吸的汪铭听到了公园大

草坪上的那片令人振奋的扯铃声。数以十计的
老树根与老菜皮孩子般地玩着扯铃，他们中有
人的技巧好到不可思议的地步，会将那只扯铃
杂耍般地玩出许许多多花样，那扯铃也十分听

话地在那根细细的线上欢乐无比地旋
转着、蹦跳着、飞跃着。有时，那扯铃也
会辜负玩乐者的心意，脱离了玩乐者
的操控，一头撞到了草地上，在戛然而
止的声音中，随之响起的是一阵惋惜
的老树根与老菜皮之声。
回家之前，汪铭在大草坪的边缘

站定身子，看着湛蓝天空中的那一只
只风筝，他想着：没有人可能阻挡我
的前进，无论是谁，我就是那只高高
飞翔的风筝。
但第一回合决斗，汪铭却输给了

张艳。
黄因因临时改变了主意，将 '#

公里暴走改成了 )公里暴走，但这还
不是汪铭输掉的主要原因。暴走 +公
里半后，汪铭与张艳还难分难舍地咬

得紧紧，两人至多只有一个身位的差距，可以
说是伯仲难分。
汪铭分明看到了胜利希望，那是因为伪

娘张艳提前发力，他正处于运动的极点，脸色
苍白得十分狰狞；而汪铭刚刚来劲，内心生成
的那股狂暴激情正源源不断地进入了四肢，
让他有无坚不摧、无往不胜的感觉。但在经过
暴走时的唯一一个十字路口，红灯闪烁，汪铭
下意识地停住脚步，张艳瞟了汪铭一眼，却毫
无顾忌地穿了过去。汪铭看着红灯下的数字
在不断地跳动，他咬紧牙关，尽管心乱如麻、
血液怒奔，但还是强行地克制住了自己。直到
红灯转绿，他想快步赶上，但知道自己是再也
无法弥补这之间的差距了。

全程监控的黄因因开着她的奔驰 ,(##

跟在汪铭后头。
当汪铭最终到达目的地后，他听见了暴

走公社的一片喧嚣，还看见了穿越部落全体
兄弟们张张沮丧不已的脸庞。
“准备第二回合决斗吧，猪。”黄因因还真

的像女皇般地命令着汪铭，“比你的强项跑
酷，要是再输给张艳，猪，我告诉你，那就有你
好看的了。”


