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! ! ! !想成为一个上海车主吗!

为了沪牌你将付出很大代价"

但是很值# 因为这证明了你更

优秀"

由本报汽车周刊与安吉汽车
强强联手打造的“沪牌月月送，惊
喜周周赢”活动即日起拉开帷幕。
其间“新民汽车导购巡游”将逐一
展示安吉旗下的“荣威、!"、上海
大众、进口大众、斯柯达、斯巴鲁、
上海通用别克、上海通用雪佛兰、
上海通用凯迪拉克”等#大品牌$%

店的服务风采。而参加“新民汽车
导购巡游”的读者朋友将有机会获
得每月送出一张的私车上牌额度。

在上海，说到“上汽销”可谓家
喻户晓，而安吉汽车就是上汽销为
了让消费者获得更多“尊贵舒适生
活”而打造的服务品牌。上海汽车
工业销售公司是世界五百强企业
上汽集团旗下专业从事汽车销售

与相关服务的专业化公司。“安吉”
是上汽销售围绕普通消费者的用
车需求确立的&'(汽车服务品牌，
立足上海、辐射全国数十个大中城
市，致力于让消费者享受舒适的
“车生活”。

用心服务到家
上汽销售以“安吉”为服务品

牌，以“安吉汽车生活、用心服务到
家”为品牌服务理念。如今，为了积
极响应汽车消费后市场需求、提供
与时代同步服务的经营观念，上汽
销售致力于发展#)*#*服务热线。
随着安吉汽车生活热线#)*#*服务
的不断升级，使得“沟通越来越方
便、服务越来越快捷”的服务理念
得以实现，电话总机功能从单向接
收转向综合业务受理的重大转变，
更象征着上汽销售经营理念的与
时俱进、服务功能的不断完善、营

销模式的升级换代。

沪牌月月送
主办方表示，希望通过本次“沪

牌月月送+ 惊喜周周赢”活动让消
费者全方位体验上汽销售全系列服
务，传播安吉汽车优秀的$%运作服
务理念———“做的比车主想的更
多”，进而获得消费者的认同。根据
主办方安排，本次活动从即日起，将
持续)个月。活动期间内，前往安吉
汽车旗下任意门店看车、买车的消
费者皆可参加“沪牌月月送”活动，
幸运者免费获得沪牌一块。

惊喜周周赢
上汽销售还整合安吉汽车旗下

其他品牌进行联合“豪礼”赠送，让
消费者感受安吉汽车一站式服务。
凡在活动期间，到店看车客户凭个
人有效驾照填写一份信息调查表，

并致电#)*#*确认参加此活动，即可
获得安吉精美水杯一个，同时周一
至周五的来店客户还有机会参与上
汽销售官网（,,,-./01-234）的线上
抽奖活动，周六周日来店客户即可
参加现场的抽奖活动。幸运顾客将
会获得“神州畅游卡（可以免费畅游
华东566多个景点）、汽车租赁券”。
此外，消费者还有机会参加与

安吉官网其他奖品的滚动抽奖活
动，每周对中奖顾客的信息进行公
布，滚动抽奖的奖品有：神州畅游
卡、安吉汽车免费上门（机场）接送
服务以及黄帽子洗车卡。幸运车主
可以查阅安吉汽车官方网站，同时
主办方也会以短信方式通知。
具体参与活动门店信息及活动

详情请咨询安吉汽车服务热线
#)*#*或安吉汽车官方网站（,,,-
./01-234），也可关注“安吉汽车生
活”官方微博，随时知晓活动进程。

本报与安吉汽车联手推出!新民汽车导购巡游"

私牌额度月月送 车主周周赢惊喜

! ! )月5日，东风73/8.旗下首款高端!9:

艾力绅在深港澳国际车展上正式发布+ 全系
标配'-$; 1<:=>(发动机，:=1舒适版、:=1豪
华版和:=1<%尊贵版?款的售价分别为

'*-?*万元、'#-?*万元、?@-#*万元。据
悉，>;A%BCD艾力绅预计将于5月初在
全国各东风73/8.特约店上市销售。

集轿车、商务车和旅行车功能于
一身，东本>;A%BCD艾力绅不仅强调
大气外观和质感内饰，还打造出凌驾

于现有!9:之上的“宽享全座舱”。新车
全系标配双侧电动滑门，搭载智能化多功能

显示系统、?E数字化自发光仪表盘。
作为艾力绅的最大亮点，“宽享全座舱”

的理念实现了宽敞舒适的乘坐空间和动感敏
捷的驾驭性能的二者兼顾。艾力绅的全三排5

座沙发座椅提供了极佳的乘坐享受，多种座
椅组合方式营造舒展的驾乘空间。>;A%BCD
的创新融合轿车化底盘，在'-$; 1<:=>(发动
机充足的动力供给和:%F车辆稳定性辅助系
统的支持下，既保证了行驶性能，更可降低路
噪和车体震动，充分满足驾控乐趣。

东本有关人士表示：“作为中
国市场上前所未有的新型!9:，
艾力绅势必能为中国!9:市场开
创一片新的天地，为中国消费者
带来新的惊喜。” 张云

东本首款高端MPV艾力绅登场

! ! )月*日，在美丽的上
海外滩地标建筑“一滴
水”，专为中国市场量身打
造的英菲尼迪!长轴距版
高端豪华轿车正式上市。
英菲尼迪!长轴距版轴距
加长了@G644，达到同级
领先的?6G644，为后排乘
客提供了宽大舒适的尊崇
享受。此次上市英菲尼迪
!长轴距版，分别为搭载
'-G升:)发动机的!'G;和
?-G升:)高性能混合动力
发动机的!?GH;，)款不同
配置车型售价为$#-*万<

*@-*万元。
英菲尼迪!长轴距版

以>IIJ/2J概念车为原型，
以大自然力量为设计灵
感。轴距加长@G644后的
!长轴距版在为后排乘客
提供更尊崇的后排空间和
更舒适的乘坐体验的同
时，将依然拥有澎湃的动
力和精准的操控性。
此次发布的高性能混

合动力版车型!?GH;，搭
载?-G升:)高性能混合动
力系统。凭借先进的单电
机、双离合并联混合动力设计以
及高速电机控制技术，该动力系
统能够提供')*KL的综合输出功
率，在超越传统:M?5发动机动力
性能的同时，还能减少?6!的油
耗。!'G;搭载:M'G7N '-G升发动
机，拥有@5?KL的最大输出功率和
'G?D4的最大扭矩。 余音
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! ! ! ! )月@6日，在上汽安吉荣威$%店举行的首
批车主交车仪式上，全球知名“四大”之一的
“安永会计师事务所”大中华区合伙人唐荣基
从上海安吉汽车销售公司副总经理陶坚手中
接过车钥匙；而上汽荣威也针对潜在车主的
公商务精英的“首席”身份，首次推出了包含
售前售后双重回馈的“白金尊崇礼遇”。

荣威#G6是一款定位于&级别的中高端
公商务用车，它大量集成了="B智能缸内直喷
发动机、)速手自一体变速箱等众多全球领先
水平的核心技术，共有'-6;舒适版、'-6;典雅
版、'-$;豪华版、'-$;豪华行政版、?-6;旗舰版
等G款车型，价格在@*-*#万<?@-##万元之间。

据了解，在'个月的上市筹备期中，荣威

#G6就已接到了'666余份订单。而在全国范围
内荣威#G6首批车主的构成，既有像唐荣基这
样知名外企的高管、合伙人；也有政府机关、
大型国企的中高层管理者、高校科研机构的
专家学者和媒体总编、主编等知名媒体人，更
不乏私营企业家或股东董事，这与荣威#G6目
标人群“首席”人士的定位完全吻合。

值得一提的是，伴随此次荣威#G6的上
市，上汽为首批车主们带来了覆盖售前售后
的)重:B9级“白金尊崇礼遇”。据了解，凡订购
荣威#G6的首批车主，均可享受价值?万元的
售前“大礼包”，其中包括了?年的商业保险和
?年无忧的免费售后保养；同时首批车主还可
终身享受“宅捷修”上门式服务。 罗裕

荣威950交车 首位车主诞生

! ! ! !第六代全新&!L ?系进入中国市场已指日可待。
华晨宝马公司日前宣布，全新&!L ?系长轴距和标准
轴距两大产品线共五款车型面向客户接受预订，包括：
&!L ?'6;1，&!L ?'*;1，&!L ??G;1以及&!L ?'61

和&!L ?'*1。
&!L ?系是高档运动轿车的开创者和领导者，在

过去?5年中赢得了超过@?G6万名客户。此次，全新?系长
轴距将在华晨宝马铁西新工厂生产。'6@?年，标准轴距
版本也将加入国产宝马的阵容。其中，全新&!L ?系长
轴距的外观和内饰很多细节都经过了全新设计，富有动
感并格外优雅。而且，其轴距增加@@6毫米，达'#'6毫米，
在拥有无与伦比的动态性能的同时，为客户提供了同级
别中最大的后排空间和腿部空间。 汤力

! ! )月?日+力帆O)6“发
现中国魅力”系列活动之
'6@'“纵横天下行”大型活
动在黄浦江畔上演+ 现场
不仅有力帆O)6车型品
鉴、特技秀表演、现场体验
试驾、安全驾驶讲堂、“一
步到位”倒车挑战赛等，更
有力帆O)6发起的“最美
城市评选”。

此次活动中，力帆
O)6经受了游龙穿桩、多
车同步穿桩、多车对穿等
特技表演考验，无论是疾
驰还是绕桩前行，都动力
澎湃、操控自如，是一款买
得起、用着好的全能%P:。

作为力帆首款%P:，
力帆O)6自上市起就备受
消费者关注，其前脸采用

时下颇为流行的大嘴造型，镀铬
中网粗壮大气。它搭载的是
;Q&$5#M发动机，其排量为@-*;，
最大功率#*千瓦，最大扭矩@)*

牛米。

全新BMW 3系开始预订
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