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! ! ! !中国汽车流通协会日前出炉
的今年上半年二手车市场交易数
据，有给人些许欣慰的，有让人扼
腕叹息的。些许欣慰的是，二手车
交易量和交易额，相对于新车市
场，均有较大幅度的增长；扼腕叹
息的是，二手车交易与新车销售
比很不匹配，对整个汽车市场的
贡献甚微。

上半年二手车交易量 !"#$!%

万辆，同比增长 #&$'&(；交易额
##!%$#&亿元，同比增长 !&$#)(。
大类车型交易市场细分，轿车
#!&$)"万辆，增长 !'$%*(，交易额
++*$*+亿元；交易量和交易额分别
占 二 手 车 交 易 的 ,,$)*( 和
,&$',(。客车 ")$&' 万辆 - 增长
!"$'#(，交易额 #'%$)"亿元；载货
车 "'$", 万辆，增长 #*$#'(，交易
额 #",$)' 亿元；客货车交易量和
交易额分别占二手车的 "#$!#(、
!,$!&(。越野车 '$,%万辆，增长
")$'#(，交易额 )'$'! 亿元；交易
量占二手车的比例仅 #$%&，交易
额倒占了 +$+!(。

其实-对二手车交易量和新车
销售量的悬殊增速，我们大可不

必看得太重，因为两者增长的基数
并不在一个重量级别上，前者是三
位数的万辆基数，后者则在四位数
的万辆基数上。

我国汽车市场上，首都北京近
两年二手车交易与新车销售，一度
出现较好的成长势头。据亚运村汽
车交易市场反映，今年上半年北京
销售新车 !&$# 万辆，与（限购的）
去年同比，增长 &!$"(；二手车成
交 "#$%万辆，同比增长 #+*(。由
旧车置换实现的新车销售，占到全
部新车销量的 ,&(。京城汽车市
场的变化，表明由新车限购引发的
以旧换新，正在成为市场经营的主
旋律，置换市场已成为新车经销商
获取增量资源和增加存量客户的
重要市场，成为汽车营销模式转变
的重要推力。

一个完整和成熟的汽车市场，
不是单一的新车销售市场，还包括
二手车交易市场。美日等发达国家
已经形成相当完整和成熟的汽车
市场，美国新车年均销量 #+**万
辆，二手车交易年高达 '***万辆，
是新车的 !."倍；日本新车年销售
一直在 +**万辆上下，二手车登记

量保持在 &**万辆左右，二手车交
易量是新车的 #$"。 至 !*#! 年 +

月底，我国汽车保有量 #$#'亿辆，
半年增加 &##万辆；而二手车交易
区区 !"#$" 万辆，只是保有量的
!(。可见，全国范围内的汽车保有
量与二手车交易量比例，很不协
调。美翰这个全球最大的二手车巨
头，当初看好中国二手车交易市
场，但是进入中国后，没有遇到好
日子，难挥拳脚，在金融危机的
!**%年黯然撤走。

虽然今年上半年北京这样的
重点城市的二手车交易出现增长
势头，但下半年的二手车交易，包
括新车的销售，存在很大变数。"

月份以来，越来越多的省市提升
二手车迁入标准，!** 多个城市开
始拒绝国三排放标准以下的二手
车迁入，外地进京收车的经销商
越来越少，经营企业不敢收购国
三以下车型。老旧车转出渠道被
卡，在“摇号限购”前提下，受二手
车“梗阻”而影响新车销售。即使
符合环保标准的车况好和性价比
高的北京二手车，迁入地政府怕
影响当地新车销售，也人为地拒

绝进入。这种苗头，+ 月份已露端
倪。国内二手车市场 +月份出现下
滑，交易量 "%$%! 万辆，环比下降
'$#(；交易额 #&%$+)亿元，环比下
降 '$)(。

很多大中城市近几年“以旧换
新”的预期任务，大多没有如期实
现，出现三个“不了”：“黄标车”淘
汰不了、低排放车更新不了、新车
销售促进不了。随着各大中城市拒
绝国三以下二手车的迁入，“北上
广”等大中城市都将迎来一个二手
车市场的阵痛期。

二手车市场是客观存在的，本
地的爱车族经常换购新车淘汰旧
车，有消费者喜欢购买使用年限
短、行驶里程少的二手车。二手车
交易要健康发展，要成为新车交易
之外另一个拉动车市前进的引擎，
最重要的是培育和规范二手车市
场。从政府层面说，政策到位，标
准清晰，才能改变二手车市场的尴
尬局面。

“积极培育二手车市场”，是
《汽车流通业十二五发展规划》中
发展汽车流通业的重要环节。

完善交易服务设施，规范交易

流程和管理制度，增加交易透明
度，简化交易手续，降低交易成
本；规范二手车经销、经纪、鉴定
评估企业经营行为，提高服务水
平；倡导诚信经营，惩戒失信、打
击欺诈等，成为优化升级二手车交
易市场的重要内容。

利用现有营销渠道和质量认
证、服务保障等品牌优势，拓展品
牌二手车业务，完善二手车流通网
络；发展连锁经营，建设车辆检测
和整备设施完善、服务流程统一规
范的区域性品牌二手车卖场，成为
发展品牌二手车经营的必要条件。

建立二手车拍卖平台，发展
网上即时拍等多种形式拍卖业
务，构建全国性二手车拍卖流通
网络，推动二手车社会资源整合
和规模经营，是创新二手车流通
的战略性任务。

此外，各地政府理应强化“黄
标车”淘汰力度，报废车只能进拆
解市场，不流入“以旧换新”市场。
规定年限内符合排放标准的二手
车，可以向三四线甚至五六线城市
或地区渗透和转移。

特约撰稿 张伯顺

让二手车成为拉动车市的另一台引擎

! !继今年 "月订单节节攀
升，一度售罄之后，“英伦精
品小车”/0"数月来持续发
力，以每月近 '***台的销售
佳绩继续高唱销量凯歌，稳
居 1*级小车市场第一阵营。
据了解，购买 /0"的消费者
大多为初入社会的年轻人，
在他们看来，简约而不失个
性的英伦设计风格、傲视同
级的超大实用空间、低耗节
能的最佳节油表现和轻松无
负担的金融购车计划……
/0" 正是为年轻车主量身
定制的不二选择。
英伦潮范"空间不可小觑

“/0" 的外观设计新
潮，对于时尚把握得相当精
准，丰富跳跃的车身颜色非
常适合年轻人驾驭！”车主王
小姐道出了许多“/0" 控”
的心声。的确，充满英伦气息
的张扬炫酷造型、沿用了 2.

34567 苹果元素的极简主义
内饰，这些个性鲜明的设计
标签不仅令穿梭于街头的
/0" 攒足了年轻时尚潮人
羡慕嫉妒的眼光，在 1*级小
车市场更是独树一帜。值得
一提的是，作为一款潮流小
车，/0"的车内空间同样表
现不俗：!,!*88的轴距为前
后排预留出足够的腿部空
间；#)!&88的车身宽度更算
得上“超宽”级别，后排乘坐
" 位成年人也足够有余；多
达 !#处的内部储物空间，细
微之处彰显实用为先的空间

设计理念；除此之外，/0"的
后排空间按 '9+比例翻倒后
更可留出 %"&:的行李空间，
实用性大大加分。
购车零负担"养车亦无忧

初入职场的年轻人，经
济不算富裕，但他们不仅独
立有个性，同时更向往社会
认可；作为简单生活的推崇
者，他们希望在零负担的情
况下为事业全力打拼。为此，
/0"贴心地推出零负担购车
金融计划：全系 ,$%) 万元
起，超低首付 #$!万元，即可
享受 !年 *利率贷款，为年
轻潮人们一扫买车的经济顾
虑。

更惊喜的是，近日，工信
部联合发布相关公告，公布
了节约能源、使用新能源车
辆减免车船税车型的第二批
名单，/0"位列其中，这正是

为 /0" 的热销势头推波助
澜。好事成双，伴随着 !*#!

伦敦奥运的来近，/0" 特限
量发售冠军版车型，同时，在
) 月 !& 日至 & 月 #" 日期
间，/0经销商将根据中国军
团每日新增金牌数，新增现
金购车礼，即每新增一块金
牌，新增 #*** 元现金购车
礼，上不封顶。

/0"不仅购车零负担，
养车用车亦无忧。其发动机
所应用的 ;<=技术，创新独
立双位分层冷却系统，加上
整车空气动力学的优化，能
一举降低 ,(.&(的油耗和
二氧化碳排放量，轻松实现
百公里不超过 +$!升的出色
油耗表现。上汽“上门式”的
宅捷修，更为 "车主提供了
豪华车才有的尊崇级售后服
务。

时尚更实用“简担”不简单
MG3销量飘红稳居第一阵营


