
近几年，在收入水平上涨的同时，中国家长们对
孩子的期望值也逐渐提高，不少家长希望孩子拥有
“国际视野”，于是利用假期到国外增长见识成为很
多家长的新选择。

但在如雨后春笋般数量激增的各种游学团中，
乱收费的有之，狂购物的有之，只游不学更是普遍现
象。疯狂的“赴美游学热”背后是各种乱象，出国游学
是游还是学，家长应理性选择。
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! ! ! !过去的这个暑假，在美国洛杉
矶当了十几年导游的小刘直言从未
这么累过。公司接待的各种商贸团、
考察团、旅游团依然火爆，而最让他
印象深刻的则是今年如雨后春笋般
数量激增的各种学生游学团。“最多
的一天我接了 #个团，其中 %个团
都是国内来的学生暑期游学团。”

暑期游学持续火爆
“零距离体验世界名校，在最

地道的美语环境下感受文化……”
在洛杉矶一家旅行社，各种关于暑
期培训的宣传册和海报被摆放在最
显眼的位置。老板 &'()*是名 %"年
前移民美国的台湾人，回顾两个月
的暑期生意，她难掩一脸笑意。“今
年的生意好到连我自己也很意外，
我们接的学生团数量比去年翻了一
番还多。”

据 &'()*介绍，内地学生成规模
地暑期赴美游学大概从 %""+年左
右开始。“我们是最早和北京、上海
一些机构合作的旅行社，内地市场
太大了，每年来美的学生几乎是成
倍增加。”
最初几年，游学团的主要消费

群体是本科生和高中生，现在慢慢
转向初中生和小学生，甚至是刚读
幼儿园的孩子。&'()*拿出 ,月底的
一张游学团名单，总人数为 %+人的
团里，“""后”就有将近 %"个。

由于来自两岸三地的暑期学生
“游学团”、“夏令营”、“培训团”相当
火爆，今年美国南加州尤其是洛杉
矶附近大批“寄宿家庭”走俏。

+年前从上海移民到洛杉矶、
自己经营一家旅行社的许先生表
示，今年游学团对寄宿家庭的需求
比去年增长 #"-。“以前我们主要
找华人家庭，今年因为人数多，有些
寄宿家庭西裔、非裔和白人都有，通
常每个家庭接受两到四名小孩。”
不过，由于语言不通，加上文化

差异，不少中国学生对寄宿家庭的
评价并不太高。

游而不学普遍现象
在洛杉矶华人社区的多家留学

机构、旅行社、培训机构，尽管游学
线路琳琅满目，但仔细观察后发现，
几乎所有行程中旅游都占一半以上
时间，有的甚至直接写明购物安排。
以一条横跨美国东西岸大学的

游学线路为例，为期 %周的行程中，
尽管安排有哥伦比亚大学、哈佛大
学和普林斯顿大学参观，但时间都
控制在 #小时内。相比而言，迪士
尼、环球影城、拉斯维加斯等地的娱
乐购物，却在行程中异常醒目。
网上有一则关于美国游学的微

博曾引发网友热议。该微博称，在纽
约 .//01'23购物中心外看见一群
席地而坐的中国女孩子在啃汉堡，

上前一问才知道是北京一所小学的
学生，老师带着出国来玩。大热天让
学生坐在外面地上吃麦当劳，老师
们却在名牌店里面疯狂购物。
对于这一现象，导游小刘坦言

早已见怪不怪。“我还没碰到过一个
团不去购物的，只要去购物，老师肯
定是主力。很多学生出手也很阔绰，
我见过最夸张的是一个北京的高中
生，到第五大道一个奢侈品商店，一
口气就买了 +个名牌包。”
至于不少旅行社打出的“和世

界名校零距离接触”、“亲身感受最
高学术殿堂氛围”口号，则几乎无一
例外只是走马观花。
在南加州大学就读的留学生小

王暑假去东部旅游，在哈佛短短 !

小时竟然碰到了 +个来自中国的游
学团。“看上去都是初中生模样，基
本上由一名外籍导游和一名中国领
队引导，每到一个标志性景点前都
被要求拉开一条横幅，上面写有‘某
某游学团’等字样，然后拍照留念。”

高额利润趋之若鹜
游学市场越来越大，瞄准这个

“香饽饽”的人自然也越来越多。
对于游学团的利润空间，许先

生毫不讳言“蛋糕很大”。以一个报
价人民币 4万多元的美国游学项目
为例，除去国内报名机构收取的费
用外，美国地接社的利润空间大约

在 +"""元人民币左右，这个数字是
一般旅行团的 4到 +倍。
“一般旅行社纯粹是旅游，游学

团因为要去学校参观交流，我们肯
定还会收取额外的费用。”这是旅行
社常用的托词，事实上在美国学校
之间的学术交流或者参观学习等活
动是不准收取费用的。
“只要有关系，联系个学校参观

学习其实很容易。”许先生举了个例
子，他有个朋友在加州大学洛杉矶
分校（5678）当教授，“国内不少高
中生游学团或许都会对 5678感兴
趣，我每次都让我朋友安排见个面，
大家交流一下。其实很简单，但价格
一下子涨上去不少”。
由于准入门槛太低，加上背后

的高利润诱惑，最近几年洛杉矶不
少华人开始热衷于开设家庭作坊式
的暑期游学中介。对这个现象，许先
生也坦言是个很大的隐忧。“很多华
人根本没营业执照，就自己印张名
片，然后找国内机构合作找‘客源’。
这些中介凭借个人关系虽然也能安
排所谓游学，但一旦发生纠纷或者
突发状况，他们根本没法解决。”
中国驻洛杉矶总领馆教育组官

员表示，希望今后中国学生在参加
类似赴美游学团时，能谨慎选择一
些资质过硬、口碑不错的机构。“一
定要清楚游学的实际内容，放心游
玩，学有所获，不要盲目跟风。”

参观名校只是走马观花 旅游购物成为主要行程

赴美游学团“只游不学”怪事多
文 9 驻美记者 徐东海

在一项有 !""" 多网友参

与的针对出国游学的调查中$

#$%的人反对孩子参加出国游

学$ 认为这种方式很商业化&

#&%的人认为很多游学充其量

是名校观光游& &#%的人认为

游学价格高昂$ 比一般旅行社

报价高不少& !$%的人认为带

队老师没有'边游边教(&同时$

也有 '(%的人认为可以选择性

地参与游学项目&

据了解$ 目前学校组织境

外)游学(或者"交流(并没有统

一收费标准$ 也没有相关文件

规定&知情人士透露$一般是学

校与一些旅行公司合作$ 但因

为无章可循$ 所以有时候难免

出现糊涂账&

调查显示$&)%的人认为

"学校或老师倡导组织的游学$

不去怕孩子没面子(&在这样的

心理因素影响下$ 学校组织游

学似乎有"强买强卖(嫌疑&

近一半网友反对
让孩子出国游学

出国游学是一种国际文化

交流项目$主要参与对象是 !&

岁至 !*岁的中小学生& 据介

绍$游学时间一般为 &到 #周$

费用约在 & 万到 ( 万元人民

币$ 比同样时间的其他旅游项

目贵出一倍不止&

在一家国际游学机构网站

上可以看到$ 该机构每条游学

路线费用中都包含签证费*培

训费* 活动费* 往返国际机票

费*司机导游小费*保险费及在

境外的吃*住*行等费用&

出国游学一般往返机票 !

万至 !+(万元人民币$ 提前预

订可以便宜很多$ 有时可以低

到六七千元+ 同时因为是集体

活动$吃*住*行平均摊到每个

人身上每天 !""" 元人民币左

右&照这样算$一条为期 !(天*

费用 #万多元人民币的国际游

学路线$ 每个人以上费用最多

花 '万元人民币& 大多数游学

项目的课程和培训时间很短$

成本不高$利润空间非常大&

据了解$ 有些家长把游学

当作对孩子的一种奖励方式$

主要考虑安全问题$ 并不会太

关心实质内容$ 只要孩子玩得

开心就好&

出国游学收高价
其实成本并不高

! 美国哈佛大学校园内的哈佛像! 美国哈佛大学校园内的学生


