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! ! 丰田汽车公司日前
宣布，!"#!年$月%$"月其
混合动力车全球累计销
量为$"!&'万辆，年度销量
首次突破$""万辆大关，
今年混合动力车已经占
到丰田全球销量的$()。
丰田混合动力车自$**+

年上市以来，已实现全球
累计销量达到(,"&-万辆。

丰田自创立以来，一
直把研究开发环保车作
为公司经营的最重要课
题之一，并努力致力于混
合动力车的普及。$**+年
$!月，丰田发布了世界第
一款量产混合动力车普
锐斯，!"""年开始在北
美、欧洲等地区普及混合
动力车，目前，丰田已经
实现了在全球约'"个国
家和地区销售共计$*款
混合动力车型。

根据丰田测算，截至
!"$!年$"月末，在全球范
围内混合动力车与车辆
尺寸及动力性能相同的
汽油车相比，累计节约石
油约$$"亿升，同时减少
约-"""万吨二氧化碳的
排放。

在中国，丰田自!"".年起陆续
将普锐斯、凯美瑞尊瑞以及旗下的
高端豪华品牌雷克萨斯的 /

0,112/、34(.12、50(.12、67!""2、
80-""2共计+款混合动力车型引入
了中国市场。 江美

! $$月(日，比亚迪汽车在
京发布城市公交电动化解决
方案，针对出租车及公交大
巴市场推出“零元购车·零成
本·零排放”解决方案，国家
开发银行为该方案提供金融
战略支持。这一方案旨在解
决出租车及公交公司一次性
购买电动车的资金压力，为
加速公交电动化进程开辟现
实可行的道路。

“零元购车”是指集团客
户不用一次性承担购车资金
压力，可采用“零首付9分期付
款”模式购车，同时满足出租
车公司和公交公司的不同需
求；“零成本”则是指能赚钱的
运营方案，由于电价远远低于
油价，使用成本的差价将远远
抵消电动车高出燃油车的售
价差额，甚至差价还要高于电
动车的原始售价；“零排放”是

指充电便利告别油耗。
为了支持电动车的规模

化运营，比亚迪表示将协同
电网公司全权负责充电设施
建设，提供占地面积约#'1平
方米、-1个充电位、供#.1辆
出租车!(小时服务的充电站
建设方案及技术支持，并负
责车辆的维护保养，以解决
购车方对新能源汽车使用的
后顾之忧。 姚琼
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比亚迪“三零”方案推公交电动化

! ! ##月+日，宝马授权经销商长沙力天宝崐举行了一个
温馨而隆重的交车仪式，宝马集团大中华区总裁兼首席
执行官史登科博士亲手将一辆:;< -!"/=的车钥匙交到
当地客户吴洪波先生手中。根据宝马销售系统的记录，这
辆车是宝马集团在中国交付客户的第$""万辆。

宝马在华交付100万辆车

! !近日!"飞人# 博尔特正式签约日产汽车! 出任日产

品牌形象大使$同时!博尔特专属版!"#$由日产公司推

向世界! 唯一一辆黄金色的博尔特专属版日产!"#$!将

作为慈善拍品捐赠博尔特基金$

%&'(款日产!"#$傲视欧洲"超跑%的强悍"战力%!源自

其独到的封闭式缸体加阶梯状框架结构设计& 配有节气门

冷却控制和镁合金油底壳的耐压润滑系统! 以及完全对称

式双进气和低背压排气系统$ 汤力

! ! $$月.日晚，“都市精品电动小
车”荣威8."宣布上市，售价!-&(*万
元，所享受的国家补贴和各地方补
贴将返还消费者。荣威8."的发布，
为中国纯电动汽车量产并真正实现
“市场化”树立了标杆。当天，上汽集
团执行副总裁、上汽乘用车公司总
经理陈志鑫，上汽乘用车公司副总
经理蒋峻接受了本报记者的专访。
上汽为什么要开发纯电动车!

新能源汽车的研发对于国家能

源安全具有重大意义$我们是一个汽

车大国!规模已是世界最大!这样就

对我们的能源!对环保排放都带来非

常大的压力$所以国家在新能源汽车

方面给予极大的关注和培育$

从国情来说!中国还没有成为汽

车强国$新能源汽车应该说具有传统

汽车的外形等特征!但是它更具有先

进的三电高新技术'电机&电驱动&电

控!"心脏%跟传统车不一样$所以!自

主研发新能源汽车对汽车行业做强

是一个突破口!是一个舞台!是一个

载体$中国比任何国家都更需要新能

源汽车!这是国家战略$

上汽作为特大型的国有汽车集

团!肩负着义不容辞的使命!有责任

响应国家战略!首先带头开发新能源

汽车!尽管非常艰巨!数十亿的投入也

非常巨大$通过集中几年的研发!上汽

在新能源车领域基本掌握了核心的

关键技术!自主掌控了整个产业的布

局$荣威)*&并不是为技术而技术!我

们的目标还是市场!还是消费者!希望

能够适应市场!满足先导期客户群体

的需求!而不是纯粹的炫技$

从经济性和性能表现看" 荣威

!"#能满足消费者需求吗!

我们前期做的市场调研表明!

乘用车使用地点+&,在城市! 有-*,

的轿车每天使用里程在*&公里以

下$我们认为!在目前社会配套体系

不全的情况下! 你过分要求很长的

续驶里程!是无意义的$新能源电动

车一般都是家庭第二辆车! 合适的

续驶历程能够让它迅速进入家庭$

&#*&公里.小时加速! 荣威)*&目前

水平达到*/(秒!&#-&公里.小时大概

'&秒$这两个数字说明!荣威)*&的

动力性表现和一台'/-升发动机相

同$ 也就是说消费者哪怕驾驶新能

源的轿车! 长期保持的驾驶习惯不

会受到颠覆性的改变$

电池容量直接跟续航里程有

关!但千瓦时越大!带来一个负面效

应是充电时间越长$目前荣威)*&是

'-千瓦时01个小时慢充达到满电量!

续驶里程城市工况下是'%&公里以

上! 如果匀速1&公里.小时! 可以跑

'-&公里$荣威)*&有快充&慢充两个

接口!我们家里%%&2的交流电!'1安

培的插座就可以慢充了$

由于电动车所节省的牌照费

用!以及政府补贴!包括每日行驶油

费上的节约!和传统车相比!相当于

*年里使用荣威)*&零费用$

现在各个企业都在争上新能源

车"!"#有哪些真正的优势" 真正的

亮点!

我们是真正意义上全新开发的

一个新能源整车$我们一开始就把安

全性作为头等大事!无论从电磁抗干

扰!电池安全性也好!包括碰撞的安

全$很多企业只是把一辆传统的车改

造一下!我们是重新开发一个纯电动

汽车专用整车平台! 以电芯为基础!

整个底盘架构完全按照电动车的要

求做的$ 电芯我们是用钢架子固定!

然后装上水套冷却!就像铁甲一样坚

实耐撞!所以非常安全$

我们觉得在出色的安全性!包括

电芯电池安全上荣威)*&是有特点

的$ 我们的磷酸铁锂电池从电池&电

芯本身来说! 从电化学材料本身来

说!是比锰酸铁锂安全的!不会爆炸!

就是碰撞也不会爆炸$

从碰撞来说!我们做了三十几辆

车的几十次的碰撞!第一个要解决的

问题是碰撞不会导致高压漏电$我们

甚至按照美国的标准进行了柱碰!结

果很正常!所以我们这个车是非常安

全的$三年多时间!我们进行了多轮

的开发! 经过了几百万公里的路试!

单车最长跑了'1万公里$

!"#主要消费群和主销城市哪

些!市场前景会如何!

整体来看! 新能源车现在还属

于一个前瞻性的产品! 这个市场还

是处于初期!或称培育期&先导期!

所以容量现在并不大! 但是逐渐会

成长的$成长的速度取决于两点!一

是整体的社会配套设施跟进的速

度!这是非常重要的关键结点(另外

取决于国家和地方政府的一些补贴

推进的力度$如果这两个能够到位!

未来几年新能源车市场会逐渐成长

起来$

从上汽来说!我们推出)*&这个

产品! 肯定在这两个先决条件比较

好的市场先行销售$目前来看!全国

现在有1个城市对私人用新能源车

有地方性的补贴! 国家的补贴每千

瓦时是(&&&元!两者结合起来的话!

补贴金额非常可观$ 如果上海能解

决牌照问题! 那么购车的入门门槛

就非常低了$ 但是你要用传统车这

种市场当量去衡量新能源车! 目前

还没到这个时候$ 张云

上汽有责任带头开发新能源车


