
今年，碧螺春和龙井产地的茶农
和茶商普遍反映，政府部门、事业单位
和企业中的“送礼大户”购买茶叶大幅
减少，高档茶叶的收购价和批发价应声下
跌。从一户茶农的“小账本”中可以看到，今
年碧螺春“明前茶”的最高收购价比去年低
了三分之二。

但是，记者在苏州茶叶市场和零售
店调查发现，高档茶叶的零售价格与
去年相比变化不大，茶叶市场里的
高档茶叶价格略有下跌。
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! ! ! !翁家山是杭州西湖龙井的主产地之一，每
年清明前是游客品茶买茶的好时节。茶农翁迎
仙家的地理位置在翁家山村算是最好的，紧临
路边，又是山坡的高点，游客最喜在此地歇脚品
茶，每年翁迎仙家的茶都卖得特别好。可上个星
期六，记者见到她的时候，她有点焦躁不安。那
天，她刚打发家里请的 !"个采茶工回去。
“#月 $日那天，天气一下子变得特别热，

上了 #%!，急得我心急火燎，赶紧从常山叫了
!"个采茶工。”翁迎仙说，“可没采两天，气温突
然又降下来了，茶叶长得特别慢，每天采不了多
少。价格也是一直往下跌，昨天一天才采了 !&'

公斤干茶，每 '""克 ('%元，一个采茶工一天的
工钱就要 )""元，再加上吃、住、点心、路费，合
每人 *(%元一天，算算连本钱都不够，干脆送她
们走了。”
去年年景那么好，翁迎仙怎么也没想到今

年变成了这样。“今年最高的收购价是每 '%%克
+,'%元，去年是 ('%%元。到后来价格降到每
'%%克 '%%元，那样的茶，去年能卖 ,%%-*%%%

元呢。”翁迎仙说，去年茶还没出来，茶商派来的
收购人员就挨家挨户在问了，今年呢，茶农先是
把茶捂在手里，想等价格上来点再卖，可最终也
没等来那一天，最后竟然排着队到收购点卖茶，
“那样卖法，价格当然上不来！”翁迎仙抱怨道。

今年天气冷，家家户户都减产，翁迎仙和她
的儿子、母亲、姐姐四家十几亩茶园去年一共做
了 *,%公斤干茶，今年只做了 *%%公斤。价格
低、产量少，采茶工的价格倒比去年上涨了
+%.，翁迎仙一算，去年一亩茶园能赚 ,万元，
今年能保本就不错了。

今年明前碧螺春收购价大跌，零售价相比去年变化不大

来产地买茶的“送礼大户”少了

特派记者 姜燕

! ! ! !金庭镇东村村党总支书记周永明
是苏州吴中区洞庭山碧螺春茶业协会
副会长，也是西山碧螺春茶厂的法人
代表，他说：“今年高档碧螺春的价格
比去年跌了 '%.，中低档碧螺春价格
基本没变。”

他透露了今年碧螺春的总体价
格：“‘特一’级里最好的单芽价格是每
'%%克 +/%%-+,%%元，一芽一叶的卖
*/%%元，同样是一芽一叶但叶片稍微
大一些的是 *+%%元；‘特二’级的价格
为 ,%%-*+%%元不等。”不过他强调，
这个价格只是在镇上批发兼零售的价
格，到了苏州的零售店，茶叶的价格要
翻个倍还不止。
记者在苏州观前街“三万昌”茶叶

店看到，店里共有 !个品级的本地碧
螺春销售，“特二”级的茶叶售价分别
为每 '%% 克 +/%% 元和 (/%% 元，“特
一”级的价格是每 '%%克 '/%%元和
,,%%元。一名女店员介绍，价格与去
年基本持平。
在苏州市南环路上的茶叶批发市

场，正宗本地碧螺春是宗“稀罕货”。摊
头上摆的大都是四川岷山、峨眉山、贵州和浙江
等地运来的“外地碧螺春”，价格在 +%%-'%%元
不等，有些店家索性写明了卖，有的店主还含糊
其辞。店主见买家看不上这些货色，才像看到识
货人一样，一边说着“有好的，在里面，我拿给
你”，一边招呼客人进店。转身进店，从里间或冰
库里拿出数量不多的本地碧螺春，有的包装上
带着明显的“乡土气息”———用薄牛皮纸包着，
打开来，里面还塞着一张白色的小纸片，上面写
着茶农的名字、分量和收来的金额。“洋洋茶行”
老板李荣凤拿出来的茶叶包里便写着“(月 +(

日，朱才林，!*'克”、“(月 +/日，朱才林，(%%
克”的字样，前者她给出的价格是每 '%% 克
*%%%元，后者开价 $%%元，且无论如何不肯降
价。她透露，今年的价格比去年略有下降，降幅
在每 '%%克 *%%-+%%元，不算太大。

单位组团来的大巴士少了
位于太湖之滨的苏州市金庭镇（原西山

镇）和东山镇是中国名茶碧螺春的主产地。
日前，记者来到苏州市金庭镇明月湾村调
查，从茶农口中听到“跌”声一片。

茶农蔡永康在村子的主干道边摆了一
个简易木棚，几块旧木板搭成的挡板上歪歪
扭扭地用红漆写着“碧螺春”几个大字，棚里
摆着一只炒茶用的大锅，积满灰尘的货架上
丢着几只茶叶包装盒。他坐在棚边一张木桌
上低头挑拣今天刚刚采摘下来的茶叶，不到
'%%克的青叶在桌上堆成一座小山。他迅速
从茶叶堆边拨拉下来一些，熟练地将大叶挑
掉，把剩下的“一叶一芽”或“两叶一芽”轻轻
拂到桌下的一只塑料盆里。
每年到了碧螺春上市的季节，他家在

路边的茶棚就开张了，茶市冷暖他感受特
别明显。
“往年这个时候，路边的大客车来来往

往，忙得不停，尽是单位组织旅游和买茶叶
的，今年到现在也没怎么见到过。”蔡永康说
着摇了摇头。他还兼着帮人炒茶，去年一口
锅没个停歇的时候，常常要忙到深夜，今年
请他炒茶的人冷不丁才来一个。
说话间，一个中年妇女慢慢走过来，用

当地话问他今天“青头”（刚采下来的茶叶）
的收购价格，见到记者在一旁，以为是买茶
叶的，便殷勤地上来套近乎，知道不是后，失
望地回家了。蔡永康说：“去年茶叶抢手，赶
着做都来不及，哪要像今年这样求着人买？”
在山上采茶的茶农张大妈说，采茶人最

高兴的是，今天上山采茶时，碰到有邻居或
收茶的人对她说“今天你采的茶我要了”，
“那时候心里最轻松，知道今天采的茶有着
落了。”可惜，今年这种时候特别少。

茶农纷说价格跌了一半
去年，茶叶市场上演了“天价”神话，'%%

克龙井茶炒到 *,万元，河南一地方名茶也
爆出每 '%%克 *(万元的天价。今年的新闻
又是另一个极端，龙井和碧螺春同时爆出价
格“跳水”。在明月湾村，几乎每一户茶农拿
出自家的茶叶时，都会采用这一句型：“这茶
去年卖到每 '%%克 *%%%多元，价钱快翻个
倍哩。”在“三万昌”的收购站，一名工作人员

拿出价格每 '%% 克 *%%% 元的茶叶，当记
者表示价格有点高时，他立即高声道：
“这还贵，去年比这差的茶叶还要卖到
+%%%多元呢。”
明月湾村口的一幢建筑，是苏州茶叶老

字号“三万昌”设在当地的收购站。(月 +0

日下午 '时许，几个茶农带着“青头”或“干
头”（炒制好的茶叶）去卖，一个茶农带来的
“青头”卖出的价格是每 '%%克 $'元，另两
个茶农卖的是“干头”，收购员略略查验品质
后，分别开出每 '%%克 !+%元和 !!%元的价
格。收购价，是茶农的“命脉”，也是一季茶叶
价格的“风向标”，它的高低，决定了很多茶
农的收入。

看到收购员在一张白色小纸片上写下
价格，几个茶农有点不死心，带点乞求似地
追问着：“今天这么低，不能再高点么？”
说起今年价格为啥这么低，茶农们众口

一词地说：“以往政府机关买得多，今年提倡
节约，反对浪费，他们都不来了，买家少了，
价格自然下来了。”

“小账本”记载5年茶价
今年的茶叶价格是涨是跌，仅靠几个人

口说无凭。晚上，拣完了家里的茶，老茶农吴
光荣（化名）拿出了他的“小账本”，上面清清
楚楚地记着自 +%%$年来，他家每年初次采
茶的时间和茶叶的收购价格。
“小账本”显示，+%)(年 (月 $日，他家

第一次采茶，当天共采了 ('%克“青头”，收
购价是 )+% 元1'%% 克，共卖了 ,! 元；+%*+
年第一次采茶的时间是 (月 +(日，当天采
了 ++%克“青头”，收购价高达 !%%元1'%%

克，比今年少收了许多，收入却高了一倍多，
有 *0/元。

不过，吴光荣说，+%*+年的茶叶价格确
实偏高。相比之下，+%%$年到 +%**年的价
格相对稳定，比今年的价格也没高出太多。
+%**年第一次采茶是 (月 +!日，收购价是
*,%元1'%%克；+%*%年第一次采茶是 (月 *,

日，收购价是 */%元1'%%克；+%%$年第一次
采茶是 (月 *0日，收购价是 *,%元1'%%克。
若以这 '年来当地碧螺春“青头”和“干

头”的最高收购价来看，今年的收购价比去
年跌了三分之二，比前几年也有所降低。
吴家的“小账本”记载如下：
! !"#$年截至 $月 !%日!"青头#的收

购价最高为 #$& 元'(&& 克 ! "干头 $是

))& 元'(&&克%

! !&#! 年!&青头$ 最高收购价是

)&& 元'(&&克!&干头$约为 #)%(元'(&&克%

! !&## 年!&青头$ 最高收购价是

!(& 元'(&&克!&干头$约为 *(&元'(&&克%

! !&#& 年!&青头$ 最高收购价是

!&& 元'(&&克!&干头$约为 %%(元'(&&克%

! !&&* 年!&青头$ 最高收购价是

#+& 元'(&&克!&干头$约为 %&(元'(&&克'

约 *0'%克“青头”才能炒制出 '%%克
“干头”，“干头”价格如无确切记载，均依此
估算，此外还要加上每 '%%克“干头”的炒制
费 0'元。

茶农茶商今年收入降低
收购价降低对吴光荣这样的茶农影响

多大？吴光荣大致估算过，去年茶叶收入大
约是 (万元，今年最多只有 *&'万元。
“好在我家还有一些老客户，卖给老客

户的茶叶价格和去年基本持平，去年卖
*%%%多元的今年还是 *%%%多元。”吴光荣
说，村里的茶农大多如此，家里老客户多的，
今年的日子还好过些。即使有的客户不来
了，有的客户拿得比去年少，总的说来还过
得去。那些家里老客户少或者光靠卖给收购
站的，收入就大打折扣。前文提到的茶农张
大妈说，她家原来只有 (个老客户，今年一
个政府机关里的没来，还有一个老板以前每
年都要拿 '公斤，今年打电话来说只要 *&'

公斤，多出来的茶，她只能卖到收购站，或者
碰运气，谁家需要茶叶就卖给谁。
茶农的收入打对折，茶商的收入也受影

响。金庭镇政府所在地群立桥有多家碧螺春
商铺。一个上午，西山茶厂总经理陆永新的
店里只接待了两家客人，一个是老客户，好
歹拿了点茶叶去，另一个看了一圈就走了。
他拿出一塑料袋碧螺春，报出的价格是 0/%

元。他说，这是前几天收来的，收购价是 !,%

元，级别是一级，这样的茶叶去年能卖到
*+%%-*(%%元。
陆永新抱怨说：“今年老客户少了，政府

机关一个没来，事业单位和企业少了一半。
茶叶生意不好做，来批发的茶商也少了。”问
他怎么应对，他说，只能稳住企业客户，再往
大众市场销。“卖能卖掉，只好少赚点，去年
每 '%%克批发赚 '%元，今年就赚 +%元。”
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翁家山龙井茶农
今年只能保本
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往年上山采茶时!茶农常遇到收购者预订包圆儿!可今年这种情形特别少 姜燕 摄


