
3D打印师
“克隆”惟妙惟肖的你
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5月5日，上海首家3D照相馆在人民广
场商圈开门迎客。这家店由4个80后“海归”
创立，利用3D打印技术，为顾客复制以假乱
真的迷你版雕塑。如今，小店开张即将满月，
尝鲜者众多。

第一口螃蟹吃得不容易
创始人邵启喆勇于第一个吃螃蟹，但这第

一口，吃得不容易。
选址时，多家大商场不知新店为何物，能否

吸引人气，将他拒之门外，最后总算在一家“非
著名”商场里，找到 !"平方米的圆梦空间。

工商注册又生波折，因为没先例，找不到匹
配的行业项目，只能代以“图文制作、信息技术服
务”。填写营业范围时，邵启喆觉得“制造”更贴切，
但区里不允许有制造业，便改为“设计、销售”。
好在，有 !个战友同甘共苦，学科背景涵盖

财务、法务和营销。虽然刚接触 !#打印，但他
们选择信任老朋友，义无反顾地跳入同一战壕。

打印作品时像考古学家
邵启喆 $%%&年从上海交大通信专业毕业，

赴美读研，师从南加州大学霍什内维斯教授。正
是这位全球打印房子第一人，点燃了他对 !#

打印的兴趣。
与普通拍照相比，!#版复杂得多。首先需

全方位扫描，由电脑精细处理庞杂数据，再进入
数小时打印流程。!#打印机分家用级和工业
级，邵启喆引进的是后者，逼真度和细腻度远胜
前者打印出的塑料成品。

取出作品时，邵启喆屏气凝神，戴着手套，
拿刷子小心处理混合粉末，那架势和神情，像极
了考古学家。
再经历吹粉、固化、清洗、补色等环节，作品

才大功告成。

请顾客发挥创意找自己
“扫描只需两三分钟，但我们不急着开始，

会请顾客畅谈想法，发挥创意。”邵启喆将照相
馆的理念定为“找自己”，“希望科技紧贴内心，
为每个人定制独特作品。”
有个女孩带着最爱的机器猫玩偶，合影作

品妙趣横生———浪漫小屋里，机器猫拿麦克风，
咧嘴高歌，缩小版女孩站在一旁，捂起耳朵，开
怀大笑。
三口之家拍全家福，两岁孩子高 $"厘米，

父母却只有 '%厘米，惊讶地仰视家中小太阳，
盼其茁壮成长。
小伙站在女友手掌心里，女孩一脸得意。还

有肌肉发达的业余橄榄球队员、痴迷于清宫戏
的古装女郎……

先了解需求再转攻研发
打印人像惟妙惟肖，身高 (%至 $"厘米，售

价 (%%%元到 !%%%元。设备、房租、装修等费用，
四人已投入上百万元，“收回成本起码要两年。”
邵启喆 $%((年回国创业，在张江拥有一家

小型科技公司，其他合伙人也都有稳定工作。他
们既看好 !#打印的未来，又保持轻松心态，没
把事业完全寄托在这家小店。

受面积、设备、人力所限，每天接待量只有
个位数，预约已排到 )月。邵启喆坦言，不想做
太大。“!#打印技术的核心生命力是研发。照相
馆注重应用服务，我希望借助这扇窗，充分了解
消费者需求，再转攻研发。”
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