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/聪明消费

钻石变“大”有秘密
王先生准备今年 !"月结婚，正在为未

婚妻挑选钻戒。由于有还贷的压力，预算准
备花 !万元，在业内朋友的帮助下，居然买
到一个“!克拉”的钻戒。当然这并不是说钻
石真的有 !克拉，只是采用了群镶的技术，
小钻石组合后看上去像是一颗大钻石。
一颗同样大的钻石在不同戒指上，大小

看起来会有差别。目前最流行的一种镶嵌方
法，就是把一颗颗的小钻镶在戒指的表面，
看起来好像整个戒指由一颗钻石制成。密镶
会使你感觉这款首饰的钻石比实际大很多。

应该说，密镶的钻石首饰还是比较贵
的，如果仅仅为了日常佩戴，还可以采用在
中心钻石两边镶嵌小钻的方法，使戒指整体
效果凸显。比如在 #"分钻石的周围，配上
!"分的钻石。

用金属边把钻石的腰部以下封在金属
托（架）之内，用贵金属的坚固性防止钻石脱
落，这就是包镶。这是一种比较牢固和传统
的镶嵌方式，它使钻石的光彩内敛，而且显
得钻石大。除了包镶之外，爪镶也是目前常
用的方法，其最大的优点是金属很少遮挡钻
石，清晰呈现钻石的美态，光线从不同角度
射入和折射，令钻石看起来更大更璀璨，光
芒跳动。

实用关注“翘脚货”
许多人购买首饰将品质放在第一位，要

求每个指标达到最好。从投资的角度来说，

这肯定没有错，但是从消费的角度来看，倒
不妨选择一些“翘脚货”。
什么是“翘脚货”呢？就拿大家熟悉的钻

石来说，有一个“$%”标准，即重量、颜色、净
度和切工。在重量相等的情况下，颜色和净
度的差别，对于价格的影响是非常大的。颜
色，就如一个美女的皮肤；净度，就如美女的
斑点和伤疤。
选钻石时，首先根据预算决定大小。这

里面也有窍门，就是不要选正好 !克拉的钻
石。因为它的价格肯定要远远高于几十分的
钻石，同时，为了保住“克拉钻”的地位，往往
在切工上会保留一些小瑕疵。其次，&色以
上的钻石可以考虑。'色和 &色虽然仅仅差
了一个色(但是价格却会相差很多。在净度
的选择上，业内有一个专业的观点，就是选
“!”不选“)”，也就是说，如果是 **+! 和
**+)的两颗钻石，情愿选择 **+!的，而不
要选择后者，因为 **+)的钻石，如果在佩
戴时发生碰擦的话，马上会被评级为 *+!。
净度则需要仔细查看，看钻石的瑕疵在什么
位置，会不会影响美观。瑕疵长在钻石台面
上的，再小也会影响美观，最好是瑕疵是长
在腰上，下面被戒托包裹，这样的钻石，如果
是 *+!的，也可以接受。

现在，除了钻石之外，红蓝宝石也是大
家关注的品种。许多人都觉得要买就要挑没
有经过热处理的，也就是业内常说的“无烧”
的，但事实上，经过热处理的红蓝宝石，也是
属于天然宝石级别的，而且价格远远低于
“无烧”，在佩戴上没有太大的差别。

但是选购“翘脚货”有一个基本的原则，
就是不能把指标定得太低。像俗称的“香槟
钻”，由于其颜色已经到了非常差的程度，不
仅没有收藏价值，即使佩戴也不能显示出主
人的品位。而红蓝宝石也不要选择经过填
充、铍扩散、染色的品种，这样的宝石是没有
价值的。

选款式亦有讲究
挑选镶嵌首饰，选“封底”的还是“不封

底”？一般来说，“封底”的比“不封底”的便
宜。镶嵌首饰“封底”，可以使得宝石看上去
更加闪亮，比如白色宝石配 !,-白金，黄色
宝石配 !,-黄金，通过这些金属的颜色，衬
托宝石自身的特色。同时，有些商家也是通
过“封底”的款式，来弥补钻石的一些缺陷。

以旧换新是饰品店都能够提供的服务。
或许很多人还不知道，不少金店还有金条换
饰品的服务。一般情况下，金饰品销售店对
于金条换饰品的规定是自家金条以克换克，
但是消费者要额外支付一定的手续费和加
工费。投资金条是按金交所当日的黄金牌价
来定价的，比较接近基础金价；黄金饰品定
价则比较高，相对溢价也很高，价格的调整
也不及时，所以两者之间的价差会比较大。
出现曲线购金的省利空间，主要是由于投资
金条和黄金饰品不同属性使得其定价不同
造成的。当然，目前能够提供这项业务的金
店并不是很多，对于消费者来说，还需要向
具体的金店咨询。 方翔

! ! ! !上世纪九十年代后期，
是买房的最佳机会。看周围
的人都很有钱，听听存款几
十万甚至上百万元，但有钱
舍不得买房。我义无反顾冲
进去，按揭贷款买房。有钱的
说风凉话：没钱买什么房，到
何时还得清，还要支付那么
多利息。同我一样没有钱的
说，等赚够了钱再买。有点钱
的在单位论资排辈等分配，不
愿主动掏钱改善居住条件。养儿子
的则说，生女儿买什么房，自己的房子
等儿子结婚再买不迟。
到了新世纪，千载难逢的机会与这些人

擦肩而过，一等再等，一错再错。正是因为养
女儿，房子小不方便，让我有买房的冲动。我
庆幸那时出手，不然的话，商品房买不起，安
居房又不够格，那才叫胸闷。
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夏 日
的脚步轻
快而琐碎，
美女们换
装的同时，
佩戴的首
饰亦跟着
换季。钱不
多，没关
系，购买看
上去靓丽
又惠而不
费的珠宝，
让阳光把
它们变得
更加绚烂。

所谓适当的时候是指机
会。当机会来临一定要及时
把握，当机会错过要理清思
路，不纠结，往前看。

! ! ! !第一次房子买在外环内，房型有瑕疵，
地段不满意，建筑结构有缺陷，电表功率太
小，夏天经常跳闸，有了强烈的换房欲望。
)""$年机会再次降临，看好内环的房子，资
产重组换环境、换地段，被人称为追涨。想法
很简单，套住就套住，因为房子还可住，那时
不怕套住，就怕买不到。

这时还有人在等房价跌下来，房价在调
控之下缓慢推升，看好的楼盘要等下次开
盘，我分析下来不能等，等来的价格肯定超
过预算，需要是硬道理，买了开盘的现房。调
控是空调，只是抑制涨价的速度，给一切需
要买房人入市机会。谢谢有钱人不买房子，
否则的话，他们一次性付清，房子不是那个
价格，“重钱轻房”便宜了贷款一族。钱不在
多，会借则灵。

抄底房产

适当时候出手 花钱反而赚钱

! ! ! !信用扩展到耐用消费品，"首付、"利息
何乐而不为。从电脑、空调、尼康 '."相机、
创维彩电、博世洗衣机，在适当的时间信用消
费适当的商品，并不在意有没有补贴，需要就
买。比如购买彩电，我看到 /&'新技术面世，
但是价格很贵，老彩电能看则看，不赶时髦，
一直拖到技术成熟，价格便宜一半才出手。更
新换代，我跳过液晶直接买 /&'，省了钱买到
新技术、高性价比彩电。信用消费的好处是先
拿回家享受起来，“递延支付”让我没有压力，
控制在不影响生活又能轻松支付的范围。
钱该用的时候就要用，钱不是省出来的。

当初不买房，再省钱一辈子也买不了房子，我
是消费买房两不误。中国老太和美国老太买
房是编故事，中国老太根本没有按揭机会，哪
来买房的事。我赶上这样一个伟大的时代，没
有辜负这个时代给予的机会。虽然分房没有
眷顾我，但我把握住了市场机会，一元钱当一
元用。我钱不多，但是比不差钱的人过得好，
所以心态很平。 顾伯琪

! ! ! !一般装修是折腾砸钱。我突破传统装修
思维，用最少的投入取得最好的效果，堪称经
典。每平方米装修费用 #0"元，我称之为“一
个人的 '12”，采用工业化成品装修。房子不
大动干戈，没有买过原材料，把装修项目发包
给各个成品商，实现工厂制造，上门安装。基
础工程叫了泥水匠，完成墙地砖的铺设，安装
好洁具，结账走人。“我的装修我做主”，装修

工程有时间节点，完全根据“预算表”和装修
“进度表”走，没有纠纷，不会被忽悠。实践证
明，离开专业装修公司，也能完成装修。
装修到了装修公司手里，要敲墙、吊顶、

做背景墙，恨不得推倒重来，无非是把工程
量搞大，那么没有 3""元一平方米做不下。
必须搞清楚家庭装修不等同于酒店宾馆装
修，酒店宾馆是商业性的，为了吸引客人必
须那样做，而家庭装修不要豪华，简洁装修，
省钱省力又无污染。装修不在于花了多少，
在于达到最宜居目的。

! ! ! !买了房，贷款压力缓解了，开始考虑购买
红木家具。此前，我购买过红木的明式花梨圈
椅。很经典的款式，镶嵌贝雕画，没地方放，寄
放在母亲家里，这也是促成我买房的动因。红
木市场在 )"""年极其低迷，老板做好的家具
卖不掉。做好的大衣橱带两面镜子，老板手头
有点紧，说便宜也要卖给懂红木的。缅甸花梨
木民国式卧室家具 !0"""元一套，我没还价，
又花 4"""元拿了圆台，在他资金紧张的情况
下，买了矮式休闲花梨太师椅，为他解围，帮
忙介绍卖出了好几套家具，让他有钱支付工
资和购买材料。
多年后有同事朋友问那家具还有吗？我

说那时让你们买，费了不少口舌，现在过了这
个村就没那个店了。

购买红木

需要才买

简洁装修

“递延支付”
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