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/车界车市

! ! !"#!$万元左右能买什么车？如果放在 %、&
年前，这就是一个典型的主流合资品牌家用紧
凑型轿车的定位，算上购置税、保险等费用，购
车总价肯定要在 !%万上下了。但对于很多中国
家庭来说，“大”依然是一个重要的参照指标。时
过境迁，过去高高在上的中级车型终于开始放
下姿态，用更亲民的定价与优惠方案，拉近与消
费者的距离。

临近“十一”，车厂频频推出优惠政策，
'()*(%作为一款主流合资品牌车型，也趁此之
际进一步回馈用户，自 + 月 ! 日起 ",!- 款
'()*(%起步价调整至 !".+/万元，一举进入 0

级车价位区间，优惠政策不仅只此，其部分车型
还推出了更加亲民的金融购车方案，提供了更
具性价比的购车选择。

优势平台 Mazda6亮剑A级车市
为何选择此时买车？相当多的朋友异口同

声：十一假期带家人出行。既然是举家出游，这
就对车的承载空间，特别是后排空间提出了更
高要求。作为中级车平台的 '()*(%，拥有充裕
的后排空间，前排腿部最大空间为 -/,11，后
排腿部最大空间为 2!,11，即便 !&/3'身高的
男士都可坐得舒舒服服。特别是后备箱容积达
到了 $,,4，出门远行多带些行李毫无压力。
带着家人出行，安全当然是关注的重点之

一。'()*(%全车采用大量超高强度钢板，最高
屈服强度钢板达到了 !2/,'5(的级别。在后防
撞钢梁的设计上，钢板强度更是突破了
!$,,'5(，可以有效吸收碰撞时产生的冲击力，
再通过进一步优化车身结构，最大限度达到了
“吸能”和“分散”的效果。另外，高配车型还装配
了 %气囊，给予驾乘者最高级别的安全保障。
驾驶乐趣是一辆汽车必不可少的部分，配备
了双横臂式独立前悬架与 6型多连杆后悬架
的 '()*(%，凭借出众的弯道表现与驾驶性能被

赞为“弯道之王”。因此，要是有朋友问，这个价
位什么车开起来最“好玩”，'()*(%一定是当仁
不让的最好选择。

看配置更看品质。'()*(%作为一汽马自
达引入中国市场的第一部汽车，开辟了中级车
市场运动型轿车的先河，自 ",,-年上市至今
已有 !,年，生产工艺日臻完美，能够赢得 &,

万消费者的信任，就是其品质的最好佐证。

超低首付 超低月供 超长免息
简便，快捷，人性化已成为汽车金融服务

的一种趋势，因此一汽马自达为不同消费者量
身定制了 2种金融专案。针对手头现金不充裕
的消费者，可以选择超低首付 ",7的购车方
案，零手续费，还可享受 !/个月的免息贷款，
每月还款 %-,,元，优点在于超低首付不占用
现金流，令消费者资金周转灵活。

如果用户选择首付 $,7车款，可有另外 -

种方案任意选择，第 !种，一年后一次付清尾
款，在此期间享受零月供、零利息、零手续费；
第 "种，剩余尾款分 "2期还清，享受零利息、
零手续费，月供只需 "+,,元；第 -种，享受超
长 -%期免息期，低手续费，每月只需还款 ",,,

元，最显著的好处在于超低月供、还款压力小。
根据各汽车金融机构统计，分期付款买车

的消费者已占购车总数的 ",#-,7，而这一群
体还呈逐年递增趋势。新的购车方式正在悄然
兴起，有些朋友不想一次性付全款，而是希望
将一部分资金用于理财或其他投资，以获得更
大收益，所以，消费者完全可以根据自己的情
况，灵活选择金融购车方案。

!".+/ 万元的起步价与 2 种金融购车方
案，都令 ",!-款 '()*(% 的价值领先，直逼 0

级车市场，既然花同样的钱，还能享受低首付、
低月供的便利，为何不选择一部品质更好、平
台占优的 8级车呢？

!"万#!$万元购车预算
"%!&款'()*(+乃上佳选择

! ! ! !观致虽然是一名后来者，但
推出新车型的雄心却丝毫不小。
+月!&日，观致汽车在上海举办
科技日活动，观致汽车副董事长
石清仁在介绍平台开发战略中，
透露了观致未来的新车计划。在
规划中，观致的产品将涵盖0,

级、0级、8级和3级车市场，共!/

款新车，其数量之多、规划之全，
令在场记者惊叹不已。

其中，紧凑级平台是观致最
先实现量产的平台，首款新车观
致-计划今年第四季度在中国和
欧洲同步上市。

而观致-所处的紧凑级车平
台93:!!;规划了+款车型，除了
观致-轿车版、观致-掀背版和观
致-旅行版外，该模块化生产平
台还将诞生<=>、观致- ?@A5B版
及敞篷版、跨界旅行版，以及一
款造型类似本田歌诗图的跨界
车型。

观致的中级车平台产品的

轴距将比紧凑级大!,,11，同样
规划了-款车型，包括中型<=>、
三厢版以及掀背车型。而0,级包
含-款车型，分别为小型<=>、三
厢车与两厢车。

另据观致汽车董事长兼首
席执行官郭谦透露，观致目前规
划的最顶端车型定位将与奥迪
0%4、宝马$系看齐，除了三厢版

车型外，未来还可能推出一款中
大型的旅行车。

石清仁在介绍平台开发战
略时强调：“平台化研发是观致
汽车的战略核心。这为观致汽车
提供了大量的研发优势，有利于
提升新车的研发效率，降低研发
成本，以及对供应商资源的整
合。”据介绍，得益于模块化平台

设计，观致车的轴距、轮距和底
盘高度都可以有更大的多变性，
其 中 轴 距 将 覆 盖 "%2,11 #

"/",11。
为了满足更多车型的动力

需求，观致的规划中还将包括直
喷、&速变速箱以及柴油动力，并
将为混合动力车型装配四驱系
统。 罗裕

! ! ! !以“科技·驭变非凡”为主题的
比亚迪世界级技术解析会近日在深
圳举行。比亚迪向外界发布了“驭变
战略”C并再次阐述了绿混、绿净、DEF
动力总成三项世界级技术，展现了
其创新技术、战略布局和发展规划。
会上，比亚迪总裁王传福多次提到，
用户体验是技术创新的第一推动
力。

据了解，比亚迪此次发布的“驭
变战略”包含两大主题。主题之一是
“双驱战略”，它展现比亚迪能源管
理体系的布局，分为两个层面：一是
在传统燃油车和新能源车两个层面
都发展节能技术；二是在新能源车
领域内，个人市场推广双擎双模，公
交市场推广纯电动车。其中，双擎双
模技术是将发动机和电机两种力量
相结合控制，具有卓越动力性能和
更低的油耗，兼具实用性和便利性，
目前这项技术已经搭载在“秦”上。
根据测试，秦的最大功率和最大扭
矩达到 ""-GH 和 22,I1，, 到百公
里加速时间仅为 $.+秒。据悉，秦计
划于今年四季度上市，主要面向个
人用车市场。
“驭变战略”另一主题是针对汽

车电子配置的“智能化战略”，比亚
迪将利用旗下多个产业群的垂直整
合优势，实现技术的集成创新与快
速搭载。不久的将来，比亚迪车主可
用手机云钥匙提前开启车内空调；
来到停车场，没有 -J 信号的情况
下，可用蓝牙钥匙解锁车辆，或者干脆走到车
旁利用 I:3（近场通信）技术用手机“刷”开车
门。据了解，比亚迪已经开始研发包括 I:3、自
动泊车在内的更智能化汽车电子配置。
另据了解，近几年比亚迪在动力技术领域

不断取得突破，已推出 !.$DE涡轮增压缸内直
喷发动机KF3D双离合变速器总成，目前这套
动力总成已广泛搭载于速锐、J%、思锐等车型
上，接下来比亚迪还将推出 !."DE、!./DE，其
DEF动力布局初具规模。 姚琼

观致后发制人将推18款新车 比
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! !上市仅三年多的上海大众途观品牌累计销量已轻松跨越 $,万
辆大关，在竞争白热化的国内智能 <=>市场中稳居领军地位。其中，
今年 %月上市的全新途观，上市三个月累计销量已突破 $万辆。通过
外观、配置、安全等六大方面全新升级的强大产品力，以及国内规模
最大、覆盖最广的营销与售后服务网络，全新途观实现了软硬实力的
双重提升，开创了智能 <=>市场向上突破的全新格局。
全新途观在外观上、在操控上以及配置科技等方面进行了全面的

升级和突破。新车配有先进的 2 'LDELI智能全时四驱系统，搭配全
新增配的方向盘换档拨片，带来更富有驾趣的享受。在配置上，全新途
观的全方位智能升级版 M40自动泊车辅助系统、新增的 F40智能远
光灯会车跟车调节系统、同级首创的智能疲劳监测功能、最新版本的全
能 6<M车身动态电子稳定系统、全景电动天窗以及丹拿豪华高保真立
体声音响等先进科技，成就了其作为智能 <=>的市场标杆。 宝龙

上海大众途观销量突破 !"万辆


