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本报记者 许超声 胡晓晶

本周一，百度“百发”携手华夏现金增利货币基金上线，
首日就遭遇页面访问瞬间并发数巨大而瘫痪，不过，百度“百
发”一日揽金10亿元，也再一次表明了互联网金融的巨大威
力。一时间，互联网金融再度成了街头巷尾议论的热点话题。

! ! ! !互联网金融产品给多年波澜不惊的金融业
掀起了不小风浪。不过，业内专家表示，直接用
各类“宝”与银行活期存款比较是不合适的，各
类“宝”的收益不是利息，而是货币基金的收益。
事实上，综观目前市场上的大多数货币基

金，都有两个名字，一个名字是在官网上对外
宣传的业务名称，最流行的是“某某宝”，业务
名称有点艺名的味道，而艺名背后还有一个真
名———基金名称，并且有相应的基金代码。比
如知名度比较高的“余额宝”对应的是“天弘增
利宝货币”、“工银瑞信现金宝”对应的是“工银
货币”、“广发基金钱袋子”对应的是“广发货
币”、“国泰基金超级钱包”对应的是“国泰现金
货币”、“富国天天理财宝”对应的是“富国天时
货币”、“华夏活期通”对应的是“华夏现金增
利”等。也就是说，各类“宝”的收益不是利息，
而是货币基金的收益。

因而对于普通投资者来说，买余额宝也

好，买其他“宝”也罢，最终买的还是货币基金。
货币市场基金作为现金管理工具，相较活期储
蓄有着明显的收益优势，即便从收益性和便捷
性上来讲也不逊于银行理财产品，因此，投资
者在购买此类产品时需从多角度进行综合考
量、选择。
有业内人士指出，各类“宝”不是帮你提高

收益的，而是帮你更方便花掉自己的货币基金
去买东西。如果真的很在意活期存款利率太
低，应当在存钱和降低现金比例这方面下功
夫，而不是琢磨怎么能让要在网上买东西的钱
有点利息。更何况具体到消费这个职能，显然
是信用卡更有诚意———信用卡是掏出真金白
银先借你买东西，各类“宝”只不过是让你方便
地花掉自己的货币基金。因而，站在普通消费者
的立场，如果你本来就没有把钱充到支付宝等
上面的习惯、短期内大可不必关心各类“宝”的
风起云涌，按照之前的习惯继续下去就好了。
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! ! ! !说起所谓的互联网金融，不
得不先说导致其诞生的货币市
场基金。互联网金融的风起云
涌，离不开货币基金创新步伐
加速。

作为一种现金管理工具，货
币基金此前在很长一段时间内并
未受到市场关注。据 !"#$数据
显示，国内第一只货币基金自
%&&'年 (%月诞生以来，发展一
直比较缓慢。货币基金的第一次
“惊艳亮相”是在 %&&)年。股市大
跌，权益类产品全军覆没，货币基
金凭借强势的抗跌能力，总规模
创下 ')*(亿份的新纪录。

由于收益率稳定、进出资金
方便，货币基金成了基金公司
“冲规模”的利器。也因此，基金公
司对货币基金的营销开始加强和
变化。事实上，最早基金公司的宣
传是把货币基金作为“蓄水池”，
股市行情不好时把资金放在货币
基金中，行情启动时则转成股票
型基金。而由于看到了这样一组
数据，才促使基金将视线转向了
货币基金：%+,% 年末货币基金
（包括短期理财）的总规模为 -&-

./0,亿元，相比 %&,, 年年末翻
了一倍。
如何才能将百姓手中的巨额

储蓄吸引到货币基金上来，基金
公司找到了一条对策，利用金融
创新来达到目的。%&&*年 1月，
汇添富基金公司率先业内推出的
一种储蓄好账户———现金宝。经
过几次重大升级，其固定了几大
特点，即超低存款门槛，,分钱即
可存入，存取无任何手续费；钱冲
入了现金宝后，相当于购买了汇
添富的货币基金，可以享受货币
基金收益；实现了天天计息、日日
分红，收益每天利滚利，“23&赎
回”机制等。

货币基金对于普通投资者的
吸引之处，是在得到与一年期定期
存款接近的收益的同时，又能收获
与活期存款几乎等同的流动性。
用汇添富电子商务部总监杨

纲的话来上，“23&”赎回满足了散
户投资者急需资金的需求，这有
助于提升货币基金个人投资者的
规模，让更多的个人投资者享受
利率市场化带来的好处。

! ! ! !正是由于现金宝的创立，引发了市场对 0&万亿元的居
民储蓄存款垂涎。今年以来，货币基金创新步伐加速。
今年年初，一家原本名不见经传的天弘基金被阿里控

股后推出余额宝，完成“屌丝的逆袭”，以 ..1/.'亿元的规
模，客户数突破 ,'1-/))万，成为我国规模最大的公募基
金，而其三季度共为用户带去了 '/1%亿元的投资收益，相
当于如果用户在当季买了 ,万元余额宝，投资的总收益就
有 ,,1/0-元，成为名符其实的“屌丝理财”神器。
不可否认，余额宝作为一个新型的互联网金融产品，其

影响深远，标致着互联网金融时代的来临。同时余额宝作为
新兴互联网金融产品的代表，引发多家互联网巨头相继推
出或宣布将推“类余额宝”理财产品。
与余额宝针锋相对的百度旗下首个理财产品“百发”，

尽管当初因打出 )4的异常高收益率被证监会叫违规，但
让互联网投资者们兴奋异常的“百发”还是如期上市了。
“(+5%)发财节！”在如此“土豪”的口号下，百度理财平台如期
上线，虽然当天的发售一波三折，但最终限额 ,+亿元的百度
“百发”销售超过 ,+亿元，参与购买用户超过 ,%万户。

实际上，就在阿里和百度频频制造话题的同时，腾讯也
没闲着，早在 )月初腾讯旗下的微信平台以及财付通联手华
夏基金，推出了对接华夏现金增利货币基金的“活期通”。据
相关媒体报道，腾讯财付通与华夏、易方达、广发、汇添富四家
基金公司合作的类似理财产品也计划在年底上线。
而在此前，苏宁云商 ,+月 ,,日也发布公告称，易付宝

余额理财产品已基本开发完毕。无独有偶，中国银联旗下的
银联商务也在 ,+月 ,)日宣布，将联合光大保德信基金推
出类似余额宝的现金理财产品“天天富”。
专家指出，阿里巴巴、百度、腾讯等互联网巨头纷纷进

军金融领域，抓住居民理财“时间碎片化”“资金碎片化”的
特点，利用互联网渠道的独特优势，将互联网金融做得风
生水起，其带来的“鲶鱼效应”或给我国金融行业带来新的
活力。
对此，中国电子商务研究中心主任、中国互联

网金融研究中心研究员曹磊指出，627“三巨头”
在互联网金融领域纷纷布局，将推动中国的互联
网由制造业、零售业、服务业，向金融业渗透的过
程，乃至“全民网络理财时代”的到来。

! ! ! !时下全民理财意识正在觉醒，理财正成为
一个大众化的市场，年轻一代伴随着 88、互联
网、智能手机成长而来，余额宝的推出正好使支
付宝和第三方支付的账户中沉淀的大量闲散资
金，利用起来投资货币基金市场，并获得一定的
收益，这也成为互联网企业吸引客户的一个手
段。不过，针对互联网金融的崛起，市场质疑声
也频繁响起。

! 余额宝也好!百度百发也罢!其号称"收

益超 !倍银行利率乃至更高#究竟是货真价实!

还是忽悠成分偏大$

从表象上看，各类“宝”所挂钩的货币基金
目前七日年化收益率大多在 04上下波动，收
益率确实超过一年定期存款，但问题是，一旦余
额宝发展到一定的体量，流动性管理压力会明
显加剧，况且货币基金收益会随着市场情况而
波动，还是有一定的风险。以余额宝为例，其推出
时的 1月份，当时上海的银行同业的拆借利率是
('/(04，如此高的银行间的拆借利率，导致了货
币基金收益率水涨船高，而目前，随着资金面紧
张的局面改善，货币基金收益率大都回落至
'/-4左右。余额宝作为一个新的事物没有经过
市场的验证，仅仅一个月的时间，就说产品多么
好，还是存在忽悠的成分。而余额宝存钱目前平
均额度不超过 %+++元，也正说明了这个问题。

! 各类%宝&风声水起!最终能否撼动

银行$

“如果银行不改变，我们就改变银行。”这是
余额宝的东家马云曾说的一句话。天弘基最新
公布的三季报显示，1月 ('日才在支付宝上线
的余额宝，截至 *月底资金规模已达到 ..1/.'

亿元，这似乎印证了马云的说法，各类“宝”或将
改变银行。其实各类“宝”对银行的冲击影响不
大，或者说根本都不会影响银行。很简单，余额

宝目前规模 .++多亿元，假设有 (++个
余额宝，也不过 .++++亿元，对于银行
0+万亿元的储蓄十分之一不到。众所
周知，对于中国老百姓来说，把钱放在
银行肯定觉得比放在余额宝更安全，因
此老百姓去银行存款，上万元、(+万元
都有可能，但要说在余额宝里面，存
(++++元的可能性都没有。也就是说，
因为去银行存款这拨人跟网购支付这
一拨人不是一个概念，他们看中的是国
家信誉担保，不会在乎“屌丝”的福利。

! 余额宝究竟是什么$

事实上，许多人买了余额宝，却不
知道自己究竟买的是什么东西。众所周
知，银行账户上活期存款的利息很低，
只有 +/'.4，而支付宝账户里的钱利息
更低，是零，因为支付宝不是银行，金融

监管政策不允许支付宝给账户上的钱发利
息。于是，支付宝就金融创新了一把，推出
了基于支付宝账户的“余额宝”功能。支付
宝账户上的钱跟原来一样，可以随时消费
和转账，但是没有利息。可一旦把钱从支
付宝账户转到“余额宝”，支付宝公司就自
动将钱买成名为“天弘增利宝货币”的货
币基金，如此就可获得货币基金收益。说
白了，就是故意混淆了利息和货币基金的
差别。

互联网优势引“鲶鱼效应” 市场响起质疑声

各类“宝”的收益并不是利息

货币基金
创新步伐加速


