
! ! ! ! !!月"#日，“奥迪世界好声音”演唱会在北京上演。全
新奥迪$"三厢轿车领衔的奥迪年轻、个性化车型亮相舞
台，与包括刘欢、安七炫、李玟在内的中、美、英、德、韩五国
“好声音”代表人物首度同台献艺，以时尚、跃动的青春魅
力，征服全场!%&万名奥迪用户与粉丝。作为推进奥迪品牌
用户形象战略的重要平台，此次“奥迪世界好声音”生动展
现了精致时尚、活力四射、追逐梦想的年轻用户形象，进而
强化了用户与品牌之间的情感共鸣。未来奥迪将以更多的
高端音乐体验回馈超过&##万中国用户。

近年来，随着越来越多的奥迪年轻、个性化车型不断
进入中国，一汽'大众奥迪不断探索更加丰富的营销手段，
并取得显著的成效。 姚琼
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车界车市 /
! ! ! !广汽丰田旗下丰田首款“专为中国
市场量身打造”的“跨级时尚大两厢”致
炫登陆广州车展，并公布了其(%)*万'

!#%**万元的官方售价。新车亮相之际，记
者现场采访了广汽丰田总经理小林一弘
和执行副总经理李晖。

致炫从!月份启动预热!通过音乐的

形式定位进行了一个很好的宣传! 目前

的效果很显著"在接下来的销售中!产品

本身层面想选取哪个最佳的优势推广#

对于小型车市场中国消费者的喜好

度"我们也作出了自己的判断"致炫这款

车的优势"可以总结为以下几个方面#第

一是外形" 充分迎合了年轻消费者的现

代外观"充满了冲击力"让人过目难忘$

第二是空间% 定义为一款跨级时尚大两

厢" 跨越了!"级和!级两部分顾客群体$

三是全新动力系统" 随之带来的是油耗

的降低" 这也是在目前小型车中出类拔

萃的&可以说"在品质'安全'操控性和舒

适性方面% 致炫都带给了消费者一种全

新的体验&#$%&万元入门级的价格% 配合

整个大空间'大尺寸%致炫和其他小型车

就有了很大区别&在下一阶段的营销中%

我们可以针对这些优势展开充分的体验

式的对比试驾活动&

目前致炫的订单数有一万辆! 能否

透露一下具体的销售目标#

到目前为止%订单数接近一万台%订

单分布跟我们的预计也是比较吻合的%

主打车型是'$(自动挡的车型&至于销量目标%我们希望明

年能够做到)万台以上的销量目标%且致炫也具有月销一万

的潜力%对此我们有充分的信心&

据悉一汽丰田卡罗拉将推出混合动力车型!广汽丰田

有没有导入更多混合动力车型的计划#

为了更多关注中国的环境以及消费者的实际感受%丰

田才在常熟成立技术中心&随着电池在中国生产以及混合

动力系统在中国的生产%今后会非常方便地把这些动力总

成搭载到产品上面&我们也有在做这样的计划%一旦时机成

熟%我们就可以很容易地把混合动力系统搭载到其他的产

品上面&

"#$%年时!广汽丰田的销量目标是%&万辆!其中中小型

车占比是'&(!是否可以理解未来两年发展重点应该是中

小型车#

确实是这样%广汽丰田成立这些年来%基础是中高级轿

车以及大中型*+,& 下一阶段我们无疑会在中小型车上进

行发力%对于目前市场增长幅度最快的这部分细分市场%今

后我们会推出一系列的产品&当然需要指出的是%中小型车

细分市场工作的加强跟我们巩固和加强原有中高级车型凯

美瑞和汉兰达的销售不可分割& 罗裕

! !临近岁末，促销、翘尾、两
位数增长等成为车市热议的
话题。然而，笔者日前在走访
车市后发现，在销售量和利润
两难全的情况下，不同经销商
作出了不同的选择：有的车行
加大优惠，全系车型优惠数万
元，有的车行则需提前订购车
型，并开始缩减优惠，年末市
场开始出现拼销量与保利润
两类经销商的分化。
每逢年底，都是车市销售

高峰期，大幅优惠促销的信息
开始成为各大经销商店内主
题。有的车行不仅降价数万元
吸客，还给出优惠大礼包。这
些完成全年销售任务压力仍
然很大的经销商，甚至不惜赔
钱销售，目的就是能保证年底
拿到厂家返利，同时也是清库
回笼资金，为来年计划做准

备，这一批经销商成为年底大
促销的主力军。
面对年终收官之战，有些

经销商则显得非常轻松，部分
热销品牌+,店已提前完成了
全年销售任务。这些已经没有
冲量压力的经销商表示不会
为岁末冲量放弃利润，因此暂
缓了店内促销活动，多个品牌
+,店的营销活动数目在过去
几周里呈现逐步减少的态
势。优惠政策大部分是节日
期间的延续，并未推出太多
新的政策。一些销售比较好
的热销车型优惠开始逐步缩
水，车价略有回调，如晶锐和
明锐的价格优惠减少了一两
千元，原来赠送的装饰礼包
内容也有所减少。而迈腾价
格优惠也减少了"###元，以
应对日趋紧张的库存。

“由于全年的销售任务已
经完成，!&月店里的销售计划
主要以保利润为主，不会刻意
追求销量，库存和车价优惠幅
度都将有所减少，在最后一个
月我们还是希望能够保住利
润空间。”一家德系+,店经销
商这样说道。
除了经销商自身收价，一

些车企也开始对经销商实行
相应的促销管理。据一经销商
透露，许多汽车品牌厂家要求
年底时经销商不准随意大幅
降价卖车，要以良好的市场环
境备战明年。业内人士指出，
在车行利润整体不高的前提
下，如果经销商今年已经完成
了任务，还大力促销，明年厂
商或许就会针对今年销售情
况加大任务量。另外，年底提
前加大促销，让利过多，肯定

对来年的市场有所影响，不如
保持现状，期待新车明年走
量，这也是一部分经销商减缓
销售脚步的原因。
另外，根据中汽协日前发

布的“中国汽车经销商库存预
警指数调查”-.$数据，!#月
份中国汽车经销商库存预警
指数为+(%/0，比)月上升了
!%/个百分点，库存预警指数
仍处在警戒线以下。中汽协在
报告中称，随着“地方车展”
“假日促销”等系列活动的展
开，将各地汽车市场推向“高
潮”，多数品牌已完成了销量
的跨越。既然已经没有销售压
力了，多追求点利润也是正常
的，部分车型价格将逐渐回
调，这也是今年岁末车市的新
特征。

李永钧

! ! !&月1日，全新福特2345678

“野马”在全球四大洲包括上海
在内的六个城市同步首发，标
志着福特首次将这一传奇品牌
引入中国，以及欧洲和亚洲其

他主要市场。作为一款畅销全球
的经典平民跑车，福特2345678

在其诞生后1#年间从未间断产
销，累积销售)##多万辆。
全新福特2345678双门跑车

不仅成功保留了品牌最经典的
设计元素，比如长长的更具立
体感的发动机盖和经典的鲨鱼
嘴前脸设计，并且车身设计更
具现代感，内部布局也为驾驶
者营造了一种飞机驾驶舱的感
觉，所需的各种车辆信息一览
无余，并且操控触手可及。
福特2345678将提供全新的

&%"升9:;<;;45涡轮增压直喷发
动机和一款1%#升-*发动机，前
者拥有输出超过&&/千瓦的最
大功率和+#/牛米的最大扭矩
的强劲动力，全新2345678 =>

车型搭载的1%#升-*发动机能
够输出"!"千瓦的最大功率和
1&)牛米的最大扭矩。 余音

! ! ! ! !!月&*日，继艾瑞泽/和
9"之后，奇瑞第三款运用“-

字形”正向开发流程打造的产

品全新瑞虎1在上海上市，此
次上市的全新瑞虎1共有+个
配置(款车型，售价区间为

)%")万'!1%#)万元。
据透露，第一轮布局完

成之后，明年奇瑞将迎来正
向研发体系下的第二轮布
局。从奇瑞已经确定的四大

产品体系来看，占据规
划半壁江山的艾
瑞泽系列明
年最有可
能会出现
新 的 车
型。

奇瑞
汽车副总
经理陈安
宁表示，

投资 +#亿的
大连工厂将保证

瑞虎1严苛标准的整车品质。
瑞虎1各项技术参数对标的竞
品直指哈弗?(。据陈安宁称，
在操控性、舒适性、安全性等
多个关键技术领域，瑞虎1都
将完胜?(。

营销方面，此次瑞虎1上
市同时推出了“感恩季”，旨在
回馈!(年来消费者的信赖。其
中，艾瑞泽/为新购车主和已
购车用户都提供价值可观的
油卡作为礼品，并将开始实施
一套诚意置换购车政策。此
外，包括瑞虎"、9"、风云系列、
新@@等奇瑞全系车型都将在
“感恩季”期间迎来重磅让利，
以及一系列购车金融方案和
多重售后关爱服务。 罗裕

! ! ! ! !!月&&日，利星行汽车在华东地区又一
重量级奔驰授权经销商———利星行汽车中心
（上海）开业。该中心由+,服务中心、城市展厅
和星睿二手车中心组成，+,服务中心位于闵
行区三鲁公路"#**号，城市展厅位于浦东新
区张扬北路"1#!号、星睿二手车中心位于浦
东新区浦东大道&1((号。优越的地理位置让
其服务直接覆盖整个大浦东地区，同时也可
辐射浦西的闵行、黄浦、杨浦、虹口、徐汇等区
域。

特别是利星行汽车的+,服务中心，严格
按照奔驰全球统一标准建设，并配备完善的
售前、售后配套设施。展厅面积+###多平方
米，可同时容纳近+#辆展车，梅赛德斯'奔驰
旗下全系乘用车型均可在展厅内呈现。售后
区域总面积近+"##平方米，可同时接受(#台
车辆进行维修，大大缩短客户等待时间，提升
客户满意度。 罗裕

! ! &#!"年!&月1日，东风
和雷诺组建东风雷诺汽车
公司的合资项目获得了国
家发改委的批准，签约仪
式将于!&月!(日举行。这
次合资将助力雷诺在中国
这个世界上最大的汽车市
场中一展宏图。

东风将利用这次机
会，进一步整合全球资源，
以期在汽车市场上快速发
展。对于雷诺而言，这次机
遇也将加强其在中国汽车
市场的影响力和知名度，
扩大市场布局。在东风汽
车和雷诺'日产联盟的协
力支持下，双方将会进一
步促进在每个领域的密切
合作，尤其是研发、采购、
制造和营销等方面。

! ! ! !广州车展再度成为保时捷震撼车坛的舞台% 具有

革命性意义的全新保时捷%'& *-./01与新款%22 34156

*日前在此完成亚洲首秀%进一步巩固了保时捷豪华跑

车制造商领导品牌的地位&截至7829年2"月底%中国大

陆各保时捷中心累计交付9":;<台保时捷跑车&

亚洲首秀的全新保时捷%2& *-./01是="29广州车

展保时捷展台的最大亮点&%2& *-./01配备的:$<升,&

发动机能于瞬间爆发出<"&5>-的强劲动力% 而两台电

机则能额外提供=&<5>-附加动力% 组合功率输出达到

&&)5>-&在配备重量经过优化的魏斯阿赫组件后的%2&

*-./01百公里加速仅需=?<秒% 最高时速可达9:9@AB>%

而二氧化碳排放被限制在)"CB@A% 每百公里耗油量仅

为9$"升& 由于在其之前的同类跑车从未企及如此卓越

的技术数据% 祖文豪森工厂限量生产%2&台的%2& *-.!

/01正在缔造一个新的车坛传奇&

岁末车市呈两极分化新特征

完成首轮布局 奇瑞全新瑞虎5上市
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全新福特$野马%四大洲全球首发 利星行汽车中心开业

万名车主享!奥迪世界好声音"


