
! ! ! !本报讯 （记者 宋宁华 江跃
中 通讯员 卫建萍 严剑漪）短短!

年，飞速发展代理商!万余人，范围
涉及全国"#个省、市、自治区，收取
参与传销活动人员缴纳的传销资
金高达#$%&亿元，这样的神话出现
在“知名企业家”曹建华和他的家
帝豪公司身上。
昨天下午，这起上海有史以来

涉案人数最多、涉案金额最大的传
销系列案在黄浦、虹口、宝山、闸北'

家法院同时宣判，共计案件(#起，涉
及#家被告单位、)&名被告人，被告
人中有##人为上海家帝豪电子商务
有限公司!以下简称"家帝豪公司#$

的主要负责人及部门负责人，另!*

人为组织、领导传销人员达"$人以
上且层级在"级以上的代理商。黄浦
区法院判决家帝豪公司犯组织、领
导传销活动罪，判处罚金+$$$万元；
同时，在家帝豪公司担任法定代表
人、总经理、市场部经理、财务经理、
结算部主管、技术总监、企划部经
理、教育培训部副主管等职务的曹
建华、杨文斌、项萍等##人，因犯组
织、领导传销活动罪，被分别判处有
期徒刑#"年至有期徒刑+年!个月
（缓刑"年）不等，并处罚金#$$$万元
至($$$元不等。其余!*名代理商被
判处拘役#个月（缓刑+个月）至有期
徒刑"年!个月不等，并处罚金#$$$

元至#*$万元不等。

借“消费养老”发展代理商
现年!"岁的曹建华于+$$'年(

月注册成立了上海家帝美容保健用
品有限公司，此后公司几易其名，分
别于+$$)年)月更名为上海家帝电
子商务有限公司 !以下简称家帝公

司$，+$#$年!月+(日又更名为家帝
豪公司。

+$$)年起，曹建华通过旗下一
个名为“我爱我买”电子商务购物
平台，以推销网站销售商品为名，
要求参加者购买($$$元或者#万元
的商品套餐获得加盟资格，并按照
推荐发展加盟的先后顺序组成上
下线关系，直接或者间接以发展人
员的数量作为返利依据，不断发展
他人参与此活动。两年后，工商部
门对家帝公司的行为作出行政处
罚，责令公司改正违法行为并罚款
*$万元。
然而，这并没能挡住曹建华继

续发展“事业”的脚步。+$#$年，曹建
华推出“消费养老”项目，以消费积
分、消费养老计划、联盟商家、期权
计划等概念来吸引人，先后以家帝公
司和家帝豪公司名义继续在全国范
围内发展代理商。实际上，这次代理
商的模式与+$$&年之前基本相同。

据统计，家帝豪公司自+$$)年
至今，在全国"#个省市共计发展代理
商!万余人。+$$&年##月+'日至案发

期间，公司收取参与传销活动人员缴
纳的传销资金共计#$%&亿余元。

利用媒体包装推广误导
+$##年*月，家帝豪公司与泰康

养老保险股份有限公司上海分公司
签订了一份价值+!$万元的保单，参
加签订的泰康公司工作人员回忆，
“曹建华讲是为了以后用于代理商
参加‘消费养老’所得的养老金，存
入其公司起到一个担保作用，让代
理商安心的同时让更多的人愿意参
加‘消费养老’项目。”但是，泰康公
司很快发现家帝豪公司对外宣传与
事实不符，于是在"个月后对该份保
单作了撤保。
值得注意的是，家帝豪公司曾

大肆在媒体上宣传上述这份保险协
议，但对于撤保的事实却没有在同
等范围内发布。
为了让“消费养老”项目得到更

多人的信任、在全国范围内发展更
多的代理商，家帝豪公司及曹建华
用尽包装和公关手段：
首先，以创新电子商务模式出

现、并打着“养老”的幌子，在多家知
名媒体宣传并在网上转发所谓的
“正面报道”；其次，组织专家召开研
讨会，以大量机构与学者的“参与”
来提升影响力。实际上，无论是机构
的培训还是主流媒体的报道，都是
对“消费养老”模式的讨论，而不是

家帝豪公司的实际经营模式，两者
之间完全是两回事。但正是在这极
具迷惑性的包装下，披着“养老”外
衣的传销渐渐让“追逐暴利”的个人
失去了判断力，纷纷投入其中……

#&(&年出生的赵某加盟家帝豪
成为其代理商，发展人员多达#万余
人，赵供述“我加盟家帝豪主要就是
看重返利制度，就是通过发展代理
商可以获取返利”；初中文化的龚某
也是代理商之一，她知道家帝豪公
司从事传销活动，也知道公司此前
被处罚过，但她觉得“公司只是被行
政处罚，后果不是很严重”。

加盟费大多进个人腰包
在这次家帝豪传销系列案中，

家帝豪的收益实质上来源于加盟者
缴纳的费用，而非正常的商品经营利
润，公司收取的资金#$%&亿余元并未
用于所谓保值、增值的消费养老项
目，而是大多用于曹建华等高管的个
人花用、分成及代理商的返利。

其中，'$$$余万元被转入曹建
华夫妻个人证券账户、'$$$余万元
被曹建华用于个人购房、)$$余万元
被曹妻在案发后转入朋友账户，市
场部经理项萍获取分成+'$$余万
元、市场部副经理方伯年获取)$$余
万元，众多公司代理商个人也获取
了从数万到百余万元的返利。
如今，家帝豪公司账户内仅剩

+%*亿余元，仅占收入金额的四分之
一，已呈资金链断裂之势，一旦家帝
豪公司众多底层代理商要求退出，
公司运营将难以为继。

!专家提醒"

如何分清传销和直销
不少人对于传销和直销两种方

式往往分不清楚% 为此记者采访了

同济大学刑事法研究中心主任&博

士生导师金泽刚教授%他表示%传销

具有以下特征'

! #拉人头$ 多层次传销活

动参加者的业务主要是介绍他人参

加% 且收入主要来自所介绍的新成

员缴纳的入会费%经营者的所谓(利

润#主要来自参加人员的入会费)

! 高额入门费 以缴纳高额

入会费或认购商品方式变相缴纳高

额入会费作为加入条件)

! 高价高奖励 商品价格高

于合理市场价格%牟取暴利)

! 虚假宣传 对多层次传销

活动参加者的报酬或者商品的质

量&用途&产地等%作虚假或引人误

解的宣传)

在家帝豪案中不难发现% 传销

模式已经出现了新动向% 传销者们

不惜通过投放大量软文广告& 召开

各种研讨会甚至捐助公益事业等行

为%来增加自己的知名度和可信度%

人们在遇到此情况时要尤其谨慎)
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家帝豪借“消费养老”敛财
!年发展代理商!万余人，#$%&亿传销资金被瓜分仅剩+%*亿

沪最大传销案一审宣判)&人获刑


