
! ! ! !市道路运输行业协会搬场专业委员会近
日接到多起市民投诉，反映被“黑搬场”欺诈的
遭遇。搬场委相关人士提醒将要搬迁新居的市
民，可在市消保委（!!!"#$%&'(&)*）或市交港局
（!!!"+,"'(")*）网站上选择正规搬场公司。

案例一 合同欺诈
家住杨浦区双阳路上的杨先生在网上搜

到一个自称是“四星级搬场公司”的热线，对
方在电话中称，搬场车费为 -./元。搬家车到
达目的地后，对方拿出搬场合同要杨先生签
字，杨先生见合同协议上总价为 -.0元，与电
话的报价一致，就当场签字。等东西运完，对
方又拿出合同。杨先生发现合同上有涂改痕
迹，收费条目里多出“人工费 $100元”“里程
费 200元”“拆装费 $230 元”等，赫然要价
-.00元。杨先生最后支付了 -000元，直到现
在都没见到发票。

搬场委提醒!

!李鬼"搬家公司往往先压低运价#与客

户签约时使用与预约时价格一致的合同#让

客户签字$ 然后在合同空白处巧立名目增加

各种费用#要客户多付款%

案例二 少装多车
安远路某弄的陈女士来电反映，她上网

找了“公兴搬家公司”，电话咨询时，对方告知
是 %..元。搬场车到了现场后，发现车上没有
公司名称和标志，工人说是 %..元一车。奇怪
的是，东西没装多少，车厢就满了，结果全部
物品共装了 -车。加上楼层费、拆装费等，陈
女士花了 3.00多元。她向消保委投诉才得知
这是家假冒“公兴”的搬场公司。

搬场委提醒!

一车能装完的#!黑搬场"常常分两车&三

车装#增加消费者费用支出%

案例三 中途罢搬
上月末，家住宝山路的赵女士找了“永安

搬场公司”，结果来了一帮未穿统一制服的农
民工。到新居楼下，他们停止搬运，向赵女士
及家人索要人工费等费用共计 3300元，赵女
士因事先已约定价格 .00元，当场拒绝并称
要报警。为首的“大哥”将东西搬下车后，说是
要去搬另一家，竟带着人一溜烟跑了，直到晚
上 4时才来把物件搬上楼。此前还下了雨，把
她的家具淋湿了。事后，赵女士向交通热线投
诉，工作人员告知赵女士，经查询，永安搬场
公司并无此笔业务，她遇到的是“李鬼”。

搬场委提醒!

今年本市将持续开展打击!市霸"专项行

动# 重点对搬场运输市场等法律监管相对薄

弱&容易滋生违法犯罪行为的行业进行整治%

本报记者 张欣平 通讯员 吴润元

涂改合同 少装多车 中途罢搬———

“李鬼”搬场扰民欺诈花样多
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! ! ! !本报讯（记者 陆梓华）父'母(持有效期
内《上海市居住证》且积分达到标准分值，或
者持有效期内原人才引进类《上海市居住
证》，子女可转学来沪读高中。市教委日前就
本市居住证政策调整后，外省市学生来沪就
读政策作出规定。

根据市教委出台的《关于做好持原人才引
进类上海市居住证人员子女高中转学工作的

通知》，学生信息须在市人力资源和社会保障局
积分查询系统中确认（查询系统的访问路径)

!!" 世纪人才网 ###$!"%&'($)*+$%&"*!公共

人事服务"*!居住证积分有效期查询"），且在
积分系统中持证人姓名后面标注为“!”。

据悉，办理转入学籍时间为高一第二学
期，高二第一学期、第二学期。高一第一学期、
高三年级不予转入，学期中途不予转入。

学生及其监护人填写《上海市普通高中
转入申请表》并提供相关材料，向转入学校所
在区县教育局提出申请。区县教育局核查相
关材料后安排转入相应学校。学校可对转入
学生进行测试，并按实际情况编入相应年级。
学校接收转入学生后为其编入学籍号，并报
区县教育局，区县教育局汇总后报市教委备
案。其他确有特殊情况要求转入本市普通高

中者，由区县教育局审核后报市教委核准。
持人才引进类"上海市居住证#人员子女

转入材料包括!学生本人及主证人'父或母(人

才引进类+上海市居住证,'需在有效期内(#学

生本人及主证人'父或母(上海市居住证副联&

主证人'父或母(身份证&外省市参加中考成绩

证明&外省市高中学籍证明&外省市高中学业

水平考试'或会考(成绩证明及其他相关材料%

外地高中生转学来沪就读有新规
学生父母须持有效期内居住证且积分达标或属人才引进
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! ! ! !本报讯（记者 张欣平）
新年伊始，本市一批输变电
工程项目相继开建，申城电
网迎来新一轮建设高峰。
为满足长兴岛地区用电

负荷发展的需求，330千伏
团结输变电工程日前在长兴
岛开工，将对提高长兴岛电
网供电可靠性具有重要意
义。潘广路5逸仙路电力隧
道工程也于近日开工，这是
继世博电力隧道工程后本市
又一条长距离 %00千伏电力
隧道。330千伏大渡河变电
工程和 330千伏上川变电站
日前启动，其中大渡河变电
工程将建设三台 -00兆伏安
主变压器，全部按地下形式
设计；上川变电站建成后将
满足浦东金桥地区用电负荷
不断增长的需求，提高供电
的可靠性，较大程度地缓解
330千伏银山站、张桥站的
电源压力。

中国福利彩票

!天天彩选
!

"#!天天彩选
"

"开奖公告
开奖日期 !"$-年$月$$日
#

天天彩$选
!

%

销售期号 第$.1$期
!全国#$第!"$20$$期"

中奖号码 - $ 6

中奖情况

类型 中奖注数 每注奖额

直选 22% $020元
组选# 0 #21元
组选% 14. &43元
本期投注总额 .6%.22元#

本期加奖金额 3$.1.元#

$

天天彩$选
"

%

销售期号 第30$20$$期
中奖号码 . 3 $ 3

中奖情况
类型 中奖注数 每注奖额

直选 $ $0000元
组选2 0 3%00元
组选% 0 $100元
组选$3 301 .00元
组选32 0 200元
本期投注总额$%6..3元#

上海市福利彩票发行中心

!东方
!"#

"开奖公告
开奖日期 !"$2年$月$$日
销售期号 第30$200%期
!上海地区第0%.-期"

中奖号码
基本号码 生肖码

$ 4 1 - 2 4 猴
中奖情况
奖等 中奖注数 每注奖额

一等奖 0 0元
二等奖 0 0元
三等奖 - $0000元
四等奖 .. %""元
五等奖 $-64 %"元
六等奖 -%006 '元
本期投注总额$$.0%$0元
未中高奖等奖额累计2432%010&-3元

上海市福利彩票发行中心
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! ! ! !那一年，王根泉的小孙女呱呱坠地。老王
白天照顾孩子，晚上挑灯夜战，一页页“啃”完
长寿家政几年来的资料，一条条梳理家政服
务中的细节。两个月后，三本厚厚的手册交到
了老刘夫妻手里，两万多字的内容图文并茂，
都是王根泉在电脑上一字一字敲出来的。一
本内部管理、一本服务规范、一本企业文化，
从员工登记流程到老人护理要点，从客户资
料整理到清洗抹布的标准，事无巨细，一目了
然。靠着三本“宝典”，长寿家政的管理走上正
轨。随后，王根泉又帮着老刘夫妇建起了官方
网站，拓展年轻人市场。

去年 -月，长寿家政参评全市示范性家
政服务站，面对严格的评分标准，老刘夫妇起
初心里没底。“拿出信心，我会陪着你们一路
走完。”整整 6个月，王根泉骑着自行车一次
次往家政中心跑，少说有 -0回，总结经验、提
出建议。功夫不负有心人，长寿家政一路过关
斩将，评比总分名列全市三甲。

李逸琴说，宣布结果时，王根泉比夫妻俩
还高兴，“六年里，王老师从不肯收一分酬劳，
连一顿便饭都不肯吃。唯有评上‘十佳’那天，
王老师答应要和我们好好喝几杯庆功酒！”

杨奕是一名眼障创业者，视力仅 0&0-，但
拥有过人的音乐才华，曾是美国一家乐器公
司的首席调音师。去年年初，杨奕和妻子想用
手头的积蓄圆自己一个“梦”———开办儿童音

乐培训中心。
初次创业，夫妇俩在自家附近租了块场

地，不知怎样设置户外广告，更不懂如何营
销和推广。整整 %个月，杨奕的培训班冷冷
清清，没有一名学生上门，眼睁睁看着每月
三万元的租金如流水般花出去，杨奕急得团
团转。

经过一番调研，志愿者们发现培训班的
地理位置不理想。当时，杨奕的妻子相中了一
处，可第一次的失败经验让她拿不定主意。王
根泉和另一位志愿者亲自到场评估，还替他

们与房东协商降低了房租，杨奕的租金压力
一下减轻了三分之一。

地方解决了，下一步是如何推广。揣着
“上海市开业指导专家志愿团证”，王根泉骑
着自行车四处奔走。他到工商局、市容景观管
理所帮杨奕协商制作户外广告一事，随后请
来从事图文制作的创业者朋友，为他设计新
的广告宣传册和名片，只收取成本费。之后，
老王又帮忙牵线周围的各大商场，举办推广
活动，终于赶在暑期来临前打响了广告。慢慢
地，来培训中心报名的学生多了起来。

如今，杨奕的培训中心办得有声有色，还
吸引了三名合伙人的投资。“无论走得多远，
我都不会忘记最困难的时候是王老师伸出了
援助之手。”杨奕说。

去年 .月，王根泉成了“觉群大学生创业
基金”的创业服务专管员。从此，老王更忙了，
调研、指导安排得满满当当。几个月时间，他
上门走访了 -0多家企业，写成的“大学生创
业跟踪日记”已经出到第 $$期。为了跟上年
轻人的创业路子，王根泉积极“充电”，每次区
里组织创业培训班，他一期不落。

一次创业者培训班上，“觉群项目”创业
大学生刘佩仪悄悄从自己的手提包里拿出保
温杯和一次性纸杯递给王根泉：“王老师，这
是我早上专门为你熬的汤，给你补补，谢谢你
这段时间一直辛苦地帮助我们。”

那天，王根泉还接到大学生创业者张皓
从苏州打来的电话：“王老师，我太高兴了，刚
刚签下一个 $.万元的合同，这个好消息我第
一个就想告诉你。”原来，张皓的创业项目是
平面设计，去年他接到了从未接触过的工业
设计订单，王根泉毫无保留地把自己关于制
造业的经验分享给他，指导他打开了经营的
新领域。
“初创期的创业者是弱势群体，他们需要

资源，需要机会，需要引导。”王根泉说，作为
一名老党员，他的梦想就是以自己的绵薄之
力回报社会，当好一名领路人。

困境伸援手
帮培训班招到学生

创业有佳绩
好消息先告诉老王


