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/汽车资讯

! ! ! ! !"#$年是日系复苏年，
亦是广本强势回归的元年，
#%&! 月广本累计销量达到
'$() 万辆，同比增长超过
$*+。在快速提升销量、扩充
产品线、把握“现在”的同时，
!,&$年广汽本田“感世界而
动”-前瞻性地布局移动互联
新时代，加快导入新技术产
品，实施“.动未来”项目，开
展渠道变革”，率先描绘未来
汽车生活的美好蓝图。
广汽本田执行副总经理

郁俊表示：“强势回归不仅是
销量的提升和产品线的扩
充，更是基于市场变化和用
户需求的不断自我超越。广
汽本田 !,&' 年将进一步加
快产品导入步伐，将上市 '

款新产品。同时稳步推进全
新特约店建设以及‘.动未
来’项目，以更多样的创新、
更完善的体系、更快的发展
步伐实现强势回归。”

!,&$年，国内汽车市场
平稳回升，日系车企也加快
了复苏的脚步，其中尤以广
本格外引人瞩目。自去年 /

月份开始，广本连续四个月
实现单月销量同比增幅超
&,,+，全年销量达到 '$0)

万辆，同比增长超过 $*+，
为强势回归元年交上一份完
美的“答卷”。在销量一路飘
红的广本各车型中，中级车
凌派、第九代雅阁的表现不
俗。/月上市的第九代雅阁
四个月的销量连续过万，实
现日系中高级车在 !, 万元

以上价格区间的“完美逆
袭”。而凌派则上市不到半年
累计销量突破 /万辆，轻松
摘得中级车 &012 细分市场
单车型销量冠军。在“雅凌”
组合带领强攻下，广本旗下
车型也展现出均衡发展的强
劲态势。与此同时，全新理念
3# 也以新生的革命性产品
魅力助力理念品牌稳健发
展。广本 的“45678”、“理念
（9:9;<3）”双品牌齐头并
进正稳步发展。
在不久前闭幕的东京车

展上，45678 等主要汽车厂
家纷纷描绘未来，展示对未
来汽车生活的思考，重新定
义人车之间新的关系。为此，
广本面对 !,#' 年以及今后
的汽车时代，已在产品、服
务、渠道三大领域提前布局，
描绘出未来汽车生活的美好
蓝图。新产品会更有“=<>”，
更“懂”中国。!"&$年，作为
搭载 45678“=<>?9@”技术
的首批车型，凌派、第九代雅
阁自上市后持续热销。在去
年 && 月底刚结束的 !"&$

45678 A..BC6D（45678 全球

媒体大会）上，45678发布了
包括涡轮增压技术在内的更
多令人心动的 =<>?9@ 技
术的最新研发成果。广汽本
田在 !,&' 年也将继续导入
更多搭载 =<>?9@ 技术的
产品，并力争在未来设计出
“中国首发，走向世界”的产
品。在服务方面，广本也将迎
来“私人定制”时代，并于
!,&$启动实施“.动未来”项
目。项目重点之一就在于提
升消费者的互动体验，将通
过先进的技术手段，让每一
位顾客在购车、用车的全生
命周期内，都能享受真正的
:EF体验。在渠道建设方面，
则更注重 1,后的情感共鸣。
广本邀请享誉国际的日本设
计大师黑川雅之以及国内一
流的设计团队对全新建店标
准进行创意和设计规划，从
艺术、技术、产业和自然四个
维度出发，诠释出“人文关
怀”、“互动体验”、“绿色环
保”三个关键词，以打造出全
新广本特约店的面貌。在未
来三年内，广本计划全面完
成全新特约店的建设。

! ! ! !,#'年伊始，万象更新。一汽马自达为
进一步回馈市场，在延续当前购车信贷政策
的同时，强力推出了优惠幅度更大，涉及车型
更多的“六马献瑞”活动：一马当先礼：购
!,#$款 A8G78H均可免费增配导航，对于车
主来说原装的导航视觉效果远比支架外挂要
好得多，而且性能也更稳定；玉马金堂礼：购
!,#$款 A8G78H、睿翼或者 A8G781均可享受
最高 !'期 ,利息 ,手续费的金融政策，如此
金融大礼将一直延续到 !,#'年 !月份，而此
项已被熟知的大礼早已成为消费者最心仪的
项目之一；车马盈门礼：购 A8G781均可获赠
$,,,元加油卡，$,,,块钱的汽油可以供应一
辆 A8G781奔跑接近 ',,,公里，足够一家人
春节期间走亲访友了；马到成功礼：“六马献
瑞”期间，以旧车置换 A8G781 最高可享
#,,,,元购车补贴，实实在在的万元补贴直
接减少了购车支出；一马平川礼：在活动期间
购买 !,#$款 A8G78H或者睿翼，均可获赠交
强险，切实为消费者降低了用车成本；万马奔
腾礼：活动中购买睿翼车型的任何一款，均可
享 #,,,,元补贴，对于喜欢睿翼的消费者来
说，这就是最实在的大礼。

可以说，一汽马自达的“六马献瑞”确实
以更加亲民的姿态，为新春佳节的购车者，平
添了浓浓的年味和喜气。

品质为王：该出手时就出手
“此前的优惠政策已经让我准备动手买

一辆 A8G78H了，没想到一汽马自达又推出
优惠幅度更大的‘六马献瑞’活动-真是时不
我待，该出手时就出手了。何况，这绝对是一
款经典的 !级车，以 #!0/1万元起的价格就
能轻松得到，岂不快哉！”———作为“马粉”的
刘先生在购车现场兴致盎然地对记者表示。

产品过硬是赢得市场的不二法门。
A8G78H是一汽马自达首款引进车型，开辟了
中国车市运动型中级车的细分市场。从 !,,$

年中国市场面世，A8G78H风行十年，至今已
经有 1,万车主共同鉴证了 A8G78H在空间、

安全、操控性、整车品质方面的卓越表现。
超大空间感受舒适从容：相比于 I 级

车，新款 A8G78H在车内空间上有先天的优
势，拥有 I级车所不能及的强大内部空间-前
排腿部最大空间为 $1,JJ，后排腿部最大空
间为 '&"JJ-即便 &1"KJ的身高都可坐得舒
舒服服，特别是后备箱容积很大，达到了
)""2，方便储物。安全呵护悦享一路安心：
A8G78H配置 H安全气囊，安全系数领先同
侪。性能优越的悬挂系统唤醒驾驭天性：
A8G78H双横臂前悬设计最大程度过滤掉颠
簸路面的影响，保证了 A8G78H最佳的稳定性
和乘坐舒适感，被消费者誉为“弯道之王”。

高歌猛进：龙腾2013
! ! ! !在刚刚过去的 "#$% 年，A8G78H 以卓尔
不群的姿态，赢得了消费者的青睐：$&$&月，
A8G78H累计同比增长 &"0"H'，其中 &月份
销量过万，刷新 A8G78H上市十年单月销量纪
录，/、&"、((月更是连续三个月销量过万，实
现高速增长，成为名符其实的市场旺销车型。
得人心者得市场。!"&$年-中国车市风云

激荡，各类车企不断实施降价、促销策略，进
一步加剧了市场竞争。舆论认为，A8G78H一
路高歌猛进，捷报频传，不仅与其本身的品质
超出了所在市场竞争对手一大截有关系，而
且得益于其“接地气、聚人气”的系列营销举
措吸引了大量消费者，A8G78H通过市场营销
举措突出产品性价比，才赢得了目标消费的
青睐。而本次“六马献瑞”迎新春促销活动正
是这种营销举措的最新延续。

有专家评论认为 A8G78H之所以龙年风
行，还跟它很好地切合了一些典型用户的需
求有关，比如，现在有一大批消费者“既要实
惠又要品质”。看来，A8G78H不热销才怪呢。
在马年开局之际，“六马献瑞”新春大礼，

明白无误地显示了一汽马自达新年逐鹿国内
车市的霸气与自信，令激战正酣的车市促销
大战再起烽烟，更让一汽马自达赢得了人心-

抢占了市场先机。

Mazda6“六马献瑞”迎新春43.5万销量创新高，同比增幅达37.6%

广汽本田强势回归提前布局未来

车险金钥匙服务，为“理赔难”解锁
———东广、太平洋直销车险联袂打造“驾车宝典至尊卡”

! ! ! !车险投保，已越来越容易。但车险理赔仍存在着
“车险服务不到位、理赔流程繁琐、查勘定损不专业、
车辆维修存在‘后遗症’、理赔款项拖沓”等问题。针
对这一“顽症”，太平洋保险联合东方广播，推出了
“驾车宝典至尊卡”。该卡包含了由太平洋保险独家
提供的“金钥匙”服务，可为车险用户提供“事故处
理、代办定损、车辆送修、修复交车、委托赔付”等全
程协助或代办。
! 事故处理不焦虑

遭遇车险事故，车主难免会恐慌和焦虑。而金钥匙
服务，则可在车主报案后，派出服务专员前往事故现
场，协助车主处理事故责任认定等一系列问题……全
面解决车主的困扰，解放车主时间，让车主远离焦躁，
坐享安心。
! 查勘定损更精准

查勘定损时，若车主缺乏经验，会陷入定损金额不
够修车或金额出错，须反复处理的困局。而“金钥匙”，
则破解了这一难题：服务专员可凭借其专业的经验，查
验出显性、隐性的损伤，定损金额更为精准、充足，修车
更有保障。
! 车辆维修有保障

“金钥匙”服务，可杜绝一般车险服务中，车辆维修
出纰漏的弊端。用户车钥匙一交，爱车即可在专业 '3

店进行维修，享受高品质的原厂件、原厂漆等零配件。
同时，在整个维修过程中，服务专员将向车主全程通报
维修进度等讯息，以保障用户利益。
! 提车交车规范化

交车后、还车前，车主都不免为爱车担忧。对此，
“金钥匙”服务有着严格的规范：车损等信息以“车辆交
接单”详细记录，并经车主签字确认；各类证件和单据，
将被一一核实；开车之前，规划行车路线以免车辆损
耗；交车时，服务专员与 '3店维修人员，遵循“双人交
车”原则……周全规范下，尽可放心托付。
! 代办理赔高效率

理赔款项支付慢，也会让车主等到心焦。而一旦有
了“金钥匙”服务专员，凭借其熟悉流程、经验丰富的优
势，理赔款项支付的效率将大大加速，更可免除反复，
让车主坐享赔付款到账，无需忧心。
! 礼享年末 更惊喜

现在拨打 &"&"1111L#，加入太平洋直销车险，即
有机会获得“驾车宝典至尊卡”一张哦，有“金钥匙”金
品质的服务，车险理赔再也不用担心，体验轻松升级。


