
! !日前，两辆适时全驱版
捷豹 !" 成功抵达全球最冷
的城市———加拿大育空地区
道森市，当地的实测气温已
低至零下 #$摄氏度。

从育空首府怀特霍斯
（温哥华市以北 %&'( 公里）
出发，捷豹在一年中白昼最
短的一周里征服了北极圈。
此次长达 )%*' 公里的极限
之旅或许可以称之为“北美
深冬最伟大的旅程”。

完成这次“伟大旅程”
的，正是捷豹搭载新款 )#+

马力 ,-+ 升的 ./ 机械增压
型汽油发动机的两辆适时全
驱版 !"。

时任捷豹全球品牌总
监华安爵表示：“新款的适

时全驱车型性能一流，能够
克服任何极限环境，并能够
从容应对积雪、冰片、碎石甚
至有车辙的冻土等复杂的路
况环境。” 汤力

! !以“享北欧空气 携亲子同游”为主题的沃尔沃
车内空气质量体验家庭日活动近日在上海通孚祥
沃尔沃 01店举行。

此次活动安排了深受小朋友们欢迎的手偶剧
《北欧到中国》，还有车主们最为关心的雾霾天气、
车内空气质量对儿童健康的影响等的话题讨论。沃
尔沃资深专业讲师还与大家分享了沃尔沃空气质
量解决方案及儿童乘车安全知识。
而全新 1/+2的空气质量静态体验环节吸引了

参与者的关注。活动现场，在启动烟雾机后，13+2的
车外 456-7急剧升高至数百个单位，而车内 456-7

值变化微乎其微，这些都依赖于沃尔沃领先的 89:1

车内空气质量系统，它由气候控制模块、空气传感
器和带有活性炭的多重过滤器组成，能有效过滤
';<以上 456-;颗粒与有害气体。 姚琼

! ! ! 6+*#年伊始，东风轻卡业内首次实现
跨界营销合作，与中国联通强强联手，打造
“东风定制”好礼回馈广大客户。*月 *日
起，购买东风轻卡等指定车型的客户将获
得东风特别定制 ,+++元 ,=通信大礼包，
其中包含超大屏幕联想智能 ,= 手机、>>
元 ,=套餐 6年服务、“东风专属 944”等超
值优惠和服务。同时，凡来店客户，扫二维
码加公司官方微博?微信，即可获得来店好
礼一份。

东风是有着 #+ 多年专业制造卡车经
验的知名品牌，有中国卡车之王的美誉。本
次“东风在沃”特别定制通讯大礼包专为用
户定制，植入手机专属 944，实现一键式呼
入享受即时快捷的“私人定制”专业服务。

责任编辑∶张 云 视觉设计∶窦云阳

新民网：www.xinmin.cn 24小时读者热线：962288 投稿：xmqc@wxjt.com.cn 读者来信：dzlx@wxjt.com.cnB8 2014年1月22日 星期三

车界车市 /

! ! ! !在中国车市畅销了 66年的捷
达，6+*,年 ,月迎来了全新换代车
型。头顶“车市常青树”的光环，相
对老款具有颠覆性改变的全新捷
达，能否继承前辈的辉煌，市场前
景会如何？人们心中不禁有种种
疑问。确实，上市之初，全新捷达
的销量并不出彩，只在万辆以下，
然而，随着产能的不断释放，全新
捷达销量从 ;月份开始攀升势头
十分迅猛，从破万爬高到 6万辆
以上，拉出了一根极其漂亮的上
扬曲线。随着 6+*,年车市销量数
据的公布，捷达品牌以 6@,+6A辆
的业绩拿下入门 9级车细分市场
的冠军，而全新捷达自上市以来，
连续 >个月位居该细分市场月销
量榜首。
从最初的并不太被看好到一

路夺冠，全新捷达是以怎样的冠
军舞步，完成如此华丽的转身，并
捍卫“中国家轿第一品牌”的地
位？仔细剖析，强劲的品牌、产品
实力与创新、丰富的营销方法，是
全新捷达销量火热的成功因素。

拥有 6*年品牌历史的捷达，
拥有长年累月所积淀下来的品质
口碑，其品牌一直以来被低调、踏
实、成熟的工薪阶层人士所青睐，
已成为中国消费者心中的一种文
化、一种情结、一种符号。随着市
场和目标人群的变化，捷达品牌
通过造型上的全面年轻化、配置
和安全性能的全面升级，从原本的
皮实耐用性转变为经济适用型入
门家轿，同时也传承了经典的可靠
品质和引领潮流的创新精神，进一
步提升了品牌厚度和美誉度，焕

发出更旺盛的生命力。
继承了纯正德国血统和精良

品质，融入了新锐时尚设计元素
的新捷达，在造型和技术上均有
彻底的革新。其除了拥有更加年
轻时尚的动感外观，还搭载了大
众集团最新一代 B96**发动机，
动力系统得到大举提升，而且全
系应用了 B14电子稳定系统，诸
多科技配置也领先出现在这款入
门级轿车上。配置更丰富，价格更
务实的全新捷达用更强大的产品
实力和创新精神，满足了更大范
围消费者的需求。

全新捷达之所以能够在不到
一年的时间，就成功接过了捷达
品牌传奇的旗帜，不仅在于自身
产品品牌的强劲实力，也得益于
一汽C大众日益优化完善的营销

体系和营销能力的提升。通过“销
售公司体系能力提升计划”和“经
销商合作发展计划”的进一步深
入推进和实施，一汽D大众经销商
体系的各项能力和指标得到了明
显提升。全国销售区域调整及服
务总监的设立，赢得了更多用户
的满意评分。
上市以来，全新捷达在市场的

公关营销方式上不断创新。通过
前期的“极寒、极高、极干、极湿”
四大极限路段的试驾挑战，印证
了全新捷达卓越的品质与性能；微
电影《硬币》和《完美选择》，以及全
新捷达梦想婚礼、捷达之星音乐
会、6+*,捷达驾享营等一系列精
彩的体验营销活动，迎合了全新年
轻消费群体的喜好，有效拉近了产
品与消费者距离。 刘朝晖
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! ! ! !零下 #+ 摄氏度的北国
严冬，冰雪封冻了大地，一片
银白世界。日前，华晨宝马新
E5F , 系冬季驾驶训练营
在海拉尔火热进行中。这也
是全新一代 E5F , 系自
6+*6 年 @ 月上市以来首次
挑战冰雪。

在距离中俄边境仅 6++

公里的牙克石云龙湖冰面
上，精心设计的 ;个体验项

目：直线加速、紧急制动?变
线、紧急制动 ?变线、倒车调
头和雪地拉力，全方位展现
了新 E5F ,系应对冰雪路
面的强大性能。

在 G1H 动态稳定控制
系统帮助下，牵引力被精密
控制在不会造成轮胎打滑的
程度，, 系的起步顺畅且迅
速。得益于 ,系完美平衡 I+J

7+ 车身前后配重比和轻量

化的车身，车辆在近乎失控
边缘的漂移状态依然有良好
的平衡性。

经过一天的试驾，参与
记者们深切感受到，E5F ,

系虽是后驱车型，但是在
G1H和 GKH的帮助下，配合
冬季轮胎和学员们刚刚学习
的冰雪驾驶知识与技术，同
样能够轻松应对冰雪路况。

罗裕

! !长安铃木全新战略级城市 1L.锋驭日
前正式登陆上海弘邦旗下各长安铃木 A1

店，全系推出进取型、精英型、尊贵型三种级
别共五款车型，价格区间为 *+-'& 万元D

*7-A&万元。
锋驭拥有俊朗大气动感十足的外观、炫

酷经典的内饰空间设计，后备箱空间最大可
拓展至 *6++2。锋驭搭载了铃木最新研发的
=D8MMNKBH *-32 全铝 ..K 高效能发动
机，最大功率达 '+OF，峰值扭矩高达
*7&MP，分别匹配 7速手动和带 @速运动模
式的 H.K无级变速器。此外，锋驭全系还标
配多功能方向盘，拥有可开启全景电动天
窗、922=Q84智能全时四驱系统、智能发动
机启停系统、标配 B14RSSHT/气囊等在内
的“四大同级唯一”领衔豪华配置阵容。

! ! 6+*,年，宝马集团在大中华区市场的
销量首次突破 A+万辆，共交付 A*6*/,辆
E5F和 58M8汽车（6+*6年为 ,A7@+,辆），
同比增长 *'-6<。而集团 6+*,年也在中国
大陆市场创下最好销售纪录，共向客户交
付 ,'+@*,辆 E5F和 58M8品牌汽车，同比
增长 *'-@<。中国市场由此成为宝马集团全
球最大的市场。

宝马集团大中华区总裁兼首席执行官
安格先生表示：“我们圆满完成了 6+*, 年
业绩目标，更令人欣慰的是，销量的增长伴
随着全方位业务质量的提升。这证明我们
专注于品质的战略是行之有效的，在新的
一年中我们将延续这样的战略。”

6+*, 年，E5F 品牌共售出 ,/6*++ 辆
汽车，同比增长 *'-A<。其中，7系依然是宝

马家族的销售冠军，销量达 *6//&/辆，同
比增长 *@-7<。新 , 系的销量同比增长
7'-,<，客户对国产 ,系的长轴距和标准轴
距车型均需求强劲。旗舰车型 @系延续了
6+*6年的出色表现，共交付 67'*/辆，再次
成为中国市场上最受欢迎的豪华座驾。
6+*,年，E5F !家族保持畅销，总销量达
*+/,@@辆，其中 !,以 '&-A<的增幅成为品
牌增速冠军，/系则以超过 7+<的增幅，继
续在其细分市场中保持强势地位。

6+*,年，58M8 品牌同样创造新高，向
客户交付了 6&/*, 辆汽车，同比增长
66-'<。其中，经典三门掀背车型 58M8增长
*A-,<，达 *,+&A辆。58M8 HNLMKQU59M

全年售出 '*,&辆，同比增长 A+-7<。
朝晖

宝马在华年销量逾40万辆
东风轻卡推迎春定制好礼

新BMW 3系海拉尔迎风傲雪

四驱捷豹 !"成功挑战极限低温

沃尔沃车内空气质量
家庭体验日活动举行

长安铃木锋驭登陆上海


