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! ! ! !春节过后，家庭投资理财进入
新一轮备战状态。到底该如何理财？
投资什么最赚钱？银行专家认为，投
资理财的关键不在于一夜暴富，而
是从了解自我开始，做好财务平衡。
走出三大误区，财富马上有。

买对保险受益终生
误区一!保险是个骗局!

陈小姐的孩子刚出生，听朋友
介绍为初生的孩子买上一份保险最
划算。陈小姐四处打听“小不点”需
要买保险吗？如何买？保险到底是不
是骗局？
从沪上商业银行客户服务热线

反馈情况来看，保险投诉始终居于
高位。事实上，买保险是国外家庭的
一项重要财务安排。为何国人却对
保险如此抗拒？究其原因，市民对保
险不了解。很多市民把保险当理财
产品买，一旦发现高利率理财产品

就纷纷来退保，觉得还是买高收益
理财产品更划算。实际上，保险更多
的是一份保障。
选对保险受益终生。如今的保

险品种繁多，市民完全可以根据自
己需求选择。譬如，购车险时，大家
普遍对爱车和第三方进行了投保，
而对于车主自身保障的险种往往
容易忽略。沪上银行推出的“信悦
行”两全保险是一款高价值两全保
险产品，在为客户提供人身保障的
同时，还提供增值服务。被保险人
驾驶或乘坐自驾车，则可拥有高达
!""万元的意外身故保障，保障期
限长达 #"年。保障期满后，如被保
险人仍生存，将已缴保费全部退
还，还可享受保费 $"%的增值返
还。被保险人首年获赠全球紧急救
援服务。
对于陈小姐而言，若家庭条件

许可，为刚出生的宝宝买上一份保

险是不错的主意。保险买得越早保
费越便宜，多一分保障多一份安心。
买不买保险一看自身经济条件，二
看家庭理财配比，三看对于未来风
险的预估。

按风险承受力选择
误区二：理财产品利率越高越

好!

爱跳舞的李阿姨有一群关系甚
好的舞友，平日里，阿姨们喜欢结伴
上银行购买理财产品。经常挨家挨
户打听，哪家银行理财产品利率高，
钱就搬向哪家银行。一年下来，理财
收益还不错，就是比较辛苦。实际
上，理财产品如何挑选大有讲究，收
益率只是其中一点。很多市民和李
阿姨一样，挑产品首先看收益率，而
产品期限长短、金额限制、风险评估
容易被忽略。专家建议，掌握好三点
买对买好理财产品。第一，选择恰当

的时间买产品。岁末年初，各大银行
理财产品收益率普遍高涨，此时选
择余地大，品种多。回归淡季后，收
益率不是重要参考因素，低风险和
期限更重要。第二，步步踏准投资最
佳时点。理财产品有不同期限，市民
在投资时可参考账户中产品到期时
间，通过巧妙组合，实现月月有到
期。第三，积少成多，选择较长期限
产品锁定高收益。留意各家银行高
收益产品的起点金额，可将零星的
投资集合购买并选择一年、两年这
样较为合适的长期限产品，牢牢锁
定高收益。

银行卖黄金起蓬头
误区三!黄金只去金店买!

范小姐回老家过新年，随身佩
戴着从银行购入的马年生肖黄金一
枚。刚到家里，就被表妹讨了去。表
妹惊讶道，原来在银行也可以买实

物黄金。
如今，各大银行做起了实物黄

金的代理业务。据沪上多家银行反
映，春节期间，银行贵金属交易非常
火爆。熊猫金银纪念币一直受追捧，
今年国际金价走低，熊猫纪念币也
回落到 $万元以内，在银行购入熊
猫金币的价格远远低于传统金店售
价。更有熊猫纪念币迷发现，在银行
可以将早年发行的纪念币一网打
尽，弥补当年未曾购入的遗憾。除了
具有投资价值的金银纪念币、金条
外，美观时尚的 #&金饰品得到了
众多市民的喜欢。价值千元左右的
黄金饰品，造型可爱，价格合适，成
为亲朋好友间赠礼好选择。银行专
家建议，除了实物黄金，对贵金属交
易有兴趣的市民也可关注网上黄金
交易，在黄金走势下行的阶段，黄金
交易一样可以赚钱。

评海

! ! ! !春节前夕，从事物流行业的小
企业主王先生急需一笔周转资金，
通过生意伙伴介绍，王先生找到宁
波银行上海分行零售公司部客户
经理，在递交给银行一些简单的材
料后，第二天便通过该行“小微融”
产品拿到了 '"万元的信用贷款额
度。
“速度非常快，贷款手续相对

其他同类产品而言也很简单。”拿
到款项的王先生对于该产品的便
捷性和宁波银行的服务非常满
意。

据宁波银行上海分行零售公
司部相关人士介绍，“小微融”产
品是该行在“金色池塘”系列中小
企业产品基础上，新近推出的一
款针对在上海有家、有房、有事业
的中小微企业主发放的，免抵押、
免担保的小额信用类贷款产品，
额度从 #"万至 !""万元，贷款可
实现随借随还、到期一次性还本。

此外，考虑到中小企业主贷款需
求一般较急的特点，“小微融”产
品的贷款审批可通过标准化“贷
款打分卡”进行测评，审批速度将
大幅提高。“在企业提交资料完整
的前提下，银行方面最快可实现
当天审批，当天放款。”前述银行
人士称。
为不断满足企业需求，更好

地支持中小微企业发展，宁波银
行还将不断创新产品、提升服务
质量，努力构建多层次、差异化、
综合性的现代中小微企业金融
服务体系，走出一条有特色的、
有竞争力的中小商业银行经营之
路。

! ! ! !去年下半年，曾因“车霸”（借车
不还）、车辆遗失等“顽症”无法根治
而停滞#年的闵行区公共自行车发
卡工作重新启动。这背后，是一张集
多项技术创新于一身的金融()卡在
“发力”，助公共自行车这件惠民实
事走好“最后一公里”。

截至目前，闵行区近#*+万张
“金穗!公共自行车()联名卡”激活
使用率接近!"",。农行上海分行也
凭借该项创新产品摘得$"!#年度
“上海金融创新成果奖”三等奖。

创新首先源于技术。这张公共
自行车联名卡基于金融()卡的芯
片特征，专设押金、备扣金、日常账
户等多个子账户，专款专用。持卡
人在公共自行车租、还车时，轻松
一刷，即可完成备扣金及押金的冻
结和释放。

由于该卡为实名制开立，用户
群体也不再像原先一样仅限于上海
市户籍，体现公共项目普惠性之余，
还有助于有效控制“黑名单”客户。

公共自行车联名卡酝酿之初，
因从原先的全免费变为收取押金和
备扣金，以及金融()卡本身的年费
和工本费成本，老百姓还颇有意见。
通过“规则内免费”的制度创新，既
加强车辆管理，又降低出行成本，还
积极鼓励诚信理念和行为。

所谓“规则内免费”，一是在停
用原“诚信卡”、新开立公共自行车
联名卡时，对原诚信积分达到一定
标准的诚信用户，分别减免工本费
和年费；二是对规则内用车、还车的
用户，延续免费用车的政策；三是对
今后每年有效使用公共自行车次数
超过$""次的用户，相应减免卡年费
及工本费。此外，卡内押金和备扣金
按日计息，确保持卡人的收益权益。
事关百姓每天的出行，发卡过

程中，农行上海分行成立“青年先锋
队”，拿着离行式自助设备，深入各
社区办理开卡，同时设立-"个便民
服务点，发放开卡预约受理牌，既
达到现场释疑解惑的目的，又有序
分散了集中开卡的人潮，减少等待
时间。

公共自行车联名卡在闵行区
的试点，收获了可复制的成熟经
验。闵行区政府部门借此创新产
品，大量过滤了原“诚信卡”的“睡
眠客户”。通过押金和备扣金约束
机制，减少了公共自行车丢失，由
农行网点替代原先的!#家公共自
行车业务受理中心，还能每年为区
财政节约'""万元左右的支出。上
个月，农行宝山支行也正式开始对
外发行公共自行车联名卡，宝山区
政府将在年内投放!-""辆公共自
行车和设-.个自助服务点。

特约通讯员 何东

本报记者 鲁雁南

“马上有财”理好新年投资思路
家庭计划勿忘保险 理财产品踏准时点

小微企业贷款市场力拔头筹
上海农商银行“汇细流成大海”

! ! ! !作为上海地区小企业贷款客户
和金额最多的银行之一，上海农商
银行在服务中小微企业上使出“看
家本领”。
近期，上海农商银行针对不同行

业的特点及担保特点，陆续推出几款
小微业务专属产品，细分到了连锁酒
店加盟商、医药流通企业等对象。
如“鑫盟贷”专为经济型连锁品

牌酒店加盟商开发设计，单户最高
授信为 +""万元（含），可以用来支
付加盟管理费、装修款及日常经营
开支等。“鑫捷贷”以自然人作为担
保，单户最高授信为 $""万元（含），
用以满足借款人日常生产经营中的
流动资金需求。“鑫医贷”的单户最
高授信也是 +""万元（含），主要针

对医药流通领域，是对符合该行准
入要求的医药流通企业而发放的短
期流动资金贷款。此外，还有根据企
业现金流发放的“鑫 /01贷”，单户
最高授信为人民币 !""万元（含）。
借款人在无需提供抵押的条件下，
凭 /01 刷卡流量就可申请贷款用
于公司经营。

为了帮助解决小微企业普遍面
临的融资难问题，上海农商银行不
断加大对小微企业的信贷支持，持
续丰富和创新金融产品，推出了小
微企业专属产品———“鑫易贷”组合
产品。
“鑫易贷”的授信额度、贷款期

限及还本付息等都较为灵活，借款
企业可根据自己的资金需要，自主
申请 +""万元及以下的授信额度，
并根据资金周转情况，最长贷款期
限可至 #年，利息可以按天或按季

计算。担保方式也较为多样化，借款
企业可根据自己的能力选择抵（质）
押贷款、政策性融资担保公司担保、
商业性融资担保公司担保、抵押加
保证组合担保、第三方法人企业担
保、多户联合担保、第三方自然人担
保及信用方式。企业需要提供的资
料也较为简单，只需提供合法有效
的经营证件、个人证件、企业或个人
资金流水凭证及其他相关资料。

据悉，$"!!年，上海农商银行
将 +""万元以下小微企业贷款并入
零售金融条线，以强化对小微企业
的支持。$"!#年该行新增 +""万元
以下小微企业客户超 $"""家，发放
贷款 ++亿元。目前，+""万元以下
小微企业贷款在上海地区市场占比
超过 !",。 尚侬

!"#微

宁波银行推“小微融”
信用贷款助力上海中小企业发展 公共自行车“车霸”销声匿迹

闵行区近3.5万张金融IC卡激活使用率接近100%
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