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! ! ! !平安财富宝本周公布了
一组女性用户线上理财数
据。在平安财富宝用户中，
女性用户占比接近 !"#，通
过平台达成的人均投资资
产近 $"万元。从风险偏好
角度而言，女性用户更注重
收益与安全性的平衡。此
外，女性用户人均持有活
期、定期理财计划金额全面
超过男性用户。

调查数据显示，闺蜜圈
流行分享“理财经”，推荐理
财产品的女性人数比男性多
了近一倍。具体而言，女性用
户更喜欢参加分享得奖励、
领券等优惠活动，活跃程度
约是男性的 %&'倍。在本次
调查中，理财产品按风险偏
好分为五类：保守型、稳健
型、平衡型、成长型、进取型。
女性用户更倾向于投资稳健
型和平衡型的产品，占比达
!(#。
通过这份大数据，还可

发现不同年龄阶段女性线上
理财偏好的特征。在参加平
安财富宝“工资理财计划”的
女性中，占比最大的是 '")

'(岁的女性，达到 $*+。这
反映了工作初期的女性用户
为了避免“月光”，会理智地
运用工具“强制储蓄”。

在风险接受度更高的
“成长型”和“进取型”女性用
户中，占比最多的是 ,"-,(

岁这一区间的人群。这个年
龄段的女性也最有理财需
求，“上有老，下有小”的她们，既要为自己的
未来打算，也要为子女提早筹划。

调查数据还显示，在 !"岁以上的女性
中，人均持有复杂产品的金额最大。
调查同时发现，男性用户更喜欢 ./、股

票基金等高风险、高收益的投资品种。女性在
投资策略上明显偏谨慎、稳健。

! ! ! !谈璎
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/家庭理财

家庭理财流动性最重要!"#$

! ! ! !感谢生活中那些不断将我打倒的人和
事，躺着真舒服。当房东 010号老夫妇签居
间协议前还要先打个电话的时候，我情绪平
稳得都懒得波动一下了———还不到两周时间
呢，我俨然已经从积极主动与房东斗智斗勇
的凡夫俗子，修炼成千万年来都心如止水的
上神了……

但红 2家的小帅哥和小胖哥要疯了，小
胖哥以一个 '""斤的人能做到的最快速度跳
起来，按住房东 030号拨电话的手：“你，你，
你，给谁打电话？”小帅哥则用一个瘦子能做
到的最稳如泰山的姿势悄悄与我耳语：“别
怕，我会让他卖给你的。”我也只好以一个女
胖子能做到的最不腹诽的表情回应他：“嗯，
加油，好吗？”

房东 040老先生说：“我当然要先跟我
的房东确认一下啊，他的房子得确定卖给我

了，我才能卖给你。然后你付给我定金，我再
去付我的定金。”他说得好有道理，我竟无法
反驳，然而再心如止水的上神我也要傻眼了。
如果放在一年后的现在，在种种调控政策出
台后，符合条件的购房者减少，房东不再奇货
可居后，房东 040号的做法确实有成功的可
能。然而那可是 '"%!年楼市疯狂的春天，持
房惜售的房东可不像现在这么好说话，看了
房不付定金，还希望房东守着口头承诺等着
你，这也对人世间抱有过分的善意了吧……

小胖哥和小帅哥几乎要替房东 040号
哭出来了：“您连个定金也不下，这过了好几
天了，那房子是不是已经卖掉了啊？”“怎么可
能呢，房东都答应卖给我了，我跟你讲……”
房东 040号自信满满，讲述了一个他与房东
如何一见如故引为知己房子非他不卖的故
事。小胖哥忍不住打断他：“要是房东不认账
了呢？”“那我就不能卖房了啊，我卖了房子又
没买到，住哪儿去？”

千万不要和自以为全能的老年人讲道

理，这是我混了几十年还能活着的保命哲学
之一。但小帅哥还是太年轻：“这不是耍我们
中介吗，难道每次带了买家来，你上家放鸽子
就临时说不卖？世界哪能围着你转？现在这个
市场说变就变，哪能算的那么凑巧？”房东 04

0号很是不高兴，感觉我们默认他的房子已
经飞掉是对他人格魅力的莫大侮辱，又要发
表一番演说。
而我，终于从震惊中回到了心如止水的

上神境界，掐断房东 040号的话头，建议他
立刻马上给房东打个电话。与此同时，我也收
拾拎包，准备再度抛下将要嚎啕大哭的红 2

家中介去上班了。
嘟……嘟……嘟……房东 040 的房东

一直没接电话。一屋子人面面相觑，说是迟那
时快，我一手抓一个中介赶紧出门，免得变成
“中介暴打老年房东”新闻事件的当事人。就
在我踏出大门的那一刻，房东 040号老太太
拖住我，神秘兮兮地凑过来小声说：“小囡，你
把电话留给我……”（未完待续） 李猿儿

我已修炼成心如止水的上神
%&'(

! ! ! !一部日本网络剧《东京女子图鉴》最近热
播，剧情讲述女主角绫从小城来到东京，工资
低的时候想升职，事业有起色的时候拼命相
亲，结了婚以后想要个孩子5在东京打拼 '"

年间的心路历程。该剧一经播出就引发很多
职场女性的共鸣，因为在绫的身上，处在不
同年龄段的女性都能对号入座找到自己的
缩影。
未婚阶段的女性除了要面对围追堵截的

花式逼婚，还要面对独自在异乡生活的经济
压力。已婚阶段的女性则少不了考虑生子育
儿，除了在职场要拼尽全力奋斗之外，在家也
要对柴米油盐了如指掌。不过，但凡能把生活
经营成让别人心生羡慕的女人，都懂得未雨
绸缪，通过为自己和家人选择合适的保险产
品，为自己和家人撑起抵御风险的保护伞。
对于未婚阶段的女性来说，建议为自己

购买全年的意外险和定期的寿险，除此之外

普通的重疾险和女性险也可以考虑搭配购
买。女性险是针对女性生理特征设计的女性
保险，保障范围涵盖了子宫癌、乳腺癌等女性
特有的一些重大疾病，一些女性保险还涵盖
若遭遇意外事故需要做手术整形等的治疗费
用赔付。女性险的保费通常比较低廉，再配合
保障范围更广泛的重疾险，即可形成一张周
全的健康防护网。另外，市场上的健康险多以
附加险的形式出售，建议单身女性可以选择
定期寿险作为主险进行搭配，一来定期寿险
保费便宜，二来也能给自己及家人将来一份
生活保障。
对于已婚阶段的女性来说，要考量的是

要为所有的家人提供周全保障。首先要为一
家之主，也就是家庭成员中主要承担经济的
顶梁柱之责的成员购买保险，可以依据科学
买保险阶梯顺序，即：意外-意外医疗-住院
医疗-重大疾病-养老金进行投保。一家之主

的配偶可以选择终身寿险和附加重疾组合，
保障重疾的同时还可以规划养老。为孩子购
买保险则要趁早，越早投保，孩子就能越早获
得保障，保费相对来说也便宜。此外，意外险
是缺乏自我保护意识又活泼好动的孩子的首
选，健康险能在不幸罹患重病的时候帮助家
庭分担孩子的医疗费支出，但在为孩子购买
健康保险的时候，仅仅有重大疾病的保障是
不够的，一些在婴幼儿群体中高发的手足口
病和诺如病毒等同样值得关注。对于家里高
龄的老人来说，市面上通常老年人的意外险
的年龄限制是 !*周岁以下，健康险的承保年
龄最高 6"周岁。因此，打算给老年人购买保
险也要趁早。

中德安联保险专家建议：用年收入的
*7来购买家庭年收入的 *-%"倍的保障。年
收入的 %"倍为寿险的保额设计，重疾方面保
额不低于 '"万元。 陈雅芬

女性如何选购保险产品

! ! ! !前段时间一个深圳某大型通讯公司员
工（下称“8”）的遭遇刷爆了网络：

8在该大型通讯公司工作 %" 多年，在
深圳有 '套房，月薪税后 '万多，虽然被劝
退，手里的公司股票也换了几十万元，应该
算是个中产了。没想到一离职却马上陷入了
困境：妻子没工作，有 '个小孩，每个月还房
贷近 ,万元……这种“财商”真真让人着急。

上海阿姐都晓得，一文钱逼死英雄汉，
旧社会开银行也会被挤兑，8最大的问题就
是没有流动性，一旦失业就好比“资金链断
裂”。让人感叹真是“一步错，步步错”。

一步错 钞票全押房子上
本来 8在大公司月薪税后 '万多，还有

奖金和股票分红，虽然 '"%"年贷款买了一
套房子，房贷也不过每月 !"""多元，可以说
是日脚非常好过。

但是 '"%*年 8在手头只有 %"多万的
情况下，却用第一套房子抵押了 6"万作首
付（正规银行不做房产二抵，显然是民间借
贷，每个月要还 6"""元利息），买了价值 '!"

万元的第二套房子（学区房），相当于全部身
家乃至未来都押在了房子上。

这样一来，8只有 '套房子，却背了 ,

笔房贷：第一套房子 !"""元，第二套房子房
贷 %6"""元，抵押贷款 6"""元，加起来一个
月要 ,万元。不管是哪个城市的打工族，都
是压力山大。

如果是上海阿姐们来当家，她们就绝不
会把所有的鸡蛋放在一个篮子里，也不会手
里只有 %"万，却要硬着头皮去买 '!"万的
房子；更不会去借高利贷去付首付———借 6"

万每个月要还 6"""元利息，每个月 %分利

率虽然不算太高，但是一直借下去谁吃得
消？

阿姐对策!止损!出掉一套房子"还清民

间借贷和部分银行贷款" 降低月供压力"提

高家庭财产的流动性!

二步错 脱底棺材做不得
即使 8没有被离职，他在原单位月薪只

有 '万多，每个月要还 ,万元的贷款，虽然

没有乱花，但依然“月光”，在上海阿姐看来
真是“脱底棺材”，这样怎么行呢？

更可怕的是 8家的“人力资源”流动性
也很差：只有他一个人赚钱，妻子多年不上
班，'"%!年二胎后更只能呆在家里。

上海阿姐们从小学会的就是量入为出，
有多少钞票办多少事情，能够养得起几个才
能生几个，而且现在养小孩可不像上海阿姐
们小辰光“老大衣裳老二穿，老二衣裳老三

穿，读书读到高中就去工作”，'"%,年就有个
中国十大城市生育成本排行榜，上海养一个
小孩从怀孕到上大学，成本是 '$6万元，深
圳也要 '%!&%万元。像 8这样虽然已经在深
圳落户，但是依然根基不稳的，二胎实在是
个奢侈品。

阿姐对策!开源!盘活家庭的人力资源"

小孩请双方老人帮忙带" 让妻子重回职场"

提高家庭收入来源的#流动性$%

三步错 拿得到不等于拿得长
如果 8能够坚持在原单位呆下去，“脱

底棺材”也能够咬咬牙挺过去。但是错就错
在公司派他去海外他不愿意，正好给了公司
劝退他的理由。

8原来的公司虽然是大型名企，本人算
是高级人才，但在人力资源市场上“流动性”
却也并不好：由于长时间都在公司做“镙丝
钉”，一出来才发现，人力市场上吃得开的是
全能型的人才。他面临着高不成低不就的窘
境，高管做不了，做中层显然没法拿到 ,万
的月薪，还房贷都不够。

上海阿姐们都晓得，拿得到不等于拿得
长，中国又没有像日本那样的终生雇佣制，
签了“无固定期限合同”，并不是意味着你可
以呆到老，而是公司可以随时让你走人。所
以在一家公司“资格老”未必是好事，还是要
居安思危，不能公司把你当螺丝钉用你就把
自己当螺丝钉。

阿姐对策!充电!不要浪费时间"除了马

上找工作上班增加收入" 还要积极充电"完

成螺丝钉到全能型选手的转变"才能提高自

己的职场&流动性$%

郑海阳

孙绍波 画


