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接班权力还是传承好家风!

以会诊式督查赶走空头文件
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! ! ! !拿着医院处方用手机拍照!

上传!等待药店抢单!挑个心仪价
格付款" 日前!在石家庄试水的阿

里健康 !""! 正式跨入药品流通
新领域#网上竞价购买处方药" 据

悉! 目前石家庄数家知名连锁药
店已与 !"" 对接!与打车软件一

样!消费者享受电子下单$送货上

门的便捷服务! 同时也尝到了价
格优惠的甜头"

处方药可以网购! 以往每每
被病家吐槽的高企药价! 因为中

间流通渠道的缩减! 或将有望实
现大幅降价" 有人甚至将电商试

水医药行业的努力! 视为改变以

药养医$推动医药分家!乃至促进

医疗改革的契机与推手" 这样一
幅美好的愿景! 结合一段时间以

来风生水起的打车软件$ 快递行
业$网络金融!被很多人看好"

的确!从患者角度来讲!网购
处方药相当于在以往闭合的医药

流通领域辟出一个全新的渠道" 经
由这个渠道!患者不仅一定程度上

摆脱了医院对药价的垄断!也能在
众多药店中选择中意的价格" 从经

济性$便捷性来看!有着传统渠道

难以比拟的优势" 尽管此前也有患
者从医院 %跑单&! 到外面药店购

药!但零散的个体尝试与成规模的
网购相比!显然不可同日而语"

特别是! 网购处方药的发展!

一方面契合了广大老百姓对切实

利益的考量!能够聚合全社会的小

微力量!对固化的医药利益格局产
生冲击'另一方面!电商也会凭借

强大的资源整合能力!推动并产生
新的药品流通方式" 这在以往电商

攻城略地的历史中!已有演绎"

有人担心!以价格论英雄!是

电商的一大竞争元素! 竞争低价

先压缩流通环节成本! 之后会不
会压缩生产成本!导致质量下滑!

反而扰乱市场( 这样的担心不无
道理! 医疗行业有特殊的公益属

性!药品质量更是攸关性命!网购
平台要长远健康发展! 严格的规

范和监管是少不了的"

也应该注意到!已经运行多年

的以药养医的利益格局!很难通过
网购彻底破局" 以阿里健康 !""

试水的石家庄为例!几乎所有大医

院都采用%一卡通&!医生的处方与
药房直通! 病家很难拿到处方!如

何能拍照$上传$竞价$抢单( 不仅
如此! 作为医疗费用的一大块!医

保等政策性花费还未与网购打通"

凡此种种!均使得网购这一新生事

物注定还有一段漫长的路要走"

但无论如何! 任何壁垒与阻
隔! 也难掩网购处方药的破冰价

值" 互联网已经改变了很多传统
行业!恐怕还将继续攻城略地!改

变并重塑更多的传统行业" 此前
探索多年的医疗改革难以打破的

利益格局! 未必不会在网购处方
药的尝试中有所松动" 说到底!诚

如专家所言!%让病家真正从新模

式中获益&!始终是一个硬道理"

! ! ! !曾经有段时间!%接班&是个多

少暗含着奉献精神的词儿!在一些
艰苦的国企!祖孙几代%献完终身

献子孙&! 同为一家国企效力的景
象!多少成了一种历史记忆" 这一

回! 尘封多年的关键词重出江湖!

乃是因为有媒体盘点!一些大型国

企相继发生%世袭招工&的新闻!甚

至还有为了%接班&而闹出人命的"

在能源$金融$铁路交通等待
遇高$ 垄断程度高的国企中!%接

班& 现象未能随着国企改革消失!

有些地方反而变本加厉" %接班&在
今天看来!除非特例!否则企业%近

亲繁殖&会降低活力!复杂的裙带
关系也是管理难题' 对个人来说!

如此职业捆绑很容易抹杀个人兴
趣和特长" 任人唯亲而不是任人唯

贤!再发展成%夫妻室!父子科!外

甥打水舅舅喝& 那样的滑稽局面!

再怎么改革!效益恐怕也上不去"

问题还不仅在于扯国企发展

的后腿儿!关键是这种%接班&!浑
身上下透着一股 %肥水不流外人

田&的味道!是权力世袭$利益通
吃" %接班&也不只发生在国企" 有

报道说#河南扶沟县一家三兄弟都

是领导干部!今年 ! 月借大操大办
父亲葬礼之机收受礼金" 这事被举

报到了纪委! 处理结果是撤的撤$

免的免" 这兄弟三人!分别是县政

法委副书记$县科技局局长和县财
政局副局长! 而他们要厚葬的父

亲!则是该县原政协主席" 这么一
盘点!竟然%一家四干部$满门皆领

导&!俨然一个%名门望族&"

北大社会学系有位叫冯军旗

的博士! 曾经在中部某县挂职!他
通过调查发现!几十家大小%政治

家族& 占据了各部门的重要职位!

普通家族出身的人很难凭借才干

提拔升迁!令人触目惊心!大有点
%上品无寒门! 下品无士族& 的意

思" 这让我突然想到小沈阳说过的

一句台词)))%走自己的路! 让别
人无路可走&! 有论者反复说起的

%阶层固化&$%社会板结& 问题!上
述几例可为注脚"

话又说回来!%接班&$%世袭&

并非先天遭人憎恶" 如果有好家

风!像宋代苏洵$苏轼$苏辙那样!

虽然一家子都当公务员! 也没谁觉

得不爽!还引为佳话!因为人家不光

接了权力的班!袭了才华的基因!还

承继了一种知识分子的精神传统"

都是当官!严嵩严世藩父子那种%模

式&却遭人唾弃!还不是他们因为干
的都是弄权敛财误国的勾当!一点

也没有精神承继的范儿"

所以说!对%接班&$%世袭&!还

是得看接的是什么$袭的是什么" 由

于家庭熏陶和上一辈言传身教!子
女耳濡目染!音乐世家$警察世家$

教师世家$演艺世家比比皆是!这其
中!就有份职业感情在里面!有一种

传统在继承!有一种精神在延续"准

确地说!这种%世袭&应该叫%传承&"

而借父亲葬礼收受礼金的世袭官

员!%传承&的不是作风是权力!又何
以谈得上%言传身教&呢(

! ! ! !我向来对某电商的各种 %大

促&%狂降&持深刻怀疑" 各种抢红
包$秒杀$白菜价!那声嘶力竭的劲

头! 怎么看也没半点割肉的痛楚!

反倒是感觉到对方的手迫不及待

翻起了自己的兜子"

但人性是脆弱的" 在一片狂欢

血拼的气氛中!又正好需要!便顺手

在著名电商那里%预订&了一套德国
某著名品牌的刀具!几双美国品牌的

袜子" 噱头是%不拼抢得双十一价&"

物流还真不慢!双十一后几天就到货

了"先说那个袜子!品牌是恒适!但实
际生产商是苏州某家袜厂!包装上赫

然有他们的商标" 至于材料!网页上
是棉$粘纤之类!实物包装上变成了

竹纤维!但真正的东西!就是个劣质
尼龙袜"再说那套刀具!剪刀$砍刀没

啥异样!但水果刀和切菜刀!刀片薄
得像纸一样!和我从国外带来的一对

比!完全就是两种东西"而所谓的%双
十一大促&!一千好几百!只比平日降

了一百元!即便如此也并不比其他网
店平日的价格便宜"

总结起来! 这家电商的双十一
%预订&就是玩了个文字游戏!而那一

德一美两个国家的产品!趁乱变成了
%瘦身货& 甚至冒牌货" 从网上了解

到! 时下所谓的国际品牌旗舰店!基
本都是承包给别人运作" 而打着品

牌!到生产商或代理加工厂订制专供
%大促&的缩水产品!是这些旗舰店惯

用的伎俩" 如果没有对比!中国的消
费者往往就抱怨两句 %世界名牌也

就这样&!稀里糊涂被坑了钱"

那些世界著名的品牌! 很可能

知道中国的%旗舰店&代理商干着偷

工减料$鱼目混珠的勾当!但在销量
和利润面前往往也就 %痛苦地闭上

了眼睛&" 哪怕是世界一流的企业!

也不代表肌体里流的是%道德的血

液&" 销售过期肉的福喜如此!%断
轴门&的大众汽车也是如此"

想让世界名牌在中国保持其品
质和服务的一致性! 我想只有两条

路好走" 一是我们不买他们的东西!

或者买了坚决维权 *经过一番小斗

争我把那两样东西全退了+" 二是让
中国的产品达到或接近世界名牌的

标准!比如手机!我看现在没有哪个
品牌敢在中国卖%简配版&了吧" 买

卖就是这样!啥时你硬气了!不鸟它
了!它就老实了!重新做人了"

! ! ! !伦敦西南角的伯爵宫我去过!

那里也是每年伦敦书展的举办地"

蛮难想象会在一夜之间! 变幻成为

活色生香的梦境之夜"

著名内衣品牌 %维多利亚的秘

密&的年度秀造访伦敦!真不知道各
国模特是怎么过海关的# 想来也要

像王尔德申报他的才华那样! 申报

下她们的身材与微笑"

一场艳色天下重的决战!一样的
波光粼粼肉光致致!叫人不知今昔在

何年"模特们把真名利与假辛酸揣进
兜里! 在 # 台上忍受或享受高强度

的作业$高分贝的噪音和高亮度的聚
光灯!忍受着长枪短炮!全世界宅男

犀利的目光和不厚道的评论"

网上还流传着一些风凉的嫉妒
话!比如身材就这样!脸蛋很大众"

谁能见到姑娘们像天使一样展开翅
膀的那一刻!又有几人关心!她们为

了两条若隐若现的人鱼线! 练得像
狗一样!吃得跟菜青虫一样"

潮流!容不得低调!但凡有一颗
想红的心!都要把自己当成一个叫嚣

的抢答器!懂不懂得答案!都先蹦出
来摁一下!让那魔音预先震荡下看客

的脑袋"看着姑娘们手挽手地拥抱和
庆贺!心里还真说不定想把对方踹下

台!让自己的美颜多多亮相才好"

有女性朋友问我! 你们男人!看
了维秘的姑娘! 是不是有贲张的冲

动( 我答%没有&%还行&!就落了个假
正经的名声"其实心头萦绕着王尔德

尖锐又刻薄的语录#%时尚总是丑得
难以容忍!所以每隔六个月我们都只

好改一次" &把%时尚&脑补着%美人&!

是一个道理!读来是有多凄楚"

若干天前遇见一位曾红极一时
的歌手!谈到高兴!拿出手机准备合

影一张! 谁知对方像见到我掏出了
匕首那样!捏住我的手腕"我许久不

追明星! 方才想起犯了忌! 抱歉连
连"都说文体不分家!退伍的模特和

退役的运动员倒真的是一家人!最
好的年华不过那么几年"

$% 岁的女医生$女教师$女清
洁工尚可得人尊老敬贤! 她们从来

就是心灵美" $% 岁的女模特!大家
最好看她晚年颠沛流离的浪荡样!

然后再跟子女叹一句#你们不知!她
年轻时张开翅膀的样子!有那么美,
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! ! ! ! 日前!中办$国办联合派出 &

个督查组分赴 '$ 个省*区$市+!对
党中央$国务院近一年来重大决策

部署的落实情况进行全面督查"

十八大以来!中央反复强调!

%一分部署!九分落实&" 督查作为
改革适配器! 至少要达成三个层

面的目标#传达%上意&$体察民

情$政策沟通" 中央已有明确部署
的政策! 督查方向就是凸显倒逼

压力!防止有的地方%合意则取不

合意则舍&!重点是清除%重发文$

轻落实&的痼疾"

看重督查!更紧要的用意!是

让改革的鱼儿回到水里去发现问
题!以便做出更有针对性的政策调

整!用较小的振幅换取较大的改革
推进力"中办$国办这次联合督查!

摒弃了以往%重督查$轻服务&的思

路! 也慎用一票式否决的方法!而
是重视与被督查对象共同会诊!找

出真正的问题$ 发展的症结所在!

以更具协调性的政策调整赶走空

头文件" 毕竟!督查不是为了制造
上下紧张!而是要共谋出路!拿一

位督查组成员的话说!就是%基层

一线走到$真实情况看到$群众声
音听到$存在的问题找到&"

这个意义上的督查! 相当于
为改革提供后期微创手术" 它不

仅注重%马上办&的行动力!更强
调%办到位&的公信力" 出于这种

考虑!这次联合督查不再是%闭门

督查&! 而是对督查效果引入了第
三方评估和网络社会评价"强调上

下一贯的督查!追求与其他部门乃
至全社会的横向联合!无疑将获得

更大的改革执行力"（刘天亮 刊
今日人民日报 本报有删节）


