
《股市聊聊吧》
升级上市

! ! ! !行情刚刚开启？说好的牛市还
来吗？震荡行情究竟怎样选股？由文
汇出版社最新出版，第一财经《谈股
论金》栏目组编著的新书《股市聊聊
吧》（精编本 !）现已升级上市。上海
各大新华书店均有销售。
本书侧重短线操盘技术，如短

线如何急跌买进、低位买进、突破买
进，如何新高卖出、放量高点卖出
等。书中归纳了 "#种买卖点模板，
总结了从交易到获利的两个步骤。
该书是第一财经《谈股论金》栏

目组独家授权，根据今年的股市行
情以及目前的震荡市，最新推出的
一本股市技术派工具书。“股市聊
聊吧”是第一财经《谈股论金》中的
一个板块，该板块专门解析炒股技
巧、实战手法，判断后市趋势。全书
以简练的文字解说，配以大量走势
图解，为股民甄别选编了各类炒股
技术的精华。

文汇出版社社长桂国强表示：
“股市是市场的风向标，和我们每个
人的切身利益有关。这些年读者对
投资理财类书籍的需求不断上升。
希望这本书能够得到读者的喜爱，
通过阅读这本书，能感知市场动态、
对自己的经济生活作出超前判断，
让生活越来越美好。” 金蕴

! ! ! !随着媒体不断爆出 $!$ 跑路
事件，许多人对 $!$理财变得谈虎
色变。媒体上也不断传出专家告诫
的声音。对此，笔者谈谈个人看法。
笔者是做财务的，对投资理财

一直比较谨慎。经过对 $!$平台仔
细研究观察，我觉得如做好三要三
不要，完全能做好 $!$理财。

一要看 !"!平台股东背景!挑

选那些有实力! 有影响力作为股东

的平台" 例如，我选择的陆金所、麻
袋理财，它们的大股东分别是中国
平安和中信集团下的中信产业基
金。陆金所今年 "月刚完成 "!%"&

亿美元的融资，估值达 "'(亿美元，
而麻袋理财去年年底也获得了大股
东 )%!亿增资。如果这些平台出问
题，那这些大股东的信誉损失会有
多大？事实上，现在像阿里、苏宁有
实力的股东越来越多参与到 $!$

平台上，其信誉并不比银行差。
二要看平台风险控制"例如，陆

金所对不同产品，采取类似于银行
贷款审核的方法，由专家评估，标出
风险等级。另外，对一些长期产品有

中国平安担保公司担保。而麻袋理
财采取风险准备金提取及控股股东
收购受让逾期债权双重保障。

三要挑选短期的理财产品!最

好是国资背景或者大企业的贷款的

理财产品"一般说，短期产品受到经
济变化和企业变化较小，借款人违
约率相对较低，另外，国资企业和大
企业的信誉还是比较可靠的。

当然，在投资 $!$平台时，我
们同样不要忘记三个不要。

一不要太贪" 现在一些理财公
司以送礼品，旅游，高收益来诱惑。
从某种意义上讲，这些高收益承诺
往往是非常危险的。我对 $!$理财
产品只求高于银行理财产品收益
!!"#!就行了。这个高于的差额主
要来自互联网金融企业同传统银行
网点的成本差异。

二不要投资太大" 把所有资产
作为赌博式放进一家平台上，如果
可能话，最好分散在几家平台。

三不要把投资的钱打到私人账

户中" 最好有第三方银行托管的平
台，投资款不会被挪用。 陈奇

中介：不跳价不行，要调整心态
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/家庭理财

! ! ! ! !*"&年以来，人民币在多个交
易日对美元的汇率出现了一定程度
的贬值，不少投资者为规避人民币
的汇率风险，纷纷赴香港购买美元
保险产品，进行全球资产配置。香港
的保险产品确实存在诸多优势，但
保险产品并不具备金融投资品的特
性，投保人购买的仅仅是一份保障。

产品流动性较差
从流动性看，保险产品的流动

性一般较差。以香港某款热销重疾
险为例，在没有发生理赔的情况下，
保单的有效期为投保之日起至投保

人百岁生日，当投保人根据保险合
同连续支付了 "*+!, 年不等期限
的保费后，保单的账面价值不断增
长，但这笔资产中的大部分现金价
值只有当投保人去世或 ",,岁生日
时才可以取出。如果投保人急需用
钱，只能提前终止保单，但此时保单
的现金价值将会大打折扣。因此，投
保人最为经济的做法是，将保单的
现金价值在过世后作为遗产留给子
女，而自己只有在不幸患上重大疾
病时，才可以获得可观的赔付，但这
是保单的保障属性，不属于投资的
范畴。

年化收益无优势
从收益率看，保单的年化收益

率并不高。在比较了多款香港的美
元保险产品后发现，尽管保单的期
限较长，但资金的年化收益率仅在
(-左右，远低于内地部分债券型基
金的投资收益率，对比之下，香港保
险产品的收益率并没有优势可言。
而且，香港保险产品的收益分为固
定收益和预期收益两大部分，前者
是有保障的，后者则需要根据保险
公司实际投资情况而定。内地银行
发行的理财产品普遍存在刚性兑付
的现象，标明的收益率基本能达到，
而香港的金融市场较为发达，预期
收益率可能会出现不达标的情况。
当然，也有不少投资者会考虑到人
民币贬值的收益，但根据远期汇率
等相关数据测算，未来一年人民币

对美元的贬值幅度在 "-左右，更
何况保单的期限往往长达几十年，
人民币未来仍有可能升值，使保单
所带来的长期汇率收益非常有限，
且存在较大不确定性。

投资并非没风险
除此以外，香港保单的安全性

也不是没有风险的。内地保险公司
的综合实力虽然与香港的保险公司
相比存在差距，但在现有金融体制
下，内地保险公司罕有倒闭事件。而
香港的金融市场较为发达，保险公司
纯市场化运作，一旦在未来数十年中
国际金融市场发生动荡，保险公司类
似于雷曼兄弟破产的事件也是有可
能发生的，投资者的保单并不保险。

同时，香港保险公司可投资的范围远
大于内地的保险公司，虽然这会给香
港保险公司带来更高的投资收益，但
同时也伴随着投资风险。
因此，在对流动性、收益率和安

全性进行综合分析后，香港保险产
品并不符合一个良好金融投资产品
应有的属性。不过，香港的保险市场
与内地相比也存在着较多的优势，
如保费低廉、疾病保障范围广和保
险公司声誉好等，对于需要购买一
份保障的内地居民，赴香港购买保
险仍是一个不错的选择，但必须记
住的是，投保人仅仅是购买了一份
好的保障，并没有做出一个好的投
资选择。 许一览

!本文仅代表个人观点"

香港保险，买的仅仅是一份保障

! ! ! !说到智能，上海阿姐首先想到
的肯定是家里的电饭煲，只要把
原料放进去按下按钮，不管是饭
还是汤还是粥还是蛋糕都可以给
你做出来；而说到机器人，上海阿
姐想到的也不是工厂里的机械
臂，而是家里那个会扫地、像飞碟
一样的圆盘。

上海阿姐们完全可以想象，不
久以后家里的冰箱也可以通知你
“啤酒库存不多了”“最近蔬菜吃得
比较少哦，要补充维生素了”，但是
说理财也能够让机器人帮忙，上海
阿姐就可能想不到啦———这就是
“智能投顾”。

理财投资自动化
说到投资顾问，上海阿姐一点

都不陌生，去证券公司开户、去保
险经纪公司买保险或到银行买理
财产品，都有个接待你的人自称是
你的顾问。

而智能投顾———./0/ +12"

3456，从名字上来看，就是机器人顾
问，也被称为机器人投顾、智能理
财、自动化理财等，就是以机器、软
件、程序来代替顾问为投资者提供

投资参考、配置资产等服务。

机器计算胜人工
被“顾问”过的上海阿姐们都

知道，以往这些所谓顾问其实和推
销员没有什么区别，名义上帮助你
进行配置资产，其实向你大力推销
的不是自己单位的产品，就是佣金
比较高的代理产品等，而这些产品
究竟适不适合上海阿姐，他们是不
管的。有时候，他们的水平、对产品

的了解程度还没有一些精明的上
海阿姐高。

而相比起来，一方面，机器人
掌握的产品不论是品种还是数量，
就要多得多了，可以让阿姐们有更
多的选择；另一方面，与顾问对于
上海阿姐们的风险偏好、收益期望
一知半解相比，机器人可以根据投
资者的风险承受水平、预期收益目
标以及投资风格偏好等要求，运用
一系列智能算法，投资组合优化等

理论模型，并监测市场动态，对资
产配置进行自动再平衡，提高资产
回报率。

智能投顾守规矩
“老司机”也需要守规矩。
一个很好的例子，许多身经百

战的上海阿姐虽然在去年股市上
到 )***点以上就纷纷逃顶，但到
了 (***点时却耐不住寂寞又冲了
进去。而最让上海阿姐生气的是，
证券公司门口卖茶叶蛋的老太太，
却都可以踏准股市节奏，不管牛熊
都赚钱。

这是因为老太太遵守了规则：
证券公司门庭冷落茶叶蛋没人买
时，就可以买点股票了；证券公司
人挤人茶叶蛋生意火爆，就可以卖
股票了———简直可以和巴菲特“众
人恐惧我贪婪，众人贪婪我恐惧”
相媲美。

而如果有了机器作为投资顾
问，它们是最铁面无私的，当达到
你预投的止盈或止损点，一定会叫
你卖出或买入，这样就能够有效克
服人性的弱点———上海阿姐们知
道，亏钱都是因为太贪婪。

不过从目前来看，国内的所谓
一些“智能投顾”不管是在产品种
类还是大数据方面、深度学习、模
型建构方面都还在起步阶段，所以
上海阿姐们现阶段还是先不要太
着急尝鲜。 郑海阳

理财有大任 交给机器人

! ! ! !不知道有多少人留意过，进入
中介门店，手机信号就处于不稳定
状态：在大堂时可能是满格，一旦
被领进小房间就飘忽不定，很可能
连条微信都发不出去。之前房东 "

号与红 7中介组长互发微信商量
跳价，我就觉得有什么地方不对，
现在走出小房间手机一响，立刻恍
然大悟：房东 "号必然是红 7中介
的熟客，所以能连上店内 8494通
信无阻，而我只有 !格信号，基本
上就与外界隔绝了。

来不及多想，我接了电话，是
红 :中介的小胖哥打来的，说帮我
联系了几套合适的房源，最近有空
去看一下吗？

我当然有空啊，特别是有了刚
才的重大发现。就在我接电话的同
时，红 7家组长也没闲着，接起电
话喂喂了两声，就挂掉开始刷微
信，一边刷一边催我：答应吗答应
吗，房东 "号还有两家要谈呢。

我几乎是立刻就决定放弃这
次交易，自然更不会帮房东 "号抬
价：!!*万一毛不加，既然还有两
家等着谈，那别耽误房东发财啊，
赶紧的快去，加油，好吗？

房东 "号悻悻离去，红 7家组
长的脸都绿了，又把我拖进小房间
关上门继续洗脑，一边洗一边继续
联系房东 "号。大概是看我面含微
笑似乎很好说话的样子，红 7组长
甚至提出了一个大胆建议：小姑
娘，这样吧，你直接出 !!;万，我就
把房东叫回来卖给你了。

作为一个现役服务业从业人
员，面含微笑只是一种职业习惯，
事实上我内心正有万匹羊驼来回
奔腾。忍无可忍，我决定好好给中
介上一堂“以客户为中心”的培训
课，反向洗脑半个小时后，红 7中
介终于放我离开。这时已经是 !月
!!日的深夜。

!月 !#日凌晨，红 7家的小
妹给我发来短信：猿小姐，那套房
子 !!;万成交了！你不跳价是不行
的，要调整心态！

!月 !#日上午，红 7中介和
黄 8中介几乎同时向我发来房源
信息：洋泾板块，)! 平方，& 层楼
顶，非学区房，春节前挂到手价
"'* 万，春节后报价，红 7 中介说
是 "<(万，黄8中介说 "<*万。

虽然没有详细地址，虽然有 (

万的差价，但直觉告诉我，这 <<-

是同一套房。很难解释当时是出于
什么心态做了一个有点恶作剧的
安排，我分别跟两家中介约了同一
个时间，果然得到了同一个集合地
点，后来也确认是同一套房。

也就是这套房子，让我在从
!*"( 年底延续到 !*"& 年初的购
房毁约大潮中，短短两周之内拥有
了从买卖、毁约、谈判、扯皮、再谈
判到赔偿的全套体验，一度还引入
了数家媒体、!位律师、前中介高
层以及状告毁约房东胜诉的购房
者等等各种外援。

事后复盘，我只能对涉及这场
战斗的各方说：若是前生我们的爱
不够真切，又怎会有这一世的无尽
痴迷…… 李猿儿

投资P2P选平台背景
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