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中国人在澳洲做地主
金凯平

! ! ! ! ! !"#没有料到引起这么严重的后果

终于，!"#$%在某天的电话中打破了那
份两人刻意营造出来的平静，声音近乎咆哮
地从喉咙中迸出来：“你到底想怎么处理我
们的关系？”

&'(#对她的咆哮有一丝震惊，继而平静
地回答她：“顺其自然吧！”
如此轻描淡写的回答让 )"#*%的心凉了

半截。她终于明白，不管自己怎么努力，两人
终究找不回曾经热恋时如胶似漆的状态了。

自此之后，)"#*%和 +'(#虽然仍保持着
藕断丝连所谓的恋人关系，但个中滋味，却
已然冷暖自知了。

接下来的几个月，!"#*,更加忙碌了，没
有了感情的牵绊，生活中所有的时间都花在
了事业上。关注行情、分析走势、与买家协商
土地事宜，规划下一步该如何走。
皇天不负苦心人。一年后，也就是 -..-

年 /月，在 0''1234,5区的两套公寓价格又上
涨了 678，达到 66万澳币9套；与此同时，新
买的两套 :;<=>价格上扬了 -78，价格分
别从原来的 6-?@万和 ABC6万上涨到 6DCD万
和 6DCE万澳币。四套房产的总资本达到了
DBC-万澳币左右。分割出来的土地卖掉后，
除去上缴的印花税、资本增值税外，她手上
回笼资金大约为 6B万澳币左右。

随着房地产行情持续看好，-77-年底，
)"#*%决定乘胜追击，用手头的现金和银行
贷款再购入四栋 :;<=>（别墅）。查阅了诸多
信息后，准备入手的房产目标便基本锁定。

在办理购房手续的过程中，出人意料的
事情发生了。

两家大型银行竟然不约而同地都以“您
的信用度目前被质疑”为由，拒绝了 )"#*%的
贷款申请。)"#*%实在是纳闷，一直以来与银
行的合作都很好，每个月的利息与本金都是
按时支付的，怎么会有信用度的问题呢？

信用度评估专家告诉她，她之所以进入
黑名单，是因为电话公司的投诉。)"#*%有一
张电话账单已经逾期截止日两个月未支付，

电话公司已经将情况列入 )"#*%

的信用度评估中。
这份电话账单，她是知道

的，其中有一笔费用，她有疑问，
但在与电话公司的人沟通时发
生了争执。)"#*%希望电话公司

能删除那笔费用，但是电话公司并不认为那
笔费用计算有误。双方一直僵持，后来 )"#*%

就忘记去处理。
她没有料到引起这么严重的后果，她的

信用度受到了质疑，不仅仅是银行，甚至与她
有生意往来的商家、地产中介等等，都会对双
方的合作有所保留，或者不再与她合作，等于
她根本不用再想在生意上有所发展，更严重
的是，找不到买家，有可能自己会破产。

)"#*% 冷静地分析了可行性的解决方
案：找律师。预计费用可能要达到 D77F6777

澳币，协调周期中的经济损失还不计算在
内，远超过电信公司要求的她多支付的那笔
费用———677澳币，得不偿失；到消费者协会
或者澳洲电信行业协会客服中心投诉，但她
已经错过了最佳时机（应该在第一次收到账
单时就去），她估计赢不了。

只剩下最后一个方案，也是最直接———
她直接去找澳洲电信公司协商。

)"#*% 向电信公司的客服经理表明态
度：愿意支付一部分费用GA77，但是电信公
司按照欠付处理而产生的GH7，她觉得不应
该支付。与客户经理商讨半天，终于这个方
式得到了对方的首肯。

信用度的问题终于得以解决，电信公司
方面在 I"#*%支付费用后，从信用度评估黑
名单中，抹去了她的名字。I"#*%按原定计划
实行着她的地产投资。

眼瞅着房地产市场越烧越旺，好不容易
争取到的资金应该如何利用？下一个投资目
标应该锁定在哪个区域呢？I"#*%决定好好
研究、重新规划她的房地产发展的大计。

-77-年 AA月，澳中集团联合维多利亚
州政府在国际会展中心举办了一个为期 B

天的大型房地产论坛，主题为“怎样在澳洲
进行投资”，澳洲当地以及中国的房地产专
家代表悉数到场，当时中国建设部的副部长
欣然应邀出席了此会。

作为澳方房产专家代表，I"#*% 也盛装
出席了晚餐会。
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! ! ! ! ! ! ! ! ! $#告他们正是时候

桂志杰《中国的水土和当代金融新产品
的选择性》将引进一些金融衍生产品，比喻
为“一枝黄花”，很确切。这种茎叶植物，旺盛
的生命力与超常的繁殖速度超乎想象，一旦
移植进来，几乎成了本土植物的无敌杀手。
信用卡问题，或许正是一条分析研究然后采
取有效措施的通道。

司徒湄建议研究室把这篇文
章，贴在金都银行私人银行部网站
主页上，然后要赵安东让她和缪传
礼见一面。赵安东尽管老大不情愿
她亲自出面，最终还是答应了。
见面是在一家茶室里。缪传礼

外貌憨厚，却能言善语，自我介绍
时，并不是名片上所标示的“大沪
信用卡服务中心理财投资顾问”，
口口声声，都是广告式的“我是个
人小额贷款商，也可以说是银行小
额贷款零售商。我做的，只是你们
私人银行部做的一小部分生意，帮
助你们大银行开发贷款需求，鉴别
客户信用，紧盯客户还款，赚一点手续费的
小八腊子罢了，和你们雇用的那些信用卡推
销员差不多！”

他的自谦语言和神态，使她距离不觉缩
小了。正准备进一步了解操作细节，她的手
机铃声响了。来电号码显示是胡德麟，便快
步走到茶室门外，打开一听，脸色陡地变了：
“什么？我不知道，真的不知道！……我们故
意拆台？……什么根据？……是我们私人银
行部研究室的？桂志杰的女朋友……柴露
莹？……不可能吧？……肯定？……让我了
解一下情况好不好？……”她关上手机，立刻
给桂志杰拨号。关机。她转身走入茶室，对赵
安东和缪传礼说：“对不起，我有急事要处
理。”她对准缪传礼正色地说，“我要强调一
点，养卡的目的，不是帮超支的客户继续超
支，继续去制造坏账，而是平稳地度过初创
阶段的混乱，使信用卡这一金融新产品走上
轨道，健康地发展。如果做到这一点，我们可
以合作。”
缪传礼连连点头说：“知道，我知道！”
司徒湄在奥迪驾驶座上坐定，又给赵安

东发了两条意见：对缪的背景，必须进一步
了解；尽可能拿不收押客户的信用卡和身份

证之类作为谈判条件。安全至上！她发动奥
迪前，再给桂志杰打电话，可仍然关机……

桂志杰和“朱元璋”贲承灏一样，老家在
淞桥开发区。这天，为深入探讨《中国的水土
和当代金融新产品的选择性》，正想去复兴
公寓寻访汇通银行的老金融柴宗勋。堂兄桂
东宝突然找上门来了。桂东宝是淞桥星星实

业公司总经理，做打火机的。无事不
登三宝殿。他今天来，是想状告淞桥
开发区引进了严重污染企业，附带也
告金都银行，因为，贷款支持这些污
染企业的，正是这家银行！为此，特地
带来了他们公司的两个职工和他们
的孩子。这个孩子头颅特别大，前额
到后脑膨胀了差不多一倍，从眉骨到
下巴却是正常的，整个头颅便成为上
大下尖的钻石形。桂志杰失声说：“脑
积水！这么厉害！”

桂东宝说：“厉害的不是小冬冬
一个，镇上还有别的怪病……成了我
们公司的一大负担，生产都受影响
啦！”桂志杰想，柴宗勋会怎样理解？

当即带着孩子，一起到了柴家。
柴宗勋面对这个大头娃娃感叹的时候，

柴家二姑娘柴露莹回来了。她是汇通银行产
品研发中心经济师，和桂志杰十分投缘。知
道桂志杰要来，她早早赶回家来。当孩子头
上的毛巾再一次在她面前揭开的时候，她一
把抱过，左看右看的，再拿手机拍照，正面
的，侧面的，整体的，局部的，她就是这样毫
无通融余地：“告他们正是时候，全算到章思
源的账上！通过解剖金都银行这只麻雀，对
我们金融业无疑是有警示价值的！”

柴宗勋问：“由谁出面揭开这个盖子？”
她说：“你们把金都银行当做第二被告，叫他
们负责医药费，天经地义！志杰你写，在我的
博客上亮相！”桂志杰给鼓动起来了，说：
“好，我写。”

最早发现柴露莹博文的是贲承灏。那天
晚上，贲承灏一听到“老班长”要他去对付司
徒湄，就知道他已经被绑在打击司徒湄的棍
子上了。莫看交代的话说得那么平淡，那么
克制，根据他和老班长多年相处所获得的经
验，知道交代得越平淡，越克制，给他预留的
解释权也就越大，老班长受到牵连的可能性
也必须降到最低。


