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贷款先要“找对人”
中国约有 !"""万户工商户，小

企业融资需求旺盛，但是很多没有
得到满足。#""$年以来，银行的中
小企业融资产品逐渐增加到 #%"多
个，“找对人”能让融资努力事半功
倍。以造纸行业小企业为例，如果找
到的信贷员做过造纸企业融资项
目，对行业情况和风险很了解，那么
更容易拿到贷款。通过中小企业融
资服务平台寻找有意向的贷款方也
是一个办法，有机会“货比三家”。

需要避免的三个误区
“说对话”同样重要。小企业刚

开始贷款缺少经验，强调自身的亮
点来说服银行，却不是人家最关心
的内容；而银行想知道的财务状况、
还款保证等信息，又可能因为财务
资料不齐提供不出。周汉总结出申
请贷款的沟通过程中，小企业应该

主动避免的三个误区。
误区一：赚大钱与赚稳钱。中小

企业想说服银行放贷款，往往第一
句话就向信贷员拍胸脯：“我这个项
目一定很赚钱。”但银行最关心的并
不是你新项目赚钱多少，而是企业
的盈利能力是否稳定，因为这是重
要的还款保证。一家盈利逐年递增
的企业，争取到贷款的可能性要高
于每年利润大起大落的类似企业。

误区二：有抵押等于能还款。
“我有很好的抵押物。”企业大力展
示的这张“王牌”，其实在银行看来

是第二顺位的还款来源，排第一的
当然是现金流。银行不是当铺，最怕
企业还不出款，到时将抵押品变现
费时费力。所以，过多强调自己有抵
押品，反而让银行觉得“吓丝丝”，读
出“可能还不了款”的潜台词。
误区三：碰壁后“自判死刑”。有

的企业找了几家银行要求贷款，都
被打了回票，认为肯定没戏了，转而
去借高利贷。其实，银行用这样那样
的理由拒绝企业的要求，有些并非
是企业自身的问题，可能只是由于
贷款额度紧张等原因。曾有一家小

企业向自己的开户银行招行某支行
申请一笔贷款，被拒绝后，抱着试试
看的心态上融道网发信息寻找渠
道。通过网站的匹配，有 !家银行表
示出兴趣，分别约谈贷款事宜，其中
一家是招行的另一家支行。企业感
到不解：我已经被这家银行拒绝了，
再谈还能有什么结果？没想到 !家
银行谈下来都答应提供贷款，而招
行另一家支行的条件相比之下是最
优惠的，绕了一圈，企业还是在招行
贷到了款。碰壁后不要气馁，也许换
下一家可能就成功了。

养成一些好习惯
此外，小企业贷款中经常出现

“信息短板”现象，这导致银行看不清
小企业的实际经营情况、财务状况等
信息，不敢放款。原因是小企业尤其
是微型企业多选择现金往来，财务报
表的信息失真现象比较严重。
银行业人士建议小微企业在日

常经营中注意两点：一是养成良好
的制表习惯，尽量多使用银行结算
账户进行资金往来，留下交易流水，
这样也方便银行对企业真实经营情
况、资金走向进行直观分析；二是注
意其他经营信息的积累，注意收集
如电表、水表、海关报表、进货出货
表等能真实记录企业生产规模、生
产情况的“硬信息”。本报记者 谈璎

! ! ! !本报讯（记者 叶薇）金融支
持实体经济发展迈出实质性步伐。
近日，上海市经济和信息化委员会
与国家开发银行上海市分行签署
了《开发性金融合作备忘录》，在
“十二五”期间，国开行上海分行将
提供全面融资和融智支持，为本市

产业和信息化领域融资总额将达
&'%%亿元。

据介绍，本次合作备忘录内容
主要包括：推动战略性新兴产业发
展，围绕新能源高端装备、智能制
造装备、智能电网、大规模集成电
路、物联网等专项，在贷款条件、资

源安排等方面制订差别化政策，帮
助企业控制融资成本；支持在沪央
企发展，开展融资交流对接活动；
支持工业投资、结构布局调整和城
市运行安全保障，加强国家级、市
级的重点工业投资项目、技术改造
项目和节能技改项目，以及石化、

钢铁等产业结构优化和布局调整、
淘汰落后产能和工业节能降耗的
金融支持等。

在签约仪式上，国开行上海市
分行还分别同 ( 家企业签订第一
批银企合作协议，包括中芯国际集
成电路制造（上海）有限公司、上海
斐讯数据通信技术有限公司、上海
联合融资担保有限公司和上海市
企业信用互助协会，为满足不同类
型企业的融资需求起到了具体推
动作用。

! ! ! !本报讯 （记者 许超声）
国内首只成功募集超过 )*#

亿元的短期理财基金华安月
月鑫日前正式成立，这标志着
全民短期理财时代到来。加上
即将于 )(日起发行的季季鑫
和已上报的双月鑫，华安基金
为普通投资者打造了一条低
门槛、低风险、绝对收益的创
新短期理财产品链。华安基金
表示，未来还将为投资者打造
更全面的理财产品线。

贷款要“找对人”“说对话”
———化解中小企业贷款难问题系列报道之二

小企业在实际操作中，怎样提高贷
款的成功率？融道网创始人周汉曾在金光
集团的财务部门工作十多年，领导一个买

方卖方信贷工作小组，专门为供应链上的
小企业向银行融资提供服务。他认为：贷
款要“找对人”“说对话”。

市经信委与国开行市分行签合作备忘录
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