
! ! ! !进口三菱全新欧蓝德!"月!#日在北
京正式上市。作为三菱汽车全新引进的
重量级车型，全新欧蓝德的上市不仅标
志着进口三菱$%&产品阵容的壮大，更代
表着进口三菱在中国高端$%&市场持续
发力的决心。此次上市的全新欧蓝德分
"'()和"'*)两种排量五款车型，价格为
""+,#万-.*'*#万元。其中"'/)车型为0座，
"'*)车型有0座和1座可选。

全新欧蓝德是一款全新定位的全能
型都市$%&车型，目标客户锁定在拥有稳
定中高收入、追求品位和时尚的都市人
群。作为代表进口三菱最新造车工艺和
水平的经典之作，全新欧蓝德传承进口
三菱越野基因的同时，更将品质和实用
性提升到一个全新的台阶，具有超越未
来的设计美学、1人座的博大空间、领先
的安全行车智能辅助系统等1大亮点，全
方位满足了驾乘者用车需求，给用户带
来“1”乐无穷的驾控体验。

全新欧蓝德搭载了全新 *2!系列
$3456 37&89 "+()和"+*)两款发动机，
实现了出色的低油耗及低排放标准，同
时还配备了89:经济驾驶辅助系统。全新
欧蓝德拥有领先的安全行车智能辅助系
统和电子控制全时四轮驱动（*;<）系
统，而超级全轮控制系统（$-4;9）的运
用，更使全新欧蓝德具备了更强大的路况适应性
能，带来一流的车辆控制性和稳定性能。全新欧蓝
德悬挂结构采用多数中高端车配备的前麦弗逊式
独立悬挂，后多连杆式独立悬挂的组合，提供车辆
平顺驾控同时，提高了乘坐的舒适性。 朝晖

! ! ! !奔驰在华销售体系终得梳
理。!"月!#日，奔驰发布公告称，
由戴姆勒东北亚投资公司和北
京汽车集团以0(=>0(=股比合
资的北京梅赛德斯-奔驰销售
服务公司正式成立，此举意味着
奔驰结束了在华进口车和国产
车销售“分治”的历史，“重进口，
轻国产”的现象也有望得到彻底
改善。

新合资销售公司带来的一
大改变是奔驰中国和北京奔驰
的角色和职能定位的转变。在市
场、销售等主力职能转移后，奔
驰中国的话语权或有所削弱；
而在剥离了销售业务之后，北
京奔驰也转变为一家更专注于
生产的合资公司。如此一来，此
前双方曾有过激烈争锋的各持
一套的市场销售和营销体系将
就此作古。
借此整合，戴姆勒也一举理

清了原本复杂的股权结构，在新

奔驰销售公司里，只有戴姆勒和
北汽拥有股权，再无任何一家经
销商持股。这也就从源头上解决
了此前一直困扰奔驰的经销商
乱降价及管理内耗等恶疾，以往
经销商既当运动员又做裁判员
的状况也将不复再现。
值得关注的是，戴姆勒已于

今年中期将其持有的奔驰中国
的股份比例从原先的0!=增至
10=，这增持的股比恰能说明戴
姆勒正在加速收紧其在华的控
制权。
豪华车在华“三国演义”的

竞争态势，确已令奔驰深感时不
我待。最新统计数据显示，今年

前!!个月，奥迪与宝马在华销量
分别达到.1+(0万辆和"1+0万辆，
同比分别增长.(+1=和.(=；相
形见绌的是，奔驰前!!个月在华
销量仅为!*+*0万辆，同比只增
长了*+"=，在!!月甚至出现下
跌。面对竞争对手的强势增长，
若奔驰再不痛定思痛，处境肯定
只会更加不妙。

但愿奔驰在华整合销售渠
道，是对现状的一种积极改善。
在华销售渠道整合后，奔驰

有更大底气和执行力可以全力
以赴地加速新车发布，并提振在
华业绩。根据奔驰在华中期规
划，到"(!0年，戴姆勒在华年销

量将达.(万辆，其中国产车销售
比例将达到三分之二，近"(款全
新和改款车型将于中国上市。奔
驰还将着手大力推进在华经销
商网络的增长，在大约!((个城
市将经销商数量提升到""(家，
未来每年将新增设0(家经销商，
并注重对一线城市以外的市场
进行渗透。
在如今的中国豪华车市场，

恐怕已容不得任何品牌再以车
界老大的傲慢与偏见自居，唯有
在引入新车、深化本土化生产、
加强售后服务和改善消费者满
意度上积极作为，才是正道。

罗裕

扫清“分治”拦路虎
看奔驰在华如何上正轨
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! ! !"月!?日，新劲炫4$@在广汽三
菱上海地区经销商上海中进名奇店
开始正式销售。同日，广汽三菱销售
服务渠道宣告正式启动运营，首批共
有?"家销售网点开业。

新劲炫4$@共有!+?)、"+()两个
排量五个版本，市场价为!"+##万-

"!+##万元，购车享有0年或 !(万公里

的超长期限保修等售后服务承诺。
由于新劲炫4$@到店恰逢年底

销售旺季，凭借“$%&世家”的强大号
召力、国产后的超值性价比、贴心的
售后服务承诺以及预售以来积累的
强大人气，新劲炫4$@揭开了广汽三
菱“跨年攻势”的序幕，有望迅速跻身
中级$%&市场主流。

广汽三菱新劲炫到店开卖
! ! "(!"年!"月，工信部授予陕汽“工业与信息化部车
联网应用实训示范基地”称号。陕汽成为中国首家车联
网技术实训示范基地，正式肩负起中国重卡车辆网技术
与世界接轨的重任。

"(!!年!"月，陕汽“天行健”车联网服务系统的推
出，开创了中国物流运输智能化、信息化服务的新纪元。
业内人士表示，天行健是中国重卡车联网的创造者，推
动了中国重卡传统运输向智能运输转型，树立了中国重
卡增值服务的标杆。

! ! ! !由永达集团投资的位于无锡东方汽车新城的无锡
首家保时捷中心!"月!!日盛大开幕，成为中国的第*#家
保时捷中心。它的成立对于保时捷加强、完善在华东市
场的服务网络，具有极其重要的战略意义。

无锡保时捷中心占地面积将近,(((平方米，拥有
现代化精致的展厅以及超过01((平方米的售后服务
中心。

陕汽车联网服务接轨国际

永达无锡建首家保时捷中心
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