
! !!"菱致是以三菱 #!$的技术
平台为基础开发的一款经济型家用
车，是东南汽车在 %&'%年推出的重
量级车型，(月 )(日上市后备受市
场关注。近日，在海滨城市威海，我
们试驾了这款新车。

作为东南汽车“!”系列中的第
二款车型，!*菱致延伸了 !+ 菱悦
的平台且定位高于 !+，其长、宽、高
分别为 ,*-.//、)--.//、),-*//，
轴距为 %0).//，外观造型流畅，鹰
眼形状的晶钻立体前大灯与进气格
栅形成一体式融合，映衬出“大鹏展
翅”家族徽章宛如翱翔时的姿态，优
雅而不失动感。

进入车内，!*菱致清爽明了
的中控台布局是一大亮点。其搭载
的东南自主研发的 1#23多媒体交
互系统，以“一键操控”的便捷设计，
实现影音、导航、341 智能安全模
块、空调等 5大功能的合并，集中显
示在中控台的 6英寸屏上。与此同
时，!*菱致还配置了日间行车灯、胎
压监测、紧急制动双闪、侧气囊等，超
速、未系安全带、胎压异常、燃油不足

等在内的一些重要信息都采用真人
语音提醒的形式，简单、直观。

除此外，!*菱致内饰大面积采
用了黑色硬塑料材质包裹，车内整
体布局简约大方。沙丘形式仪表台
设计，融合仪表盘、大尺寸中控屏

幕、连贯设计并搭配中控扶手，柔和
又不失动感。坐在主驾驶位，手握三
幅式多功能方向盘，我们随车队向
海边出发。

这次试驾的车型是 !* 菱致
)7*8豪华导航型 9!:版，搭载的是

三菱的 ,;(' <8=1全铝发动机，应
用 23!#>可变气门正时技术，最大
功率达到 66?@A*...B0...CD/，最
大 扭 矩 输 出 为 ),+4/A+".. B

,...CD/，排放达到欧 "标准。与其
搭配的是 E 速手自一体 9!: 无级
变速箱。据厂家透露，!"菱致未来
还将搭载 :FCGH发动机。

轻踩油门，回应的是发动机的
低低的轰鸣声，而转数提高，发动机
传来的噪音似乎有点大。在起伏颇
大的丘陵公路，五连杆后悬挂和前
后盘式制动系统的优势得以充分展
示，五连杆后悬挂在连续转弯时对
方向盘的指令一直保持着顺从的态
度，长时间的下坡路面并未引起制
动系统因为高强度工作而产生热衰
竭导致制动效率下降。高速下的 !*

菱致并没有表现得过于飘忽，抓地
性很稳定，并能很好地控制侧向力。
基于悬架的稳定，高速转弯时 !*菱
致也不会感觉到明显的侧倾，接近
0.?/AI 的车速过弯时车头的入弯
指向性依然很好，而且不会感觉要
出现甩尾的危险。 姚琼

! ! 近日，上汽集团旗下的
安吉汽车生活发力汽车后市
场，强势推出“安吉好途邦”
汽车服务系统，以上汽在汽
车产业链的丰富资源和专业
能力，在 ,1店和社会修理厂
之间建立全国性加盟的独立
售后服务渠道，针对保修期
外的多品牌乘用车用户，提
供专业修理和一站式的全程
服务，为消费者带来全新的
汽车服务理念。

据悉，“安吉好途邦”通
过积极协助客户理解维修的

专业流程与正确的养护知识
来赢取信任；用专业领先的
维修技术与质量可靠的零配
件，让车主的每一次保养维
修都能安心托付、全然信赖。
例如，开放式的施工区环境，
让车主可以随时观看爱车的
维修状况；明码标示基础保
养与常见维修的价格让车主
安心；维修后主动回访追踪，
了解车辆维修后状况。同时，
“安吉好途邦”的服务范围相
当全面，涵盖上汽车型、福
特、丰田、本田、奥迪、现代等

市面上的主流车型。
另据了解，“安吉好途邦”

首批 ,' 家服务中心于 %.'%

年底开业，消费者可通过拨
打 ,..--J'J'J “安吉好途
邦”汽车服务热线了解详情。

作为沪上强势汽车服务
品牌，目前，安吉汽车引进了
国 际 知 名 的 KLMN、OPQQHR
STU、$VNUTC 等企业的先进技
术和服务，立足上海、辐射全
国数十个大中城市，帮助消
费者塑造完美的用车生活方
式。更多活动详情请咨询安
吉汽车服务热线 J06J6或安
吉汽车官方网站，也可关注
“安吉汽车生活”新浪官方微
博。 百诚

! !现在车险多!年头

岁尾常收到短信!吸引

你买某车险" 二十年

来!我买车险付了不少

钱# 平时也常跟人交

流! 买哪种车险更好"

假日从邻居闲聊中!了

解到还有一种比较另

类的保险!有利有弊有

风险!不妨介绍一下"

这两家邻居都开

好车$东邻宝马!西邻

奔驰" 东邻主人说!我

这宝马保险费真不低!

各种险资加起来每年

近 !万!有一年老婆问

我$咱可不可以不买保

险% 我说$商业险可不买!但&交

强险'一定得买" 老婆说!那我们

就买&交强险'!其他险不买了"

我说!这风险够大啊!万一()

老婆说!怕什么% 万一发生擦碰!

每年修车 !万元也够了" 我就照

她说的做了! 每年只买 &交强

险'! 多年无事" 但前年一次追

尾!修理花了好几万!心疼不已"

不过算起来!还是合算的"

西邻家的&奔驰'!开头几年

的保险是销售商送的!每年也近

!万" 到期后!需要自己买保险

了!车主就心痛了" 他说$他们

夫妻开车都小心! 十多年来没

出过事故! 以前买那么多年保

险!基本上是给保险公司送钱"

他说$他们决定学习东邻!只买

&交强险'" 两年来!他们没出一

件事故"

都说买保险是为了心安!留

条后路" 上述&险路'不一定适合

其他车主" 但两家邻居说!这种

&机制'倒逼他们开车更小心!这

倒是事实"
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