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/自贸之窗/城里城外

! ! ! !除了汽车、珠宝、房产、手表等
传统典当物，今后未报关的大宗进
口商品也能进行典当，为中小微企
业提供应急资金，不过这仅限在上
海自贸区。日前，上海市商务委员会
发布公告，上海信邦典当行有限公
司自贸试验区分公司正式获批成
立，这是上海自贸区成立以来唯一
获批成立的典当机构。上海信邦典
当行有限公司总经理王琨仹表示，
根据国家政策和自贸区的开放原
则，自贸区分公司的典当品种和服
务理念将突破创新，以应对外资典
当行的竞争。

未通关物资可典当
近日，上海市商务委员会发布

数据，!"#$年度上海市新增 %家典
当行及 &家分支机构。其中，信邦典
当自贸区分公司正式获批成立，这

是上海自贸区成立以来首家获批设
立的典当机构。
上海信邦典当行总经理王琨仹

接受记者专访时表示，自贸区典当
行预计今年 '月可正式营业。“自贸
区分公司将有标准的人员配置，典
当行的门面可能比市区略小一点，
因为我们主要面对的是区内企业，
而不是居民。”

开在上海自贸区内的典当行将
从事哪些业务？“区外典当行的主要
典当物是房产和民品，但在上海自贸
区内，我们将从贸易环节介入，区内
未报关的进口商品可以作为典当物，
例如葡萄酒之类的大宗货物，而这在
区外是完全做不到的。”王琨仹认为，
这块业务量将十分庞大，“一批货物
的价值至少不少于房产”。
“在国家允许范围内，我们的产

品设计将有很大改变，典当产品范

围将大大扩大。”他告诉记者，目前
国内典当行主营业务只有两块，民
品和房产，但在自贸区内，除了大宗
商品外，公司还可能尝试文物、文化
产品等的典当业务。“区内外政策存
在差异的产品，都是我们的目标。”

服务于中小微企业
“国内金融服务的不发达，诚信

体系建设的不完备，导致银行业不
愿意给中小微企业贷款，典当行可
以弥补这个短板。”王琨仹表示，信
邦典当行在自贸区的分公司将更大
力度地服务中小微企业。
“上海自贸区成立后，新注册企

业的数量快速攀升，其中有相当一
部分的中小微企业，他们的业务起
步不久，可能没有完备的诚信记录，
自然拿不到银行贷款，而信邦典当
行的自贸区分公司就能为他们提供

短期的应急现金服务。”
他举例称，比方说一家贸易企

业进了一批货，付了定金，但因为下
家延迟付款而导致周转不灵，这时
候典当行的资金就能快速介入，提
供 ("天、(个月的应急性资金。
事实上，这在国外非常常见。以

美国为例，美国典当行的经营范围要
比中国同行宽泛，主要包括典当、商
品销售和金融服务这三大类。其中金
融服务包括小额、短期贷款的发放，
支票兑现和信用证明等。业内人士表
示，典当行的这一服务特性弥补了银
行在某些领域的不足。而从融资成本
来看，典当的借贷利率高于银行，但
比一般的小贷公司要低。

期待放松监管限制
如果不是缺钱到走投无路了，

可能很少有人愿意走进典当行。对

于典当行来说，这样的传统观念至
今仍然存在，除此之外，我国对典当
行业的严格约束，也让其发展束手
束脚，远不如美国、日本等国的典当
行业成熟。值得注意的是，在上海市
政府此前公布的上海自贸区外商投
资负面清单中，典当业并没有列入
其中。这就意味着，典当行业是自贸
区内允许外资进入的领域。“狼”可
能很快就会来。
“目前我国典当行业处于有困

境的发展状态。”王琨仹的举例有点
讽刺，给中小微企业提供融资服务
的典当行也拿不到银行贷款。“央行
将典当行业列为高危行业，目前
'")以上的典当企业拿不到贷款，
只能用自己的资金运作。”此外，我
国典当行在处置超过 $万元的绝当
资产时，不能自行处置，需进行拍
卖，变现能力弱。典当业务涉及的面
窄、单一，也让从业者头疼。
内部动力不足，外部还有竞争

对手，外资典当行进入自贸区内只
是时间问题。王琨仹表示，希望信邦
典当行率先进入自贸区后，能够尽
快积累经验，在和国际化的典当公
司竞争时也更有底气。

本报记者 张钰芸

为区内中小微企业提供融资服务

自贸区首家典当行9月开业

! ! ! !微信朋友圈里热转的一段话，
说到人生两大憾事：一是结了婚就
不恋爱；二是毕了业就不读书，令许
多人心有戚戚焉。繁忙的工作中，静
下来，经年累月地坚持读书，有多
难？对众多感慨“不学习就落后了”
的金融城金领、白领们来说，读书已
然是种习惯，亦或生活方式。
“城”里人爱读什么书？怎么读？

记者在采访中发现，手捧书香、以书
会友，许多“古典”的方式，还在这群
站立“潮头”的人们身上延续。
东亚银行总行零售贷款部总经

理韩志远，微信上自称“金融城老
汉”。作为朋友圈里有名的“读书
人”，平日里主要看历史、经济和金
融这三类书。对历史的“痴迷”由来
已久，偏好明清史，“许多事都有史
可鉴”；经济是专业“老本行”，金融
则是“工作必备”。
尽管网上书城琳琅满目、选购

方便，韩志远还是觉得“畅销书太
多，选不出书”，坚持去书店买书。一
般每 $个礼拜就会去上海书城、复
旦经世书局等几个固定的书店“踩
点”，每次挑 #*几本书，基本都出自
古籍出版社、中华书局、广西师大出
版社等几家他自己“评级”较高的出
版社。每个月，他还会开书单，托朋

友从香港等地寄些书来，“因为一些
历史、经济等方面的书籍国内出版
周期较长”。

每天晚上 '时半至入睡前，是
他的读书时间。韩志远说，每天哪怕
读 #*分钟，坚持下来，也受益匪浅。
对那些还没养成特定习惯的人

来说，如何选书、读书？中信银行联
合中信出版社推出的“中信选书”项
目，以“每月特贡”的形式，由资深编
辑团队从每年出版的近千种海内外
精品图书中精选好书，比市场版图
书提前两周限量定制、寄送，如今已
成为不少高端客户“开卷”首选。

$年前，“中信选书”项目立项
之初，旨在将中信出版的优质图书
资源和中信集团各分、子公司的需
求相结合，为高端客户、战略伙伴度
身定制专属的文化服务，提供最新
知识和前沿资讯。每月一本精选书
籍，很快积累起一批忠实“粉丝”。中
信银行上海分行的“中信选书”系
列，装帧精美但不上市发售，成为不
少读者的收藏品。“对特别受欢迎的
书，我们还会进行增订”，中信上海
分行相关负责人介绍，通过这种交
流，不仅提升品牌认知度，更在潜移
默化间打造与客户的共同价值观，
传递人文关怀。 本报记者 鲁雁南

站立潮头 不忘修身
“金融城”里读书氛围浓

! ! ! !桌上弹球、城市高尔夫、趣味夹球……由陆家嘴
金融贸易区综合党委、工会联合会主办“我运动我快
乐我健康———陆家嘴金融城第二届楼宇趣味运动会”
日前开赛，轻松有趣的项目设置，吸引金融城内 &*家
中外企业 $**余名白领参赛。

相比一般运动会，趣味运动会参与度更广，不仅
锻炼身体，更是放松心情。主办方表示，下月初在浦东
滨江大道举行的大型楼宇趣味运动会团体项目决赛，
还将吸引更多金融白领走出楼宇，融入金融城健康生
活新时尚。 时文

! ! ! !本报讯（记者 鲁雁南）跟团游“走马观
花”不“解渴”？自助游千头万绪不省心？如
今，不少白领兴起跟达人一起“主题游”———
所谓“定制旅游”，并非“高大上”代名词，普
通人也能跟随行家脚步，体验各种新玩法。

日前在沪举行的世界旅游博览会上，
“探索达人”郑梦佳和其他 $名“骑行达人”、
“运动达人”、“亲子达人”一起，接过沪上知
名旅行社———大通旅游的聘书，成为首批定
制旅游团专属“达人领队”。小郑是一名公司
白领，闲暇之余最大爱好就是旅游，#*余年
间行走四大洲、!*多个国家，追求极光、探
秘不丹……不仅自己探索各种新玩法，还为
国内各大旅游媒体贡献了 &*余万字攻略。
“今后，只要有空，我会带领更多爱好深度游
的朋友一起上路”，郑梦佳说，“分享经验、分

享快乐”，也是他们这些兼职“达人领队”们
欣然受聘的最主要原因。
目前已推出的千岛湖骑行之旅、微电影

拍摄之旅等“定制旅游”线路，以“主题!活
动!达人领衔”为三大要素，不仅吸引了众
多同好者“和对的人一起旅行”，还把以往团
队游对景点（区）的单纯依赖，转向更加丰富
的体验层次。
随着“定制主题游”的兴起，无论是线下

还是线上，草根达人俨然已成为旅游服务商
竞相“拉拢”的“新势力”。在日均用户访问量
#&*万人次的携程攻略社区，!***余名达人
每天贡献着数以百计的游记、攻略等信息，
各自拥有一众“粉丝”。携程攻略社区事业单
位总经理冯卫华说，在这个开放的大平台
上，达人们都是“主角”。

追随旅游达人定制“主题游”

陆家嘴“楼宇趣味运动会”开赛

! ! ! !“推进中国（上海）自由贸易
试验区金融制度创新”青年辩论
大赛决赛昨天下午在上海期货交
易所举行。

自贸区金融制度创新的首要
价值是效率还是安全，是此次决
赛的题目，最终中国银行上海市
分行代表队获得辩论赛冠军，上

海国际集团代表队获得亚军，浦
发银行和工商银行上海市分行并
列季军。

本报记者 陈梦泽 摄影报道

青年辩论大赛探讨自贸区未来


